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CDLBM em Foco

Nos ultimos meses, a CDL Barra Mansa esteve em evidéncia
com importantes iniciativas em prol do fortalecimento do
comércio local e do desenvolvimento empresarial. E novas
acoes estao por vir!
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ultimos
a CDL Barra Mansa este-
ve em foco com diversas
acles voltadas ao fortale-
cimento do nosso comér-
cio e ao desenvolvimento

Nos meses,

empresarial. Promovemos
campanhas comemorativas
gue aproximaram ainda
mais os consumidores do
varejo local, realizamos pa-
lestras de capacita¢do para
empresarios e suas equi-
pes e seguimos firmes em
nosso proposito de apoiar
o setor.

Temos pela frente im-
portantes realizagbes: o
Concurso Funciondrio Des-
taque, que valoriza aqueles
gue fazem a diferenca no
dia a dia das empresas, e
a nossa tradicional Cam-
panha de Natal, a princi-
pal data do calendério do
varejo, que movimenta a
economia e aquece 0s Co-
racdes com esperanga e
unido.

Expediente

CDL em Foco

Nesta edi¢ao, nossa re-
vista traz também temas
fundamentais ao empresa-
rio: o impacto da Inteligén-
cia Artificial no comércio,
com a apresentacao do
novo produto da CNDL e
as novidades da Flumisul
2025, que sera realizada
em outubro como grande
vitrine de negdcios da re-
gidao.

Encerramos este edito-
rial com uma matéria de
saudade: a despedida do
nosso amigo e diretor da
nossa entidade por mais de
20 anos, Francisco Ramun-
do, nosso querido Chiqui-
nho, que tanto contribuiu
com a CDL e com o comér-
cio de Barra Mansa por
meio de sua empresa Dijo-
re Distribuidora de Jornais
e Revista. Sua memoria se-
guirad viva em nossas agées
e em nossos coragdes. Sau-
dades eternas de toda as
diretorias e colaboradores.

Gleidson Gomes
Presidente da CDL BM

Presidente CDL Executiva

Gleidson Kelman Braganca Gomes
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Vocé conhece a CDL IA?

A Inteligéncia Artificial nao substitui o talento humano,
mas potencializa as capacidades do empreendedor.

A tecnologia ja faz parte
da rotina dos negdcios e,
cada vez mais, esta acessi-
vel também para micro e
pequenos empreendedo-
res. Pensando nisso, a CDL
Barra Mansa tem investido
em ferramentas de Inteli-
géncia Artificial (IA) para
apoiar os empresarios as-
sociados em seus desafios
didrios.

Um novo produto foi
langado pela CNDL:
a CDLIA.

A iniciativa reforca o
compromisso da entidade
em trazer inovagdo e mo-
dernidade para o setor,
oferecendo solugdes que
antes pareciam distantes
da realidade do pequeno
negaocio.

A Confederacdao Nacio-
nal do Comércio Lojista
(CNDL) langou um sistema
que mistura as informa-
¢oes de especialistas com
a Inteligéncia Artificial (IA).
A CDL IA busca atender os
varejistas com as mais di-
versas informacoes, desde
estratégias de venda e ma-
rketing até auxilio em espe-
cialidades no Direito.

Dados importantes

Dados do Sebrae apon-
tam a cada 100 empresas
gue nascem hoje, mais de
60, chegando até a mais de
70, ndo passam do quinto
ano. E os principais pro-
blemas estdao realmente
direcionados para a ges-
tdo desse negdcio, para a
gestdo financeira, para a
gestdo estratégica, e real-
mente muitos de nds ndo
somos preparados nesse
sentido.

Olhando essas dores do
empresario, olhando muito
isso na ponta, a CNDL trou-
xe esse dever para dentro
de casa e desenvolveu uma
inteligéncia artificial para
atender o varejo brasileiro,
atender comércio, atender
servicos, melhorar a pro-
dutividade, melhorar a en-
trega, melhorar a jornada,
a experiéncia do cliente e,
acima de tudo, termos ges-
tées mais profissionaliza-
das para que os negdcios
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possam se manter mais
sustentaveis e crescerem.

Em breve, a CDL Barra
Mansa oferecerd para
seus associados essa nova
ferramenta. Aguardem!

Faca parte da CDL Barra
Mansa e tenha ao seu
lado uma entidade que
apoia, inova e fortalece o
seu negdcio todos os dias.

Hoje, s6 5% dos seus
concorrentes usam IA.

Quem trabalha conosco em busca do melhor para vocé e sua empresa.
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CDL BM em Foco

O primeiro semestre trouxe agdes
realizadas pela CDL BM que aproximaram
consumidores, qualificaram empresarios
e contribuiram para o fomento do setor
empresarial em Barra Mansa.

Acompanhe alguns
pontos da CDL em
Foco na cidade!

Além dessas acoes muitas outras foram

feitas e ainda mais esta por vir!

Participe, engaje sua equipe, aproveite todas as oportunidades para seu negdcio junto a nossa CDL Barra
Mansa! “Com campanhas, capacitagdes e parcerias, a CDL Barra Mansa esta trabalhando pelo fortaleci-

mento do comércio e pelo fomento ao setor empresarial local. E juntos ganhamos cada vez mais forga

(Gleidson Gomes — presidente da CDL BM).

I”



Funcionario
Destaque

Preparem-se para esse
concurso que tem
animado as equipes do
comércio e prestacao
de servico!

De campanhas comemorativas a capacitagées, a CDL
Barra Mansa segue promovendo iniciativas que impul-
sionam o setor e prepara novidades para os préximos
meses.

Conecta +

Evento CDL Jovem e
Networking e Negdcios.
Dia 10 de setembro as
19h na CDL BM.

Campanha
de Natal

Uma grande campanha
estd sendo preparada
pela entidade e vocé,
associado ndo pode
ficar de fora! Preparem-
-se para as vendas!

5
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15 de setembro é
o Dia do Cliente: o
atendimento como

carro-chefe.

Sua equipe esta pronta?

O Dia do Cliente é mui-
to mais do que uma data
comemorativa — é uma
verdadeira oportunidade
para reforcar a importan-
cia do atendimento como
diferencial  competitivo.
Dados apontam que clien-
tes bem atendidos gastam
mais, confiam mais e vol-
tam mais. E isso comega
com uma equipe prepara-
da, uma cultura de escuta
ativa tendo o atendimento
como carro chefe de ven-
das e relacionamento.

A que celebra a impor-
tancia dos consumidores
e impulsiona o relaciona-
mento nas empresas. Uma
iniciativa que tem ganhado
cada vez mais forca e se
transformado em um mo-
mento estratégico para for-
talecer ndo sé as vendas,
mas também a fidelidade
dos clientes.

Dados que mostram a importancia

do bom atendimento

¢ Sabia que em 2024, durante a
Semana do Cliente, pequenas e
médias empresas do varejo online
registraram faturamento de RS 104
milhdes, um aumento de 43% em
relagdo ao ano anterior — e com
ticket médio de RS 247,90 ?

Olha que dado interessante! 73% o
dos consumidores mudam para

um concorrente apds experiéncias
ruins — e a metade deles nem

chega a reclamar, apenas parte
silenciosamente.

¢ Por outro lado, 3 em cada 4 con-
sumidores (75%) gastam mais com

empresas que oferecem excelente
experiéncia de atendimento; 60%
deles compram de uma marca
apenas com base no servigo que
esperam receber; e 87% confiam
mais em empresas bem avaliadas
pelo atendimento.

Um estudo da Harvard Business
Review revelou que 92% dos
executivos percebem melhora no
engajamento dos colaboradores,
enquanto 81% afirmam que o
desempenho melhora quando a
equipe esta motivada!

te” desse negdcio e trans-
formar cada cliente em um
“fa incondicional” para to-
dos!

Que o atendimento
seja a porta voz do seu ne-
gbcio, cada vez mais enga-
jado, proativo, entendendo
a importancia de “ser par-

2EALIZADO. A
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A primavera chega trazendo leveza,
alegria e muitas cores

Uma das estagdes mais
aguardadas do ano esta
chegando! A primavera
no Brasil tem inicio ofi-
cialmente em 22 de se-
tembro.

Ela vem com muito
otimismo, pois, além de
simbolizar a despedida
do inverno e suas baixas
temperaturas, seu clima
é considerado agradavel,
com temperaturas mais

amenas, sol, belas paisa-
gens. Uma época em que
as pessoas gostam de ca-
minhar ao ar livre e para o
comércio de rua, como o
da cidade de Barra Mansa,
a data é sempre bem vin-
da. Um setor que costu-
ma se beneficiar bastante
com a chegada de uma
nova estacdo é a Moda —
roupas, calcados e acesso-
rios, com suas colecdes de

primavera-verao, atraindo
consumidores para reno-
var seus guarda-roupas.

Prepare suas estra-
tégias para vender e es-
treitar o relacionamento
com o seu cliente.

Desde a montagem
de uma linda vitrine até a
preparagao do estoque do
marketing...tudo merece
atencdo e disposicdo!

Dia das Criancas: oportunidade para encantar e vender mais

Celebrado em 12 de
outubro, é uma das datas
mais aguardadas pelo va-
rejo e movimenta diversos
segmentos, como brinque-
dos, roupas, eletronicos
até gastronomia e turismo.

que promo

¢Oes, os clientes buscam
experiéncias divertidas e
acolhedoras. Por isso, in-
vestir em vitrines criati-
vas, embalagensl tematicas
e ac¢des interativas pode
transformar a Eta e

| ra

toda a familia.

E claro, capacite sua
equipe para oferecer um
atendimento agil e aten-
cioso, além de divulgar pro-
mogdes nas redes sociais
para ampliar o alcance.

O Dia das Criangas é, aci-

ma de tudo, uma oportuni-
dade de fortalecer vinculos
emocionais entre clientes
e marcas, encantando os
pequenos e fidelizando os
adultos que consomem o
ano inteiro com presentes
fora de época.

O comércio também veste as cores da prevencao e do cuidado.

mo entc& €s

Setembro Amarelo & Outubro Rosa

el

Duas importantes cam-
panhas entram em cena
nos proximos meses: Se-
tembro Amarelo que nos
lembra da importancia de
falar sobre saide mental e
valorizagdo da vida, refor-
¢ando que buscar apoio é
um ato de coragem.

E Outubro Rosa quan-
do mobiliza o mundo para
a conscientizagdo sobre a

prevencdo e o diagnodsti-
co precoce do cancer de
mama.

Ao apoiar essas campa-
nhas, empresas e lojistas
demonstram responsabi-
lidade com a comunidade
e aproximam ainda mais
seus clientes, mostrando
que saude e bem-estar
sdo compromissos coleti-
VOsS.

Cuidar da saude do
corpo e da mente é um
ato de amor. Falar sobre
vida, acolher emocgdes, fa-
zer exames e incentivar a
prevengdo: juntos, pode-
mos transformar cuidado
em esperanga.

A CDL Barra Mansa
esta junto com vocé nes-
sas causas.
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Parabéns,
Barra Mansa!

Terra de oportunidades, de acolhimento
e de um comércio que pulsa, gera renda e
transforma vidas!

Barra Mansa se destaca pelo comércio
de rua forte e significativo, que movimen-
ta a economia local, emprega milhares de
pessoas e é porta de entrada para o primei-
ro emprego de grande parte da populagao.
Essa tradicdo comercial é também simbo-
lo da identidade barramansense, marcada
pela proximidade entre lojistas e clientes.

Uma cidade que iniciou seu desenvolvi-
mento por meio do varejo, da passagem e
da permanéncia de comerciantes por aqui.

E assim, a principal avenida da cidade se
tornou a passarela de vitrines e lojas que
atendem a toda a regido do sul fluminense.

Um comércio de rua em Barra Mansa

€ robusto e tradicional. Um setor que
representa uma importante fonte

de renda e emprego, cerca de 15 mil
pessoas, com micro e pequenas empresas
responsaveis por 60 % desses postos de
trabalho.

e T et 230 43

Eoh

9 de
zgéﬁ??wm

Nos ultimos anos, a cidade tem avanca-
do em importantes conquistas.

Com desafios a superar e conquistas a
celebrar, Barra Mansa segue sua trajetoria
de desenvolvimento e qualidade de vida,
unindo histdria, trabalho e esperangca em
cada passo do seu crescimento.

A inauguragdo da Avenida Roosevelt
Brasil trouxe nova dindmica ao transito e
facilitou o dia a dia dos moradores. A re-
forma da Praca da Liberdade devolveu ao
centro um espago de convivéncia e lazer
renovado, fortalecendo ainda mais a vida
comunitdria. Além disso, projetos nas areas
social, educacional, ambiental e de saude
vém garantindo melhores condicdes para a
populacao.

Parabéns Barra Mansa, parabéns aos
barramansenses, parabéns a todos que
acreditam em nosso municipio!

. t@{o_jista:'-_ G| LBarr_a Mansal »EE

foto: Gabriel Borges
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5 de outubro: Dia da Micro e Pequena
Empresa. O Brasil pulsa no ritmo dos
pequenos negocios!

Micro e pequenas empresas: responsaveis por 97% das novas
empresas no pais, 52% dos empregos formais e quase um terco do PIB.

No Brasil, os microem-
preendedores individuais
(MEIs) e as micro e peque-
nas empresas (MPEs) nao
sao apenas nimeros — sao

a alma da economia nacio-

nal. Elas estdo na loja de
bairro, no saldo de beleza,
na padaria da esquina, na
oficina mecénica, no con-
sultério de servicos e em
tantos outros negdcios que
fazem parte do dia a dia da
populagao.

Segundo dados do Se-
brae, entre janeiro e julho
de 2025 foram abertas
mais de 3,1 milhdes de
novas empresas, e 96,9%
delas s3o pequenos nego-
cios. Desse total, 77% cor-
respondem a MEls, que se
consolidam como a princi-
pal porta de entrada para
o empreendedorismo no
Brasil.

Esses negdcios sdo res-
ponsaveis por 52% dos em-
pregos formais, respondem
por 40% da massa salarial e
representam cerca de 27%
do PIB nacional. Ou seja,
0 impacto vai muito além
das estatisticas: as MPEs
garantem renda, inovagdo
e oportunidades em cada
regido do pais.

3,1 milhoes

de novas empresas
abertas no primeiro
semestre de 2025.

[ 96,9%

s3ao pequenos
negocios e 77% MEls

Para o consumidor, é o
pequeno negdcio que ga-
rante agilidade, confianca
e solugcbes praticas. Para
a comunidade, cada em-
preendimento significa
geracdo de empregos, cir-
culacdo de renda e desen-
volvimento local.

52%
dos empregos
formais, 40% da
massa salarial e 27%
do PIB

Dadosdo |
Sebrae

5 de outubro: Dia da Micro
e Pequena Empresa

Comemorado em 5 de outubro, o Dia Nacional da
Micro e Pequena Empresa marca a importancia desse
segmento para o pais. A data foi instituida em 1999,
com o Estatuto da Microempresa e da Empresa de Pe-
qgueno Porte, e simboliza o reconhecimento do papel
vital dessas organizagdes.

Mais do que uma comemoracdo, € um convite para
valorizar os empreendedores que estdo por tras de
cada pequena empresa, movendo o Brasil com criativi-
dade, coragem e resiliéncia.
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| O maior evento multissetorial
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—_r 2025 uma vitrine de
O\ oportunidades para o
Sul Fluminense e a CDL
BM marcara presenca

Acreditando no potencial econémico de nossa cidade, mais um ano a
entidade apoiara o evento. E sua loja também pode participar!

No dia 26 de agosto, a ACIAP BM, realizadora
da Flumisul, promoveu o langamento oficial da
edicdo 2025.

Consolidada ao longo de mais de duas décadas
como uma feira multissetorial e multissensorial, a
Flumisul se tornou um espaco de referéncia para
a exposicdo de empresas e o fortalecimento de
parcerias estratégicas. Este ano, o evento aconte-
ce entre os dias 29 de outubro e 12 de novem-
bro, reunindo negdcios de diferentes segmentos,
como metalmecanico, agronegdcio, construcdo
civil, comércio e servicos.

Novidade na Flumisul 2025

Mais do que uma feira, a Flumisul é uma vi-
trine de oportunidades: um espaco onde empre-
sas locais e regionais apresentam suas solucdes,
prospectam clientes, firmam novas parcerias e
contribuem para o fomento da economia do Sul
Fluminense.

A cada edigdo, a feira atrai milhares de visi-
tantes, empresarios e investidores, ampliando o
alcance das marcas participantes e fortalecendo
a imagem da regido como um polo de inovagao,
diversidade econ6mica e geragdo de negdcios.

Quer expor sua empresa na maior
feira multissetorial do interior do
Rio?

y Flumisul

©
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A Flumisul 2025 tem a realizacao da ACIAP-BM, com o apoio da Prefeitura de
Barra Mansa, Companhia de Desenvolvimento de Barra Mansa, CDL BM,
Sicomércio BM, entre outros parceiros.
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Nossos aplausos,
a vocé Contador!

Guardiao da saude financeira
das empresas e apoio seguro

em cada decisao.

Por tras de cada em-
presa solida, existe um
profissional que dedica
sua técnica, conhecimento
e atencdo aos detalhes: o
contador. Muito além de
lidar com numeros, ele é
o apoio didrio que garante
seguranga ao empresario
em meio as constantes mu-
dancas do cendrio econo-
mico e tributario do pais.

Desde a abertura do
CNPJ até a expansdao de
negoécios, o contador estd
presente em cada etapa. E
ele quem orienta sobre o
regime tributario mais ade-
guado, auxilia no planeja-
mento de custos, organiza
relatérios de desempenho
e garante o cumprimento
das obrigacdes legais. Essa
atuacgdo evita erros que po-
dem comprometer o futu-
ro da empresa e oferece ao
empreendedor a tranquili-
dade necessaria para focar
no crescimento.

A
conta-
bilida-
de se
trans-
forma,
assim,
em um ins-
trumento
estratégico
e profissio-
nais qualificados
e atualizados, frente as
constantes mudangas de
mercado e nas legislagdes:
com relatérios bem estru-
turados, vocés permitem

enxergar os resultados
com clareza, identificar
gargalos, projetar investi-

mentos e manter o equili-
brio financeiro.

Em fases de crescimen-
to, abrem caminhos para
novas oportunidades; em
momentos de dificuldade,
apontam alternativas para
reorganizar o negécio.

Parabéns Contador,
Vocé é o parceiro do empresario,

orientador na tomada de decisoes e
guardiao da saude financeira dos

negaocios!

Reforma Tributaria: novos desafios,
maior importancia do contador

No Brasil, onde o sis-
tema tributdrio ja é reco-
nhecido pela sua comple-
xidade, a implantagdo da
Reforma Tributdria amplia
os desafios. S3o novas nor-
mas, prazos e exigéncias
que exigem atualizagdo
constante. Nesse cenario, o
papel do contador se torna
ainda mais essencial: tra-
duzir mudangas legais em
informagdes claras, apoiar
no planejamento tributa-
rio e manter a empresa em
conformidade e competiti-
va no mercado.

Mais do que cumprir
a legislagdo, o contador é
o verdadeiro guardido da
saude financeira das em-
presas. Sua atuacgdo técni-
ca e estratégica transforma
nuimeros em decisdes inte-
ligentes e resultados con-
sistentes.

Por isso, pode-se
dizer: toda empresa
solida tem, ao seu
lado, um contador
comprometido com o
sucesso do negocio.

Falls
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Vocé realmente
conhece o seu
cliente?

Em um mercado cada vez mais competitivo e com ca-
nais diversificados de venda, conhecer o cliente deixou
de ser apenas uma vantagem — tornou-se essencial para
a sobrevivéncia e o crescimento de qualquer negdcio.

Uma prdética simples, como manter um cadastro atu-
alizado de quem compra na sua loja, principalmente no
cartdo, pode ser o primeiro passo para transformar in-
formacgdes em oportunidades. Esses dados revelam pre-
feréncias, hdbitos de consumo e frequéncia de compra,
que podem orientar desde a reposi¢do de estoque até a
criacdo de campanhas personalizadas.

Com um bom cadastro,
o lojista tem em maos uma
poderosa ferramenta para
estreitar relacionamentos,
fidelizar consumidores e
oferecer produtos ou ser-
vicos no momento cer-
to. Além disso, possibilita

O que muitas vezes
parece burocracia é,
na verdade, estratégia.
Uma poderosa
ferramenta em suas
maos.

acGes de pods-venda mais
assertivas e fortalece a
imagem da marca como al-
guém que se importa com
o cliente.

O que muitas vezes pa-
rece burocracia é, na ver-
dade, estratégia.

Mais do que vender, é preciso se conectar.
E conhecer seu cliente € o primeiro passo dessa jornada.

Dicas para manter um bom cadastro de clientes

Peca os dados certos ﬂ Use a informagao

— Nome completo, %4 3 favor do cliente
telefone, e-mail e — Nada de cadastro
data de aniversario “engavetado”. Utilize
ja oferecem étimas os dados para enviar
oportunidades de
relacionamento.

&

convites para
eventos, promogoes,
novidades ou mesmo
uma mensagem de
parabéns.

-, Atualize com
2!} frequéncia — Confirme
os dados sempre que
o cliente voltar a loja.
Pequenos ajustes
fazem diferenga.

ofertas personalizadas,

=' Proteja os dados
— Garanta sigilo e

seguranga. A confianga
é a base para o cliente

compartilhar suas
informagdes.

I
i

|. ;~.I Transforme em
v L

estratégia — Com
relatdrios simples,
descubra quem
compra mais, quem
esta sumido e como

Afinal, quem conhece
melhor seu publico conse-
gue se comunicar de forma
mais eficiente, criar experi-
éncias relevantes e se des-
tacar no mercado.

O segredo para
vender mais
come¢a em um
simples cadastro
bem-feito. Afinal,
quem conhece o
cliente, conquista
mais do que
vendas: conquista
relacionamentos.

criar agoes especificas

para cada perfil.
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clubede
. VANTAGENS

SAUDE /MEDICINA
OCUPACIONAL

GMG SOLUGOES EM
MEDICINA DO TRABALHO
- Descontos diferenciados
para associados nos pa-
cotes, consultas clinicas,
exames e outros servigos
de Medicina do Trabalho:
(24) 98112-6014 / 99845-
3028

OCUPACIONAL - Descon-
tos diferenciados para
associados nas consultas
clinicas, exames e outros
servigos em Medicina do
Trabalho. Empresas Grau
de risco 1 e 2 (sem riscos
ambientais que deman-
dem levantamentos). (24)
3322-8982 /3322-9015 /
99282-4367

ODONTOPREV - Plano
odontoldégico empresarial
com cobertura nacional.
Mensalidade diferenciada
para associados, colabo-
radores e dependentes.
RS 22,70 — para CNPJ
Ltda; RS 26,50 - para o
CNPJ Mei. Krystina Britto
(21) 99206-9625

SEMART - Descontos
diferenciados para asso-
ciados das empresas de
grauderisco 1 e 2 (sem
riscos ambientais). (24)
3401-1342

UNIMED - Plano empre-
sarial com mensalidades
a partir de R$ 193,01* (*)
Plano: Unimax Local em-
presa, faixa etdria-0a 18
anos em Enfermaria. (24)
3325-8176 ou 3325-8168

ENTIDADES
PARCEIRAS

CRECHE ESCOLA FAVO DE
MEL - Desconto de 10%
nas mensalidades para
novos alunos abrangendo
os sécios da empresa,
seus colaboradores e
dependentes. (24) 3323-
1436 / 98122-0452

ESTACIO DE SA - Desconto
de 5% para associados
além de desconto
oferecido pelo polo.
Cursos EAD (24) 98866-
3078

NOVA UBM - Descontos
especiais para novos
alunos ingressantes: 40%
na modalidade presen-
cial; 20% na modalidade
EAD; 10% nos Cursos

de Extensao; 40% na
Educacdo Infantil, Ensino
Fundamental e Ensino
Médio. OBS.: Beneficios
para associados a CDL e
seus dependentes: conju-
ge, companheiro e filhos.
(24) 3325-0247

OXFORD BARRA MANSA
- Plano de descontos

de até 50%, conforme
tabela. OBS: Os valores
de cada curso, material e
beneficio podem sofrer
alteragBes sem aviso
prévio. (24) 3323-5677 /
24 99871-2395

SEBRAE - Programa de
capacitagao e palestras
motivacionais. (24) 3347-
3481/ 3347-5845

UNIFOA - Desconto entre
10% e 15% nos cursos de
graduacdo. (24) 3340-
8400/ 3336-7451

UNINTER - Desconto de
até 10% para os cursos de
Graduagdo e Pos-Gradu-
acdo nas modalidades a
distancia e semipresen-
cial. Polo Barra Mansa -
(24)98128-4347

LAZER/
ACADEMIA

CENTRO GRAZI PORTO 15
% de desconto nos planos
Mensais nas modalida-
des: Pilates, Musculagdo
Personalizada e em todas
as atividades do espaco.
Desconto oferecido para
associados, funcionarios e
dependentes. (24) 99395-
5117

COLISEUM ACADEMIA -
Musculacdo: Mensal - RS
115, Anual - 12x RS 89
(Crédito recorrente-car-
tdo de crédito). Passa-
porte: Mensal - RS 129,
Anual - RS 12x RS 99 (Cré-
dito recorrente-cartdo de
crédito). (24) 2106-1506 /
(24) 98159-7914

FAZENDA SANTANA DO
TURVO - REST. E POUSA-
DA - Visita agendada: 24.
99915-0066 Valores es-
peciais para Day Use aos
associados CDL BM: RS
65,00 por pessoa acima
de 11 anos. RS 32,50 para
criangas de 4 a 10 anos.
Criangas até 3 anos ndo
pagam. Funcionamento
de 9has 17h.

SESI - 30% de desconto

na mensalidade do Club;
10% de desconto na Esco-
la Sesi e nas atividades es-
portivas. (24) 3345-4877 /
3345-4856 / 3345-4880 |
99208-6961

CONSULTORIA

ASSESSORIA JURIDI-

CA RONALDO SOUZA
BARBOSA E ADVOGADOS
ASSOCIADOS - Consulto-
ria aos associados através
de agendamento pela
CDL BM, além de Assesso-
ria Juridica e Assisténcia
na Defesa de Processos
Judiciais, Juizado Especial
Civel de Barra Mansa ou
junto a Vara do Trabalho
de Barra Mansa. (24)
3325-8171 (24) 98119-
0874

ESTRATEGIA RAPIDA
CONSULTORIA - Descon-
to de 35% nas segoes
avulsas de atendimento
e 25% em todos os proje-
tos, bem como diagndsti-
co empresarial de forma
gratuita para os associa-
dos. (21) 99586-3164

PULSO CONSULTORIA -
Desconto de 30% nos ser-
vigos de consultoria em
gestdo de negdcios. Diag-
nostico gratuito. SolugGes
nas areas de marketing,
otimizagdo de processos,
planos de negdcios. (24)
2107-3771

SEGUROE
CONSERVACAO

TULIP ADM. DE SEGUROS
- Desconto de 5% sobre o
prémio liquido do seguro
escolhido. (24) 3323-
431098821-0823

ESTETICA

SOBRANCELHAS - A
Unidade de Barra Mansa
oferece 10% de desconto
em produtos e servigos.
(24) 3323-6663 99314-
0995

TRAT SPA URBANO -
Desconto de 10% sobre o
valor de seus servigos de
pacotes de massagens,
tratamentos faciais entre
outros. (24) 98821-0328
3322-6903

ELIENE EMERICH - Mas-
soterapeuta especialista
em reflexologia podal.
20% de desconto para os
associados, estendidos
aos funcionarios e depen-
dentes. whatsapp: (24)
98835.2665

SERVICO

AQUINO’S SOLAR - Des-
conto de 5% em projetos
de Energia Solar para

0 associado CDL BM.

Estd incluso no projeto:
instalagao, homologacdo,
equipamento e projeto.
O empresdrio devera pro-
curar diretamente a loja
fisica com identificagdo
de associado. CDL BM.
(24) 99240-9271

MARIA BRASILEIRA -
Desconto de 35% sobre
servigos de sanitizagdo

de ambientes. Desconto
de 5% sobre o valor de
seus servigos de Limpeza
Residencial, Empresarial,
Pés obra e Passadoria de
Roupas. (24) 3401-0435 /
98838-3951 99202-2447

PLENATRAN - Desconto
de 10% para associados
e colaboradores: Vistoria
periddica do GNV, Vistoria
de Inclusdo de Kit GNV,
Vistoria de Modificagdo
e de Sinistro em veiculos
leves e pesados, Laudo
Técnico e de Opacidade,
Linha Mecanizada e Ana-
lise de Gases. (24) 3028-
8748 /99937-1135

VERTICE SOLAR 10% de
desconto na instalagdo e
em todos os projetos de
energia fotovoltaicas em
qualquer forma de paga-
mento para as empresas
associadas, funcionarios e
seus dependentes. conta-
to@verticeprojetos.com.
br e (24) 98133-3088

HELPDIGITAL Descon-
tos de 8% até 15% nos
servigos oferecidos de
manutengado de com-
putadores e gestdo da
tecnologia da informacgdo
para associados CDL BM.
(24) 99316-0770
www.helpdigitalti.com




BANCO DE DADOS SPC
BRASIL, CONVENIADO A
SERASA EXPERIAN
O maior banco de dados e o
mais completo servigo de
protecdo de crédito do
pais! Beneficios que aju-
dam a sua empresa no
dia a dia das vendas
como consulta de
SPC, Score e muito
mais.

CERTIFICADO DIGITAL
Atendimento confortav-
el, seguro e rapido com
pregos especiais para o as-
sociado.

CLUBE DE VANTA-

GENS — BENEFICIOS E
DESCONTOS PARA SEU
NEGOCIO

Convénios e descontos ex-
clusivos para o associado
e suas equipes.

CONDICOES ESPECIAIS
EM PLANO DE SAUDE

O Unimax — plano de
salude Unimed para o as-
sociado da CDL BM com
a melhor tabela da cidade
para sua empresa.

O Lojista - CDL Barra Mangal, wEIN

Seja associado e tenha acesso exclusivo

a estrutura da CDL Barra Mansa!

CDL CENTRO

A CDL Centro tem atendi-
mento ainda mais perto de
vocé!

Contatos: (24) 3325-8167 e
(24) 99869-6165 WhatsApp

SETOR COMERCIAL
Conte conosco nas de-
mandas que auxiliem seu
negadcio junto aos servigos
gue prestamos!

CAMPANHAS
PROMOCIONAIS

E CAPACITACAO

Seja um associado e tenha
sua loja nas grandes a¢Ges
de marketing, campanhas
promocionais e participa-
¢do em eventos, cursos e
palestras.

REVISTA O LOJISTAE
WHATSAPP

Nossos associados esta
sempre por dentro das
principais noticias do em-
preendedorismo, a luta
do nosso movimento em
prol a classe empresarial
e acgles diversas em seu
beneficio!

APP CDL BM

Um canal completo, in-
terativo e inovador entre
as CDLs: o APP CDL BM
conta com uma interface
pratica e intuitiva. O apli-
cativo reune ferramen-
tas essenciais para quem
quer se manter informa-
do, aproveitar beneficios
exclusivos e fortalecer sua
presenga ho comércio local.

Mais que uma
entidade, a CDL &
0 espaco do seu
sucesso. Conheca os
beneficios!

App CDL BM
010
[=

Redes Sociais
@cdlbm

- Portal CDL &
www.cdlbm.com.br D

SALA DE REUNIOES

Como associado da CDL
vocé tem acesso a uma sala
climatizada exclusiva para
reunides de negodcios. Veja com
a administragdo da CDL sobre
utilizacdo e disponibilidade para
agendamento ao associado.

LR

SALAS DE TREINAMENTOS
Vocé, associado, tem a disposicao
as melhores instalagdes duas salas
de treinamento climatizadas e com
precos especiais para utilizacdo.
Nova sala: Contamos com uma
nova sala de treinamentos, total-
mente climatizada, moderna e
acolhedora, pronta para receber
cursos, workshops e encontros de
capacitacdo para nossos associa-
dos empresarios, lojistas e suas
equipes.

SALAO DE EVENTOS

Aqui vocé conta com um
amplo saldo climatizado,
para festas e eventos,
com total infraestru-

Estrutura completa para seu negocio.

Use seu beneficio de associado!
N
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Integracao Lojista fortalece uniao e
desenvolvimento do comércio fluminense

Entre os dias 22 e 24
de agosto, a cidade de Sao
Jodo da Barra recebeu a
Integracdo Lojista, um dos
eventos mais importantes
do calendario do movi-
mento lojista no estado do
Rio de Janeiro. O encontro
reuniu representantes de
diversas CDLs para promo-
ver didlogo, aprendizado e
troca de experiéncias, con-
solidando estratégias con-
juntas para o crescimento
do comércio fluminense.

Representando a CDL
Barra Mansa, estiveram
presentes o presidente
Gleidson Gomes, o diretor
de Produtos e Servigos Xis-
to Vieira e o diretor de Pla-
nejamento da CDL Jovem
Jonas de Cnop.

Um dos grandes mo-
mentos da programacgao
foi a assinatura de uma
parceria entre a FCDL RJ
e a Fundacdo CDL. Para
a CDL Barra Mansa, esse

Inauguracao da nova
agéncia Sicoob -~
Credirochas em

Barra Mansa

Parabéns por elevar o nivel das
agéncias bancdrias da nossa
cidade!

acordo abre portas para
a captagdo de recursos e
novos investimentos des-
tinados ao fortalecimento
do comércio local, além de
ampliar iniciativas volta-
das para a capacitacao de
pessoas com deficiéncia
(PCDs) e programas de me-
nor aprendiz, reforcando o
compromisso com a inclu-
sdo social.

“A forca das CDLs estd na
capacidade de trabalhar
em conjunto, valorizando
cada cidade e cada
empreendedor. Essa
integragdo nos torna mais
fortes para enfrentar os
desafios do mercado e
construir oportunidades
de desenvolvimento
para todo o comércio
fluminense”, afirmou o
presidente da FCDL RJ,
Fabiano Gongalves




Saudade eterna

A diretoria da CDL Barra Mansa relembra com
carinho do grande amigo e diretor da CDL Barra
Mansa, Francisco Ramundo

Com grande tristeza,
as diretorias da CDL Bar-
ra Mansa, da CDL Jovem e
colaboradores da entidade
se despediram no dia 13 de
agosto do grande amigo e
diretor da entidade, Fran-
cisco Ramundo.

Sr. Francisco construiu
uma trajetéria marcada
por dedicagdao, compromis-
so e valiosa contribuicdo
para o fortalecimento do
comércio local e para a his-
toria da CDL Barra Mansa.

No ramo empresarial,
Francisco foi proprietario
da Dijore Distribuidora de
Jornais e Revistas.

Na CDL BM, por mais de
duas décadas, fez parte do
movimento associativista
guando ingressou na dire-
toria da CDL Barra Mansa
em 2002, na gestdao do en-
tao presidente Jair Gomes
e, desde entdo, atuou em
diversas fungées, como se-
cretario, tesoureiro e con-
selheiro fiscal, sempre com
participacdo ativa e espiri-
to colaborativo.

Francisco Ramundo
participava ativamente
das reunides da diretoria
da entidade, sempre em

oportunidades de Conven-
¢Oes, Integracbes Lojistas
e Congressos Empresariais
em outros estados do Bra-
sil e no Rio de Janeiro, ele
marcava presenga trazen-
do contigo sua energia,
alegria e capacidade de in-
tegracao.
"O companheiro
Chiquinho, como era
carinhosamente chamado
por todos, desde seu
ingresso na CDL, contribuiu
com sabedoria e dedicag¢éo
em todas as suas agoes.
Foi um diretor atuante,
participativo e querido por
todos, deixando marcas
indeléveis em nossa
historia. Perdemos um
amigo integro e respeitado
e sentiremos muita falta”,
comenta Jair Gomes, ex-
presidente da CDL Barra
Mansa e atual diretor de
produtos e servigcos da
entidade.

A diretoria da CDL Barra
Mansa relembra com cari-
nho as famosas frases que
Francisco Ramundo trazia
ao final de cada reunido.
Recentemente, por estar
afastado por questdes de

Faga seu

Certificado Digital
com a CDL Barra Mansa
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Momento em que a diretoria executiva,
durante a reunido, presta sua homena-

gem saudosa ao amigo Chiq

saude, ele transmitiu a
mensagem para a direto-
ria de forma online: “Deixa
para trds o que passou e
vive 0 seu agora imensa-
mente” do autor Milton
Rangel — advogado, conta-
dor e poeta.

"Perdemos um grande
amigo que deixara eternas

" Bilivion 32

sta - CDL Barra Mansal =l

saudades em nossos
coragdes. Nosso ex-
-secretario, membro
do conselho fiscal,
nosso diretor que
dava tantos conse-
lhos e, em todas as
reunides de dire-
toria, nos enrique-
cia e alegrava com
suas tradicionais frases.
A CDL Barra Mansa, CDL
Jovem e colaboradores
sentem muito pela perda
do Sr. Francisco", lamenta
o presidente da CDL BM,
Gleidson Gomes.

uinho.

Sentiremos muita
saudade. Descanse
com Deus.

L (24) 3325-8024
i (24) 97404-1475
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A cabeca e

O coracdio é BR.

Como o SPC Brasil

ﬁode ajudar vocé

OJe7

“A cabeca é tech, o coracao é

BR": Como a CNDL/SPC Brasil

usa inteligéncia de dados para
entender o varejo e o consumidor

brasileiro.

O SPC Brasil esta sem-
pre de olho em como pode
ajudar as empresas a cres-
cerem de forma mais se-
gura.

E recentemente ele
lancou a nova campanha
‘A cabega é tech, o coragao
é BR’.

Uma agdo da CNDL/
SPC Brasil que ndao apenas
reforga sua posicido como
referéncia em dados e
tecnologia, mas também
reafirma seu compromis-
so com o desenvolvimen-
to sustentavel do varejo
e da economia brasileira
— entendendo o coragao

O SPC Brasil esta

com voceé onde for.
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do pais e traduzindo isso
em inteligéncia, solugtes e
oportunidades.

O objetivo é dar mais
controle de risco, o que se
traduz em melhores resul-
tados e faturamento para
0s nossos clientes. Em um
mercado tao competitivo,
usar a estatistica é o que
permite tomar decisdes
mais inteligentes e preci-
sas.

Por que os dados
importam tanto?

Estudos mostram que

quem toma decisdes ba-
seadas em dados sai na

pentos do abendiments

E podemos provar:

s oo dh SN LY afed

wipainass pof bt o Brasi

frente. Um levantamento
do MIT/IDE, por exemplo,
revelou que empresas que
usam dados tém uma pro-
dutividade 5 a 6% maior
do que as que fazem ape-
nas investimentos tradi-
cionais.

Sobre o SPC Brasil

H3a mais de 60 anos no
mercado, o SPC Brasil é um
dos mais tradicionais bure-
aux de crédito da América
Latina, com uma robusta
base de dados com infor-
magoes de crédito de pes-
soas fisicas e juridicas. E a
plataforma de inovagao do
Sistema CNDL para apoiar

+ 1MILHAO

de empresos atendidos.

empresas em conheci-
mento e inteligéncia para
crédito, identidade digital
e solugbes de negocios.
Possui 232 milhdes de
CPFs no seu banco de da-
dos, 57 milhdes de CNPJs
cadastrados e 120 milhGes
de consultas por més. Ofe-
rece servicos que geram
beneficios compartilhados
para sociedade, ao auxiliar
na tomada de decisdo e
fomentar o acesso ao cré-
dito.

+ 62 MILHOES

de dodos de emiprosos

£ el o8 LA @ SOgITHnT

+ 50 MILHOES

o conSuog pos mils

+ RAPIDEZ

na respoiia da consulbo

Inteligéncia de dodos @ conhecer os brosileiros de verdade. E disso, a gente entende como ninguém.
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A CDL por Barra Mansa! Acompanhe aqui as acoes em
que estivemos envolvidos nesses meses!

- . i _— n
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Cerca de 300 convidados no nosso Happy Hour em comemoragéo ao

i a', CDL Jovem no Happy Hour. Foi uma noite muito especial na sede da i a'.
. == |nossa entidade. . === | Dia do Comerciante
e e

Um dos momentos mais

r ; ﬁ.' emocionantes da noite

L& foi a homenagem ao

empresdrio e ex-presi-
dente da CDL BM, Almir

§ ¢ Esteves Corréa.

]

) a'. Parte da equipe de colaboradores da CDL Barra Mansa marcando
. == | presenca em nosso Happy Hour.

; a'. Uma alegria para todos receber a visita do empresdrio e ex-diretor da ) a', A CDL de Barra Mansa parabeniza o Sicoob Credirochas pela nova
. ==+ | CDL, Ronaldo Ferreira em nossa sede. . == | agéncia bancdria em Barra Mansa.
L= Lol

&M | Lancamento da CDL Barra do Pirai que terd como presidente, o &% | Integracdo Lojista: Representando a diretoria da CDL,
. =" | empresdrio Carlos Alberto Teixeira Loureiro Junior, e vice-presidente, o . =7 | estdo o presidente Gleidson Gomes, o diretor de Produtos e Servigos
empresdrio Toni Albex. Sucesso a todos! Xisto Vieira e o diretor de Planejamento da CDL Jovem Jonas de Cnop.
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