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Julho é um més especial
para o comércio brasileiro. No
dia 16, celebramos o Dia do
Comerciante, data que nos
convida a reconhecer e valo-
rizar essa profissdo tdo essen-
cial, resiliente e transforma-
dora. Ser comerciante é estar
em constante movimento e
em meio a tantos desafios, é
amar o que se faz!

Nesta edi¢do da Revista O
Lojista, destacamos a forga do
nosso comeércio local e como
a CDL Barra Mansa tem atu-
ado para apoia-lo de forma
efetiva.

Convidamos nossos asso-
ciados, a participarem de nos-
sas campanhas estratégicas
como o Liquida BM, que mo-
vimentara as vendas no més
de agosto com descontos e
sorteios. Estamos montando
uma campanha linda e forte
para criar oportunidades reais
de crescimento para os nos-
sos associados.

Falamos ainda sobre a
importancia da capacitagdo
constante e divulgamos nos-
sas caravanas e participagdes
em eventos que engrande-
cem os negdécios e trazem
integragdo em nossa classe.
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Mais um motivo para ser associado: esse espaco é seul!

A CDL Barra Mansa esta
de cara nova! E a transfor-
macgdo comeca por aquilo
gue mais acreditamos: o
desenvolvimento continuo
do comércio local.

Como parte das melho-
rias em nossa sede, além da
nossa recep¢ao, que divul-
gamos recentemente, pro-
jetamos uma nova sala de
treinamentos, totalmente
climatizada, moderna e
acolhedora, pronta para
receber cursos, workshops
e encontros de capacita-
¢d0 para nossos associados
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Produtos e Servigos
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Jair Francisco Gomes

empresarios, lojistas e suas
equipes.

Mais do que um novo
espaco fisico, essa sala re-
presenta o compromisso
da CDL com a qualificagdo
profissional e o fortaleci-
mento do comércio local.

Um ambiente pensado
para promover aprendiza-
do, troca de experiéncias
e evolugdo — pilares es-
senciais para quem deseja
crescer de forma estrutu-
rada em um mercado cada
vez mais competitivo.
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“Essa é a casa do
empresdrio!

Ao se associar, o
empreendedor passa a
contar com estrutura,
apoio e oportunidades

de capacitagdo que fazem
a diferen¢a no dia a dia
dos negdcios. E esse é um
dos beneficios pra vocé”,
destaca o presidente da
CDL BM, Gleidson Gomes.
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feito para vocé,
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No dia 24 de junho, a a
CDL Jovem de BM, em par-
ceria com o SEBRAE, pro-
moveu a palestra “Venda
Mais com a Shopee”, reu-
nindo lojistas, empreende-
dores e vendedores digitais
na sede da entidade.

O palestrante da noite
foi Leonardo Silva, Head de
Engajamento com Vende-
dores da Shopee no Brasil,
que apresentou uma visao
estratégica sobre o funcio-
namento da plataforma,
suas ferramentas de apoio
aos vendedores e os pro-
gramas de incentivo ofere-
cidos.

O publico elogiou bas-
tante especialmente pelas
dicas praticas compartilha-

das sobre como
conquistar mais
visibilidade den-
tro da Shopee,
com énfase na
construgao de
marca, estratégias
de precificagao,
logistica e conver-
sdo de vendas. Ca-
sos reais de suces-
so também foram
apresentados, evi-
denciando as pos-
sibilidades de crescimento
no e-commerce.

“Foi um conteuldo exce-
lente e uma oportunidade
muito boa de ouvir outros
empresarios que ja atuam
no meio digital. Saimos
com muitos esclarecimen-
tos sobre a plataforma, que

Caravanas da CDL BM

Participamos da maior feira de franquias do mundo em Sao Paulo — a ABF e da FISPAL

traz inUmeros beneficios e
oportunidades.  Acredito
que o comércio fisico e o
digital devem caminhar
juntos”, destacou a empre-
saria Andressa Pinheiro, da
loja Maria Papeleira.

A noite foi marcada por
interagdo, troca de experi-
éncias e a certeza de que

investir em conhecimento
é essencial para competir
com inteligéncia no merca-
do digital.

As agOes integram o
calendario de iniciativas
promovidas pela entidade
junto ao Sebrae com foco
em desenvolvimento em-
presarial e fortalecimento
do comércio local.

Em maio, nosso grupo
de empresdrios associados
a CDL marcou presenga na
Fispal, em S3o Paulo — a
maior feira do setor de ali-
mentos e bebidas da Amé-
rica Latina. O evento reu-
niu empresdrios de todo
o Brasil, que buscam as
principais tendéncias, ino-
vacoes e solugdes capazes
de transformar o mercado
de alimentacao.

E em junho, a Caravana,
organizada pela CDL BM e

Sicomércio para seus asso-
ciados, participou da ABF
Franchising Expo, conside-
rada a maior feira de fran-
quias do mundo. O evento
é uma vitrine de oportu-
nidades de negdcios, ino-
vacao e networking estra-
tégico para quem deseja
empreender ou expandir

sua atuacio Ve SR
no merca-
do.

A presenca da comiti-
va nessas feiras reforca o
compromisso da CDL Bar-
ra Mansa em incentivar o
acesso a informacao, a ca-
pacitagao e ao crescimento
dos negdcios locais.

Junte-se a nods, venha
ser um associado CDL e
participe dessas e tantas
acdes que ajudam a forta-
lecer os negdécios e promo-
ver tantas trocas de expe-
riencias! E sempre muito
valioso!



Dia dos Avds movimenta o comércio

com afetividade e boas vendas

Celebrado em 26 de julho, o Dia
dos Avds vem ganhando cada vez
mais espago no calendario do vare-
jo. A data se tornou uma oportuni-

Presentes como roupas, calca-
dos confortaveis, perfumaria, li-
vros, cestas de café da manha e até
experiéncias — como jantares e

o) Lojista‘Barra Mans ﬂ si

.

dade valiosa para o comércio pro- passeios — tém se destacado nes- 1
mover acOes tematicas, estreitar se periodo. ‘ y
lacos com os clientes e alavancar
as vendas no meio do ano. Aproveitem essa datas para
criar campanhas com propdsito e
Com campanhas criativas, vitri- fortalecer o relacionamento com
nes especiais e produtos voltados seus clientes. Afinal, o comércio lo-
para o publico 60+, muitas lojas cal tem o poder de transformar ca-
tém apostado na sensibilidade e na rinho em boas experiéncias! Boas
memboria afetiva para atrair consu- vendas!
midores.

e Invista em kits e
embalagens especiais:

e Ofereca vantage

e Antecipe o estoque:

e Use as redes sociais a
favor!
e Capriche na vitrine:

Sebrae Rio Summit A CDL Barra Mansa
De 21 a 25 de julho, das s E B R A E terd uma caravana
10h as 17h, no EXPO no dia 24 de julho
MAG — Rio de Janeiro. R 'e SUMM'T em parceria com o
SEBRAE!

0O melhor evento de empreendedorismo no Brasil

21/7 a 25/7 - EVENTO GRATUITO



Liquida BM 2025: a
virada do seqgundo
semestre com até 70%
de desconto

Para que a Liquida BM

continue crescendo, a

participagao ativa dos
lojistas é essencial.

Lojista, veja como aproveitar ao maximo
essa oportunidade com o Liquida BM:

1

Liquida BM 2025 - de 4a9 de agosto'

4 A virada do segundo semestre para o fortalecimento das vendas!

Leia On-line!
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Vocé conhece as vantagens do APP CDL Barra Mansa
para seu negdcio e para seu dia a dia?

Aqui tem informacao, vantagens e conexao com o comércio local na palma da mao!

A CDL Barra Mansa dis-
ponibiliza aos empresarios
e a comunidade um canal
completo e interativo: o
APP CDL Barra Mansa que
atualmente tem mais de
30 mil usuarios.

Com uma interface pra-
tica e intuitiva, o aplicativo
reune ferramentas essen-
ciais para quem quer se
manter informado, apro-
veitar beneficios exclusivos
e fortalecer sua presenca
no comércio local.

Ser associado a CDL
Barra Mansa é estar em
evidéncia. Ao fazer parte
do nosso time, sua em-
presa ganha visibilidade
em um canal amplamente

divulgado e cada vez mais
acessado pelos consumi-
dores locais. Estar presen-
te no APP CDL Barra Mansa
significa marcar presenca
no dia a dia do publico, au-
mentando as chances de
ser encontrado, lembrado
e escolhido.

Se vocé ainda ndo bai-
xou, procure por “CDL
Barra Mansa” na loja de
aplicativos do seu celular e
aproveite todas as funcio-
nalidades.

E se ainda ndo se asso-
ciou a entidade, veja e es-
sas e outras vantagens em
fazer parte da CDL Barra
Mansa!

da CDL

varejo e da cidade

Seus servicos

@Cupons de

No APP, o usuario tem acesso a:
@No‘u’cias atualizadas sobre o comércio e acdes

) Guia de Pontos e Atividades Turisticas para co-
nhecer e divulgar nossa cidade

:) Sorteios e Campanhas promocionais, contem-
plando as diferentes datas comemorativas do
comércio e fomentando muitos negadcios

D Agenda de Eventos com datas importantes do
®) ) Guia Comercial com a relagéo dos associados e
Descontos
:) Clube de Vantagens, com beneficios exclusivos

para associados e seus colaboradores

@ Divulgacao de Vagas de Emprego

dos Associados

/

Uma verdadeira vitrine digital fortalecida por uma
rede de confianca, na qual o associado tem espaco
de destaque para promover seus produtos, servicos e

beneficios.

Baixe o app
e aproveite!

SE (5
O |86 app store |
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2PLAY AEV

MI:&I TELECOMUN|CACAO @SUSTENTABILIDADE E HSP HOTEL

W G

PADARIA E —

CONFEITARIA E REST ENGENHARIA CONSTRUCOES
PONTAL DO e

PARAISO

E ENGENHARIA
[=] 43, [s]
& Telefone: 24. 3325-8165 | Whatsapp: 24.99299-6411 | @cdlbarramansa | www.cdlbm.com.br

W ANGELS
WY PRESENTS

TORRESMO A *

BRASILEIRA WGP IHIOR

EXPERIENCIA
NAO SE CONQUISTA
DA NOITE PARA

O DIA.

hs Mg

anos
tranformando
negocios

r

]
' ‘ .
A AV 11 a Rua Jansem de Melo, 8L: Barra Mansa/R]
(24) OBB2ZRSNST - (24) 5825-6862

CONTABILIDADE
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Inteligéncia Artificial: como o varejo esta se
reinventando com essa tecnologia

A inteligéncia artificial (1A) MYESERETENELR-ET] A |A ndo veio para substi- Entender o basico ja faz
ja é uma realidade presente para gigantes. tuir o contato humano, mas diferenga!
no dia a dia de empresas do para potencializar a eficiéncia
varejo e da prestagdo de ser- HNT IO TR ElN oIyl e a experiéncia do consumi- Sdo inumeras ferramentas
vicos. O que parecia coisa do Felele[H RLN L= ildEIMee i MicleM dor. Quanto antes o pequeno de organizagdo de seus dados
futuro hoje esta transforman- FElENEHERSE SNl leF negdcio comegar a testar es- na empresa, organizagdo de

sas solugdes, maiores serdo sistema, para seu atendimen-
as chances de se destacar no to, para sua divulgacdo. Mas
mercado. antes de contratar, entenda a

funcionalidade de cada uma e

do desde o atendimento ao
cliente até a gestdo de esto-
ques, ajudando os negdcios
a serem mais eficientes, com-

Chatbots no WhatsApp
para agilizar o atendimen-

- to o . - , .
petitivos e conectados com as Para vocé que ainda ndo esta busque profissionais de con-
novas expectativas do consu- Anadlise de dados de ven- comalAemseudiaadia, fianca para estarem com vocé
midor. das para prever demanda como comegar? O primeiro  nessas implantagdes.

e planejar estoques passo é Capacitacao!

Grandes redes varejistas ja
vém colhendo resultados.

Softwares que automati-
zam agendamentos, co-
brancgas e relacionamento
com clientes

Participe de cursos basicos . ST -
gratuitos sobre IA | Na plata- A lntellgencm

A Magazine Luiza, por forma do Sebrae vocé tem artificial ndo é
exemplo, usa IA para reco- ‘ e a]cesso. Participe de palestras ofuturo - é o)
mendar produtos personali- UGHEIENICHERISERGERIN presenciais, onde a oportuni- |
zados, de acordo com o com- dade de estar com um colega presente'
portamento de cada cliente. do setorn muito te ajudarad a
O Grupo Boticario investe ouvir e ver quem ja esta do-
em chatbots inteligentes, minandaq e testando.
que atendem 24 horas por (' by

Programas que auxiliem

empresas de prestagdo de
servigo, como a gastrono-
mia, area da saude, entre

outros.
dia com linguagem natural.
J4 0 McDonald’s utiliza IA em Planejamento de reu-
totens de autoatendimento, nides e acdes em seu
adaptando as ofertas confor- negocio....e muito mais!

me o clima ou horario do dia.

Lancamento do Sistema CNDL para as CDLs do Brasil
A CDLIA - nova e inédita plataforma para o varejo. Desenvolvida
para lojistas de todos os portes.

Com solugdes de atendimento automatizado, controle de estoque e
marketing inteligente, essa nova plataforma coloca a sua loja no ritmo
da inovagdo.

Veja como a CDL IA pode transformar os negdcios:
Feita para equipes: atendimento ao empresario e colaboradores
e Consultores digitais especialistas em varejo
® Respostas rdpidas e praticas para toda a equipe
¢ Cursos e formagGes sobre Inteligéncia Artificial e gestdo
¢ Linguagem simples e direta, sem “tecniqués”
e Seguranga total: governanga e confidencialidade dos dados

e Cancele quando quiser, sem burocracia

Leia On-line!
O 0 i~
O] | g Store |

Em breve novidades da CDL BM para vocé!
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16 de julho — Dia do Comerciante

Uma homenagem a profissdo que move a economia e
reinventa o futuro todos os dias

Muito mais do que ven-
der produtos ou prestar
servigos, ser comerciante
ser vislumbrador de opor-
tunidades, criativo na es-
cassez, visionario no caos.

E ter a alma inquieta,
sempre em movimento,
sempre em busca de algo
novo — seja uma tendén-
cia, uma solugao, um jeito
melhor de encantar o clien-
te.

No dia 16 de julho, cele-
bramos essa profissao tao
antiga quanto essencial,
que atravessa séculos se

Um estrategista que conhece sua clientela como ninguém

reinventando.

Se pensar em tantos
cenarios e episédios que
ja aconteceram no mundo,
conseguira ver as maos de
um comerciante agindo,
trazendo algo para a popu-
lagdo, construindo algo em
beneficio de tantas pesso-
as!

Afinal, ser comerciante
é ser proativo diante das
mudancgas, é atrair pessoas
com carisma e proposito,
é sonhar mesmo quando
0 cenario nao é dos mais
faceis.

Um artista da vitrine e do relacionamento

Um gestor que lidera, acolhe e multiplica

Um otimista incansdvel, mesmo diante dos imprevistos

E os desafios ndao sao
poucos. Do sobe e desce
da economia aos impactos
do clima, das transforma-
¢Oes culturais as exigéncias
do novo consumidor — o
comerciante precisa estar
sempre em alerta, com o
radar ligado e o coragao
firme. Pensar no negécio,
cuidar da equipe, ajus-
tar estratégias, inovar, se
adaptar e, acima de tudo,
manter o entusiasmo de
guem acredita que todo
dia é uma nova chance
de fazer melhor. Assim, é
vocé, que escolheu a pro-

fissdo de vender algum
produto ou servigo!

Neste Dia do Comer-
ciante, a CDL Barra Mansa
homenageia todos vocés
que fazem do comércio
local um espaco de vida,
coragem, inovagao e aco-
Ihimento.

Parabéns aos nossos
associados e a vocé,
comerciante, que com
forga e visdo movem
nossa cidade e inspira o
futuro!

E um agente transformador, que gera emprego, renda e impacto positivo na sua comunidade

Um sonhador e amante da arte de vender e encantar o cliente

;.f"'fﬁ—-‘_“\‘g

/

=1

/ otimista incansavel

estrategista

< CO

artista da vitrine

W

- T
<——= gestor

e

agente transformador

MERC

gerador emprego

sonhador

Dia 17 de julho, quinta-feira, vocé, que é associado da CDL BM,
de comemoracao ao Dia do Comerciante, na sede da

CDL Barra Mansa as 19h!

encantador de cliente &

i;f’

/

amante da arte de vender

Vagas limitadas. (24) 3325-8171 (24) 98119-0874
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Quando foi a ultima vez que vocé fez uma pesquisa
sobre o0 seu publico?

Vamos falar sobre analise de dados, pesquisas de mercado e decisdes mais inteligentes!

Serd que vocé sabe
guem sdo, de fato, as pes-
soas que circulam em tor-
no da sua loja todos os
dias? Quantos clientes em
potencial passam ali — e
qguantos vocé nem perce-
be?

Em uma cidade como
Barra Mansa, onde o co-
mércio é fortemente dis-
tribuido por bairros, co-
nhecer o territério € uma
vantagem competitiva
enorme. Cada regido tem
seu proprio perfil de con-
sumo, suas necessidades,
seus horarios de pico e até
seus costumes. E é ai que
entra a analise de dados
como ferramenta estraté-
gica para o pequeno e mé-
dio empresario.

Quando a informacgédo
estratégica se alia a ex-
pertise do comerciante,
as chances de acerto se
multiplicam — e os resul-
tados também.

Tomar boas decisGes
exige mais do que feeling
— exige informagdo de ver-
dade. Com ferramentas de
geomarketing e anadlise de
dados, é possivel transfor-
mar duvidas em caminhos
certeiros:

. Onde estd meu cliente
ideal?

7 Qual o ponto comercial
mais estratégico?

~ Quais horarios devo re-
forcar minha equipe?

@

= Vale a pena abrir uma
nova unidade em outro
bairro?

. Como criar uma campa-
nha com maior chance
de sucesso?

Dados que guiam
acoes certeiras

Com base em andlise de
mercado, é possivel aplicar
acbes de marketing com
muito mais eficiéncia:

Escolher o ponto comer-
cial ideal, considerando
fluxo e perfil do publico

Investir em campanhas
com mensagens perso-
nalizadas para o bairro
ou regiao

Criar abordagens especi-
ficas para o tipo de clien-
te local

Distribuir panfletos, fa-
zer entregas ou promo-
¢oes nos horarios e lo-
cais de maior impacto

Dica para vocé, empresa-
rio de loja fisica!

Comece pequeno: ob-
serve, pesquise, experi-
mente ferramentas basicas.
Entenda o comportamento
ao redor da sua loja. Con-
verse com os clientes. Use
os dados a seu favor. Por-
gue no comércio de hoje,
informacdo é poder — e
também lucro.

Mas saiba que existe!

Quando vocé tem
acesso aos dados e visua-
liza 0 mapa de sua regiao,
vocé tem a clareza de sa-
ber quem circula por ai,
onde gasta, o que conso-
me, como é a composicdo
das familias e casas ao re-
dor — exemplo: quantas
pessoas moram em cada
casa e que faixa etdria
possuem. E assim come-
¢a a entender por onde
elas circulam, como sao
seus costumes. Além de
ter acesso aos concorren-
tes e, portanto, descobrir
onde estdo as oportuni-
dades!

Existem programas
especificos de estudo de
geomarketing e agéncias
de marketing que atuam
diretamente nessa pes-
quisa.




A Unimed Barra Mansa,
uma cooperativa com mais
de 50 anos de tradicdo,
conta com uma ampla rede
de médicos, clinicas e labo-
ratdrios credenciados

Em parceria de mais de
20 anos com a CDL Barra
Mansa, os associados da
CDL, seus dependentes e
colaboradores, tem acesso
a uma-tabela diferenciada

D

por meio do Plano Unimax,
gue permite mensalidades
mais acessiveis.

A Unimed, traz como
beneficio a forca de uma
rede ampla na regido do
sul do estado do Rio e sem
burocracia para o associa-
do. Sao mais de 232 médi-
cos atuando em 32 espe-
cialidades na regido

—

Quer saber mqis
etero Plano Unimax?

(O] cdibarramansa
&5 www.cdlbm.com.br

Unimed + CDL BM: saude e
bem-estar com condicdes
especiais para sua empresa

Conheca o NAS

O plano oferece uma
equipe multidisciplinar
para realizar atendimento
aos beneficidrios, estimu-
lando a busca por habitos
sauddveis para que eles
possam desfrutar de uma
vida mais saudavel e ati-
va. Localizado no bairro
Ano Bom, em Barra Mansa
oferece servicos de fisiote-

——

Além das vantagens com o Plano Unimax, o cliente
pode usufruir do NAS - Nucleo de Atencao a Saude da

Unimed Barra Mansa.

rapia, terapia ocupacional,
fonoaudiologia, psicologia,
consultério médico e de
enfermagem.

Espago Viver Bem: con-
sultas com nutricionista,
psicdlogo, aulas e grupos
de bem-estar para fortale-
cer a qualidade de vida

Entre em contato com a CDL BM e aproveite es-
sas condicOes diferenciadas para vocé, sua equi-
pe e sua familia:

(24) 3325-8158 / 99936-3864
. beneficio.unimed@cdlbm.com.br

Cuide da saude de quem faz o
seu negocio acontecer — com
qualidade, seguran¢a e muito

mais economia!




St Almir Corréa, comemora 80 anos de vida e
quase 60 deles sao vivenciados no comércio

Um comerciante que traz como marca o aprendizado na pratica, o olhar atento as oportunidades
de negdcio e espirito de lideranca.

Toda grande trajetdria co-
mega com um primeiro pas-
so — e a do Sr. Almir Corréa
comecou atras de um balcao,
em 1968, na cidade de Trés
Rios, onde atuava como ven-
dedor de tecidos. Em uma
época em que o comércio era
feito no olho, no trato e na
confianca, ele ja demonstrava
o faro apurado para os negé-
cios e a paixdo por atender
bem e estruturar o estabele-
cimento, montar estoque e
expor produtos.

Em um bate papo com a
revista O Lojista, vamos resu-
mir essa histdria que nos traz

inspira¢oes e esperancga!

Segundo Almir, os desafios
enfrentados pelo comerciante
de ontem ndo sdo tdo diferen-
tes dos de hoje: conquistar o
cliente, acompanhar o mer-
cado, lidar com instabilidades
econdmicas. Mas havia uma
diferenga marcante: a concor-
réncia era menor, o que dava
mais espago para quem sabia
se destacar.

“O que fazia diferenca era
o contato direto com os for-

-

necedores. Era preciso estar
atento e ter bons relaciona-
mento, para trazer as novida-
des e manter o estoque sem-
pre atualizado”, relembra.

Naquela época, crescer
no comércio exigia coragem,

bom relacionamento e inves-

timento para as oportunida-
des que surgiam. “Os alugueis
dos pontos comerciais eram
mais acessiveis, e 0 sucesso
dependia muito da agilidade
em oferecer ao cliente o que
ele buscava — mesmo que
isso significasse arriscar”, re-
lembra Almir, relatando que
chegou a vender sua primeira

casa propria para investir em
sua primeira loja em Volta Re-
donda.

Em Barra Mansa, sua his-
tdria comercial trouxe para a
principal avenida da cidade,
a Joaquim Leite, suas empre-
sas Casa CIPA, Ricks, Altec e
Cate Papelaria. Hoje o grupo
familiar empreende as lojas
Cate Papelaria, Bardo Futebol
e Cia, Bardo hidraulica, elétri-
ca, ferramentas e ferragens e
Maria Papeleira.

“O comércio foi e é o sus-
tento de minha familia. Eu e
minha esposa Tereza (in me-

| morian) lutamos muito e nos

alegramos muito na vivéncia
que o comércio proporciona.

| E uma das maiores alegrias

é ver meus filhos seguindo os
passos da veia empreendedo-
ra e ver meus netos crescendo
aqui nas lojas.”

Ser comerciante é gerar
emprego e renda e ser parte
de muitas familias.

E mais do que manter um
negécio, dar continuidade a
histéria é honrar os valores
construidos com trabalho, éti-
ca e perseveranca afinal, ser
comerciante é gerar emprego
e renda e ser parte de muitas
familias.

Sr Almir destaca que uma
de suas funcionarias tem mais
de 30 anos de servico em sua
loja. Outra, ja se aposentou
mas em periodos de altas
vendas, como volta as aulas,
ela integra a equipe com ex-
celéncia.

“Quem conhece o ritmo
do comércio aprende a ouvir
o mercado, a sentir o momen-
to certo de investir, recuar ou
inovar. E isso s6 se conquista
com dedicagdo, muito traba-
lho e tempo de estrada. Sou
feliz demais com o que fago
e por ver minha familia feliz
nessa profissdo também”.

“Sozinho a gente nao faz
nada!” A importancia da CDL
BM em sua trajetoria

A trajetéria do Sr. Almir Cor-
réa ndo se resume aos seus
negécios. Sua atuacdo foi
além, ingressando na direto-
ria da CDL Barra Mansa, no
ano de 1988, e assumindo a
presidéncia da entidade com
dedicagdo e espirito coletivo.

Durante sua gestdo, contri-
buiu para o fortalecimento da
entidade como um
verdadeiro respaldo para o
empresario associado. Atual-
mente, Almir segue ativamen-
te como membro da diretoria,
participando e compartilhan-
do sua visdo para tomadas de
decisdes da entidade. Para
ele, a unido da classe empre-
sarial é fundamental: “Sozi-
nho a gente ndo faz nada. A
forg¢a estd em caminhar junto,
dividir experiéncias e buscar
solugdes coletivas que trazem
respaldos e segurangca para
todos nés . A CDL é esse elo
que fortalece todos nés.”
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VANTAGENS

SAUDE /MEDICINA
OCUPACIONAL

GMG SOLUGOES EM
MEDICINA DO TRABALHO
- Descontos diferenciados
para associados nos pa-
cotes, consultas clinicas,
exames e outros servigos
de Medicina do Trabalho:
(24) 98112-6014 / 99845-
3028

OCUPACIONAL - Descon-
tos diferenciados para
associados nas consultas
clinicas, exames e outros
servigos em Medicina do
Trabalho. Empresas Grau
de risco 1 e 2 (sem riscos
ambientais que deman-
dem levantamentos). (24)
3322-8982 /3322-9015 /
99282-4367

ODONTOPREV - Plano
odontoldégico empresarial
com cobertura nacional.
Mensalidade diferenciada
para associados, colabo-
radores e dependentes.
RS 22,70 — para CNPJ
Ltda; RS 26,50 - para o
CNPJ Mei. Krystina Britto
(21) 99206-9625

SEMART - Descontos
diferenciados para asso-
ciados das empresas de
grauderisco 1 e 2 (sem
riscos ambientais). (24)
3401-1342

UNIMED - Plano empre-
sarial com mensalidades
a partir de R$ 193,01* (*)
Plano: Unimax Local em-
presa, faixa etdria-0a 18
anos em Enfermaria. (24)
3325-8176 ou 3325-8168

ENTIDADES
PARCEIRAS

CRECHE ESCOLA FAVO DE
MEL - Desconto de 10%
nas mensalidades para
novos alunos abrangendo
os sécios da empresa,
seus colaboradores e
dependentes. (24) 3323-
1436 / 98122-0452

ESTACIO DE SA - Desconto
de 5% para associados
além de desconto
oferecido pelo polo.
Cursos EAD (24) 98866-
3078

NOVA UBM - Descontos
especiais para novos
alunos ingressantes: 40%
na modalidade presen-
cial; 20% na modalidade
EAD; 10% nos Cursos

de Extensao; 40% na
Educacdo Infantil, Ensino
Fundamental e Ensino
Médio. OBS.: Beneficios
para associados a CDL e
seus dependentes: conju-
ge, companheiro e filhos.
(24) 3325-0247

OXFORD BARRA MANSA
- Plano de descontos

de até 50%, conforme
tabela. OBS: Os valores
de cada curso, material e
beneficio podem sofrer
alteragBes sem aviso
prévio. (24) 3323-5677 /
24 99871-2395

SEBRAE - Programa de
capacitagao e palestras
motivacionais. (24) 3347-
3481/ 3347-5845

UNIFOA - Desconto entre
10% e 15% nos cursos de
graduacdo. (24) 3340-
8400/ 3336-7451

UNINTER - Desconto de
até 10% para os cursos de
Graduagdo e Pos-Gradu-
acdo nas modalidades a
distancia e semipresen-
cial. Polo Barra Mansa -
(24)98128-4347

LAZER/
ACADEMIA

CENTRO GRAZI PORTO 15
% de desconto nos planos
Mensais nas modalida-
des: Pilates, Musculagdo
Personalizada e em todas
as atividades do espaco.
Desconto oferecido para
associados, funcionarios e
dependentes. (24) 99395-
5117

COLISEUM ACADEMIA -
Musculagdo: Mensal - RS
115, Anual - 12x RS 89
(Crédito recorrente-car-
tdo de crédito). Passa-
porte: Mensal - RS 129,
Anual - RS 12x RS 99 (Cré-
dito recorrente-cartdo de
crédito). (24) 2106-1506 /
(24) 98159-7914

FAZENDA SANTANA DO
TURVO - REST. E POUSA-
DA - Visita agendada: 24.
99915-0066 Valores es-
peciais para Day Use aos
associados CDL BM: RS
65,00 por pessoa acima
de 11 anos. RS 32,50 para
criangas de 4 a 10 anos.
Criangas até 3 anos ndo
pagam. Funcionamento
de 9has 17h.

SESI - 30% de desconto

na mensalidade do Club;
10% de desconto na Esco-
la Sesi e nas atividades es-
portivas. (24) 3345-4877 /
3345-4856 / 3345-4880 |
99208-6961

CONSULTORIA

ASSESSORIA JURIDI-

CA RONALDO SOUzZA
BARBOSA E ADVOGADOS
ASSOCIADOS - Consulto-
ria aos associados através
de agendamento pela
CDL BM, além de Assesso-
ria Juridica e Assisténcia
na Defesa de Processos
Judiciais, Juizado Especial
Civel de Barra Mansa ou
junto a Vara do Trabalho
de Barra Mansa. (24)
3325-8171 (24) 98119-
0874

ESTRATEGIA RAPIDA
CONSULTORIA - Descon-
to de 35% nas segoes
avulsas de atendimento
e 25% em todos os proje-
tos, bem como diagndsti-
co empresarial de forma
gratuita para os associa-
dos. (21) 99586-3164

PULSO CONSULTORIA -
Desconto de 30% nos ser-
vigos de consultoria em
gestdo de negdcios. Diag-
nostico gratuito. SolugGes
nas areas de marketing,
otimizagdo de processos,
planos de negécios. (24)
2107-3771

SEGUROE
CONSERVACAO

TULIP ADM. DE SEGUROS
- Desconto de 5% sobre o
prémio liquido do seguro
escolhido. (24) 3323-
431098821-0823

ESTETICA

SOBRANCELHAS - A
Unidade de Barra Mansa
oferece 10% de desconto
em produtos e servigos.
(24) 3323-6663 99314-
0995

TRAT SPA URBANO -
Desconto de 10% sobre o
valor de seus servigos de
pacotes de massagens,
tratamentos faciais entre
outros. (24) 98821-0328
3322-6903

ELIENE EMERICH - Mas-
soterapeuta especialista
em reflexologia podal.
20% de desconto para os
associados, estendidos
aos funcionarios e depen-
dentes. whatsapp: (24)
98835.2665

SERVICO

AQUINO’S SOLAR - Des-
conto de 5% em projetos
de Energia Solar para

0 associado CDL BM.

Estd incluso no projeto:
instalagao, homologacdo,
equipamento e projeto.
O empresdrio devera pro-
curar diretamente a loja
fisica com identificagdo
de associado. CDL BM.
(24) 99240-9271

MARIA BRASILEIRA -
Desconto de 35% sobre
servigos de sanitizagdo

de ambientes. Desconto
de 5% sobre o valor de
seus servigos de Limpeza
Residencial, Empresarial,
Pés obra e Passadoria de
Roupas. (24) 3401-0435 /
98838-3951 99202-2447

PLENATRAN - Desconto
de 10% para associados
e colaboradores: Vistoria
periddica do GNV, Vistoria
de Inclusdo de Kit GNV,
Vistoria de Modificagdo
e de Sinistro em veiculos
leves e pesados, Laudo
Técnico e de Opacidade,
Linha Mecanizada e Ana-
lise de Gases. (24) 3028-
8748 /99937-1135

VERTICE SOLAR 10% de
desconto na instalagdo e
em todos os projetos de
energia fotovoltaicas em
qualquer forma de paga-
mento para as empresas
associadas, funcionarios e
seus dependentes. conta-
to@verticeprojetos.com.
br e (24) 98133-3088




BANCO DE DADOS SPC
BRASIL, CONVENIADO A
SERASA EXPERIAN
O maior banco de dados e o
mais completo servigo de
protegdo de crédito do
pais! Beneficios que aju-
dam a sua empresa no
dia a dia das vendas
como consulta de
SPC, Score e muito
mais.

CERTIFICADO DIGITAL
Atendimento confortav-
el, seguro e rapido com
pregos especiais para o as-
sociado.

CLUBE DE VANTA-

GENS — BENEFICIOS E
DESCONTOS PARA SEU
NEGOCIO

Convénios e descontos ex-
clusivos para o associado
e suas equipes.

CONDICf)ES ESPECIAIS
EM PLANO DE SAUDE

O Unimax — plano de
saude Unimed para o as-
sociado da CDL BM com
a melhor tabela da cidade
para sua empresa.

O Lojista - CDL Barra Mansal ' w KB

Seja associado e tenha acesso exclusivo

a estrutura da CDL Barra Mansa!

CDL CENTRO

A CDL Centro tem atendi-
mento ainda mais perto de
vocé!

Contatos: (24) 3325-8167 e
(24) 99869-6165 WhatsApp

SETOR COMERCIAL
Conte conosco nas de-
mandas que auxiliem seu
negadcio junto aos servigos
que prestamos!

CAMPANHAS
PROMOCIONAIS

E CAPACITACAO

Seja um associado e tenha
sua loja nas grandes a¢Oes
de marketing, campanhas
promocionais e participa-
¢do em eventos, cursos e
palestras.

REVISTA O LOJISTAE
WHATSAPP

Nossos associados esta
sempre por dentro das
principais noticias do em-
preendedorismo, a luta
do nosso movimento em
prol a classe empresarial
e agles diversas em seu
beneficio!

APP CDL BM

Um canal completo, in-
terativo e inovador entre
as CDLs: o APP CDL BM
conta com uma interface
pratica e intuitiva. O apli-
cativo reune ferramen-
tas essenciais para quem
quer se manter informa-
do, aproveitar beneficios
exclusivos e fortalecer sua
presenga no comércio local.

Mais que uma
entidade, a CDL &
0 espaco do seu
sucesso. Conheca os
beneficios!

App CDL BM
[=]#[=]
[=]

Redes Sociais
@cdlbm

- Portal CDL B
www.cdlbm.com.br O |
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SALA DE REUNIOES

Como associado da CDL
vocé tem acesso a uma sala
climatizada exclusiva para
reunides de negdcios. Veja com
a administragdo da CDL sobre
utilizacdo e disponibilidade para
agendamento ao associado.

SALAS DE TREINAMENTOS
Vocé, associado, tem a disposicao

iﬁw

as melhores instalagdes duas salas ;8

de treinamento climatizadas e com
precos especiais para utilizacdo.
Nova sala: Contamos com uma
nova sala de treinamentos, total-
mente climatizada, moderna e
acolhedora, pronta para receber
cursos, workshops e encontros de
capacitacdo para nossos associa-
dos empresarios, lojistas e suas
equipes.

SALAO DE EVENTOS

Aqui vocé conta com um
amplo saldo climatizado,
para festas e eventos,
com total infraestru-
tura e com pregos ex-

associados.

Estrutura completa para seu negocio.

Use seu beneficio de associado!




Quem defende

0s interesses do
COMAErCio e servico
no Congresso?

o

Empreender no Brasil é um ato de coragem. O empresario do comércio e servicos lida,
todos os dias, com desafios como a alta carga tributdria, a burocracia, a instabilidade
econdmica e a constante necessidade de se adaptar as transforma¢des do mercado.

Mas a boa noticia é:
vocé ndo esta sozinho.

Existe um sistema, com-
posto por entidades que
atua firmemente na defe-
sa dos interesses da classe
empresarial.

A CDL Barra Mansa, faz
parte do Sistema CNDL
(Confederacdo  Nacional
de Dirigentes Lojistas)
com sede em Brasilia, jun-
tamente com a FCDL RJ
(Federagdo das Camaras
de Dirigentes Lojistas do
Estado do Rio), com sede

na capital Rio de Janeiro.
E a integracdo a esse siste-
ma, traz atua¢des que vao
muito além das fronteiras
locais.

Sdo bandeiras defen-
didas pelas entidades que
chegam as esferas estadu-
ais e aos foruns de decisdao
e que definem os rumos da
economia brasileira.

Assuntos como os des-
tacados ao lado estdo na
linha de frente das discus-
sOes lideradas por essas
entidades.

Faga seu

Certificado Digital

com a CDL Barra Mansa

Simplifica o
seu dio o dio

Reduz custos

Menos
buracracia

| pMobilidods

34;MANEF-BIES
;33252181

e Reforma Tributaria
e |l egislagdo Trabalhista

¢ Frentes Parlamentares
e UNECS (Uniao
Nacional de Entidades
do Comeércio e Servigos)

e Inovacao e Digitalizacao

® Politica Economica e
Fiscal

e Crédito e
Financiamento

Quando o empresdrio
participa da CDL e apoia o
movimento associativista,
ele fortalece uma rede de
representacdo que luta dia-
riamente para garantir um
ambiente mais justo, com-
petitivo e sauddvel para
empreender.

A CDL Barra Mansa
segue firme nesse com-
promisso: representatr,
defender e impulsionar o
desenvolvimento do nosso
comércio e servigo. Por-
que, juntos, somos mais
fortes.

t (24) 3325-8024
© (24) 97404-1475
i Gritica Drumond

(@) graficadrumand

B contate dgraficadrumond, dom. b
% wiww. graffcadrumond. com.br
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Prever riscos é melhor do
que lidar com prejuizos.

Seu negdcio
merece essa
protecao!

Com o SPC Sinaliza, sua empresa pode:

‘ Ser notifi- ‘ Saber se ha ‘ Ter mais ‘ Anteci-
cada quando aumento no seguranga na par agoes de
um cliente for numero de con- horadevender cobranca e re-
negativadoem  sultas ao CPF/ aprazooucon- negociagao com
outraempresa  CNPJ dele (sinal  ceder crédito mais estratégia

de possivel en-

dividamento) -

Sejaum

associado ‘ :
CDLBM ; Anuncie na Revista
Explore as & O Lojistada CDL BM

possibilic

A melhor infermacaodo setor
varejista da regido,

i

[24) 99229-6411

‘?"-.l—_'l‘-_

wwacalbmucomubr
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Portal Sebrae

Capacitacao: a ferramenta poderosa para quem deseja crescer
com seguranca e profissionalismo.

Em um mercado cada
vez mais competitivo,
aprender continuamente
deixou de ser um diferen-
cial e passou a ser uma
necessidade real. Seja para
vender mais, atender me-
lhor ou liderar com efici-
éncia, a capacitacdo é uma
ferramenta poderosa para
guem deseja crescer com
seguranga e profissionalis-
mo.

Pensando nisso, o Se-

brae oferece uma plata-
forma completa e gratuita,

Conheca as trilhas de

por:

Cursos Online, Cursos
sapp e Cursos Ao Vivo.

40 minutos, 1 hora, 15

conteudo e encontre seu
momento empreendedor:

No portal Sebrae, vocé pode sele-
cionar os formatos de cursos e filtrar

. Existem diversos conteldos ja dis-
poniveis na plataforma: cursos de

com cursos online voltados
para empresarios, gestores
e equipes, em diferentes
etapas da jornada empre-
endedora. O Portal Sebrae
é facil de acessar, intuitivo,
e permite que o aprendi-
zado aconteca no ritmo de
cada pessoa, sem precisar
sair da loja ou interromper
a rotina.

Com o Portal Sebrae, o
empresario ndo precisa in-
vestir dinheiro nem tempo
em deslocamento. Basta
acessar o conteudo

por What-

horas...

Entre os temas mais acessados
nos ultimos meses estdo: Gestdo
Financeira, Gestdo de Pessoas,
Atendimento ao Cliente, IA na
pratica para pequenos negocio,
Marketing Digital entre outros.

celular ou computador, fa-
zer cursos com linguagem
pratica e receber certifica-
do ao final. E também uma
excelente forma de capa-
citar colaboradores, am-
pliando a visdo de negdcio
de quem estd na linha de
frente com os clientes.

A capacitacdo transfor-
ma a realidade das empre-
sas. Quanto mais conhe-
cimento, melhores sdo as
decisGes, os resultados e o
crescimento sustentavel.

¥ Acesse agora: ht-
tps://sebrae.com.br/sites/
PortalSebrae/cursosonline
e descubra como fortale-
cer seu negbcio com quem
entende de empreendedo-
rismo.

Leia On-line!

DD
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. CI |Ck C D L A CDL por Barra Mansg! Acompanhe aqui as agées em

que estivemos envolvidos nesses meses!

INAUGURAGAO DA PRIMEIRA
SEDE PROPRIA DA CNDL

BRASILIA - O6F | 27 O WA OF 3035
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| { @ | | O presidente da CDL BM, Gleidson Gomes, marcou presenca nas festividades de inauguracéo da primeira sede prépria da Confederac@o Nacional de
A
R
Lo

Dirigentes Lojistas (CNDL) em Brasilia. Na ocasido, o empresdrio e diretor da CDL BM, Jair Gomes, foi um dos homenageados pela sua atuagao de tantos
anos no movimento lojista. Parabéns a todos! Um marco em nossa histdria!

{ | Reunido de empresdrios para instalagdo do ntcleo para CDL em ' @ \ | Estudantes da rede municipal de ensino premiados no concurso de
" |~ |Barrado Pirai. A

redagao “Minha Mae é Nota 10’ da CDL BM.
L& =l

| { @ ) Parabens CDL Jovem pela agédo do DLI em Barra Mansa: Dia Livre de | {
). \

Impostos 2025 mais uma vez chamou a atengdo para carga tributdria

@ | | Networking: presidente da CDL BM em caravana da ABF Franchising
R
no Brasil.

trazendo novidades e tecnologia para comércio de Barra Mansa.

CUL

Barra Mansa

™

=

| ' @ | |CDLe CDL Jovem BM recebem os diretores do BM Shop Dellvery para |
o apresentarem a plataforma de e-commerce.

CDL BM recebeu empresdrios Adriano Arbex, Luiz Fernando Nader e

Leticia Carneiro Nader, que apresentaram o langamento de um novo
empreendimento no bairro Ano Bom.



CURSOSE
TREINAMENTOS
NA CDL BM!

Fique atento ao nosso calendario de eventos e incentive
sua equipe a participar!

Empresarios que invesiem no desenvolvimento constante
de suas equipes colhem resultados em produtividade,
eficiéncia e resultados de vendas.

VENHA BUSCAR CONHECIMENTO E ATUALIZACAO,
TRAGA SUA EQUIPE!

ACOMPANHE NOSSA PROGRAMACAO NAS
REDES SOCIAIS E PELA COMUNICACAO FEITA
PELA CDL BM A VOCE, ASSOCIADO !

Of

cdlbarramansa
www.cdlbm.com.br
App CDL BM

Baixe o app

& AppStore

ARDROID APP 0N

= Google play
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