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Nascemos em 1963, e esse ano completamos 63 anos de
histéria! NuUmeros que registram o tempo em que a CDL Barra
Mansa esta ao lado de quem empreende, gera empregos e
movimenta a economia da cidade.
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Celebrar os 63 anos da
CDL Barra Mansa é moti-
vo de gratiddo e respon-
sabilidade. Gratidao por
todos os empresarios que
ajudaram a construir essa
histéria. Responsabilidade
por continuar trabalhando
todos os dias pelo fortaleci-
mento do nosso comércio.

Ao longo desses anos,
muita coisa mudou. A for-
ma de vender mudou, o
comportamento do consu-
midor mudou, a tecnologia
avangou. Mas uma coisa
continua igual: o empresa-
rio precisa de apoio, infor-
macgdo e parceria para cres-
cer com seguranca.

E isso que buscamos
oferecer com a CDL Bar-
ra Mansa e vocé. Seja por
meio das solu¢gdes do SPC
Brasil, do Plano de Saude
Unimax, do certificado di-
gital, das campanhas pro-
mocionais ou das capacita-
¢Oes, nosso objetivo é estar

Expediente

Faremos juntos
um 2026 de
crescimento

ao lado do associado, facili-
tando sua rotina e criando
oportunidades.

A CDL acredita na forga
do associativismo. Acre-
dito que quando os em-
presarios se unem, todos
crescem. E fortalecer o
comércio local é fortalecer
empregos, familias e a nos-
sa cidade.

Seguimos firmes, traba-
Ihando com transparéncia
e compromisso com cada
associado.

Parabenizo a todos que
fazem da CDL Barra Mansa
cada vez mais forte: nossos
associados, nossos direto-
res, nossa equipe de cola-
boradores e parceiros.

Obrigado por fazerem
parte dessa histéria. Ela é
de todos vocés!

José Paulo Nogueira
Presidente da CDL BM
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O cLue ninguém te conta na hora de
fechar um negdcio!

Fechar uma venda ou
parceria apenas nha con-
fianca pode custar caro.
Em um mercado cada vez
mais dinamico, informacao
é protecdo. Antes de con-
ceder crédito, parcelar ou
firmar um contrato, é es-
sencial conhecer o histori-
co financeiro do cliente ou
fornecedor.

Novidade

SPC Mix Positivo PF

Produtos SPC

em Destaque
Consulta CPF e CNPJ
Histérico detalhado para
decisdes mais seguras.

] pados Cadastrais
] Consultas Realizadas
[~ sPC

MNovas informagdes agregadas

[ Score + Positive
[ Indice de Pontualidade
de Pagamentos

Cheque Lojista
B ccr

=] Recheque

Score de Crédito
Avaliacao da probabilidade
de pagamento antes de

conceder crédito. + Insumos Opcionais

A CDL Barra Mansa, em
parceria com o SPC Brasil,
oferece solugbes comple-
tas para apoiar decisdes
seguras e estratégicas. Um
respaldo de mais de meio
século buscando cada vez

Solugbes Antifraude
Validacao cadastral
e confirmacgdo de
identidade.

SPC Mix Positivo — trazendo ainda mais
seguran¢a mais na liberagdao de crédito para
pessoas fisicas. Este novo produto possui mais
informagdes dentro da consulta, conforme
observado na imagem, contanto ainda com
insumos opcionais, garantindo ainda mais se-

70N
B

Monitoramento

mais novas solucdes que
incluem relatérios mais
analiticos, alertas auto-
maticos de movimentacgdo
e plataformas integradas
para gestdo de crédito.

Afinal...

Quem consulta, vende
melhor.

Quem monitora, reduz
inadimpléncia.

Quem decide com da-
dos, cresce com seguranca.
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Produtos e Servigos
Mauro Dias
Ricardo Lustosa de Oliveira

ggg de Clientes

Alertas automaticos
sobre alteragdes no perfil

financeiro.

Certificado SPC SafelD

Assinatura digital com
validade juridica, sem

token fisico.

Avancados
Mais dados, mais

il

estratégia, menos risco.

Comercial
Marcio Domingos da Silva
José Marcio da Silva
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Mariana Ventura Alves
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Relatdrios Analiticos

voceé estiver!
burocracia.

to do celular o
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Caio Alves Gomide de Souza

Diretor Financeiro
Victor Palmeira Landim

guranga para suas vendas diante do cenadrio
econdmico do pais.

Seu Certificado Digital onde

Seguranga € menos

Com o Certificado SafelD, vocé assina do-
cumentos e acessa sistemas oficiais dire-

u computador.

Adquira o seu Certificado Digital SafelD

: (24) 3325-8167 /

98869-6165 / 99949-6995 (WhatsApp)

Quem trabalha conosco em busca do melhor para vocé e sua empresa.
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Jeferson Silva Ferreira
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O consumidor é o verdadeiro motor da economia!

Cada compra fortalece empresas, gera empregos e impacta diretamente a renda da
cidade, de Barra Mansa ao Brasil inteiro.

nar consumidores — o qu
eito em presenta uma oportunida-
da sua marca. de enorme para quem de-
entos resolutivos, cide investir nessa etapa. E
companhamento atencio- Barra Ma
so e cuidado com o cliente Os dados e tendéncias mércio é re _
apos a compra aumentam para 2026 mostram que o tradigao e quali

apsa® |

Vocé conhece de fato o perfil do seu Vocés séo parte essencial do nosso
consumidor? : : . crescimento, e nossa misséo é apoiar
Zl::ni?;resa mantém contato apos a venda? empresdrios e equipes para que Cada
Porque cliente satisfeito volta. relacionamento com o cliente seja uma
Cliente bem atendido indica. historia de confianca, valor e retorno.

E cliente valorizado permanece.
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Transparéncia e compromisso marcam Assembleia
de Prestacao de Contas da CDL Barra Mansa

A CDL Barra Mansa re-
alizou no dia 25 de feve-
reiro sua Assembleia Geral
Ordinaria de Prestacdo de
Contas, reunindo sdcios
efetivos na sede da enti-
dade para a apresentagdo
e anadlise do balanco finan-
ceiro referente ao exercicio
de 2025.

Considerado um dos
momentos mais relevantes
do calendario institucio-
nal, o encontro reforcou o
compromisso da CDL com
a transparéncia, a respon-
sabilidade administrativa e
o cumprimento rigoroso do
estatuto. Durante a assem-
bleia, foram detalhadas as
receitas, despesas, inves-
timentos realizados e os
principais projetos desen-
volvidos ao longo do ano.

A diretoria também
apresentou um panorama
das a¢des que impactaram
diretamente o comércio
local, como campanhas
promocionais, capacita-
¢des empresariais, even-
tos estratégicos, parcerias
institucionais e iniciativas
voltadas ao fortalecimento
do associativismo.

“Representamos centenas
de empresdrios e con-
duzimos a entidade com
responsabilidade, plane-
jamento e foco no forta-
lecimento do comércio
local. Cada ag¢do realizada
tem como propdsito trazer
mais desenvolvimento
para Barra Mansa.”
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Prestes a completar
63 anos de histéria, a CDL
Barra Mansa reafirmou sua
credibilidade institucional
e seu papel ativo na cons-
trucdo de um ambiente
empresarial cada vez mais
solido e sustentavel.
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Faz toda a diferenca ter vocé e milhoes de
pessoas juntas para crescer com o Sicoob.
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Margo é o més que sim-
boliza for¢a, protagonismo
e transformagdo femini-
na. No mundo dos nego-
cios, essa presenga cresce
de forma consistente: as
mulheres ja representam
cerca de metade dos em-
preendedores no Brasil e
assumem, cada vez mais,
posicdes estratégicas, ino-
vadoras e inspiradoras no
mercado.

E como parte dessa te-
matica, a revista O Lojista
divulga como foi o Conec-
ta Delas que aconteceu na
sede da CDL Barra Mansa
no dia 10 de fevereiro

A 32 edicdo do Conecta
Delas é uma iniciativa do
Sebrae voltada ao fortale-
cimento do empreende-
dorismo feminino no Sul
Fluminense. O encontro
reuniu cerca de 200 empre-
sarias, liderangas e parcei-

ﬁo Lojista - CDL Barra Mansa

3° edigdo

CONECTA #¥pelas

Autoridade que conecta, marca que impacta

Protagonismo e conexao feminina
no empreendedorismo

ras em uma tarde marcada
por aprendizado, conexdes
estratégicas e troca de ex-
periéncias.

“O Sebrae Delas foi
criado para impulsionar
a autonomia, a gestédo

e a visdo estratégica

das mulheres
empreendedoras.

Um evento que busca
transformar a realidade
e assim transformar

o mundo. Investimos
nessas agoes para que as
mulheres possam ver a
forga que elas tém. Afinal
representam cerca de
50% de empreendedores
no nosso pais”, destacou
Paola Tenchini,
coordenadora regional
Sebrae Rio.

Com o tema “Autori-
dade que conecta. Marca
que impacta”, o evento
integrou as acdes do Se-

brae Delas, programa que
estimula a capacitacdo, a
autonomia e a visao estra-
tégica de mulheres a frente
de seus préprios negdcios.
A programagdao contou
com certificagdo das parti-
cipantes da Edicdo 25, pa-
lestra sobre Marketing de
Conteudo e momentos de-
dicados ao networking e a
geracdo de oportunidades.

“Receber esse grupo

tdo representativo de mu-

Iheres  empreendedoras

em nossa sede foi motivo

de orgulho. Capacitar, co-

nectar e fortalecer mulhe-

res é investir diretamente

no crescimento da nossa

cidade”, destacou a dire-"
tora de evento da CDL BM,

Mariana Ventura.
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Vocé esta pronto para jogar diferente? 2"5@ ';

O varejo mudou — e
guem continua jogando
com as mesmas regras
pode estar ficando para
tras.

Se antes vender depen-
dia apenas de produto,
preco e ponto, hoje o re-
sultado nasce de método,
leitura de indicadores, inte-
gragdo entre canais e cons-
trucdo de relacionamento
continuo. A jornada do
cliente comeca no digital,
passa pela loja fisica, pelo
WhatsApp, pelo pés-venda
— e precisa ser fluida, es-
tratégica e sem ruidos.

Imagine um consumi-
dor que descobre sua mar-
ca no Instagram, tira duvi-
das pelo WhatsApp, visita
a loja e finaliza a compra

com um link enviado pelo
vendedor. Se cada etapa
estiver desconectada, a
experiéncia se perde. Mas
quando ha histérico in-
tegrado, abordagem per-
sonalizada e acompanha-
mento apods a venda, cada
contato se transforma em
oportunidade real de cres-
cimento.

E essa logica que sus-
tenta o conceito de OM-
NIVAREJO 2026, tema da
Convengao Lojista que
acontecera em Jodo Pes-
soa, entre os dias 27 e 29
de agosto. O evento reu-
nird liderancas e especia-
listas para discutir como
atrair, converter, encantar
e fidelizar clientes de for-
ma estratégica, conectan-
do operacgao, tecnologia e

k ® o
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pessoas.

Mais uma vez, a CDL
Barra Mansa marcara pre-
senga, acompanhando as
tendéncias e trazendo no-
vidades aos seus associa-
dos.

“O varejo vive um novo
momento, que exige visdo
estratégica, preparo e
atualizagdo. Participar
da Convencgdo é investir
em conhecimento para
que nossos empresdrios
estejam cada vez mais
preparados. Traremos
novidades para nossos
associados”, destacou

o presidente da CDL
Barra Mansa, José Paulo
Nogueira.
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“Da estratégia nacional a tropa de elite: CDL Jovem
Barra Mansa fortalece lideranca em agenda no Rio”

O Rio de Janeiro foi
palco da 12 Reunido da
Coordenagdo Nacional da
CDL Jovem de 2026. O en-
contro, que aconteceu em
fevereiro, marcou o inicio
de um novo ciclo de ali-
nhamentos, estratégias e
fortalecimento do associa-
tivismo jovem no varejo
brasileiro.

Conduzido pelo coor-
denador nacional Raphael
Paganini, o reuniao contou
com liderangas de todo o
pais para debater pautas
que irdao nortear o movi-
mento ao longo do ano, en-
tre elas as atualizagdes do
Dia Livre de Impostos 2026
e as estratégias de expan-
sao da CDL Jovem no Brasil
— consolidando o protago-
nismo da nova geragao de
empresdrios na transfor-
macao do varejo.

A CDL Jovem Barra
Mansa esteve representa-
da pelo presidente Jonas
de Cnop Eccard e membros
da diretoria, reforcando o
posicionamento da cidade
no cenario nacional do mo-
vimento lojista jovem.

Mais do que uma reu-
niao, o evento foi um es-
pago de conexao, visao
estratégica e construcdo
coletiva, fortalecendo um
movimento cada vez mais
integrado e preparado para
gerar impacto real nos ne-
gocios e na sociedade.

Em um ambiente onde
decisOes precisam ser to-
madas com rapidez, cla-
reza e responsabilidade,
os participantes puderam
refletir sobre principios
fundamentais:  disciplina

diaria, preparo constante,

Lideranca e alta performance:
experiéncia no BOPE amplia
visao estratégica

Como parte da programacgao promovida pela CNDL,
os participantes realizaram uma visita técnica ao
BOPE — experiéncia que trouxe reflexdes profun-
das sobre disciplina, estratégia e mentalidade de
alta performance.

Recebido pelo subtenente Miller, o grupo conheceu
de perto os valores que sustentam uma tropa de
elite: preparo técnico, controle emocional, trabalho
em equipe, clareza de missao e tomada de decisao
sob pressdo. Conceitos que dialogam diretamente
com os desafios enfrentados por lideres empresa-
riais.

Para Jonas de Cnop Eccard, presidente da CDL Jo-
vem Barra Mansa:

“Foi um momento que reforcou o compromisso do
movimento com a formacao de lideres preparados,
inovadores e conscientes do seu papel na constru-
¢do de um varejo mais forte.”

A presenca da CDL Jovem Barra Mansa em agendas
nacionais reafirma o compromisso da entidade com
atualizacdo constante, protagonismo e conexdo
com o que ha de mais estratégico no associativismo
brasileiro.

controle emocional e con-
fianca no time. No BOPE,
lideranga nao é apenas co-
mando — é exemplo, coe-
réncia e responsabilidade
compartilhada.

A cultura apresenta-
da reforca um conceito
essencial também para o
empresario: times fortes
sao construidos com trei-
namento continuo, metas
claras e propésito bem de-
finido. Nao ha espaco para
improviso quando o cena-
rio exige estratégia.

A experiéncia reforcou
que, seja em operagoes
especiais ou na gestao em-
presarial, a diferenca esta
na preparacao, na mentali-
dade e na forga do coletivo.
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22.995 dias, 63 anos por vocé

Desde 25 de margo de
1963, 22.995 dias: esse é
0 numero que simboliza o
tempo em que a CDL Bar-
ra Mansa estd ao lado de
quem empreende, gera
empregos e movimenta a
economia da cidade.

Cada gestdo que pas-
sou deixou sua marca.
Cada diretoria contribuiu
com decisdes estratégicas.
Cada lideranga fortaleceu
o comeércio local. Ao longo
dessa trajetéria, a CDL Bar-
ra Mansa nunca foi apenas
uma entidade represen-
tativa — sempre foi mo-
vimento, acdo e presenca
ativa nas principais pautas
socioecondémicas do muni-
cipio.

Fundada por um grupo
de representantes comer-
ciais e lojistas que busca-
vam respaldo e protec¢do
de crédito para o setor, a
entidade nasceu do espi-
rito colaborativo. A apro-
vacao do estatuto e a elei-
¢do da primeira diretoria
marcaram o inicio de uma
histéria construida com
trabalho, dedicacdo e visdo
coletiva.

Diferentes  diretorias,
perfis, contextos econdmi-
COS, mas 0 mesmo compro-
misso: fortalecer a classe
empresarial e impulsionar
o desenvolvimento de Bar-
ra Mansa.

Uma cidade que nasceu
do varejo e que mantém a
caracteristica de uma loca-
lidade de forte comércio
de rua, se destacando pela

A CDL Barra Mansa é feita

por seus associados. E cada
empresa é protagonista
dessa constru¢ao chamada

qualidade e diversidade.

O comércio e a presta-
¢do de servigo sdo respon-
saveis por cerca de 60%
da geracdo de emprego e
renda.

Acreditar no poder da
unido sempre foi o grande
diferencial. Ao longo dos
anos, a CDL transformou
desafios em oportunida-
des, informacdo em estra-
tégia e unido em forca co-
letiva.

A entidade

é tradicao,
confianca e
credibilidade
consolidadas ao
longo de décadas.

E uma for¢a local com
representatividade nacio-
Participa ativamente

nal.

do movimento lojista bra-
sileiro, integra conselhos
municipais e atua nas prin-
cipais discussGes que im-
pactam o comércio e a vida
econdmica da cidade.

E ao longo de sua his

toria, as diretorias exe-
cutivas trabalham incansa-
velmente para trazer para
o associado e o setor, a
inovagao, capacitagao e co-
nexao.

Ainda assim, com tan-
tas mudangas nos cenarios
econdmicos e sociais ao
longo desses anos todos, o
compromisso firmado em
1963 se mantém: unir for-
¢as para impulsionar uma
classe empreendedora que
é a verdadeira forga motriz
do municipio.

associativismo.

Hd 63 anos fortalecendo o comércio.
Impulsionando negdcios.
Construindo o futuro.
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CDL Barra Mansa
em numeros,
servigos e
inovacao

Tecnologia e Seguranca

A CDL Barra Mansa utili-
za 0 que ha de mais mo-
derno em tecnologia da
informacdo para garantir
estabilidade, seguranca e
eficiéncia em seus sistemas
e redes de comunicagao.

= Portal CDL com noticias,
produtos e servigos

> Revista Impressa e Digi-
tal com informacgdes do
setor empresarial e da
regiao

=> Comunicagao direta via
WhatsApp, e-mail mar-
-keting e telemarketing

> Atendimento presencial
e online

Constante busca por bene-
ficios e solugBes que gerem
oportunidades reais para
0s associados.

Treinamentos e ag¢bes em
conjunto com a CDL Jovem,
preparando novas lideran-
¢as e fortalecendo a gestdo
empresarial.

Presenca ativa em Con-
selhos Municipais

> Participa¢do nas deman-
das socioeconomicas da
= cidade

=> Agdes sociais que impac-
tam a comunidade
> Comprometimento com

0 movimento lojista em
ambito nacional

O Lojista - CDL Barra Mansah

ANOS

Lancado como marco de
modernizagdo, o aplicativo
conecta empresadrios, con-
sumidores e associados em
uma plataforma digital pra-
tica, intuitiva e estratégica
— ampliando relaciona-
mento, campanhas e opor-
tunidades de negdcios.

As ag¢oes que aqui fazemos
alcangam a comunidade e
empresarios, e seguimos
firmes no propdsito da en-
tidade de caminhar junto
aos associados e levar a
economia de Barra Mansa
a um nivel cada vez mais
elevado, com o compro-
misso de estimular as em-
presas para a geragdo de
emprego e renda. Essa sera
sempre nossa missao”, afir-
ma o presidente da CDL,
José Paulo Nogueira.

_JBRASIL
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NRF 2026: O varejo entrou de vez na era da
consciéncia, da IA e da experiéncia total -
fisica, humana e digital

Nao basta mais ter produto, preco e ponto. Nem apenas tecnologia e
omnichannel. Agora é sobre propdésito, cultura, inteligéncia operacio-

nal e experiéncia.

A NRF - National Retail
Federation - o Big Show
2026 realizado em Nova
lorque, falou de um pre-
sente imediato no varejo
mundial. A mensagem foi
clara: o varejo entrou de-
finitivamente na era da
consciéncia  estratégica.
Ndo ha mais espaco para
improviso. Ndo basta mais
ter produto, preco e pon-
to. Nem apenas tecnolo-
gia e omnichannel. Agora
é sobre proposito, cultura,
inteligéncia operacional e
experiéncia.

A inteligéncia artificial
deixou de ser tendéncia e
passou a ser infraestrutura
invisivel. Esta no caixa, no
estoque, na precificacdo,
no marketing, na logistica
e na personalizacdo. Quem
decide com dados e auto-
mag¢do ganha velocidade,
reduz erros e protege mar-
gem. Mas a NRF reforga:
IA ndo substitui pessoas
— ela libera pessoas para
fazer o que s6 humanos fa-
zem: criar vinculo, empatia
e confianga.

Outro ponto central é
gue a experiéncia virou o
verdadeiro produto. O con-

sumidor ndo compra ape-
nas o que vocé vende, mas
como vocé o faz se sentir.
Loja fisica, e-commerce e
aplicativo ndo podem mais
funcionar como silos. Tudo
precisa ser uma jornada in-
tegrada, fluida e sem atri-
tos.

% v

A légica é simples:

Ou seja, a loja fisica dei-
xa de ser s6 ponto de ven-
da. O e-commerce deixa de
ser s6 uma vitrine digital. O
aplicativo deixa de ser sé
um canal. Tudo vira uma sé
coisa: uma experiéncia in-
trigante e impactante que
comega sendo sem limites,
sem atrito, sem ruido, sem
frustragdo.

A NRF também deixa
claro: o varejo se tornou,

gueira ou nao, uma empre-
sa de dados. Previsao de
demanda, comportamento
em tempo real e persona-
lizagdo profunda deixaram
de ser diferencial e passa-
ram a ser exigéncia.

Margem virou questao
de sobrevivéncia. Custos
logisticos, devolucdes,
guerra de pregos e pressao
por conveniéncia exigem
automacgado, integragao

e,

%

.

operacional e eficiéncia fi-
nanceira — inclusive com
foco em varejo circular e
logistica reversa.

E talvez o ponto mais
forte: as pessoas voltaram
ao centro do jogo. Nao
existe transformacdo digi-
tal sem transformacao hu-
mana. Engajamento, cul-
tura adaptavel e lideranga
consciente serdao determi-
nantes.

Se a NRF 2026 pudesse
ser resumida em uma fra-
se, seria esta:

O varejo que nao se
organizar estratégica, tec-
nolégica e humanamente
agora, pode ndo ter tempo
depois.

= MR T gL
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JO outono favorece ex'penenaas £
'mais acolhedoras —e o |
~consumidor responde a isso.
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iPorque cada estacao traz novas cores — mas tambem novas oportunidades.

Com a chegada do ou- Além da moda, outr 1£ ! '
tono, o cendrio muda. As setores também sentem o/
i’

-
*:t'."'**' temperaturas comegam a impacto positivo da esta- 5 aQOGS prat|ca5 para
'-. cair, as cores se transfor- ¢do. Itens de autocuidado, vender maIS no OUtOnO

mam e o comportamento
do consumidor acompanha
essa transi¢cao. Para o va-
-'rgj.g — especialmente nos
segmentos de moda, aces-
sorios e beleza — a nova
estacdo representa mais
do que mudanga climatica:
é um convite a renovagao
de vitrines, estoques e es-
tratégias.

O outono — que ini-
cia oficialmente em 20 de
margo de 2026 e segue até
20 de junho — traz uma at-
mosfera que favorece tons
terrosos, sobreposicdes,
tecidos mais encorpados
e pecgas versateis. Casacos
leves, tricos, jaquetas, bo-
tas, bolsas estruturadas e
acessdrios ganham pro-
tagonismo. E 0 momento
ideal para trabalhar mix
de produtos, composicoes
criativas e estimulo ao au-
mento do ticket médio por
meio de combinagdes es-
tratégicas.

fragrancias mais intensas,
cafés especiais, decoragao
aconchegante e até ilumi-
nagdo mais quente passam
a dialogar com o novo cli-
ma e com o desejo de con-
forto do consumidor.

O empresario atento
aproveita esse periodo
para renovar a vitrine, in-
vestir em storytelling visual
e criar campanhas temati-
cas que conectem produto
e emogao. O outono favo-
rece experiéncias mais aco-
Ihedoras — e o consumidor
responde a isso.

Em cidades como Barra
Mansa, onde o comércio
é tradicional e préoximo do
cliente, a estagdo é oportu-
nidade para fortalecer rela-
cionamento, surpreender e
fidelizar.

Porque no varejo, cada
estacdo é uma chance de
recomecar — e vender me-
Ihor.

Qual serd a cor da estacao
no Outono 20267

Embora diferentes bureaus de tendéncia apontem
variacoes, a cor que desponta como protagonista
do Outono 2026 é o Marrom Mocha (Mocha Mous-
se) — um marrom quente, sofisticado e versatil que
equilibra elegancia e aconchego. E uma cor comer-
cial, facil de vender e que conversa bem com o clima

mais ameno do Sudeste.

1. Renove sua vitrine com
narrativa de esta¢ao

Use cores da tendéncia da
estacdo, iluminacdao mais
guente e elementos que
transmitam aconchego. O
consumidor precisa “sentir”
a mudanga antes mesmo de
entrar na loja.

2. Trabalhe combinagdes
inteligentes

Estimule a venda casada:
jagueta + lenco, bolsa + bota,
suéter + acessorios. Monte
sugestoes prontas para facilitar
a decisdo e aumentar o ticket
médio.

3. Ajuste o mix com base

nos dados

Analise o histérico do ano
anterior: quais produtos
tiveram maior saida? Antecipe
reposicao e evite excesso de
estoque parado.

4. Ative sua base de clientes
Envie mensagens
personalizadas pelo WhatsApp,
e-mail ou redes sociais
anunciando a nova colecdo.
Pds-venda bem feito gera
recompra na nova estagao.

5. Conecte produto e
experiéncia

O outono pede acolhimento.
Invista em atendimento
consultivo, ofereca sugestoes
de uso e crie um ambiente que
convide o cliente a permanecer
mais tempo na loja.
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VANTAGENS

SAUDE /MEDICINA
OCUPACIONAL

GMG SOLUCOES EM
MEDICINA DO TRABALHO
- Descontos diferenciados
para associados nos pa-
cotes, consultas clinicas,
exames e outros servigos
de Medicina do Trabalho:
(24) 98112-6014 / 99845-
3028

OCUPACIONAL - Descon-
tos diferenciados para
associados nas consultas
clinicas, exames e outros
servicos em Medicina do
Trabalho. Empresas Grau
de risco 1 e 2 (sem riscos
ambientais que deman-
dem levantamentos). (24)
3322-8982 / 3322-9015 /
99282-4367

ODONTOPREV - Plano
odontolégico empresarial
com cobertura nacional.
Mensalidade diferenciada
para associados, colabo-
radores e dependentes.
RS 22,70 — para CNPJ
Ltda; RS 26,50 - para o
CNPJ Mei. Krystina Britto
(21) 99206-9625

SEMART - Descontos
diferenciados para asso-
ciados das empresas de
grauderisco 1 e 2 (sem
riscos ambientais). (24)
3401-1342

UNIMED - Plano empre-
sarial com mensalidades
a partir de RS 193,01* (*)
Plano: Unimax Local em-
presa, faixa etdria-0a 18
anos em Enfermaria. (24)
3325-8176 ou 3325-8168

NOVA UBM - Descontos
especiais para novos
alunos ingressantes: 40%
na modalidade presen-
cial; 20% na modalidade
EAD; 10% nos Cursos

de Extensdo; 40% na
Educacdo Infantil, Ensino
Fundamental e Ensino
Médio. OBS.: Beneficios
para associados a CDL e
seus dependentes: conju-
ge, companheiro e filhos.
(24) 3325-0247

OXFORD BARRA MANSA
- Plano de descontos

de até 50%, conforme
tabela. OBS: Os valores
de cada curso, material e
beneficio podem sofrer
alteragbes sem aviso
prévio. (24) 3323-5677 /
24 99871-2395

UNIFOA - Desconto entre
10% e 15% nos cursos de
graduacdo. (24) 3340-
8400/ 3336-7451

I EDUCACAO

CRECHE ESCOLA FAVO DE
MEL - Desconto de 10%
nas mensalidades para
novos alunos abrangendo
0s socios da empresa,
seus colaboradores e
dependentes. (24) 3323-
1436 / 98122-0452

ESTACIO DE SA - Desconto
de 5% para associados
além de desconto
oferecido pelo polo.
Cursos EAD (24) 98866-
3078

ENTIDADES
PARCEIRAS

SEBRAE - Programa de
capacitagao e palestras
motivacionais. Diagnos-
tico Empresarial 100%
gratuito (24) 3347-3481/
3347-5845

SICOOB CREDIROCHAS
Descontos especiais para
associados em diversos
produtos como: Financia-
mentos, Cheque Especial,
Maquina SIPAG, Ante-
cipacgdo de Recebiveis,
Cartdo de Crédito, Capital
de Giro, Tarifa de Conta
Corrente entre outros.
(24) 3323-2004

SICREDI - Condigoes es-
peciais exclusivas como:
Investimento Empresarial,
Antecipagdo de Boletos,
Manutengdo de con-

ta, Prego diferenciado
para TED, Isen¢do para
anuidade de CartGes de
Crédito entre outros. (24)
3401-1437

CIEE - Desconto de

20% sobre o valor de
contribuigdo institucional
para contratos de Estagio
e Jovem Aprendiz. (24)
3323-3916 / 99924-5438

LAZER/
ACADEMIA

CENTRO GRAZI PORTO 15
% de desconto nos planos
Mensais nas modalida-
des: Pilates, Musculagdo
Personalizada e em todas
as atividades do espaco.
Desconto oferecido para
associados, funciondarios e
dependentes. (24) 99395-
5117

COLISEUM ACADEMIA

- Musculagdo: Mensal
somente musculagao

R$ 115,00 - Mensal passa-
porte : RS 129,00 - Anual
RS 99,00 no debito recor-
rente (24) 2106-1506 /
(24) 98159-7914

SESI - 30% de desconto

na mensalidade do Club;
10% de desconto na Esco-
la Sesi e nas atividades es-
portivas. (24) 3345-4877 /
3345-4856 / 3345-4880 |
99208-6961

FAZENDA SANTANA DO
TURVO - REST. E POUSA-
DA - R$75,00 (setenta e
cinco reais) por pessoa
acima de 11 anos de
idade. R$37,50 (trinta e
sete reais e cinquenta
centavos) para criangas
de 4 a 10 anos de idade
e criangas até 3 anos ndo
pagam. Funcionamento
de 9h as 17h.

BEST TRAINING - Men-
salidade R$105,00, para
Musculagdo e Treinamen-
to Funcional (para todos
os dias da semana, inclu-
sive finais de semana).

SEGUROE
CONSERVACAO

TULIP ADM. DE SEGUROS
- Desconto de 5% sobre o
prémio liquido do seguro
escolhido. (24) 3323-
4310 98821-0823

MARIA BRASILEIRA -
Desconto de 35% sobre
servigos de sanitizagdo

de ambientes. Desconto
de 5% sobre o valor de
seus servigos de Limpeza
Residencial, Empresarial,
Pés obra e Passadoria de
Roupas. (24) 3401-0435/
98838-3951 99202-2447

I CONSULTORIA

ASSESSORIA JURIDI-

CA RONALDO SOUzZA
BARBOSA E ADVOGADOS
ASSOCIADOS - Consulto-
ria aos associados através
de agendamento pela
CDL BM, além de Assesso-
ria Juridica e Assisténcia
na Defesa de Processos
Judiciais, Juizado Especial
Civel de Barra Mansa ou
junto a Vara do Trabalho
de Barra Mansa. (24)
3325-8171 (24) 98119-
0874

ESTRATEGIA RAPIDA
CONSULTORIA - Descon-
to de 35% nas segoes
avulsas de atendimento
e 25% em todos os proje-
tos, bem como diagnésti-
co empresarial de forma
gratuita para os associa-
dos. (21) 99586-3164

ELIENE EMERICH - Mas-
soterapeuta especialista
em reflexologia podal.
20% de desconto para os
associados, estendidos
aos funciondrios e depen-
dentes. whatsapp: (24)
98835.2665

SERVICO

AQUINO’S SOLAR - Des-
conto de 5% em projetos
de Energia Solar para

0 associado CDL BM.

Esta incluso no projeto:
instalagdo, homologacdo,
equipamento e projeto.
O empresario deverd pro-
curar diretamente a loja
fisica com identificagdo
de associado. CDL BM.
(24) 99240-9271

PLENATRAN - Desconto
de 10% para associados
e colaboradores: Vistoria
periddica do GNV, Vistoria
de Inclusdo de Kit GNV,
Vistoria de Modificagao
e de Sinistro em veiculos
leves e pesados, Laudo
Técnico e de Opacidade,
Linha Mecanizada e Ana-
lise de Gases. (24) 3028-
8748 / 99937-1135

VERTICE SOLAR 10% de
desconto na instalagdo e
em todos os projetos de
energia fotovoltaicas em
qualquer forma de paga-
mento para as empresas
associadas, funcionarios e
seus dependentes. conta-
to@verticeprojetos.com.
br e (24) 98133-3088

ESTETICA

SOBRANCELHAS - A
Unidade de Barra Mansa
oferece 10% de desconto
em produtos e servigos.
(24) 3323-6663
99314-0995

TRAT SPA URBANO -
Desconto de 10% sobre o
valor de seus servigos de
pacotes de massagens,
tratamentos faciais entre
outros. (24) 98821-0328
3322-6903




BANCO DE DADOS SPC
BRASIL, CONVENIADO A
SERASA EXPERIAN
O maior banco de dados e
0 mais completo servigco
de protec¢do de crédito do
pais! Beneficios que aju-
dam a sua empresa no
dia a dia das vendas

CERTIFICADO DIGITAL
Atendimento  confortav-
el, seguro e rapido com
pregos especiais para o as-
sociado.

CLUBE DE VANTA-
GENS - BENEFICIOS E
DESCONTOS PARA SEU

como consulta de -}
SPC, Score e muito NEG(?C'O
mais. Convénios e descontos ex-

clusivos para o associado
e suas equipes.

CONDICOES ESPECIAIS
EM PLANO DE SAUDE

O Unimax - plano de
salide Unimed para o as-
sociado da CDL BM com
a melhor tabela da cidade
para sua empresa.

Mais que uma
entidade, a CDL &
0 espaco do seu
sucesso. Conheca os
beneficios!

App CDL BM
[=]#[=]
[=]

Portal CDL
www.cdlbm.com.br

Redes Sociais
@cdlbm

e
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Seja associado e tenha acesso exclusivo

a estrutura da CDL Barra Mansa!

CDL CENTRO

A CDL Centro tem atendi-
mento ainda mais perto de
vocé!

Contatos: (24) 3325-8167 e
(24) 99869-6165 WhatsApp

SETOR COMERCIAL
Conte conosco nas de-
mandas que auxiliem seu
negacio junto aos servigos
que prestamos!

CAMPANHAS
PROMOCIONAIS

E CAPACITACAO

Seja um associado e tenha
sua loja nas grandes agGes
de marketing, campanhas
promocionais e participa-
¢d0 em eventos, cursos e
palestras.

REVISTA O LOJISTAE
WHATSAPP

Nossos associados esta
sempre por dentro das
principais noticias do em-
preendedorismo, a luta
do nosso movimento em
prol a classe empresarial
e acgles diversas em seu
beneficio!

APP CDL BM

Um canal completo, in-
terativo e inovador entre
as CDLs: o APP CDL BM
conta com uma interface
pratica e intuitiva. O apli-
cativo reune ferramen-
tas essenciais para quem
quer se manter informa-
do, aproveitar beneficios
exclusivos e fortalecer sua
presenga no comércio local.

" r:«.:.}'n.w. . ;p_p-‘;l.ulv]

SALA DE REUNIOES

Como associado da CDL

vocé tem acesso a uma sala ®

climatizada exclusiva para
reunides de negdcios. Veja com
a administragdo da CDL sobre
utilizacdo e disponibilidade para
agendamento ao associado.

SALAS DE TREINAMENTOS
Vocé, associado, tem a disposicao

as melhores instalagdes duas salas (%

de treinamento climatizadas e com
precos especiais para utilizagdo.
Nova sala: Contamos com uma
nova sala de treinamentos, total-
mente climatizada, moderna e
acolhedora, pronta para receber
cursos, workshops e encontros de
capacitacdo para nossos associa-
dos empresarios, lojistas e suas
equipes.

SALAO DE EVENTOS
Aqui vocé conta com um
amplo saldo climatizado,

com total infraestru-

tura e com pregos ex-

clusivos para nossos
associados.

para festas e eventos, M

Estrutura completa para seu negocio.

Use seu beneficio de associado!
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CDL Barra Mansa aprova beneficio exclusivo
ao associado para fortalecer o comércio local

Gratuidade do Certificado Digital
A1 reforca o compromisso da
entidade com seus associados

A diretoria da Camara
de Dirigentes Lojistas de
Barra Mansa aprovou no
més de fevereiro um novo
beneficio que representa
apoio direto ao empresario
local. Estd garantida a gra-
tuidade do Certificado Di-
gital para CNPJ modelo Al,
vdlida no periodo de 12 de
mar¢o a 31 de dezembro
de 2026.

A iniciativa reafirma o
posicionamento da CDL
BM como parceira estra-
tégica do comércio, ofe-
recendo solucdes praticas
gue geram economia, efici-
éncia e seguranca nas roti-
nas empresariais.

Certificacao Digital: ferramenta
Para o presidente José . . . 2
MR ISEeer cssencial para o dia a dia empresarial

reflete o papel ativo da en-
tidade no suporte ao asso-
ciado.

O Certificado Digital funciona como uma identidade eletronica da empresa, per-
mitindo que diversas operagdes sejam realizadas com validade juridica e total se-
guranga.

“A CDL existe para
apoiar o empresad-
rio. Nosso compro- e Emiss3o de e Transacdes
misso é oferecer notas fiscais eletronicas
ferramentas que eletronicas seguras
facilitem a gestdo,
reduzam custos e
tragam mais segu-
ranga as operagoes.
A gratuidade do
Certificado Digital
A1l é uma agdo para
fortalecer quem mo-

Entre as principais aplicacdes estao:

g . O modelo A1, disponibilizado gratuitamente aos associados dentro do periodo
vimenta o ULl  cstabelecido, é armazenado no préprio computador ou em nuvem, oferecendo
o (oMl XX Mo o[+ [ B praticidade e agilidade no uso diario.




NR-1: sua empresa esta
preparada para as novas

exigéncias?

A gestdo de riscos no
ambiente de trabalho dei-
xou de ser apenas uma
formalidade e passou a
ocupar posicao estratégica
nas empresas. A Norma Re-
gulamentadora n2? 1 (NR-
1), atualizada pela Portaria
MTE n? 765/2025, trouxe
novas diretrizes que ja es-
tdo em vigor e impactam
diretamente o comércio
— do pequeno ao grande
porte.

O principal ponto é a
obrigatoriedade do Pro-
grama de Gerenciamento
de Riscos (PGR), que subs-
tituiu o antigo PPRA. Ago-
ra, as empresas precisam
manter um inventdrio de-
talhado dos riscos ocupa-
cionais e um plano de acao
continuo para monitora-
mento e prevengao.

E nao se trata apenas
de riscos fisicos.

A atualizagdo da NR-1
amplia o olhar para os ris-
COs psicossociais, exigin-
do que o comércio avalie
fatores como pressao por
metas, jornadas extensas,

sobrecarga de trabalho
e assédio moral. A saude
mental entra definitiva-

mente na pauta da gestdo
empresarial, com foco na
prevencdo de estresse cro-
nico e Sindrome de Bur-
nout.

No dia a dia do vare-
jo, isso significa atencdo a
pontos como postura no
caixa, transporte manual
de mercadorias, ilumina-
¢do adequada, ruido, or-
ganizacdo do ambiente e
clima interno.

Ma CDL Barma Mansa, vo
seu Certificado Digital mes
agendamento & tambem ¢
horario de almogo,

Agilidade, praticidad o segurange|

O Lojistasi@D I BafragMansal » N

Outro des-
taque é a exigéncia
de treinamentos perio-
dicos, além do direito de
recusa do trabalhador em
situacgoes de risco iminente
a sua saude ou seguranca.

Microempreendedores
Individuais (MEI), Micro-
empresas (ME) e Empresas
de Pequeno Porte (EPP),
enquadradas nos graus de
risco 1 e 2, podem ter tra-
tamento diferenciado
mas continuam obrigadas
a observar normas relacio-
nadas a ergonomia e saude
mental.

E atencdo: as empresas
tém prazo até 26 de maio
de 2026 para adequacao
completa as regras mais
rigorosas sobre fatores psi-
cossociais.

: ZRAFI
" Bilition 32

A
nao conformidade pode
gerar multas, acoes
judiciais e até interdicao
do estabelecimento.

Mais do que evitar pe-
nalidades, adequar-se a
NR-1 é investir em um am-
biente mais seguro, pro-
dutivo e saudavel. Porque
empresa forte comega com
equipe protegida.

% (24) 3325-8024
@ (24) 97404-1475

\

) Grifica Drumond

(2] graficadrumaond

M Rua Antonio Alves Amorim

B contato cigraficadremond com, be
'ET wiww. graflcadrumond. com. b

n® 51+ Saudade, Barra Mansa - RJ

L Wy



18 5[ Lojista - CDL Barra Mansa

Programa Varejo em Movimento:
2026 comeca agoral

"Se 0 varejo estd em movimento, sua empresa nao pode ficar parada.’

Uma jornada de capacitagao espera por vocé junto a CDL Jovem e Sebrae!

O comércio de Barra
Mansa ndo pode parar. E
guem se movimenta, cres-
ce.

Com esse proposito, a
CDL Jovem Barra Mansa,
em parceria com o Sebrae,
langa o programa Varejo
em Movimento, uma jor-
nada estruturada de capa-
citacdo voltada para em-
presarios e equipes que
desejam evoluir de forma
pratica e estratégica.

Eo
movimento
ja comeca

forte:

O conceito é
simples e direto:
a CDL conecta.

o Sebrae capacita.
O COMErcio cresce.

Mais do que eventos
pontuais, o Varejo em Mo-
vimento nasce como um
programa continuo, com
trilhas de aprendizado pen-
sadas para a realidade do
comércio local. O objetivo
é tirar o varejo da inércia
e preparar empresdrios e
equipes para os desafios
de 2026 — com foco em
vendas, gestdo, tecnologia,
atendimento e fidelizagao.

Oiﬂ"y Caravana Feicon (SP)

Feira Sebrae
' Movimenta Geral

Palestra de Vendas

A programacgdo inclui
palestras inspiradoras,
oficinas "m3do na massa",
rodas de conversa com
empresarios da cidade e
consultorias  individuais,
criando um ambiente de
troca e crescimento coleti-
Vo.

O publico-alvo é am-
plo: empresarios do va-
rejo, gestores, lideres

de loja, vendedores e
empreendedores ini-
que desejam

ciantes
vender mais e melhor,
organizar a gestao, utili-
zar tecnologia e IA sem
complicacdo e fortalecer
o relacionamento com o
cliente.

04,11, 18 e 25/05 e
01/06 — Curso "Ven-
das em Acgao"

De04/5a
01/06

O Varejo em Movimento € um convite claro:

nao espere o mercado mudar — mova-se antes.
Porque em 2026, o comércio que cresce é aquele
que decide evoluir.




O Lojista - CDL Barra Mansal ‘s EENE

. A CDL por Barra Mansa! Acompanhe aqui as acoes em
CI |Ck C DL que estivemos envolvidos nesses meses!

' {2028

,:ke Primeira reunido da diretoria executiva da CDL BM eleita para o [ e A | Primeira reuniéo da diretoria da CDL Jovem eleita para o triénio 2026-
triénio 2026-2028. I\--’

|8 3 . = w il
CDL Barra Mansa e entidades representativas do comércio visitam [ e 4 | Diretoria da CDL BM aprova beneficio especial aos associados gratui-

obras da futura 39 Companhia Independente. ' | dade, no ano de 2026, para o Certificado Digital para CNP) modelo A1.

! " I —

g 4 Lo —
Caravana de empresdrias, representando o SEMEC Valenga no Conec- ,:kg) Diretoras da CDL Volta Redonda marcando presenga no Conecta

ta Delas, na sede da CDL BM. Delas.

.- ‘.- . . -i i:h' II -:h :-| ! L - o I'H
Diretora da CDL BM, Mariana Ventura e Diretoria da CDL Jovem, Julie
Magalhdées juntamente com Nathdlia Malaquida, Sebrae Regional.

,:kg) Instituicoes representativas do setor do empreendedorismo da regiGo ,:k.g)
no Conecta Delas, evento organizado pelo Sebrae na CDL BM.



Uma novidade para o
empresario de Barra Mansa:

CERTIFICADO
DIGITAL GRATUITO! "

Exclusivo para associados
adimplentes da CDL Barra Mansa.

(¥) E-CNPJ Al (vélido por 1ano);

@ Beneficio concedido
de 02 de margo até 31
de dezembro de 2026.

INFORMACOES

AINDA NAO E ASSOCIADO?
ASSOCIE-SE E APROVEITE.

Telefones - Ano Bom | Sede o Endereco:
K RECEPGAO: (24) 99916-6784 <> R.RotaryClub, 26 -
)

:(24) 3325-8151 Ano Bom, Barra Mansa
Barra Mansa PR (29) 125 B i



