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Quando abrimos as portas do nosso negócio, 
colocamos em movimento a esperança, a coragem

e a vontade de fazer acontecer todos os dias.  
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Parabéns 
Comerciantes! 

Cada vez que abrimos as 
portas da nossa empresa, rea-
firmamos a nossa fé no traba-
lho, na cidade e no futuro que 
queremos construir. 

Pelo dia 16 de julho,  Dia 
do Comerciante, quero para-
benizar todos os nossos asso-
ciados, empresários e empre-
endedores que, com coragem 
e dedicação, ajudam a cons-
truir o desenvolvimento de 
Barra Mansa. Cada loja, em-
presa e prestador de serviço 
tem uma história de trabalho, 
desafios e de conquistas que 
merece ser valorizada. 

Sabemos que empreender 
não é uma tarefa fácil. O co-
merciante enfrenta mudanças 
no mercado, novas exigên-
cias, custos, impostos, con-
corrência e tantos outros de-
safios. Mas também sabemos 
da força da nossa classe, da 
capacidade de se reinventar 
e da importância de caminhar 
junto. 

Por isso, a CDL Barra Man-
sa segue trabalhando para es-
tar cada vez mais próxima dos 
seus associados. Neste segun-
do semestre, teremos novas 
ações, cursos, eventos, cam-
panhas, encontros e oportuni-
dades de capacitação, sempre 
com o objetivo de fortalecer 
o comércio, levar informação, 
promover conexões e contri-
buir para o crescimento das 
empresas da nossa cidade. 

Convidamos vocês para 
estarem conosco. Unidos, 
conseguimos representar me-
lhor a nossa classe, defender 
os interesses dos empresários 
e contribuir para o progresso 
do comércio de Barra Mansa. 

E juntos trabalharemos 
para valorizar quem empre-
ende, quem gera emprego e 
renda, quem acredita no futu-
ro da nossa cidade. 

Boa leitura a todos! Para-
béns Comerciantes!  

José Paulo Nogueira
 Presidente da CDL BM
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Uma conquista histórica para Barra Mansa
Barra Mansa intensifica apoio à implantação da  3ª Companhia Independente da 
Polícia Militar.

Trabalhando por você
Quem trabalha conosco em busca do melhor para você e sua empresa. 

DIRETORIA EXECUTIVA
Presidente 
José Paulo Nogueira 

1º Vice-Presidente 
Jânio Alves Pereira

2º Vice-Presidente 
Gabriel Augusto de Andrade

Diretores: 
Secretários 
Leonardo dos Santos 
Marcos Antônio Arantes Alves

Tesoureiros 
Rilmo Vieira de Souza 
Luiz Fernando Vasconcelos Magalhães

Patrimônio 
Alício José Vilena de Camargo

Produtos e Serviços 
Mauro Dias 
Ricardo Lustosa de Oliveira

Comercial 
Márcio Domingos da Silva 
José Márcio da Silva

Eventos 
Mariana Ventura Alves 
Eduardo Mohalem Corrêa

Propaganda e Promoções 
Hugo Tavares Nascimento 
Eduarda Ávila

Departamento Jurídico 
Bruno Yago de Oliveira Montenegro

Diretor de CDL Jovem  
Rafael Roxo de Souza

Conselho Fiscal 
Paulo Roberto Barbosa de Castro 
Luis Antonio Nogueira Feris 
José dos Reis de Oliveira

Suplentes do Conselho 
Nivanaldo Firmino Lima 
Enéias Moreira de Souza 
Izamara de Jesus Bastos Vieira

Conselho Consultivo 
Antônio Feris Filho 
Almir Esteves Corrêa 
Rilmo Vieira de Souza 
Samir Jorge Arbex 
Magno Andrade 
Jair Francisco Gomes 
Luis Antônio N. Feris 
Juliana Lanes Rolim 
Alício José V. Camargo 
Xisto Vieira Neto 
Leonardo dos Santos 
José Paulo Nogueira 
Gleidson Kelman Bragança Gomes

DIRETORIA CDL JOVEM
Presidente 
Jonas de Cnop Eccard

Vice-Presidente 
Caio Alves Gomide de Souza

Diretor Financeiro 
Victor Palmeira Landim

Diretor Jurídico 
Jennifer Magalhães de Paula 
Matheus Santos de Carvalho Maria

Diretor de Integração 
Isaías do Nascimento de Almeida 
Robert Santos Madureira

Diretores de Mobilização e Eventos 
Marino Paula da Silva Júnior 
Gustavo Pacheco Silva

Diretores de Capacitação 
Filipe Duarte Timburibá 
Vanessa Viana Ferreira Moreira

Diretores de Comunicação 
Julie Magalhães Paula 
Laila Alves Veloso

Diretores de Planejamento 
Jeferson Silva Ferreira 
Nathalia Braga Ferreira

Barra Mansa vive um mo-
mento considerado decisivo 
para a segurança pública e 
para o desenvolvimento eco-
nômico do município. Em 
uma mobilização que une 
empresariado, poder público 
e forças de segurança, a im-
plantação da 3ª Companhia 
Independente da Polícia Mili-
tar avança como um dos pro-
jetos mais estratégicos para o 
futuro da cidade. 

Mais do que uma nova 
estrutura policial, a 3ª Com-
panhia representa uma con-
quista histórica para Barra 
Mansa. A unidade permitirá 
uma atuação mais autônoma, 
com planejamento operacio-
nal voltado exclusivamente 
para as demandas do municí-
pio, ampliando a presença po-
licial, fortalecendo o trabalho 
preventivo e contribuindo di-
retamente para a melhoria do 
ambiente de negócios. 

A CDL Barra Mansa tem 
atuado de forma efetiva nessa 
construção. Por acreditar ver-
dadeiramente no propósito 
do projeto e em seus impac-
tos para a cidade, a entidade 
assumiu papel de destaque 

na mobilização, destinando 
um aporte de R$ 100 mil para 
auxiliar na estruturação da 
unidade. A iniciativa reforça 
o compromisso da CDL com 
pautas que vão além do co-
mércio, mas que interferem 
diretamente na qualidade de 
vida da população e no forta-
lecimento da economia local. 

A futura instalação da uni-
dade militar será localizada 
na Rua Siqueira Campos, nº 
2960, no bairro Bom Pastor, 
ao lado do Parque da Cidade. 
A escolha do local é conside-
rada estratégica, pela facili-

dade de acesso a diferentes 
regiões do município. 

A iniciativa conta com 
apoio das entidades, CDL BM, 
ACIAP BM,  Sicomércio, par-
lamentares da Assembleia 
Legislativa do Estado do Rio 
de Janeiro e da Prefeitura de 
Barra Mansa, ampliando a ar-
ticulação institucional em tor-
no do projeto. 

“A Companhia Indepen-
dente não é apenas uma 
estrutura policial. Ela é um 
ativo de desenvolvimento 
para Barra Mansa. Com a 

estrutura pronta, a cidade 
poderá receber mais efe-
tivo, mais viaturas e mais 
investimentos em segu-
rança. Um ganho enorme 
para a nossa sociedade”, 
afirma José Paulo Noguei-
ra, presidente da CDL BM.

A CDL reafirma seu com-
promisso com o desenvolvi-
mento de Barra Mansa com 
um projeto estruturante para 
o futuro do município. 

Mais do que um avanço 
na segurança pública. É uma 
demonstração de união, res-
ponsabilidade coletiva e visão 
de futuro.
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Ser associado CDL Barra Mansa é ter acesso a 
uma rede de benefícios que fortalece empresas e 
empreendedores

Novos convênios da CDL BM

Convênios oferecidos pela entidade ampliam vantagens para 
lojistas, empresários, colaboradores e familiares. 

A CDL Barra Mansa tem 
ampliado sua atuação para 
oferecer aos associados mui-
to mais do que representati-
vidade institucional. Além de 
defender os interesses do co-
mércio e contribuir para o de-
senvolvimento econômico da 
cidade, a entidade disponibi-
liza uma rede de convênios e 
benefícios que agrega valor à 
rotina dos empresários, seus 
colaboradores e familiares. 

Com parcerias em diferen-
tes áreas, a CDL BM oferece 
vantagens em saúde, medici-
na ocupacional, lazer, espor-
te, educação, seguros, conser-
vação, consultoria, serviços e 
estética. A proposta é sim-
ples: fortalecer o associado 
também no dia a dia, conec-
tando empresas a soluções 
que contribuem para a gestão 
do negócio, o bem-estar das 
equipes e a qualidade de vida. 

Mais do que uma lista de 
descontos, os benefícios ofe-
recidos pela CDL Barra Mansa 
fazem parte de uma estraté-
gia de fortalecimento do setor 
produtivo local. 

Com essa rede de 
benefícios, a CDL BM 

reforça seu papel 
como ponto de 

apoio para lojistas, 
prestadores de serviços 
e empreendedores que 

buscam mais segurança, 
economia, informação 

e competitividade. 
Acompanhe  a listagem 
completa na página 14. 

General Motors do 
Brasil: Por meio do 
convênio firmado com 
a FCDL-RJ, as empresas 
associadas a CDL Barra 
Mansa têm acesso a 10% 
de desconto na compra 
de veículos Chevrolet 
0Km.

Clube Recanto:  
Por meio do 
convênio, os 
associados CDL 
garantem isen-
ção da taxa de 
adesão e 50% de 
desconto no va-
lor da mensalida-
de durante os 12 
primeiros meses 
de associação 
como sócio con-
tribuinte.

CLUBE DO RECANTO

REFERÊNCIA EM ESTRUTURA 
ESPORTIVA, LAZER, BEM-ESTAR 
E CONVIVÊNCIA PARA TODA
A FAMÍLIA. 
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A 25ª edição da Flumisul chega cercada de 
grandes expectativas. Seu negócio 
pode estar lá! 
Feira de Negócios do Sul Fluminense acontece de 
12 a 15 de agosto, no Parque da Cidade.

A Flumisul 2026 já começou 
a movimentar o setor produtivo 
de Barra Mansa e região. Lança-
da oficialmente em junho, a 25ª 
edição da Feira de Negócios do 
Sul Fluminense chega cercada 
de grandes expectativas e com 
um dado que confirma a for-
ça do evento: antes mesmo do 
lançamento, cerca de 30% dos 
estandes já estavam comercia-
lizados. 

A feira será realizada entre 
os dias 12 e 15 de agosto, no 
Parque da Cidade, reunindo em-
presas, empreendedores, inves-
tidores, instituições e visitantes 
de diferentes municípios. Con-
solidada como uma das prin-
cipais vitrines de negócios do 
interior fluminense, a Flumisul 
celebra 25 anos com uma edição 
voltada à inovação, tecnologia, 
empreendedorismo e fortaleci-

mento da economia regional. 

Para o comércio, a feira 
representa uma oportuni-
dade estratégica de visibi-
lidade. Participar da Flu-
misul é estar diante de 
um público qualificado, 
ampliar contatos, apre-
sentar produtos e servi-
ços, fortalecer marcas e 
abrir novas possibilida-
des de negócios. Em um 
único espaço, expositores 
têm a chance de se aproxi-
mar de consumidores, par-
ceiros, fornecedores e poten-
ciais clientes. 

A Flumisul é promo-
vida pela Aciap BM, em parceria 

com a Prefeitura, por meio da Secre-
taria Municipal de Desenvolvimento Eco-

nômico e da Companhia de Desenvolvimento, 
com apoio da CDL BM e do Sicomércio BM. O seu 

negócio pode estar lá! Garanta seu estande: reser-
vas pelo telefone: (24) 99807-5001.

Mais do que participar de uma feira, estar na Flumi-
sul é fazer parte de um movimento regional de desenvol-

vimento, conexão e geração de oportunidades.

Associado da CDL tem 20% de 
desconto na aquisição do estande!
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No dia 28 de maio, participamos do Dia Livre de Impostos 
(DLI), um movimento nacional realizado pelas CDLs de 
todo o Brasil . A ação foi promovida pela CDL Jovem e 
mostrou, na prática, o impacto dos impostos nos preços 
que se paga. O grande destaque foi a venda de gasoli-
na sem a incidência dos tributos, fazendo o valor cair de  
R$ 6,99 para apenas R$ 4,27 por litro.   
O DLI cumpriu seu principal objetivo: gerar reflexão, in-
formação e conscientização sobre a necessidade de dis-
cutir a carga tributária no país. 

Feirão Limpa Nome 2026 movimentou a Nova UBM, em 
Barra Mansa, dia 27 de maio, reunindo dezenas de con-
sumidores interessados em renegociar dívidas e recupe-
rar o crédito. A CDL BM foi uma das apoiadoras desse 
evento e atuou com  Consulta Gratuita de CPF no banco 
de dados do SPC Brasil . Essa foi uma ação  da Prefeitura 
de Barra Mansa, por meio do Procon e o Centro Judiciá-
rio de Solução de Conflitos e Cidadania. 

CDL Barra Mansa premiou os 12 estudantes da rede municipal em con-
curso de redação sobre as mães  pelo desempenho e sensibilidade na 
produção dos textos para a Campanha do Dia das Mães. Os pequenos 
vencedores receberam vouchers para utilização em lojas associadas à 
CDL, sendo R$ 500 para os primeiros colocados, R$ 400 para os segun-
dos lugares e R$ 300 para os terceiros. 
Parabenizamos a todos os alunos que participaram do Concurso e aos 
vencedores dessa premiação! Agradecemos à Secretaria Municipal de 
Educação, e ao GREBAL – Grêmio Barra-mansense de Letras.

Nos últimos meses, a CDL Barra Mansa e a CDL Jovem esti-
veram presentes em importantes ações voltadas ao fortaleci-
mento do comércio, à valorização dos empresários e ao desen-
volvimento da cidade. 

Cada ação reforça o compromisso da CDL em estar próxima 
dos associados e contribuir para um ambiente de negócios 
mais forte, participativo e preparado para o futuro. 

Acompanhe algumas ações! 

DLI – Dia Livre de Impostos 

Feirão Limpa Nome 

Concurso de Redação 

presença, parceria  
e compromisso
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Movimento Unimed Ativa  foi uma 
grande ação voltada para saúde, bem-
-estar e qualidade de vida, propor-
cionando atividades físicas e cons-
cientização sobre a importância da 
prevenção, organizada pelo grande 
parceiro da CDL, a Unimed Barra Man-
sa. A CDL participou  com nosso es-
tande de Consulta Gratuita de CPF no 
banco de dados do SPC Brasil, levan-
do orientação e serviços importantes 
para a população. 

A CDL Barra Mansa tem acompanhado 
de perto as tratativas e discussões re-
lacionadas à flexibilidade  na Jornada 
de Trabalho PEC 12/2026 (conheci-
da como a PEC do Trabalho Flexível), 
tema de grande relevância para o co-
mércio e para o dia a dia das empre-
sas.  O objetivo da entidade é manter 
seus associados informados, orienta-
dos e seguros diante de possíveis mu-
danças e acordos.  

Um encontro exclusivo para empre-
sários associados, com orientações 
importantes para fortalecer a gestão, 
a segurança e a adequação das em-
presas.

Para estimular as compras e valorizar o comércio local, a CDL Barra Mansa lançou a Campa-
nha O Amor Acontece Aqui. Os usuários do aplicativo APP CDL Barra Mansa, concorreram 
a diversos prêmios: 50 vales-compra de R$200,00,  vouchers para Jantar Romântico no Res-
taurante Coffees & Beijos (10 casais contemplados) e 5 Poupanças no Sicredi. Uma ação de 
conexão e fomento ao nosso comércio!

Movimento 
Unimed Ativa

Flexibilidade 
na Jornada de 
trabalho

NR-1 em pauta: 
conhecimento 
para proteger sua 
empresa! 
Vem aí o Talk 
sobre NR-1!

Campanha  
Dia dos 
Namorados 
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MAIO / JUNHO

N O V A  D R O G A R I A

CLÍNICA 
INTEGRARE GIGI GOURMET

NOVA 
DROGARIA 
SANTA ANA

Acesse nossas redes sociais e associe-se! 
Telefone: 24. 3325-8165  | Whatsapp: 24. 99299-6411 

@cdlbarramansa | www.cdlbm.com.br 
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Planejamento, criatividade e atendimento personalizado podem 
fazer a diferença nas vendas de agosto! Está chegando o Dia dos Pais, 
celebrado esse ano no dia 9 de agosto. Mais do que uma data voltada 
à compra de presentes, o período tem ganhado força pela diversi-
dade de opções e pela busca por experiências mais personalizadas. 
Roupas, calçados, acessórios, perfumes, eletrônicos, itens esportivos, 
produtos de cuidados pessoais, gastronomia e serviços estão entre os 
segmentos que podem se beneficiar da movimentação. 

Organize seu estoque, monte kits promocionais, prepare vitrines 
temáticas, divulgue sugestões de presentes e treine a equipe para 
um atendimento consultivo. O Dia dos Pais pode ir além de uma data 
comemorativa! 

O Dia dos Avós, celebrado em 26 de julho, vem ganhando espaço no 
calendário comercial e representa uma boa oportunidade para o varejo 
trabalhar campanhas mais afetivas, voltadas à valorização da família, do 
cuidado e da memória. 

A data permite ações em diferentes segmentos, como moda, calça-
dos, perfumaria, cosméticos, decoração, floriculturas, livrarias, óticas, 
farmácias, gastronomia, presentes criativos e serviços. Mais do que ven-
der produtos, o comércio pode oferecer soluções que ajudem filhos e 
netos a demonstrarem carinho de forma especial. 

A partir de 20 de julho, Barra Mansa entra no clima da Liquida 
BM: uma grande ação promocional para aquecer as vendas, 
movimentar o comércio e gerar novas oportunidades para os 
empresários da cidade.
Participem e preparem suas empresas 
para esse grande evento em nossa 
cidade!

Dia dos Pais: varejo se prepara para 
uma das principais datas do segundo 

semestre 

26 de julho – Dia dos Avós 
Celebrada em 26 de julho, a data pode 
movimentar diferentes segmentos do 
comércio 
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Segundo pesquisa da CNDL e do SPC Brasil, 60% dos con-
sumidores pretendiam comprar produtos ou contratar 
serviços para acompanhar a Copa do Mundo 2026, o que 
representa cerca de 99,2 milhões de brasileiros indo às 
compras nos meses de junho e julho. O gasto médio esti-
mado é de R$ 619 por consumidor, mostrando a força do 
torneio também para o varejo. 
 
Camisas oficiais ou temáticas, bandeiras, cornetas, bo-
nés, álbum de figurinhas, produtos para churrasco, be-
bidas, petiscos e itens para reunir amigos e familiares 
ganharam destaque no período. 

 
Copa do Mundo 2026: quando o Brasil 
veste a camisa, o comércio também 
entra em campo. 

A Copa do Mundo 2026 será lembrada não apenas pelos 
jogos, mas também pelas histórias vividas em torno dela. 
Porque, no Brasil, quando a Seleção entra em campo, a 
nação inteira se movimenta. E o varejo também joga jun-
to, com criatividade, esperança e o orgulho de fazer par-
te dessa grande memória coletiva! 

Copa do Mundo 2026 movimenta 
o varejo e inspira campanhas no 

comércio de Barra Mansa 

Para o comércio local, uma grande 
chance de aquecer as vendas em 
Barra Mansa

 

 

A Copa do Mundo é um 
daqueles eventos capazes de 
transformar a rotina do co-
mércio e o comportamento 
do consumidor. Mesmo acon-
tecendo em outros países, o 
torneio chega às ruas, lojas, 
escolas, bares, restaurantes, 
centros comerciais e bairros 
de todo canto do mundo, 
criando um clima de torcida 
que também movimenta a 
economia local. 

Em Barra Mansa, lojistas e 
prestadores de serviço desde 
junho de 2026, se prepapa-
ram para aproveitar esse pe-
ríodo com criatividade, plane-
jamento e boas estratégias de 
venda. A linguagem da Copa 
permite que vitrines, unifor-
mes, embalagens, redes so-
ciais, promoções e ações de 
atendimento ganhem cores, 
símbolos e mensagens ligadas 
ao futebol e à torcida brasilei-
ra. 

Setores como moda, cal-
çados, artigos esportivos, 
decoração, alimentação, ele-
trônicos, supermercados, ba-
res, restaurantes, salões de 
beleza e serviços em geral 
aproveitam as oportunidades 
durante o período. Camisas, 
acessórios, itens verde e ama-
relo, produtos para confrater-
nizações e experiências para 
assistir aos jogos ganharam 
destaque nesses tempos. 

Mais do que vender, a 
Copa cria uma atmosfera de 
pertencimento. O consumi-
dor passa a ser impactado 
pelo visual, pela emoção e 
pela experiência de compra. 
Por isso, quem se antecipou 
conseguiu chamar mais aten-
ção, atrair clientes e fortale-
cer sua marca.
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Empreender no comércio é fazer parte de uma força que movimenta 
o Brasil, mas que começa sempre de forma muito humana: no sonho 
de alguém que decidiu acreditar. 
No Dia do Comerciante, uma reflexão sobre coragem, propósito e amor pelo próprio negócio! 

No dia 16 de julho, cele-
bramos o Dia do Comerciante. 
Mais do que uma data come-
morativa, este é um convite 
para olhar com mais atenção 
para quem movimenta a cida-
de, gera empregos, abre por-
tas todos os dias e transforma 
sonhos em negócios reais. 

Por trás de cada loja, em-
presa, balcão, vitrine, atendi-
mento ou serviço prestado, 
existe uma história. Existe 
alguém que um dia acredi-
tou em uma ideia, enxergou 
uma oportunidade, decidiu 
enfrentar desafios e escolheu 
fazer parte do comércio. 

 Mas afinal, o que leva 
alguém a escolher a pro-

fissão: comerciante? 

Para alguns, o comércio 
nasce de uma tradição de fa-

mília. Para outros, surge da 
vontade de conquistar inde-
pendência, de transformar ta-
lento em profissão ou de ofe-
recer ao público algo em que 
realmente acredita. Há quem 
tenha começado pequeno, 
com poucos recursos, mas 
com uma certeza enorme: a 
vontade de fazer acontecer. 

Ser comerciante é muito 
mais do que vender produtos 
ou prestar serviços. É enten-
der pessoas, criar vínculos, 
ouvir necessidades, acompa-
nhar mudanças e se reinven-
tar todos os dias. É abrir as 
portas mesmo diante das in-
certezas. É sorrir para o clien-
te, cuidar da equipe, negociar, 
planejar, aprender, corrigir ro-
tas e seguir em frente. 

Os desafios fazem parte 
da caminhada. A concorrên-

cia, os custos, a tecnologia, 
as mudanças no comporta-
mento do consumidor e as 
oscilações da economia exi-
gem preparo, criatividade e 
resiliência. Mas quem vive o 
comércio sabe que, junto com 
os desafios, também existem 
conquistas que não cabem 
em números: o cliente que 
volta, a confiança construída, 
o emprego gerado, a vitrine 
montada com carinho, o so-
nho que vai ganhando forma. 

O comerciante coloca 
muito de si no próprio negó-
cio. Coloca sua identidade, 
seus valores, suas escolhas e 
sua forma de enxergar o mun-
do. Cada empresa carrega um 
pouco da personalidade de 
quem a criou. Por isso, o co-
mércio é tão vivo, tão diverso 
e tão importante para a cida-
de. 

No comércio e na 
prestação de serviços, 
essa realidade aparece 
tos os dias. Está na loja 
que abre cedo, no pro-
fissional que atende com 
dedicação, no empresário 
que investe em melho-
rias, na equipe que se 
reinventa, na vitrine pre-
parada com cuidado e no 
atendimento que trans-
forma uma simples com-
pra em relacionamento. 
Mais do que números, 
esses dados revelam uma 
vocação brasileira: a de 
fazer acontecer. 

Segundo levantamentos nacionais, milhões de brasileiros estão envolvidos com a criação, 
a gestão ou o sonho de ter o próprio negócio. São pessoas que enxergam no empreen-
dedorismo uma forma de construir autonomia, gerar renda, transformar habilidades em 
oportunidades e participar ativamente da economia. 

No Brasil, esse desejo de empreender se confirma também em números.  

Por trás de cada 
CNPJ, existe uma 

história, uma 
família, uma ideia, 

uma coragem 
inicial e uma 

rotina de trabalho 
que ajuda a 

movimentar 
cidades inteiras. 

A CDL Barra Mansa  homenageia todos aqueles 
que escolheram empreender, servir, inovar e 
acreditar no desenvolvimento local. E convida 

para comemorar conosco no dia 15 de julho às 7h30 
no tradicional Café da Manhã da CDL.
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Reforma Tributária
Novo modelo não acaba com o Simples, mas exige atenção dos empresários 
para decisões que podem impactar a competitividade a partir de 2027.

Para o lojista, o momento é de informação e preparação. A recomendação 
é simples: não deixe para a última hora. A Reforma Tributária será implantada 
de forma gradual, mas as decisões tomadas agora podem influenciar direta-
mente o caixa, a precificação e a estratégia comercial dos pequenos negócios 
nos próximos anos. 

Novos Prazos 
de Opção: 

A partir de 2026, a escolha de 
permanência ou a transição 
para outros regimes não 
é mais feita em janeiro. A 
formalização da opção para 
o ano subsequente deve ser 
realizada entre 1º e 30 de 
setembro de 2026.   

Adoção do Regime
Híbrido: 

Durante o mês de setembro, 
as empresas também devem 
decidir se recolhem os novos 
tributos (IBS e CBS) de forma 
unificada pelo DAS ou se 
optam pelo “Regime Híbrido”. 
Nesse modelo, o IRPJ, a CSLL 
e os demais tributos seguem 
no Simples, mas o IBS e a CBS 
são apurados separadamente 
pelo regime regular.  

Impacto na 
Nota Fiscal: 

Embora as empresas do Sim-
ples não estejam obrigadas 
a destacar o IBS e a CBS nas 
notas fiscais em 2026 (essa 
regra passa a valer apenas a 
partir de 2027), o cronogra-
ma de testes e adaptações 
nos sistemas de faturamento 
dos novos tributos exige 
atenção. 

Obrigatoriedade 
e Multas: 

O ano de 2026 funciona 
como um período de testes 
para a integração do novo 
sistema fiscal. A Receita Fede-
ral instituiu um período de 
dispensa de penalidades para 
garantir uma transição suave 
e sem aplicação de multas 
durante os primeiros meses. 
A decisão sobre adotar ou 
não o Regime Híbrido pode 
impactar a competitividade, 
especialmente para negócios 
que vendem para outras em-
presas (B2B) e cujos clientes 
aproveitam créditos tributá-
rios, exigindo simulações com 
o auxílio da contabilidade.

Emissão de Notas 
Fiscais: 

Há uma exigência gradual 
para a emissão de notas 
fiscais eletrônicas em todas 
as vendas, inclusive para 
pessoas físicas, padronizando 
a obrigatoriedade do registro 
de receitas.  

Controle de 
Receitas: 

Devido ao cruzamento de 
dados e à fiscalização digital 
contínua, o MEI precisa-
rá manter registros mais 
precisos de suas vendas e 
despesas para comprovar o 
faturamento e o enquadra-
mento na categoria.  

 Categoria de
Nanoempreendedor: 

Discussões da reforma 
contemplam a criação da 
figura do nanoempreende-
dor, voltada especificamente 
para quem fatura até R$ 40,5 
mil ao ano, categoria que 
possuirá isenções dos novos 
tributos (IBS e CBS).  

Qual é o ramo de ati-
vidade da sua empre-

sa? Comércio, serviço, 
indústria?   

Qual é o seu fatura-
mento médio mensal 

atual? Esses detalhes 
são fundamentais para 

entender se você precisa 
se adaptar a novas regras 
de emissão ou benefícios 

específicos da reforma.

Para os pequenos negócios, especialmente aqueles enquadrados no Simples Nacional, a principal mensagem é clara: o regime 
simplificado continua existindo, mas o empresário precisa acompanhar de perto as novas regras e se planejar com antece-
dência.  Para empresas optantes pelo Simples Nacional, a Reforma Tributária traz mudanças estruturais importantes a partir 
de 2026, com foco no planejamento, sem alterar a existência do regime simplificado ou o limite de faturamento atual de  
R$ 4,8 milhões.  

As principais mudanças envolvem a emissão de notas e regras específicas de faturamento, enquanto o recolhimento via Docu-
mento de Arrecadação do Simples Nacional (DAS-MEI) segue preservado.  As principais adaptações incluem: 

	      As principais mudanças e exigências para este ano incluem:  

Para o Microempreendedor Individual (MEI), a reforma tributária mantém o modelo 
simplificado e unificado, mas introduz ajustes operacionais e de controle. 

Para saber o 
que mais afeta 

sua empresa, 
confirme:



13O Lojista - CDL Barra Mansa

Quando a empresa 
concede crédito, parce-
la uma compra ou emite 
um boleto, a responsa-
bilidade não termina no 
fechamento da venda: ela 
continua até a quitação 
do pagamento. 

Por isso, contar com 
uma política de crédito 
eficiente é essencial para 
vender melhor, reduzir 
riscos e agir de forma 
mais estratégica em casos 
de inadimplência. 

Por meio da CDL Barra 
Mansa, sua empresa tem 
acesso às soluções do 
SPC Brasil, com suporte 
consultivo e atendimento 
dedicado para apoiar de-
cisões antes da venda e 
também na recuperação 
de crédito. 

Com as ferramen-
tas certas, o lojista pode 
consultar informações, 
analisar o perfil do con-
sumidor, registrar débitos 
quando necessário e uti-

lizar o Cadastro Positivo 
para ter uma visão mais 
completa do cliente. 

Mais do que oferecer 
um serviço, a CDL atua 
como parceira do empre-
sário, fortalecendo sua 
empresa com informação, 
segurança e apoio para 
vender e recuperar crédi-
to com mais eficiência. 

Toda venda a prazo envolve um risco. Você está 
protegido dos dois lados? 

Conexões que 
movimentam negócios. 
Vem aí o Conecta Mais CDL 
Jovem
Networking, inspiração e 
empreendedorismo em um só encontro 
na sede da CDL BM. 

Da concessão à 
recuperação: o ciclo 
completo de proteção 
ao crédito 
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SAÚDE /MEDICINA 
OCUPACIONAL

GMG SOLUÇÕES EM 
MEDICINA DO TRABALHO 
- Descontos diferenciados
para associados nos paco-
tes, consultas clínicas,
exames e outros serviços
de Medicina do Trabalho:
(24) 98112-6014 / 99845-
3028

OCUPACIONAL - Descon-
tos diferenciados para
associados nas consultas
clínicas, exames e outros
serviços em Medicina do
Trabalho. Empresas Grau
de risco 1 e 2 (sem riscos
ambientais que deman-
dem levantamentos). (24)
3322-8982 / 3322-9015 /
99282-4367

ODONTOPREV - Plano
odontológico empresarial
com cobertura nacional.
Mensalidade diferenciada
para associados, colabo-
radores e dependentes.
R$ 22,70 – para CNPJ
Ltda; R$ 26,50 - para o
CNPJ Mei. Krystina Britto
(21) 99206-9625

SEMART - Descontos
diferenciados para asso-
ciados das empresas de
grau de risco 1 e 2 (sem
riscos ambientais). (24)
3401-1342

UNIMED - Plano empre-
sarial com mensalidades
a partir de R$ 227,75* (*)
Plano: Unimax Local em-
presa, faixa etária - 0 a 18
anos em Enfermaria. (24)
3325-8176 ou 3325-8168

EDUCAÇÃO
 
CRECHE ESCOLA FAVO DE 
MEL - Desconto de 10%
nas mensalidades para
novos alunos abrangendo
os sócios da empresa,
seus colaboradores e
dependentes. (24) 3323-
1436 / 98122-0452

ESTÁCIO DE SÁ - Desconto
de 5% para associados
além de desconto ofere-
cido pelo polo. Cursos 
EAD (24) 98866-3078

NOVA UBM - Descontos
especiais para novos
alunos ingressantes: 40%
na modalidade presen-
cial; 20% na modalidade
EAD; 10% nos Cursos
de Extensão; 40% na
Educação Infantil, Ensino
Fundamental e Ensino
Médio. OBS.: Benefícios
para associados à CDL e
seus dependentes: cônju-
ge, companheiro e filhos.
(24) 3325-0247

OXFORD BARRA MANSA - 
Plano de descontos
de até 50%, conforme
tabela. OBS: Os valores
de cada curso, material e
benefício podem sofrer
alterações sem aviso
prévio. (24) 3323-5677 /
24 99871-2395

UNIFOA - Desconto entre 
10% e 15% nos cursos de 
graduação. (24) 3340-
8400 / 3336-7451

ENTIDADES
PARCEIRAS

SEBRAE - Programa de 
capacitação e palestras 
motivacionais. (24) 3347-
3481 / 3347-5845

SICOOB CREDIROCHAS
Descontos especiais para
associados em diversos
produtos como: Financia-
mentos, Cheque Especial,
Máquina SIPAG, Ante-
cipação de Recebíveis, 
Cartão de Crédito, Capital 
de Giro, Tarifa de Conta 
Corrente entre outros.
0800 756 1001

SICREDI - Condições espe-
ciais exclusivas como:
Investimento Empresarial,
Antecipação de Boletos,
Manutenção de conta,
Preço diferenciado para 
TED, Isenção para anuida-
de de Cartões de Crédito 
entre outros. (24)
3401-1437

CIEE - Desconto de20% 
sobre o valor de contri-
buição institucional para 
contratos de Estágio e 
Jovem Aprendiz.  
(24) 3323-3916 / 99924-5438

LAZER /
ACADEMIA

CENTRO GRAZI PORTO 15
% de desconto nos planos
Mensais nas modalida-
des: Pilates, Musculaçã o
Personalizada e em todas
as atividades do espaço.
Desconto oferecido para
associados, funcionários e
dependentes. (24) 99395-
5117

COLISEUM ACADEMIA 
- Uma modalidade Men-
sal: R$140,00 | Fidelida-
de: R$119,00 
Passaporte Mensal: 
R$150,00 | Fidelidade: 
R$129,00 
*Os planos fidelidade de-
bitam automaticamente 
no recorrente.  
(24) 2106-1506 / 
(24) 98159-7914

SESI - 30% de desconto
na mensalidade do Club;
10% de desconto na Esco-
la Sesi e nas atividades es-
portivas. (24) 3345-4877 / 
3345-4856 / 3345-4880 /
99208-6961 

FAZENDA SANTANA DO 
TURVO - REST. E POUSA-
DA - R$75,00 (setenta e
cinco reais) por pessoa
acima de 11 anos de 
idade. R$37,50 (trinta e 
sete reais e cinquenta 
centavos) para crianças
de 4 a 10 anos de idade
e crianças até 3 anos não
pagam. Funcionamento
de 9h às 17h.

BEST TRAINING - Mensa-
lidade R$105,00, para
Musculação e Treinamen-
to Funcional (para todos
os dias da semana, inclu-
sive finais de semana).

CLUBE DO RECANTO - 
Instalações esportivas e 
de lazer, oferecendo um 
ambiente propício para 
o bem-estar. Isenção 
da taxa de adesão e 
desconto de 50% no valor 
da mensalidade durante 
os 12 (doze) primeiros 
meses de associação.

SEGURO E 
CONSERVAÇÃO

TULIP ADM. DE SEGUROS 
- Desconto de 5% sobre o
prêmio líquido do seguro
escolhido. (24) 3323-
4310 98821-0823

MARIA BRASILEIRA - 
Desconto de 35% sobre 
serviços de sanitização
de ambientes. Desconto
de 5% sobre o valor de
seus serviços de Limpeza
Residencial, Empresarial,
Pós obra e Passadoria de
Roupas. (24) 3401-0435 /
98838-3951 99202-2447

   CONSULTORIA

ASSESSORIA JURÍDICA 
RONALDO SOUZA BAR-
BOSA E ADVOGADOS AS-
SOCIADOS - Consultoria
aos associados através
de agendamento pela
CDL BM, além de Assesso-
ria Jurídica e Assistência
na Defesa de Processos
Judiciais, Juizado Especial
Cível de Barra Mansa ou
junto à Vara do Trabalho
de Barra Mansa. (24)
3325-8171 (24) 98119-
0874

ESTÉTICA

SÓBRANCELHAS - A Uni-
dade de Barra Mansa
oferece 10% de desconto
em produtos e serviços.
(24) 3323-6663 / 99314-
0995

TRAT SPA URBANO - 
Desconto de 10% sobre o 
valor de seus serviços de
pacotes de massagens,
tratamentos faciais entre
outros. (24) 98821-0328
3322-6903

ELIENE EMERICH - Mas-
soterapeuta especialista 
em reflexologia podal. 
20% de desconto para os 
associados, estendidos 
aos funcionários e depen-
dentes. whatsapp: (24) 
98835.2665

SERVIÇO

AQUINO`S SOLAR - Des-
conto de 5% em projetos
de Energia Solar para
o associado CDL BM.
Está incluso no projeto:
instalação, homologação,
equipamento e projeto.
O empresário deverá pro-
curar diretamente a loja
física com identificação
de associado. CDL BM.
(24) 99240-9271

PLENATRAN - Desconto
de 10% para associados
e colaboradores: Vistoria
periódica do GNV, Vistoria
de Inclusão de Kit GNV,
Vistoria de Modificação
e de Sinistro em veículos
leves e pesados, Laudo
Técnico e de Opacidade,
Linha Mecanizada e Análi-
se de Gases. (24) 3028-
8748 / 99937-1135

VÉRTICE SOLAR  10% de
desconto na instalação e
em todos os projetos de
energia fotovoltaicas em
qualquer forma de paga-
mento para as empresas
associadas, funcionários e
seus dependentes. 
contato@verticeprojetos.com.br 
e (24) 98133-3088

CONCESSIONÁRIAS

CONCESSIONÁRIA  
CHEVROLET - GM - 
Convênio com FCDL – RJ 
extensivo a todos associa-
dos da CDL Barra Mansa 
com desconto de 10% na 
aquisição veículos 
Chevrolet novos (0Km)

Convênios &
BENEFÍCIOS
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Seja associado e tenha acesso exclusivo
à estrutura da CDL Barra Mansa!

BANCO DE DADOS SPC 
BRASIL, CONVENIADO 
A SERASA EXPERIAN
O maior banco de dados e
o mais completo serviço

de proteção de crédito 
do país! Benefícios 
que ajudam a sua 

empresa no dia a dia 
das vendas como 

consulta de SPC, 
Score e muito 
mais.

CERTIFICADO DIGITAL
Atendimento confortá-
vel, seguro e rápido com 
preços especiais para o as-
sociado.

CLUBE DE VANTA-
GENS – BENEFÍCIOS E 
DESCONTOS PARA SEU 
NEGÓCIO
Convênios e descontos ex-
clusivos para o associado 
e suas equipes.

CONDIÇÕES ESPECIAIS 
EM PLANO DE SAÚDE
O Unimax – plano de 
saúde Unimed para o as-
sociado da CDL BM com 
a melhor tabela da cidade
para sua empresa.

CDL CENTRO
A CDL Centro tem atendi-
mento ainda mais perto de
você!
Contatos: (24) 3325-8167 e
(24) 99869-6165 WhatsApp

SETOR COMERCIAL
Conte conosco nas de-
mandas que auxiliem seu 
negócio junto aos serviços
que prestamos!

CAMPANHAS 
PROMOCIONAIS 
E CAPACITAÇÃO
Seja um associado e tenha
sua loja nas grandes ações
de marketing, campanhas 
promocionais e participa-
ção em eventos, cursos e 
palestras.

REVISTA O LOJISTA E 
WHATSAPP
Nossos associados está 
sempre por dentro das 
principais notícias do em-
preendedorismo, a luta 
do nosso movimento em 
prol à classe empresarial 
e ações diversas em seu 
benefício!

APP CDL BM
Um canal completo, intera-
tivo e inovador entre as 
CDLs: o APP CDL BM conta 
com uma interface prática e 
intuitiva. O aplicativo reúne 
ferramentas essenciais para 
quem quer se manter infor-
mado, aproveitar benefícios
exclusivos e fortalecer sua 
presença no comércio local.

SALA DE REUNIÕES
Como associado da CDL você 
tem acesso a uma sala clima-
tizada exclusiva para reuniões de 
negócios. Veja com a adminis-
tração da CDL sobre utilização e 
disponibilidade para agendamento 
ao associado.

SALAS DE TREINAMENTOS
Você, associado, tem à disposição 
as melhores instalações duas salas 
de treinamento climatizadas e com
preços especiais para utilização. 
Nova sala: Contamos com uma 
nova sala de treinamentos, to-
talmente climatizada, moderna e 
acolhedora, pronta para receber 
cursos, workshops e encontros de 

capacitação para nossos associa-
dos empresários, lojistas e suas 

equipes.

SALÃO DE EVENTOS
Aqui você conta com um 

amplo salão climatizado, 
para festas e eventos, 

com total infraestru-
tura e com preços 

exclusivos para nos-
sos associados.

Mais que uma 
entidade, a CDL é 
o espaço do seu 

sucesso. Conheça os 
benefícios!

Estrutura completa para seu negócio. 

Use seu benefício de associado!

Redes Sociais
@cdlbm

Portal CDL
www.cdlbm.com.br

App CDL BM
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Quando falamos em atendi-
mento a pessoas com Transtor-
no do Espectro Autista (TEA), 
pessoas com Síndrome de 
Down, pessoas com deficiên-
cia física, intelectual ou senso-
rial, bem como suas famílias, é 
fundamental compreender que 
essa atenção deve ir além da 
cordialidade. 

Ela precisa ser humanizada, 
respeitosa, acessível e prepa-
rada para acolher diferentes 
necessidades com empatia, in-

formação e responsabilidade. 
O primeiro passo é compreen-
der que cada pessoa tem seu 
tempo, sua forma de se co-
municar e suas necessidades. 
Por isso, o lojista e sua equi-
pe devem estar atentos à 
escuta e à disposição em 
ajudar, sem constranger. 
No dia a dia nas empresas, vale 
algumas orientações como: 
atenção às filas longas ou abor-
dagens insistentes. E também 
na disposição física da loja, 
com áreas de maior circulação 
dentro do estabelecimento,  
atenção na altura de balcões, 
na disposição dos produtos, no 
acesso aos provadores ou cai-
xas...tudo isso faz muita a dife-
rença ao atendimento!

Um ponto essencial é o 
atendimento especializado às 
famílias. Muitas vezes, pais, 
mães e responsáveis chegam 
ao comércio atentos não ape-
nas à compra, mas também 

ao bem-estar da pessoa que 
está com eles e por isso podem 
precisar de mais tempo, mais 
tranquilidade e mais acolhi-
mento durante o atendimento. 
 
Pequenas atitudes, como per-
mitir uma espera mais con-
fortável, reduzir estímulos 
quando possível, orientar com 
calma ou facilitar o acesso ao 
caixa, fazem grande diferença. 
Arquitetos e profissionais li-
gados à acessibilidade refor-
çam que pequenos ajustes 
no espaço comercial podem 
transformar a experiência de 
compra: corredores mais li-
vres, boa sinalização,  áreas 
de espera e atendimento mais 
tranquilo são medidas simples 
que demonstram cuidado. 
Atender bem é compreender 
que inclusão também pas-
sa pelo cuidado com quem 
acompanha, apoia e vive 
diariamente essa realidade.  
 

Quando o comércio se pre-
para para acolher com empatia, 
ele se torna um espaço mais 
humano, acessível e próximo 
da comunidade!

Atendimento 
preparado 
também é 
inclusão
Receber bem é uma 
das maiores marcas 
do comércio. 
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Varejo na 
Prática

No varejo, a experiência do cliente começa muito antes da 
compra e continua mesmo depois que ele sai da loja.

Tudo começa pela fachada, que fun-
ciona como o cartão de visitas do negó-
cio. Uma loja bem cuidada, com vitrine 
atrativa, comunicação clara e ambiente 
convidativo desperta o interesse e au-
menta as chances de entrada. 

Depois vem o primeiro contato, 
quando o cliente é recebido pela equi-
pe. Um atendimento cordial, atencioso 
e respeitoso faz toda a diferença e, es-
pecialmente, gera conexão. Mais do que 
abordar, é preciso saber ouvir, entender 
a necessidade do consumidor e oferecer 
soluções com segurança, trazendo reso-
lutivas muitas vezes, seja para o varejo, 
seja para a prestação de serviço. 

Na sequência, entra a fase da expe-
riência na loja. Organização, limpeza, 
boa exposição dos produtos, facilidade 
para encontrar o que se procura e uma 
equipe preparada tornam a compra mais 
agradável e eficiente. 

Outro ponto essencial é o fecha-
mento da venda, que deve acontecer de 
forma natural, com clareza nas informa-
ções, opções de pagamento e atenção 
aos detalhes. Um bom atendimento não 
pressiona: ele orienta e transmite con-
fiança. 

Mas a jornada não termina no caixa. 
O pós-venda é uma etapa estratégica. 
Perguntar se o cliente ficou satisfeito, 
abrir espaço para feedback e manter 
canais de contato fortalecem o relacio-
namento e mostram que a empresa se 
importa de verdade. 

Por fim, chega a fidelização, quan-
do o consumidor volta, indica a loja e 
cria vínculo com a marca. Isso acontece 
quando toda a jornada foi positiva, do 
primeiro olhar à experiência final. 

Cada etapa dessa jornada influencia a decisão de compra, a percepção da marca e 
as chances de fidelização. 

No varejo, vender bem é importante. Mas encantar o cliente em cada etapa 
do caminho é o que realmente transforma atendimento em resultado.
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A resposta nem sempre 
está no produto, no inves-
timento ou no tamanho da 
operação. Muitas vezes, ela 
está nas atitudes e compor-
tamentos de quem lidera o 
negócio. 

Em um ambiente empre-
sarial marcado por mudanças 
constantes, empreendedores 
são chamados diariamente 
a tomar decisões, identifi-
car oportunidades, mobilizar 
equipes, lidar com incerte-
zas e buscar novos caminhos 
para crescer. Nesse contexto, 
o conhecimento técnico con-
tinua sendo importante, mas, 
sozinho, não garante resulta-
dos. A forma como cada em-
presário reage aos desafios e 
conduz suas ações faz toda a 
diferença. 

Características como ini-
ciativa, persistência, compro-
metimento, planejamento, 
busca por oportunidades e 
capacidade de assumir ris-
cos calculados são alguns 
dos comportamentos pre-
sentes em empreendedores 
que conseguem transformar 
obstáculos em avanços con-
cretos. Mais do que traços 
de personalidade, esses com-
portamentos podem ser de-

senvolvidos e fortalecidos ao 
longo da jornada empresarial.  

É justamente essa a pro-
posta do Empretec, programa 
de formação empreendedora 
reconhecido internacional-
mente e realizado no Brasil 
pelo Sebrae. Diferentemente 
de iniciativas focadas apenas 
em conceitos ou ferramen-
tas de gestão, o Empretec 
trabalha o desenvolvimento 
de comportamentos empre-
endedores, proporcionando 
uma experiência prática, de-
safiadora e transformadora 
para quem deseja evoluir 
como líder e ampliar seu po-
tencial de realização.  

Ao longo de sua trajetó-
ria, o programa já contribuiu 
para a transformação de mi-
lhares de empresários que 
compreenderam uma verda-
de essencial: o crescimento 
sustentável de uma empresa 
começa pelo desenvolvimen-
to de quem a conduz. Afinal, 
negócios inovam quando 
seus líderes inovam. Negócios 
evoluem quando seus líderes 
evoluem. 

Em um mercado que exi-
ge cada vez mais adaptação, 
visão de futuro e capacidade 

de agir, investir no comporta-
mento empreendedor pode 
ser um dos passos mais es-
tratégicos para quem deseja 
alcançar novos resultados. 

“Para a CDL Barra Mansa, 
trazer o Empretec para o 

município representa mais 
um passo no compromisso 

com o fortalecimento do 
comércio, dos negócios 

e do empreendedorismo 
local”, afirma o presidente 

da CDL, José Paulo 
Nogueira.

Mais informações: https://
sites.rj.sebrae.com.br/empre-
tec/ 

Agende  sua entrevista 
para o Empretec em Barra 
Mansa!

 
As vagas são limitadas. 
Entre em contato pelo 
telefone (24) 3346-3258 
ou acesse pelo QR Code. 
Seminário: 03 a 07/08

Fonte ma-
téria: Thaíssa 
Ferreira - Ges-
tora Estadual 
do Empretec

O comportamento que
diferencia empresas
que crescem!
Por que empresas semelhantes, atuando no mesmo
mercado e enfrentando os mesmos desafios,
alcançam resultados tão diferentes? O Empretec 

é um convite 
para enxergar 
novas 
possibilidades, 
fortalecer 
competências 
e levar sua 
atuação 
empresarial 
a um novo 
patamar!! 

O  Empretec em Barra 
Mansa acontecerá entre 
os dias  3 e 7 de agosto 
de 2026 das 8 às 18h. 
Investimento  de  
R$ 4.800,00 por  
R$ 1.200,00 (75% de 
subsídio do Sebrae) . 
Parcelado em até 12x 
sem juros no cartão de 
crédito.

Para o empreen-
dedor que deseja 
crescer com mais 
estratégia, confiança 
e visão de futuro, 
o Empretec é o 
próximo passo.
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Click CDL
A CDL por Barra Mansa!  Acompanhe aqui as ações em que estivemos
envolvidos nesses meses!

Participação da CDL BM no evento Movimento Unimed Ativa.

Parabéns CDL Jovem! O DLI mais uma vez  trouxe para perto da 
população uma discussão que impacta diretamente o dia a dia de 
todos: a carga tributária.

Entidades e empresários acompanharam avanço das obras da 3ª 
Companhia Independente da PM em Barra Mansa.

CDL presente no lançamento da maior Feira de Negócios do Sul 
Fluminense: Flumisul 2026 que acontecerá entre os dias 12 e 15 de 
agosto.

O presidente da CDL BM, José Paulo Nogueira, o diretor da executi-
va ,José Reis e o diretor da  CDL Jovem, Matheus Santos  em visita à 
ArcelorMittal.

CDL BM e CDL Jovem marcaram presença no campus da Nova UBM 
para o lançamento do programa Feirão Limpa Nome 2026.

Homenagem da CDL  ao gerente do Siccob CrediRochas, Junio 
Mozer, que se despede da agência em Barra Mansa.  Com a certeza 
que irá fazer um trabalho de excelência por onde passar! 

CDL Barra Mansa e CDL Jovem visitaram as obras do futuro Parque 
Industrial em Barra Mansa. A visita foi acompanhada pelo presidente 
do Code-BM, Bruno Paciello. 




