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Old amigos empresarios,
apds dois anos como vice-pre-
sidente, fago meu primeiro edi-
torial como presidente da CDL
Barra Mansa e, entdo, me apre-
sentarei brevemente a vocés.

Sou José Paulo Nogueira,
comecei meu caminho no co-
mércio barra-mansense em um
acougue da familia, aos 15 anos
de idade. Em 1987 abri meu
préprio negdcio, uma pequena
porta para vender cal¢ados e
que mantenho ativa até hoje,
na Rua Duque de Caxias, em
frente ao Jardim das Pregui-
¢as. Com a saida do presidente
Leonardo, assumi esse cargo
na entidade a qual tenho muito
respeito e também muito amor.
O principal motivo de eu par-
ticipar do Movimento Lojistas
é acreditar nos valores sdélidos
por meio do associativismo.

Esse é o conceito que faz de
cada CDL um nucleo fundamen-
tal para o enfrentamento de
instabilidade econémica, social
e politica que se abate sobre o
Brasil. E com a unido das clas-
ses, com a unido de ndés, comer-
ciantes, que ajudamos a en-
frentar e até mesmo solucionar
as “dores” dos empresarios que
estdo nas esquinas, nas sobre-
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Novos
desafios

lojas, nas galerias, nos centros
e nos bairros mais afastados.
E nas CDLs que os empresarios
varejistas, sejam micro, médios
ou grandes, tem voz.

E juntos, tomamos maiores
proporg¢des, pois com o outro,
formamos o ‘nds’. Esse todo, é
capaz de realizar muitas coisas
juntas!

Nessa proposta, me coloco
— junto a toda nossa diretoria
— a disposi¢do de vocé, empre-
sario, para ouvir as opinioes,
demandas e até criticas para
o nosso fortalecimento como
entidade e como lider dela.
Conte sempre comigo e com
a diretoria do CDL para, juntos,
continuarmos os projetos que
temos em pauta e que visam
um Unico propdsito: trabalhar,
e muito, pela forca do nosso
comércio! Pelo crescimento de
nossa cidade! Por mostrarmos
Barra Mansa como um lugar
de comércio forte e atrair mais
e mais consumidores para ca.
Vamos juntos nessa?

José Paulo Nogueira
Presidente da CDL BM
presidencia@cdlbm.com.br
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Casa Rosa — um trabalho voluntario aos pacientes
de oncologia e que pode ter a sua ajuda

-
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APOIE O PROJETO

Amdor em
movimento

A Casa Rosa surgiu de um
trabalho voluntario, iniciado
em 2017, no servico de on-
cologia da Santa Casa de Bar-
ra Mansa — Oncobarra, que
visava auxiliar os pacientes
em tratamento de cancer nas
suas necessidades basicas.

Com o apoio de volunta-
rios que abragaram a causa, o
trabalho cresceu até que em
2019 foi criada a Associagao
Amor em Movimento (CNPJ
36.142.802/0001-83) e inau-
gurada a Casa Rosa. A casa
oferece acolhimento diario,
de segunda a sexta-feira, das

7h as 16h30min, com alimen-
tacdo, local de descanso e
diversos atendimentos espe-
cializados como psicologia,
nutricionista, psicanalista,

P S e

E vocé pode ajudar de

parte dess

varias maneiras e fazer

a corrente de

amor em movimento!

Doagdes podem ser feitas pelo PIX

(24) 98139.2272.

Contatos: (24) 99963.3400 e 3028.8060

. F o
Foto reprodugdo: dia da inauguragéo. Site casarosabm.org.br

massagem relaxante, assis-
téncia social entre outros.
Tudo de forma gratuita para
0s pacientes e seus acompa-

nhantes.

Além disso, realiza a do-
acdo de perucas, proteses
mamarias, almofadas tera-
péuticas, cestas basicas entre
outros itens.

Esse é um acolhimento e
suporte aos pacientes que es-
tdo em tratamento de cancer
em Barra Mansa, principal-
mente aos mais carentes, que
muitas vezes vém de outras
cidades e precisam passar
o dia na clinica para realizar
procedimentos como quimio-
terapia, radioterapia e consul-
tas diversas.

Quem trabalha conosco em busca do melhor para vocé e sua empresa.
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CMPresas novas peias ruas

Nos ultimos anos (sim, des-
de a pandemia), o empreende-
dorismo em seus mais diversifi-
cados setores, recebeu o novo
que chegava por meio da ace-
leragdo do mundo digital e do
atendimento ao cliente , e se
viu na importancia de se repa-
ginar para também atrair esse
novo consumidor.

Quando se fala em rein-
vencdo, a pandemia equilibrou
esse desafio para as pequenas
ou grandes empresas, mas, 0
espirito empreendedor se des-
tacou em ambas ao se reinven-
tarem. A dimensao do grande e
do pequeno ficou meio difusa.

E aqui, na cidade de Barra
Mansa comegamos a perceber
esse cenario com a chegada de
grandes magazines e empresas
de destaque nacional, franquias
e a expansdo e a modificagdo
das empresas raizes da cidade.

Com sua tradigao de um
comércio forte e diversificado,
a cidade tem recebido a cada
més noticias sobre a abertura
de novas empresas do setor
varejista bem como empresas
aqui ja instaladas — mudando
de enderegos, se repaginan-
do, investindo em fachadas e
layouts de suas lojas.

No ultimo ano, a CDL par-
ticipou da inauguragdo ou rei-
nauguracao de muitas delas. A
cada més, um novo comércio
abre suas portas e quem passa
pelas ruas do centro e dos bair-
ros comega a ver uma mudanca
visual e o progresso econdmico
que comega a girar por meio do
negdcios, sejam eles de varejo
e prestagdo de servigo.

S3o empresas/lojas pre-
sentes na cidade, empresas do

segmento de vestuario, gastro-
nomia, supermercado, grandes
magazines, saldo de beleza e
demais servigos.

Sem contar, as empresas fi-
sicas ja existentes e que come-
garam a movimentar suas ven-
das e atendimentos no mundo
digital, no sistema delivery,
facilitando e mexendo os seus
meios de pagamentos e tudo
mais que o pds-pandemia trou-
xe de legado e que ficara para
valer!

Para o empresdrio e atual
presidente da CDL Barra Man-
sa, José Paulo Nogueira, essa
procura deve-se ao que o0 mu-
nicipio proporciona em termos
de varejo, comércio de rua tra-
dicional e populagdo consumi-
dora potencial. “Ver o comércio
de Barra Mansa recebendo no-
vas empresas mostra a forca e
referéncia que somos em nos-
sa regido. Em cada quarteirdo
dos bairros e do nosso centro
comercial, o consumidor con-
segue encontrar a diversidade
e qualidade em produtos. Isso
que o cliente gosta! E isso que
faz com que novas pessoas
saem de outras cidades para
comprarem em Barra Mansa”,
afirma.

E a pergunta que muitos es-
pecialistas tem feito é como se
reinventa nesse ambiente?

A resposta padrao tem
sido: estar 100% focado na ne-
cessidade do cliente.

Atendimento, solugdes e
conexdo: as bases para a con-
quista e fidelizagdo de pessoas
no mundo empresarial!



A forca dos pequenos empresarios
gue geram a maioria das vagas de
emprego no pais.

A Barra Mansa tem saldo positivo na geracao de empregos e os setores
de servico e comércio sao os que lideram.

De acordo com os dados do
Cadastro Geral de Empregados
e Desempregados (Caged), do
Ministério do Trabalho, os nu-
meros referentes ao més de
abril de 2022 apontam saldo
positivo de 190 contratagdes
formais em Barra Mansa. Fo-
ram 1.059 admissGes e 869
desligamentos.

A maior gera¢do de empre-
gos aconteceu no setor de Ser-
vigos, com 469 postos de traba-
Iho preenchidos.

Em seguida, o Comércio,
com 306 contratagdes.

Industria e Construgdo, 132
cada; e Agropecuaria, com 20.

O acumulado,em 2022 é de
300 cargos posi/);{’\//os.

Nos ultimos 12 meses
(Maio de 2021 a Abril de 2022),
o saldo positivo é de 1.008 em-
pregos.

Para a CDL Barra Mansa,
uma das entidades represen-
tantes do setor empresarial,
com informacdes do SEBRAE,
0 numero confirma a for¢a do
comércio na economia, ndo so
da localidade de Barra Mansa,
como do pais.

Em recente matéria do
SEBRAE, hda 15 meses segui-
dos os pequenos empresarios
geram a maioria das vagas de
emprego no Brasil. As peque-
nas empresas geram 70% dos
novos empregos no pais, sendo

que os setores de comércio e
servigos sdo os lideram esses
indices.

O municipio realizou con-
tratagGes tanto nas faixas eta-

rias de empregos iniciais, 18 e
24 anos, quanto em profissio-
nais ja com experiéncia, 40 a 49
anos de idade.

“Hd muitos anos temos o registro de sermos uma
classe em que cerca de 60% da geragdo de emprego e
renda estd no comércio. E isso mostra a reponsabilidade
que temos diante as familias que se sustam nesse setor
bem como a formagdo que devemos dar a ele. Barra
Mansa tem muito dinamismo e uma forga incrivel de
muitos empresdrios em abrirem novos negocios e em
investirem aqui o que se faz necessdrio sermos porta
voz dessa classe, em lutas para beneficios do setor entre
tantas demandas que ele traz constantemente”, diz o
presidente da CDL José Paulo Nogueira.

}
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Phyqital, vocé ja vivencia ele!
E quais os desafios para o comerciante?

Phygital € uma juncao das palavras “physical” (fisico, em portugués) e “digital”: ofereca
sempre experiéncias de consumo on e offline!

B

O mercado varejista esta
cada vez mais competitivo,
obrigando quem atua nesse se-
tor a apostar em iniciativas ino-
vadoras. E ai onde entra a onda
phygital.

A ideia por trds desse con-
ceito é dar o maximo de fluidez
possivel entre as experiéncias
de consumo on e offline. E isso
se materializa numa integragdo
total entre os canais da marca —
ou seja, é uma abordagem que
vai além da omnicanalidade.

O termo phygital trata exa-
tamente disso. E uma juncédo
das palavras “physical” (fisico,
em portugués) e “digital”, uma
forma bem didatica de dizer
que o mundo real estd bem
préximo do virtual.

Alids, tdao préximo que ja
ndo basta mais estar presente
em todos os possiveis pontos
de contato com o publico. E
inevitavel que esses diferentes
canais sejam integrados.

Mesmo estando mais virtu-
al, o consumidor ainda valoriza
a possibilidade de manusear
produtos, esclarecer duvidas

com atendentes reais e, em al-
guns casos, como ocorre com
frequéncia nos comércios de
moda e cosméticos, ser aconse-
lhado sobre o que comprar.

E dessa forma sabemos que
a expansdo do e-commerce ndo
vai fazer as lojas fisicas sumi-
rem.

Mas esse fenébmeno phygi-
tal traz duas grandes vantagens
aos negocios do varejo: Primei-
ro, a pratica eleva a experiéncia
do cliente. Isso porque promo-
ve um “relacionamento esta-

N e, |

vel” com a marca; ou seja, que
ndo varia a depender do meio
escolhido pelo consumidor
para interagir com a empresa.
Segundo, porque com ambien-
tes fisicos e online bem integra-
dos, é possivel reter o foco do
cliente por mais tempo.

O desafio, a todo momen-
to por parte dos comerciantes
esta em avangar no processo de
digitalizagdo. Afinal, os clientes
precisam ser atraidos pela mar-
ca — e cada ponto da experién-
cia conta para que isso ocorra.

Atendimento
online e fisico
tem sido a
palavra chave
cada vez mais!

A expertise dos seus cola-
boradores possibilitara a cria-
¢do de uma estratégia eficiente
para a adogdo do phygital no
negdcio, enquanto a tecnologia
viabilizara a implementagao.

Para um resumo, o comér-
cio phygital depende de inova-
¢do 24 horas por dia, sete dias
por semana. E, cd para nds, ja
deu para identificar todo o po-
tencial que o mundo conectado
tem e pode oferecer aos clien-
tes.

A evolucao digital

é um caminho sem
volta. E quem ficar
para tras, ndo apenas
perdera oportunidades
de se aproximar do
consumidor, mas
também arrisca

ser engolido pela
aceleragao do
mercado.
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O comeércio € muito
mais do que nos

vemos!

16 de julho - Parabéns a vocé, comerciante!
Barra Mansa tém vocagao para o comeércio,
prova disso é que uma das maiores fontes de
renda do municipio vem do nosso setor!

Com inovagdo, paixao, traba-
Ilho e criatividade o comerciante
— ndo somente em tempos de
pandemia ou crises, mas sim
todo sempre - vence desafios e
traz sustento, empregabilidade
e entrega as pessoas o0s desejos,
os sonhos, as necessidades por
meio de seus produtos.

Barra Mansa nasceu do co-
mércio. E tém vocagdo para
ele, prova disso é que uma das
maiores fontes de renda vem
desse setor.

Nesse 16 de julho, Dia do Co-
merciante, a CDL Barra Mansa,
homenageia as milhares de em-
presas que representam e reco-
nhecem a contribui¢do disso aos
trabalhadores do comércio de
bens, servigos e turismo.

Ao longo de quase seus 200
anos, o comércio barra-mansen-
se ajudou na evolug¢do da cida-
de. E muito ainda é feito e plane-
jado tendo como apoio e foco,
esse setor ainda tao forte aqui.

Durante toda essa historia,
e principalmente nesses ultimos
anos de luta e desafios, ouvimos
historias emocionantes desses
empresarios que conseguiram
se reinventar.

E aqui destacamos a forga do
pequeno empresario que tem

uma energia que contagia. E em
Barra Mansa eles sdo muitos! No
Brasil, de acordo com o Sebrae,
sdo mais de 17 milhdes de pe-
quenos negocios!

O comércio é muito
mais do que nés vemos!

De onde vem tanta energia?!
Afinal, .sabemos que abrir as
portas para consumidor com o
sorriso no rosto, prontos para o
atendimento, envolve muito tra-
balho por trds. Ao dormir e ao
acordar — no intervalo de abrir e
fechar as empresas — uma série
de agles ja aconteceu e acon-
tecem. Contato com fornecedo-
res, planejamento financeiro,
fechamento de caixa, busca por
investimentos, novas compras,
pagamento de boletos e funcio-
narios, detalhes de campanha e
decoragdo. Ufal

Sdo vocés, comerciantes,
que arregagcam as mangas com
determinacdo e trabalham com
otimismo desejando boas expec-
tativas para seu negocio. Mes-
mo tendo que enfrentar todos
esses obstaculos diariamente, o
comerciante se mantém forte.

E sdo, vocés, aqui em Barra
Mansa, que contribuem com o
desenvolvimento econdmico da
populagao.

Que essa energia permanega por longas datas!

Que ela contagie a todos nds que crescemos, vivemos e nos
alegramos em meio ao comércio de Barra Mansa!

A CDL Barra Mansa parabeniza a todos os comerciantes e agradece por
escolherem nossa cidade para prosperar!
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Parabéns aos profissionais que
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Equipe Comercial da CDL: preparada
para atender a vocé, empresario de

Barra Mansal!

Muito além de auxiliar o as-
sociado nas consultas de banco
de dados, nossa equipe do Setor
Comercial de Barra Mansa tem
anos de experiéncia e contato
junto aos empresarios enten-
dendo suas necessidades, asses-
sorando em demandas que auxi-
liem suas empresas nos servigos
gue prestamos e buscando repre-
sentar a classe junto aos poderes
constituidos.

Aqui na CDL temos profissio-
nais que atuam internamente na
CDL em atendimento personali-
zado junto ao associado e publi-
co geral e uma equipe externa
gue visita as empresas e que esta
sempre disposta a ajudar.

Através do Departamento
Comercial, sao feitas
orientagdes como:

¢ Preenchimento de cadastro
completo do cliente;

¢ Inclusdo e Exclusdo das
inadimpléncias, via internet;

¢ Certificacdo Digital

¢ Apresentacdo e informagoes
sobre os beneficios que

0 associado CDL tem nas

empresas conveniadas pelo

Clube de Vantagens, entre

eles o do Plano de Saude

Unimax.

Tire suas duvidas com a nos-
sa equipe, saiba o que esta dis-
ponivel para beneficios em sua
empresa! Vocé que abriu uma
empresa recentemente ou estd
ja consolidado no mercado, con-
te com a CDL e com essa equipe
tdo atenciosa e sempre disposta
a apresentar vantagens para seu
negdcio por meio do associativis-
mo, por meio da unido dessa clas-

se que tem tanta forca em nossa
cidade!

e Consultas via internet, nos
bancos de dados do SPC
Brasil e Serasa;

N

CDL Centro, seu ponto de
consulta de SPC pertinho de vocé!

O posto da CDL é aberto para a populagcdao em geral, ndo apenas
para o associado, mas qualquer consumidor que precise realizar
sua consulta de SPC.

Qual a importancia do SPC? Qual a importancia de se consultar o SPC?
O Servigo de Protecdo de Crédito exerce fungdes fundamentais tanto para o consumidor, como
para os negdcios. Como o SPCtem uma lista de CPFs que possuem dividas em seu banco de da-

dos, para as empresas, ele funciona como uma seguranga em vendas e em prestacao de ser—//
vigo, a partir do momento em que a empresa tem informagées sobre quem é esse cliente.
O SPC Brasil é o sistema de informagdes da CDL, com o mais completo banco de dados
da América Latina. A capilaridade alcangada pelo SPC Brasil é a mais representativa
do setor, reunindo informagdes do comércio nacional, desde os pequenos lojistas
até os grandes magazines, industrias, servigos e mercado financeiro.

E vocé, empresario e consumidor também, podem realizar sua consul-
ta ao SPC na CDL Centro.

Com atendimento exclusivo e rapido, vocé conta com a nossa
equipe do setor Comercial da CDL Barra Mansa para auxiliar
em sua consulta de SPC na CDL Centro localizada na Rua do
Lazer.

O valor varia de acordo com o tipo e opgdes de con-
sulta. Para obter essas informagdes, vocé pode falar
com a nossa equipe nos contatos:

(24) 3512-0124
(24) 99869-6165



Apos 2 anos e meio na
dois anos e meio na presidéncia da
CDL - enfrentando os desafios de
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uma pandemia mundial -
Leonardo dos Santos deixa a

presidéncia com muitos legados.

“Hoje é o final de um importante ciclo na minha vida e o inicio de um'novo e grande
desafio. O desafio de tentar fazer mais pela nossa classe e pela nossa regiao”

Durante uma reunido aber-
ta de diretoria aberta aos asso-
ciados e convidados, que acon-
teceu na sede da entidade no
dia 23 de junho, o empresario
Leonardo dos Santos comuni-
cou seu desligamento do car-
go de presidéncia da entidade
CDL Barra Mansa.

“Hoje é o final de um im-
portante ciclo na minha vida e o
inicio de um novo e grande de-
safio. O desafio de tentar fazer
mais pela nossa classe e pela
nossa regido. Com experién-
cia, coragem e determinagdo,
me sinto pronto para esta nova
etapa”. Foi com essas palavras
gue o empresario Leonardo
comunicou oficialmente, sua
renuncia a presidéncia da CDL
Barra Mansa para se colocar
como pré-candidato a deputa-
do federal pelo Podemos nas
Eleicdes 2022.

Eleito em 2019 para o trié-
nio 2020/2022, Leonardo trans-
mitiu o cargo ao vice-presiden-
te da CDL, o empresario José
Paulo Nogueira, que conduzira
a entidade até dezembro de
2022.

Principais acdes na CDL

Logo nos primeiros meses
de gestdo frente a CDL Barra
Mansa, Leonardo dos Santos se
deparou com um desafio total-
mente inesperado: a pandemia
de Covid-19, um periodo em
gue a unido, a solidariedade e
a tomada de decis0Oes certas fo-
ram fatores fundamentais para
que o comércio se mantivesse
de pé. Para isso, a CDL funcio-
nou como porta-voz do lojista,
dando todo o suporte e apoio
ante ao momento de crise sa-
nitaria.

Novos projetos da CDL en-
traram em pauta com agoes de
fortalecimento do setor em-
presarial na cidade, o grande e
principal gerador de emprego e
renda no municipio. A CDL teve
participagdo ativa no Comité
Municipal de Crise em agdes
de combate ao coronavirus e
as alternativas em prol do asso-
ciado e da economia na cidade,
promoveu diversas agles, tan-
to em questGes politicas-sociais
guanto de marketing e relacio-

namento, para que o comércio
e a prestagdo de servigo seguis-
sem seus caminhos nesses anos
tdo inusitados, e apostou na
evolugdo e na tecnologia.

Em outras frentes de traba-
Iho, pode-se destacar a implan-
tacdo do novo posto de aten-
dimento — a CDL Centro (um
grande legado para a entidade)
— e as constantes parcerias em
busca de beneficios e fomento
aos associados para geragdo de
seus negdcios por meio de con-
vénios com empresas nas mais
diferentes areas como finangas,
lazer, servigo, saude — inclusive
tendo um Plano de Saude com
condigOes exclusivas e de des-
taque na regido.

“Desde o inicio da cons-
tru¢do da CDL muitos legados
foram trazidos pelos seus presi-
dentes e suas diretorias fazen-
do com que a nossa entidade
ganhasse forga representativa
ao longo de quase meio sécu-
lo. Temos nossas bandeiras e
lutas, tanto municipais quanto
estaduais e nacionais, em prol
do progresso do nosso setor, da
nossa economia. Afinal, o vare-
jo e a prestagdo de servigo sao
pecas importantes na geragao
de emprego e renda em todo
0 pais”, afirma Leonardo em
agradecimento a sua direto-
ria, a CDL, aos associados, aos
parceiros e instituigcdes que em
nele confiaram sua gestdo.

A CDL Barra Mansa prestou sua homenagem
com a Placa de Honra ao Mérito.

T Ts
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Empresario José Paulo Nogueira assume a presidéncia da
CDL Barra Mansa.

Apdés o desligamento do
presidente  Leonardo  dos
Santos, o empresario José
Paulo Nogueira (vice-presiden-
te na entidade desde janeiro de
2020) assumiu a presidéncia da
CDL Barra Mansa.

José Paulo comegou seus
passos no comércio barra-
-mansense em um agougue da
familia, aos 15 anos de idade.
Mas foi em 1987 que abriu seu
proprio negocio, uma pequena
porta para vender calcados.
“Trabalhava das 7h as 19h, sem
parar. Foram tempos melhores,
rua movimentada, dinheiro
circulando, ja que a populagao
ndo tinha muitas dividas com
celulares, contas, prestagoes
de carros. Os crediarios funcio-
navam sem atrasos, também
por isso”, conta José Paulo. E,
mesmo diante das dificuldades,
a loja Troca o Ténis se mantém
firme e forte, funcionando em
frente ao Jardim das Preguicas,
um dos melhores pontos co-
merciais da cidade. O espago
cresceu ao longo desses mais
de 30 anos com visdo e perse-
veranga.

Uma experiéncia que, cer-
tamente, sera importante para
conduzir os projetos e agGes da
CDL Barra Mansa.

“Estou assumindo a CDL no
lugar do Leo, um presidente
atuante, que deu todo o apoio
a nossa diretoria e assim pre-
tendo continuar, com a direto-
ria trabalhando muito, cada um
dando o que tem de melhor.
Temos feito um trabalho exem-
plar, caminhando junto com o
Poder Publico e com as demais
entidades e assim vamos conti-
nuar”, garante José Paulo, sem
poupar elogios ao antecessor.
“So6 tenho a agradecer ao Leo-
nardo, que teve muitas ideias
boas, a maioria colocada em
pratica, que lutou muito pelo
nosso comeércio na pandemia
e nos ajudou a vencer essa
guerra. Junto a diretoria sem-
pre tao atuante nas comissdes
e em pleitos no municipio e
no estado, vamos seguir os
proximos meses, proje-
tando as agdes que
ajudardo a ala-

vancar ainda
mais nosso
setor”.

José Paulo assume a presi-
déncia com trabalhos da dire-
toria em torno da Campanha
do Natal em Barra Mansa e pre-
miagdes. Também em pauta es-
tdo os cursos e a¢oes da Escola
do Varejo da CDL, capacitagdes
com o SEBRAE os quais bus-
cam alcangar grande publico
para que mais profissionais do
comércio sejam qualificados,
fortalecendo assim o atendi-
mento e a atualizagdo varejista
na cidade.

Além disso, a CDL se pre-
para para langar seu aplicativo
o “App CDL BM” que trara faci-
lidades em consultas, servigos,
produtos da CDL e divulga-
¢Oes das empresas
associadas a
entidade.

A CDL é uma entidade que
traz como bandeira diversas
demandas do lojista, em ambi-
to municipal e até nacional — e
como parte de um Movimento
Lojista, esta em constante atua-
¢d0 nessas pastas, participando
de comissdes municipais, en-
contros estaduais e nacionais
por meio de sua Federagdo e
Confederacdo, para que a clas-
se empresarial mostre sua luta
e conquiste os beneficios por
meio de leis e projetos.

A CDL Barra Mansa deseja
todo sucesso ao novo presiden-
te José Paulo e agradece sua
colaboragdo voluntaria -assim
como de todos os empresarios
da diretoria da CDL - que acre-
ditam no associativismo e na

unido da classe!
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#SomosCDLJovemBarraMansa

CDL Jovem em Acao!

Mais uma acao solidaria do grupo da
CDL Jovem: a Feijoada Solidaria - Circuito
Gastrondmico Beneficente.

Esse ano, em versdao pre-
sencial, a diretoria da CDL Jo-
vem organiza a Feijoada Soli-
daria- Circuito Gastronémico
Beneficente que acontecera dia
16 de julho ao meio dia, no Clu-
be Santa Helena, Rodovia Presi-
dente Getulio Vargas, em Barra
Mansa. Os convites podem ser
adquiridos junto aos diretores
da CDL Jovem. Entre em conta-
to com a entidade e garanta o
seulll

A renda com a venda dos

convites sera doada para Apae,

Grupo Acolher e Asilo Vila
Vicentino.
“AcGes beneficentes sdo

feitas pelas equipes de CDLs Jo-
vens de todo o Brasil e em Barra
Mansa elas sdo sempre de mui-
to sucesso e presenca de pu-
blico que abraga a causa. Esse
ano, apos o isolamento diante a
pandemia, conseguimos voltar
a realizar de forma presencial
e além de ajudarmos ao proxi-
mo, conseguiremos proporcio-

Associ

<« e)
45 Ferjoada

Circurto Dastrendmico Beneficente

GARANTA 5UA FEIJOADA!
SABADO | 16/07 AS 12H

RS40 RS100

Vale 01 Feljoads  Vals 25

nar momentos de integracao e
lazer. Esperamos por vocé”, diz
Willian Arantes, presidente da
CDL Jovem.

ado CDL BM, é muito Importante

que voce atualize seu cadastro conosco!
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A TAXA DE FISCALIZACAO
DE ANUNCIO

TFA é um tributo municipal
listado no Cédigo Tributario Mu-
nicipal, voltado para fiscalizagdo
da utilizagdo e a exploragdo de
anuncio em bens publicos de
uso comum e ao controle da es-
tética e o espaco visual urbanos,
cabendo ao Prefeito, através de
Decreto, determinar os locais,
condigOes e caracteristicas para
autorizagdo de anuncios.

Nem todo anuncio gera a TAXA DE
FISCALIZACAO DE ANUNCIO - TFA,
como é o caso de placas indicativas
de estabelecimento afixadas na sua
fachada até 2m2, andncios no interior
do estabelecimento divulgando pro-
dutos e servicos disponibilizados no
local, placas indicativas de oferta de
emprego afixadas no estabelecimento
do empregador, anuncio de locagdao

Vocé sabe o que é TAXA
DE FISCALIZACAO DE
ANUNCIO - TFA?

ou de venda de imével afixado no res-

pectivo imdvel, entre outros.

Os responsaveis pelo pagamento
da TAXA DE FISCALIZACAO DE ANUN-
ClIO - TFA sdo os titulares da proprie-
dade ou do dominio Util ou da posse
do imdvel/mdvel e responsaveis pela
locagdo do bem imdvel/mdvel onde
o0 anuncio estiver localizado/veicula-
do; bem como daquele que o anuncio

\
Ronaldo Souza Barbosa
& Ndvogados Associados

A TAXA DE FISCALIZACAO DE
ANUNCIO -

TFA mais comum é aquele
utilizada em letreiros indicativos
de estabelecimentos comerciais,
industriais e prestadores de ser-
vigos, a qual é calculada por m2
ou fragdo por 15 UFM (Unidade
Fiscal Municipal), com pagamen-
to anual, admitindo-se o paga-
mento em 03 (trés) parcelas.

aproveitar.

Antes de realizar anuncio/propa-
ganda, deve o interessado comunicar
ao Poder Publico Municipal para tor-
na-la regular, efetuando o pagamento
da TAXA DE FISCALIZACAO DE ANUN-
ClO - TFA correspondente.

Marcus Vinicius Cardoso de Sd e Faria
Ronaldo Souza Barbosa & Advogados
Associados




CLUBE DE
VANTAGENS

Um bom negdcio é ter beneficios.

Associados da CDL Barra Mansa e seus colaboradores tém muito mais!

SAODE / Plano empresarial com Descontos de Valores especiais  Parceria em tratamen- Desconto de
mensalidades a partir até 53% nas para os associados  to ortodontico para até 33% para
MEDICINA de R$126,36* mensalidades e dependentes todas as idades. Apa- o associado nas
OCUPACIONAL (*) Plano: Unimax para o associado e no laboratério de  relhos fixos, méveis e  consultas clinicas

Local empresa, faixa seus colaboradores.
etaria-0a 18 anos em

Enfermaria.

analises clinicas e
da clinica de fisio-
terapia.

em Medicina do
Trabalho.

estéticos. Associados,
funcionarios e depen-
dentes.

OXFORD
BARRA MANSA

Descontos de até 50%,
conforme tabela. OBS: Os

UNIFOA

Desconto entre
10% e 15% nos

UBM —
BARRA MANSA

40% nos cursos de 12

EDUCACAO /

cursos de Desconto de 10% nas
= valores sofrer alteragdes x Graduagdo; 30% nos mensalidades
b L d . para novos
CAPACITACAO SEM aviso previo. graduecse cursos de P6s-Gradua- alunos abrangendo os
ESTACIO DE SA UNINTER ¢do; 30% nos cursos da sécios da empresa, seus

40% de desconto nas Desconto de até 10% para os cursos Educagdo continuada e

CRECHE ESCOLA
FAVO DE MEL

) _Jor
¥ Barra Mansa

Descontos diferenciados para

associados nas consultas clini-

cas, exames e outros servigos
em Medicina do Trabalho.
Empresas Grau de risco 1 e
2 (sem riscos ambientais de
demandem levantamentos).

SEBRAE

Programa de
capacitagdo, palestras
motivacionais exclusivas
para o associado e seus
colaboradores.

mensalidades para alunos  de Graduacdo e Pés Graduacdo nas
novos; Inscrigdo gratuita no modalidades a distancia, presencial
vestibular e Aplicagdo do e semipresencial e nas prestacGes

25% nas mensalidades
do Colégio de Aplicagdo
UBM.

colaboradores e depen- MC &
dentes. CONSULTORIAE
SENAC TREINAMENTOS

Desconto de

vestibular nas dependéncias
da empresa. Extensivo aos
dependentes diretos.

SOBRANCELHAS
A Unidade de Barra
Mansa oferece 10% de
desconto em produtos e
servigos.

SESI

30% - SESI Clube; 10% - Escola
SESI e Consultas Médicas e
Odontoldgicas.

LAZER /
ACADEMIA

Descontos especiais para

ENTIDADES associados em diversos produtos
como: Financiamentos, Cheque
PARCEIRAS Especial, Maquina Sipag,

Antecipacgdo de recebiveis, Cartdo
de crédito, Capital de giro, Tarifa
de conta corrente, entre outros.

ASSESSORIA JURIDICA

de servigos Educacionais.

TRAT SPA URBANO

Desconto de 10% sobre o valor
de seus servigos de pacotes de
massagens, cabelos, tratamentos
faciais e Dia da Noiva.

COLISEUM ACADEMIA
Descontos Especiais. Muscu-
lagdo a partir de R$58,50 e
Passe Livre (12 atividades ) a RS
125,00. Spinning, Artes Mar-
ciais, Zumba e muito mais.

Condigdes especiais exclusivas
como: Investimento Empresarial,
Antecipagdo de Boletos,
Manutengdo de conta, Preco
diferenciado para TED, Isengdo
para anuidade de Cartdes de
Crédito entre outros.

Descontos exclusivos para
associados: Cursos 15% /
Consultoria 20%

20% - Programas
de Qualificagdo
Profissional.

CDL

- Barra Mansa

BEST TRAINING
Valor de RS 70,00 (setenta
reais), sem taxa de inscrigdo
para horario livre na muscula-
¢do e 10% no plano mensal nas
demais atividades — Atividades
Agquaticas e Lutas: Muay Thai
e Judo.

MARIA

BRASILEIRA

Desconto de 40%
sobre servigos
de santizagdo

de ambientes e
desconto de 6,5 até

11% sobre o valor de

seus servigos de Limpeza

Residencial, Empresarial,

Pds obra e Passadoria de roupas.

Desconto de20% sobre

o valor de contribuigdo

institucional mensal por
estudante ativo.

TULIP ADM. DE

Consultoria aos associados através de
agendamento pela CDL BM além de Assessoria
Juridica e Assisténcia na Defesa de Processos
Judiciais, no Juizado Especial Civel de Barra
Mansa ou junto a Vara do Trabalho de Barra
Mansa.

CONSULTORIA

META
CONTROLADORIA
Diagnostico Financeiro
da empresa, sem custo
para o associado CDL.

PULSO CONSULTORIA

Solugdes nas areas de marketing,
otimizagdo de processos, planos de
negacios. Associados CDL contam

com 30% de desconto.

SEGURO E

CONSERVACAO

SEGUROS/PORTO
SEGURO
Desconto de 5% sobre o
prémio liquido do seguro
escolhido.

ATOS CONSERVADORA
Desconto de 5% sobre o valor de
seus servigos de limpeza empresarial,

conservagdo, portaria e manutengdo de

area verde.

PLENATRAN

Desconto de 10% para
associados, exclusivo associados
e colaboradores: Vistoria
periddica do GNV, Vistoria
inclusdo de kit GNV, Vistoria de
modificagdo e de sinistro em
veiculos leves e pesados, Laudo
Técnico e de opacidade, linha
mecanizada e analise de gases.



BENEFICIOS-
EM FAZER PARTE

Todo grande negdcio comega com uma oportunidade. E com o apoio da CDL Barra Mansa, sua empresa vende mais, correndo menos
riscos, porque vocé conta com produtos e servigos especializados. O Departamento Comercial da CDL estd a sua disposigdo para apresentar
o Mix.de Produtos e Servigos que sua empresa, como associado da entidade, pode ja utilizar! E confira abaixo o que a CDL Barra Mansa pode
fazer por vocé e pelo seu negécio!

descontos e

A

Aproveite as whas IR .-
Vantagens de motivagio dos clientes
quem mais entende em épocas proprias como

V | de vGrejo! dos Pais etc..

€O, Cursos
es, clubes,

Pascoa, Dia das Maes, Dias

Capacitagdo para sua equipe e
empresarios através de cursos
(atendimento, vendas, planeja-
mento or¢amentdrio etc...) com
um pequeno investimento, além
de palestras gratuitas para todos
0s associados com assuntos perti-
nentes a categoria.

agdo  em  campa- -

onais realizadas = ' Estar sempre bem
nformado sobre
s novidades de
ercado através da .
evista impressa “O Lojista” que
¢ entregue a cada dois meses
gratuitamente a todos os asso-
ciados. E informagdes na Revis-
ta Digital pelo site, Facebook e
. Instagram da entidade.

Reivindicagdo do movimento
lojista em agGes para melho-  *
rias do nosso segmento, nas
esferas  municipais, estadu-
ais e nacionais, junto a CNDL
e FCDL Rio de Janeiro. A CDL
de Barra Mansa atua
como porta voz do
empresario para O associado pode contar
diversas agoes. com assessoria prestada
pela Entidade para quais-
quer duvidas que ele
possa ter.

T Encontros como nosso café da ma-
nha para que o associado tenha um
momento de descontragao e for-
talecimento de vinculos da classe
lojista. Além de ser um momento
para saber das novidades que a
Entidade tem a oferecer.

ESTRUTU CANAIS DE INFORMAGAO
ASSESSORIA JURI/DICA Saldo de Eventos | Atendimento ao Associado | Sala de Reunido | Sala de Treinamento

Consultoria aos associados através de
agendamento pela CDL BM além de
Assessoria Juridica e Assisténcia na Defesa
de Processos Judiciais, no Juizado Especial
Civel de Barra Mansa ou junto a Vara do
Trabalho de Barra Mansa

CERTIFICACAD
DIGITAL SPC

O Lojista

Revista bimestral com noticias da
cidade e do mundo no setor do
varejo e Movimento Lojista.

Portal CDL
ww.cdlbm.com.br

Atendimento personalizado e Descontos
Exclusivos em todos os certificados.

Ls>C

Resultados para sua empresa com
seguranca e credibilidade do SPC Brasil.
Consultas e informagdes do sistema.

Redes Sociais
@cdlbm
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Capacitacao na CDL Barra Mansal

Escola do Varejo, Cursos do Sebrae e
muito mais para que vocé e sua equipe

estejam atualizadas.

Veja o depoimento de quem esta partici-
pando e o que vem por ail!

A finalidade de qualquer
negocio é trazer uma solugdo
para uma necessidade.

E a proposta da CDL Barra
Mansa ao langar — um sonho
antigo — que é a Escola do Va-
rejo, € oferecer ao mercado
barra-mansense o caminho
certo para o negdcio. O objeti-
vo é fazer com que a economia
local cresc¢a ainda mais nos pro-
ximos anos, utilizado técnicas e
métodos ja comprovados de re-
sultados. Buscando a capacita-
¢do desse setor que precisa de
apoio para a profissionalizagao
de suas equipes. E estar bem
preparado para o atendimento

Sebrae

e para as tendéncias do consu-
mo em uma area que esta em

constante transformagdo, é es- 9§

sencial.

A Escola de Varejo trouxe
temas importantissimos para a
profissionalizagdo e qualifica-
¢do no varejo.

Em parceria com a empre-
sa Convarejo, a primeira etapa
comegou no dia 07 de junho
na entidade com cursos de:
Formagdo de Gerentes (Desen-
volvimento Gerencial) e Forma-
¢do para o Varejo. Os cursos es-
tdo sendo ministrados na sede
da CDL e tem previsado de dura-
¢do de trés meses.

A opinido de quem participa vale muito para
gue novas agoes sejam feitas!

Anote na agenda e faca sua inscricdo para o curso: “Comunicacao eficaz gerenciando
interagoes e apresentagdes profissionais produtivas”!

Uma boa oratéria melhora os resultados de
vendas da sua equipe! Quando se trabalha com
vendas, a comunicagdo é o fio condutor entre o

cliente e o vendedor. Venha desenvolver a ca-
pacidade de oratéria para melhor negociagdo.
Nesse curso vocé ira conhecer técnicas, exercicios e
ferramentas que auxiliam no dominio da oratéria.

Dias: 25 e 27/julho e 01 e 03 de agosto/2022

Horario: De 18h as 22h
Local: CDL Barra Mansa

Investimento: de RS 312,00 por RS 94,00 (por
participante) 70% DE SUBSIDIO DO SEBRAE, po-
dendo parcelar em até 12x sem juros

Este curso é para qualquer pessoa que deseja

melhorar sua oratoria.

Datas: 25 e 27/07,
01 e 03/08
Horério: 18 as 22hs

Técnicas
cComunic

Curso: Comunicagao Eficaz

Gerenciando Interago
Profissionais Produtivas

e Apresentagoes ‘

o

0
profissionais, em

Formato: 4 encontros de 4 horas cada. dos resultados desejados.

Investimento: de R348
por RS 94 /

Comunique-se!

Saber se comunicar bem ¢é fundamental para

qualquer profissional. Seja participando de

reunides, de negociagdes ou vendendo seus produ- Jp—

tos e servigos. Faga sua inscrigdo. As vagas sao limi- ! E:;Qrb’;nnm ! EEL SEEAE
—

tadas! Saiba mais com a CDL Barra Mansa!



Dia 5 de agosto
Dia Nacional da

Saude

Segundo a OMS (Organizacao Mund
Saude), o conceito de saude é defini
como um estado de completo be
fisico, mental e social, ou seja, a sa

muito mais do que a auséncia de doencas.

A todo momento, somos
alertados a realizar exames pe-
riédicos para conferir se esta-
mos realmente bem e prevenir
algumas doengas. Mas afinal,
apenas isso, nos classifica como
saudaveis?

O que muita gente nao sabe
é que o conceito de saude vai
muito além de ndo estar doen-
te. Segundo a OMS (Organiza-
¢do Mundial da Saude), o con-
ceito de salde é definido como
um estado de completo bem-
-estar fisico, mental e social, ou
seja, a saude é muito mais do
que a auséncia de doengas.

E com o objetivo de cele-
brar a saude aqui, no Brasil, foi
criado no ano de 1967, o Dia

Esta de olho n

=

Saiba tudo em
um piscar de olhos.

Leva menos de 1 minuto
para fazer o cadastro.

Nacional da Saude, comemo-
rado no dia 5 de agosto. A data
foi instituida pelo Ministério da
Saude e da Educagdo e Cultura,
através do Decreto de Lei n?
5.352, de 8 de novembro, que
homenageia o médico e sanita-
rista brasileiro, Oswaldo Cruz,
que nasceu em 5 de agosto e
contribuiu de maneira significa-
tiva no combate e erradicagdo
das epidemias como febre ama-
rela, peste bubonica e variola.

Aproveitando o gancho
desse assunto sobre salde e
bem-estar, se torna importante
sim a realizagdo de check ups
anuais e ndo devemos nos es-
quecer de cuidar da saude de
maneira geral e efetiva. Uma
boa alimentagdo, hidratagdo,

~
Plano Unimax

Ha anos, a CDL Barra Mansa e
Unimed tem levado a oportunidade a
muitas pessoas por meio da promogdo e
cuidado a saude com os beneficios UNIMAX — um Plano
de Saude Empresarial com tabela exclusiva para empresas
associadas a CDL incluindo proprietarios, sdcios, equipe de
colaboradores e dependentes.

Melhor custo-beneficio em qualidade de Vvida.
Tudo o que vocé precisa esta nesse plano.

Conhega melhor os beneficios que contam com planos
a partir de RS 145, 31 / més.

\

descanso e lazer também de-
vem fazer parte do cotidiano de

cada pessoa.

Av. Presidente Kennedy, 1843
Ano Bom - Barra Mansa - RJ
graficaancbomi@valgraph.com.br

www.graficaanobom.com.br




harra Mansa

Dia dos Pais € uma

das cinco datas mais esperadas
do ano, o que pode significar mais

lucro e grande movimento do comeércio

As datas comemorativas
sdo Otimas para colocar a cria-
tividade em pratica e alavan-
car as vendas. O Dia dos Pais
é uma das cinco. datas mais
esperadas do ano, o que pode
significar mais lucro e grande
movimento do comércio.

E mais uma vez, a Revista
O Lojista, traz uma matéria
com dicas para ajudar os em-
presarios a turbinarem suas
vendas nessa data tdo impor-
tante.

E como temos visto em
todo o varejo, de uma forma
geral, diversos setores — até
aqueles que ndo vendem
produtos especificos para os
pais — aproveitam o momen-
to para promover promogoes,
chamadas e atrativos do con-
sumidor que estd nas ruas e
na internet buscando seus
presentes. Fique ligado!

<

O cenario atual impos um
novo paradigma na forma
como.as compras sao
realizadas, onde o comércio
online ganhou muita forga
e veio para ficar.

Seu cliente ja vende onli-
ne? Se a resposta for ndo, é
hora de propor uma atualiza-
¢do, tanto na forma de vender
quanto na maneira de rece-
ber os pagamentos.

'

y

Divulgagdo de produtos/
servicos nas redes sociais

A dica é criar comunica-
¢Oes tematicas levando em
conta o publico alvo. Palavras
como “carinho”, “amor”, “cui-
dado” e “afeto” podem gerar
empatia e destacar a oferta
nesta data. Do mesmo modo,
escolha das imagens também
é essencial para atrair a aten-
¢ao.

R 4

Entender o perfil do
consumidor

Apesar do dia dos pais ter
foco quase total em produ-
tos para homens, as compras
sdo realizadas por membros
da familia, como  esposas e
filhos. Portanto, é necessario
ter essa informacdo clara para
criar uma experiéncia de com-
pra personalizada para esse
publico.

>

>

Colocar os produtos com
maior potencial de venda
em evidéncia

Explore os produtos que
tém mais chance de vender
nessa data é o segredo do su-
cesso.

Em e-commerce ou loja
fisica, por exemplo, se o foco
das vendas sdo produtos ele-
tronicos, estimule seu clien-
te a colocar em evidéncia os
itens que sao mais direciona-
dos aos pais, como maquinas
de barbear, celulares, tablets,
fones de ouvido etc. Esse ra-
ciocinio pode e deve ser apli-
cado em qualquer segmento
de produtos.

~

Clientes antigos podem
comprar-novamente no
dia dos pais

Ativar clientes que ja com-
praram pode ser uma otima
estratégia. Portanto, criar co-
municagdes = personalizadas
e conceder descontos exclu-
sivos pode aumentar as ven-
das e fidelizar compradores
antigos.

»~

Personalizar sua loja
ou site

Uma das maneiras mais
eficazes de vender é criar
empatia com o publico alvo.
Portanto, sugira a criacdo de
uma comunicacao tematica,

com textos e imagens que
remetam toda atencdo e ca-
rinho que os pais merecem,
é uma boa op¢do. Outro pon-
to importante é atualizar a
descricdo dos produtos para
chamar a atengdo de quem
estd em busca de um 6timo
presente para o dia dos pais,
destacando os atributos mais
pertinentes ao contexto da

data.
-»

Planejamento de estoque
no dia dos pais

Nada pior do que ter a
demanda e ndo conseguir
atendé-la. Para evitar essa
situacdo, é importante.fazer
um planejamento baseado no
histdrico de vendas.

O Dia dos Pais vai movi-
mentar o comércio nos proxi-
mos dias, prepare-se! Prepare
sua equipe!. Aproveite toda
e qualquer oportunidade-ter
os clientes buscando e sendo
atraidos por algo, como uma-
campanha promocional de
grande impacto, como é essal’ .
Procure ser visto e....atrair! -~
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Click CDL

A CDL por Barra Mansa! Acompanhe aqui as acdes em que estivemos
envolvidos nesses dois meses!

' _ | Diretoria da CDL BM homenageia o ex-presidente Leonardo dos Santos em evento O empresdrio José Paulo Nogueira sendo
@;!- de sua despedida realizado em reunido aberta para associados e convidados na CDL. | ) empossado pelo ex-presidente Leonardo.
Nty

e

| Entidades de classe reunidas na sede da CDL ( emi, | Primeira reuniéo de diretoria conduzida pelo novo presidente da CDL BM,
| _F;. Barra Mansa. '-.'Q,' José Paulo Nogueira.

2’OZ’2—2026,§
. A g 3 F

o A presidente do Sicomércio BM, Lilian Panizza
'\'_'a@;_,' I comp6be a nova diretoria da Fecomércio RJ.

Ceriménia de posse da nova diretoria da Fecomercio-RJ. o
gy
St

T

' = Emresdrfa Dinah Ottoni Barbosa ' = A economista barra-mansense Daniella Marques Consentino tomou posse em ceriménia oficial
1\-@ | | Maia tomando posse como presidente g-@ ! | no Paldcio do Planalto em Brasilia para o cargo de Presidente da Caixa Econémica Federal.
= do Rotary Club Alvorada ano rotdrio ~— | ACDL Barra Mansa deseja sucesso nesse novo caminho!

2022/2023.




*O valor de R$126,26 mensais e referente ao UniMax Local, na faixa etaria de O a 18 anos, com acomodacdo Enfermaria, em f!ato coparticipativ\

g & & 4 8

(O cdlibarramansa
@ www.cdlbm.com.br

PARA EMPRESARIOS

IX 8 | E COLABORADORES

® Planode Saﬁdpresarial

» .

Planos de Saude

a partir de

Rs1 4 !31-.@5*-

Valores unicos para contratacoes
de Associados da CDL Barra Mansa

Tabela valida ate 02,2022

Planos com modalidade
Coletivo Empresarial;

Melhor custo-beneficio da regiao;

Ampla rede credenciada;

Sem limite de vidas;

Extensivo aos funcionarios

das empresas;

Melhoria da seguranca no trabalho;

Condicoes exclusivas para
contratacao na CDL Barra Mansa.

P
w Barra Mansa

Unimed £

Barra Manss

CDL Ano Bom
© (24)99936-3864

& (24)3325-8150 | (24)3325-8158

@ Rua Rotary Club, 26,
Ano Bom, Barra Mansa/RJ

CDL Centro

© (24) 99869-6165
% (24) 3512-0124

Rua Rio Branco, n® 70, (Rua do Lazer)
Centro, Barra Mansa,/R.J

MUITO MAIS VANTAGENS

E MENOR CUSTO
PARA VOCE.




