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       Colunas

Parabéns para 
nossa CDL BM!

No dia 25 de março de 
1963, há 61 anos, um grupo 
de empresários se uniu para 
buscar forças em nosso setor, 
aqui em Barra Mansa.

A frase pode parecer co-
mum mas a união sempre 
foi e sempre será a principal 
ferramenta para irmos além, 
em todos os sentidos. Seja no 
associativismo, seja no pro-
gresso de nosso setor, de nos-
sa cidade e sim, para nossas 
empresas.

Com mais de meio século 
de atuação constante na cida-
de abrangendo ações sociais 
e demandas do comércio da 
cidade , o aniversário da CDL 
relembra o legado desse gru-
po de empresários que com 
essa união buscou benefícios 
que até hoje usufruímos. Nes-
sa data, reforçamos com mui-
to carinho todo o trabalho ár-
duo e frutífero que vem sendo 
realizado durante todos esses 
anos pelas diretorias e cola-
boradores da CDL BM.

Em um balanço geral o re-
sultado de tudo isso, de todos 
esse anos, é ter uma entidade 

forte, cada vez mais. Um lugar 
que se tornou o porta voz do 
varejo em nossa cidade. Um 
lugar onde projetos saem do 
papel e acontecem para que 
os nossos associados tenham 
respaldo de uma instituição 
que luta pelas causas deles e 
que é incansável em sua mis-
são.

Nessa edição convidamos 
você, associado e empresário, 
a participar das ações para 
que juntos possamos cons-
truir um comércio e um setor 
varejista ainda mais fortes em 
nosso município.

Em uma das matérias, 
aqui do O Lojista, também 
destacaremos a força e o po-
der das micro e pequenas em-
presas na empregabilidade na 
economia nacional.

Sabemos da nossa força. 
Conhecemos na pele nosso 
potencial. Lutamos por aqui-
lo que acreditamos. E juntos, 
seremos cada vez mais fortes.

Parabéns a nossa CDL Bar-
ra Mansa, ela existe por você, 
nosso associado!

Gleidson Gomes
Presidente da CDL BM

Rua Rio Branco, 70
Centro - Barra Mansa
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Carnaval terminou...ano começou 
por aí na empresa?
Já deu andamento naqueles seus projetos que tanto comentou no 
ano passado ou está esperando?

Trabalhando por você
Quem trabalha conosco em busca do melhor para você e sua empresa. 

DIRETORIA EXECUTIVA
Presidente 
Gleidson Kelman Bragança Gomes 

1º Vice-Presidente 
José Paulo Nogueira

2º Vice-Presidente 
Almir Esteves Corrêa

Diretores: 
Secretários 
Jânio Alves Pereira 
Márcio Domingos da Silva

Tesoureiros 
Leonardo dos Santos 
Vivaldo Moreira Ramos

Patrimônio 
Marcos Antônio Arantes Alves

Produtos e Serviços 
Xisto Vieira Neto 
Jair Francisco Gomes

Comercial 
José dos Reis de Oliveira 
Agnaldo Sebastião Raymundo

Eventos 
Juliana Lanes Rolim 
Mariana Ventura Alves

Propaganda e Promoções 
Leandro Amaral de Albuquerque 
Luiz Fernando Vasconcelos Magalhães

Departamento Jurídico 
Rômulo Gonçalves Silva

Diretor de CDL Jovem  
Willian de Souza Arantes Souza

Conselho Fiscal 
Rilmo Vieira de Souza  
Francisco Ramundo 
Luís Antônio Nogueira Feris

Suplentes do Conselho 
Paulo Roberto Barbosa de Castro 
Enéias Moreira de Souza 
Izamara de Jesus Bastos Vieira

Conselho Consultivo 
Antônio Feris Filho 
Almir Esteves Corrêa 
Rilmo Vieira de Souza  
Samir Jorge Arbex 
Magno Andrade 
Jair Francisco Gomes  
Luis Antônio N. Feris 
Juliana Lanes Rolim 
Alício José V. Camargo 
Xisto Vieira Neto 
Leonardo dos Santos

DIRETORIA CDL JOVEM
Presidente 
Jéssica Alves Reis

Vice-Presidente 
Caio Alves Gomide de Souza

Diretor Financeiro 
Arthur Rigamont Fontes Gomes

Diretor Jurídico 
Pablo da Silva Pereira

Diretor de Integração 
Isaías do Nascimento de Almeida

Diretores de Mobilização e Eventos 
Filipe Duarte Timburiba 
Victor Palmeira Landim

Diretoras de Capacitação 
Anelise Rocha da Conceição 
Jennifer Magalhães de Paula

Diretores de Comunicação 
Marino Paula da Silva Júnior 
Julie Magalhães Paula

Diretores de Planejamento 
Jonas de Cnop Eccard 
Jefferson Silva Ferreira

Aquela frase que é dita pelo 
menos uma vez por dia nas 
empresas do país ao longo do 
pré-carnaval: “No Brasil, o ano 
começa depois do Carnaval”.

Esse retorno concilia: rotina 
de trabalho após o período fes-
tivo de Natal e Ano Novo, as fé-
rias escolares, o início do prazo 
para pagamento dos principais 
impostos nacionais e a prepa-
ração para a maior festa do ca-
lendário brasileiro. E colocar a 
“casa em ordem” não é do dia 
para noite.

Mas, é necessário!

E é preciso que as empresas 
estejam cientes de que 2024 
chega com tendências novas, 
e algumas resgatadas, as quais 
devem impactar o mercado de 
trabalho e influenciar a produti-
vidade dos colaboradores.

Em linhas gerais, o momen-
to é de colocar seu Planejamen-
to para execução.

Quer dicas?

Comece implantando suas 
ideias e mudanças em 
cada setor. Cada semana 
se dedique a uma delas. O 
importante é começar!

Anote no calendário da empresa 
já as datas: Páscoa, Dia das Mães e 
Dia dos Namorados. Independen-
te do setor, elas trazem um viés 
super comercial, e isso é um prato 
cheio para o “up” nos negócios!

Para recuperar as vendas nos 
últimos meses, aposte em datas 
sazonais elas são um ótimo gati-
lho para tomar fôlego e aposte 
naquelas que já deram algum 
retorno para o seu negócio em 
anos anteriores.

Aplique estratégias de
preço e promoções

Outra estratégia é enviar cupons, vouchers e 
brindes exclusivos para a base de clientes que já 
compra com você. Isso aproxima o cliente da mar-
ca e faz com que ele se sinta especial, e não apenas 
um consumidor comum.
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Em mais de meio século, a filosofia da 
entidade se mantém no intuito de fomentar 

e potencializar o varejo e a prestação de 
serviço da cidade de Barra Mansa.

Em 25 de março de 1963, há 61 anos, a Câmara de Dirigentes 
Lojistas de Barra Mansa começou sua história e ela se mantém em 
sua principal filosofia: fomentar e potencializar a economia local 
com base no apoio à classe empresarial, à segurança nas vendas 
e fortalecimento dos setores varejista e prestação de serviços, os 
grandes empregadores na cidade de Barra Mansa.

A CDL contribui e continua contribuindo para o avanço do 
comércio no município, realizando campanhas, eventos, cursos, 
palestras e prestação de serviços e difundindo os serviços do SPC 
Brasil, Certificado Digital, entre muitos outros que levam seguran-
ça e respaldo aos empresários.

Com mais de meio século de atuação constante na cidade 
abrangendo ações sociais e demandas do comércio da cidade, o 
presidente Gleidson Gomes, reforça com muito carinho todo o 
trabalho árduo e frutífero que vem sendo realizado durante todos 
esses anos pelas diretorias e colaboradores da CDL BM.

“Uma data para relembrarmos a história 
de nossa entidade e quantos legados foram 

deixados aqui para chegarmos onde 
chegamos. Uma CDL estabelecida diante à 

credibilidade que foi construída no nosso 
município e que se mantém erguida, ativa e 

sempre em busca de inovações para atender às 
demandas dos nossos associados e consumidores 

em geral que fazem parte dessa linda história”, 
enaltece o presidente.

Ao longo desse tempo, a CDL Barra Mansa não mediu esforços 
para desenvolver a economia local sempre trabalhando junto dos 
empresários no intuito de fortalecê-los em seus diferentes seto-
res.

Nestes muitos anos de existência foram enfrentados muitos 
desafios e, para a entidade, a união foi a chave para o sucesso. Foi 
assim no passado – na formação da CDL – e é assim no presente, 
com todas as ações desenvolvidas visando o associativismo em 
sua essência: uma casa  democrática, feita para discutir ideias e 
projetos visando o benefício geral da economia.

61 anos da CDL BM, a 
voz no nosso Varejo!

Parabéns, 
CDL Barra Mansa, 
somos a voz do 
Varejo!
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Sabia que várias empresas do nosso comércio - que possuem crediário próprio – tem 
utilizado essa ferramenta e estão alavancando suas vendas?

Como parte do sistema SPC 
Brasil, a CDL Barra Mansa tem 
acesso ao maior banco de dados 
do país.

O SPC Brasil está presente 
em todas as CDLs do país e com 
isso cerca de 1.500 entidades e 
milhares de associados utilizam 
o sistema para consultar e re-
gistrar dados no SPC. Ao todo, 
o maior birô de crédito do país, 
o SPC Brasil tem em sua base de 
dados 232 milhões de cadastros 
de pessoas físicas e mais de 346 
mil associados utilizam as solu-
ções do SPC Brasil.

A parceria SPC / Serasa per-
mite trazer para sua empresa 
uma consulta mais completa e 
consequentemente uma venda 
mais segura em especial no cre-
diário.

Isso significa que quando sua 
empresa faz um registro negati-
vo na base de dados do SPC ele 
também será registrado na Sera-
sa e ficará visível no país todo.

“Ao vender no crediário, o 
empresário que utiliza o serviço 
de consulta de SPC da CDL BM, 
sabe quem é a pessoa por traz 
do balcão. Sabe se ela está re-

gistrada no SPC, se há pendên-
cias, qual empresa ela possui 

débitos e essa informação 
ajuda na tomada de decisão do 

tipo de venda a ser feita para 
que evite inadimplência em seu 

negócio”, explica Xisto Vieira 
Neto, diretor de Produtos e 

Serviços da CDL BM.

Você empresário, ainda não faz parte do sistema do 
SPC Brasil da CDL BM?

Você, consumidor, costuma consultar 
seu nome/ CPF regularmente no SPC?

Consultar o CPF regularmente é fundamental para 
verificar se existem pendências no Cadastro de Pessoa 
Física, possibilitando a regularização rápida e a manu-
tenção das finanças em dia. O documento pode estar 
irregular, inativo ou suspenso na Receita Federal, além 
de poder estar negativado em birôs de crédito como a 
Serasa, por conta de dívidas não quitadas.

“A consulta do CPF com a CDL BM 
tem grande importância no combate à 

inadimplência e no poder de compra. É nos 
momentos de crise que ter o nome limpo 
e um histórico de bom pagador mostram 

seu maior valor. Quando o nome não está 
registrado, maiores facilidades podem estar 
disponíveis para negociações, pagamentos, 

acesso a linhas de crédito no banco, compras 
em crediário, aluguel de imóveis entre tantas 

questões que acabam trazendo benefícios”, 
enumera o presidente da CDL Barra Mansa, 

Gleidson Gomes.

Como é a consulta do  
seu CPF e seu CNPJ  

na CDL BM?

Na CDL Barra Mansa, a con-
sulta do CPF e do CNPJ é ofere-
cida de forma rápida, segura e 
eficiente, contribuindo para o 
desenvolvimento econômico 
da região.

Para verificar a situação do 
seu CPF e seu CNPJ, basta ir a 
um dos pontos de atendimento 
da CDL Barra Mansa. Confira os 
endereços e horários de funcio-
namento:

– CDL Ano Bom (Rua Rotary 
Club, 26): de segunda a sexta-
-feira, das 8 às 18h, e aos sába-
dos, das 8h às 12h.

– CDL Centro (Rua Rio Bran-
co, 70): de segunda a sexta-
-feira, das 8h30 às 18h30, e aos 
sábados das 8h30 às 12h30.

Utilize nosso banco de da-
dos do SPC Brasil para sua em-
presa e sua vida pessoal!

Entre em contato com o 
nosso setor comercial nos tele-
fones

(24) 3325-8165 / (24) 3325-
8168 / (24) 99299-6411
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O poder da classe comercial e da prestação de serviço!
As micro e pequenas empresas são as primeiras a reagir em momentos de crise. 
Graças principalmente a elas, o país consegue recuperar o nível de emprego e a 
geração de renda.

Um levantamento feito pelo 
Serviço Brasileiro de Apoio às 
Micro e Pequenas Empresas 
(Sebrae), revela que as MPEs 
criaram quase 710 mil vagas, o 
que equivale a cerca de 70% de 
todos os empregos formais ge-
rados no país. Isso significa que 
7 em cada 10 empregos foram 
gerados por micro e pequenas 
empresas no último ano.

Em 2023, as atividades que 
registraram o maior volume 
de novos negócios estavam no 
setor de Serviços, engloban-
do nove das dez classes com 
a maior abertura de empresas 
durante esse período.

Juntas, as TOP 10 classes 
CNAE somam 277.449 novas 
MPE abertas no ano passado, 
correspondendo a 32,3% do 
total.

Na análise temporal mais 
longa, é possível ver o incre-

mento sustentável de micro e 
pequenas empresas no Brasil.

Os dados, divulgados pelo 
SEBRAE, mostram que os em-
preendedores se sentem mais 
confiantes com os rumos da 
nossa economia. Eles estão 
mais motivados a entrar no 
mundo do empreendedorismo 
com investimentos e fazendo a 
economia girar. Para o país, isso 
representa mais geração de 
empregos, maior arrecadação e 
mais dinheiro em movimenta-
ção e mais inclusão.

Ajudar na evolução da 
sociedade, no crescimento 
econômico do nosso país, é 

uma troca múltipla.

 A todo momento, em dife-
rentes canais de comunicação, 
vemos pessoas vendendo algo. 
Inovando. Divulgando ideias, 

soluções e trazendo o desejo 
pelo consumo.

São negócios que impul-
sionam muitas vidas. Que im-
pulsionam inclusive outros 
negócios, que levam auxílio e 
base à muitas pessoas. Esse é 
o principal motivo do empreen-
dedorismo e o fato de confiar e 
acreditar no empreendedoris-
mo é esse: “criar e desenvolver 
negócios para um propósito”.

Essa é troca múltipla e a 
evolução de uma sociedade em 
todo seu aspecto socioeconô-
mico que ele representa.

Os pequenos negócios 
têm sido fundamentais ao 

longo dos últimos anos para 
manter a economia brasileira 

em atividade.

As micro e pequenas em-
presas são as primeiras a reagir 
em momentos de crise. Graças 
principalmente a elas, o país 
consegue recuperar o nível de 
emprego e a geração de renda. 
Quando a economia começa a 
melhorar, o consumo volta a 
crescer, e as micro e pequenas 
empresas precisam ser rápidas 
para aproveitar o timing.

São restaurantes, pequenas 
indústrias, pequenos comércios 
e prestadores de serviços que 
se reinventam a todo instante e 
se movimentam com agilidade 
para atender aos consumidores. 
É por isso que as micros e pe-
quenas empresas geram muito 
mais empregos e por isso que 
são consideradas a Força Mo-
triz de uma economia.

Micro e Pequenas empresas: a força motriz por 
trás do crescimento do emprego no Brasil
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“Essa continua sendo a luta da nossa classe. Tendo 
a CDL Barra Mansa à frente junto ao Sistema CNDL 

em todo Brasil, levamos nossos pleitos aos governos 
federal, estadual e municipal. Buscamos por parcerias e 
levamos nossas demandas às instituições financeiras e 

reforçamos a importância do incentivo ao setor, seja ele 
financeiro, burocrático e de qualificação. As empresas 

estão precisando de base para um trabalho qualificado. O 
comércio e a prestação de serviço são a porta de entrada 

muitas vezes para o primeiro emprego mas diante ao 
dinamismo do consumo atual, precisamos de qualificação 

e capacitação para o atendimento, administrativo, 
caixa, entrega e tantas outras funções que nos ajudam a 

alavancar vendas com qualidade. Mas para tudo isso é 
preciso incentivo e união da classe nessa busca.”

(Gleidson Gomes – presidente da CDL BM)

É preciso mais incentivo à classe. As micro e 
pequenas empresas para a economia brasileira 

são pouco notadas.

As micro e pequenas empresas correspondem por 
quase 30% do PIB, respondem, predominantemente, 
pelas contratações do mercado de trabalho e são mais 
de 90% das empresas do Brasil. Fica cada vez mais evi-
dente que os agentes públicos, os bancos de fomento, 
precisam investir nas micro e pequenas empresas, por-
que são elas que têm a capacidade de absorver 
a massa de trabalho e gerar emprego 
formal. É preciso mais incentivo.
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JANEIRO / FEVEREIRO

C U R S O S  &  T R E I N A M E N T O SC U R S O S  &  T R E I N A M E N T O S

ANTÔNIO 
CARLOS 
LAURIANO 
SANTIAGO

BEST 
TRAININGACL BRUNO ALVES 

ODORIGES
C. A. ALVES 
DINIZ EDUCADOR.COM

MINAS GERAL 
COMERCIAL 
LTDA

NOVA 
DROGARIA 
PITEIRAS

UBM LATE DOG 
BANHO E TOSA

RAIZES DO 
PARAÍSO CAFÉS 
ESPECIAIS

G.E. NATURAL FOÇA 
CONEXÕES JF EMPADAS TUPERWARE

LUBANK 
CONSULTORIA 
FINANCEIRAFC
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Páscoa: A época mais 
deliciosa do ano pede 
criatividade!
É possível ir além dos ovos de chocolate para criar uma 
Campanha de Páscoa em seu negócio.

É inevitável que o prota-
gonista da Páscoa e que mo-
vimenta as micro e pequenas 
empresas é o chocolate.

Mas a data tem crescido a 
cada ano e alcançando diver-
sos setores que aproveitam o 
movimento nas ruas e o olhar 
do consumidor sobre produ-
tos e consumo.

Nesse sentido, a Páscoa 
apresenta inúmeras oportuni-
dades para criar campanhas, 
propagar a marca e alavancar 
negócios durante suas ações.

Coloque a mão
na massa!

Como trabalhar essas 
ações e se destacar no meio 
de todo esse movimento?

A proposta aqui será fazer 
você pensar fora da caixinha, 
usar a criatividade e....colocar 
a mão na massa!

Pode parecer estranho, 
mas não é só de doce que vive 
um negócio durante a Páscoa. 
Procure também inovar na 
forma de apresentar o produ-
to.

Invista em embalagens, 
laços, colheres de boa qua-
lidade, tags personalizadas. 
Chamar a atenção do cliente é 
importante e estratégico.

Lembre-se de que cada 
cliente é único. Um grande di-
ferencial é a possibilidade de 
customização. Lembre-se de 
que alguns clientes estão em 
busca de verdadeiros presen-
tes em forma de doce. Outros 
procuram pequenas lembran-
cinhas.

Então, traga para sua em-
presa os produtos que tenham 
os elementos da Páscoa como: 
coelhinhos, chocolates, cup-
cakes, ovos e os coloque nas 
vitrines.

E estamos falando aqui de 
produtos no ramo da moda, 
acessórios, gastronomia, per-
sonalizados e muito mais!

Esteja atento ao seu pú-
blico-alvo e explore essa data 
com a criatividade que a sua 
empresa traz! Com seu produ-
to em mãos! São muitas possi-
bilidades! Pesquise e encontre 
a sua forma!

É a chance de aproveitar 
o boom comercial desse pe-
ríodo e encantar seus clientes 
para gerar vendas qualifica-
das.

Seja criativo para identifi-
car as oportunidades de ven-
das do seu nicho e capriche 
na campanha! É hora de pôr a 
mão na massa!
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De maneira simples o Certificado Digital é a única forma 100% 
segura de assinar documentos ou procedimentos em meio ele-
trônico. Durante séculos a única forma de assinar um contrato, 
uma declaração e tantos outros documentos e procedimentos 
era fazendo isso de próprio punho e assim comprovando que se 
estava de acordo.

Hoje, o Certificado Digital é obrigatório nas Transações com 
a Receita Federal, Conectividade Social na Caixa Econômica Fe-
deral, Emissão de Nota Fiscal Eletrônica, Processos Judiciais Ele-
trônicos, Transações no portal e-Social do Ministério do Trabalho 
entre outros.

Vantagens, Agilidade e Segurança
Uma das melhores tabelas de preços da cidade, com descontos exclusivos para 
as empresas associadas. Escolha o melhor dia e a melhor hora para o seu aten-
dimento presencial. Na CDL Barra Mansa seu certificado fica pronto e é emitido 
em até 15 minutos.

Escolha seu Certificado Digital e agende sua emissão!
Pessoa física e jurídica nos modelos A1 E A3

Conforto e Praticidade
Contamos com um atendimento personalizado disponível para atender você em 
nossas sedes com toda tranquilidade e conforto. Você também poderá agendar 
seu horário, se preferir. O processo é super rápido. Estacionamento gratuito na 
CDL Ano Bom e atendimento aos sábados através de um pré-agendamento.

Mobilidade
Disponibilizamos 2 locais para emissão sendo a CDL Ano Bom e CDL Centro.

Simplifique seu dia
Envio de toda a documentação por e-mail economi-
zando tempo, deixando o processo muito mais rápido 
e prático.

Simplifique sua vida com a solução 
de Certificação Digital na CDL Barra 
Mansa!
A escolha confiável para obter sua certificação de 
forma rápida e descomplicada.

Contato:
CDL Ano Bom 
(24) 3325-8156
(24) 99949-6995 
(WhatsApp) 

CDL Centro 
(24) 3512-0124 
(24) 98869-6165 
(WhatsApp) 

Emita ou renove 
seu Certificado 

Digital na CDL BM 
com agilidade e 

segurança!
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A Prefeitura de Barra Mansa, através das Secretarias de Finanças e de 
Assistência Social e Direitos Humanos, promove, entre os dias os dias 15 
de março e 31 de maio deste ano (período da entrega da Declaração do 
Imposto de Renda da Pessoa Física – DIRPF), a campanha anual que busca 
incentivar os contribuintes a destinarem parte do valor da DIRPF 2024 para 
os fundos de assistência a idosos, crianças e adolescentes do município, sem 
qualquer gasto adicional.

Entenda mais como é essa doação!

O programa Leão Amigo da Criança e do Idoso  limita o total de 3% do imposto 
devido para pessoa física e 1% para pessoa jurídica. A plataforma  da Receita 
Federal calcula o valor máximo que pode ser doado, sem o contribuinte pagar a 
mais por isso.
Essas doações estão amparadas pela Lei 13.797/19, que autoriza a pessoa física a 
realizar doações aos fundos controlados por conselhos municipais para ações de 
promoção, proteção e defesa dos direitos das crianças, adolescentes e pessoas ido-
sas.

Essas doações possibilitam mudanças relevantes nas vidas dessas pessoas, para 
que elas tenham um futuro melhor!

Mobilidade
Disponibilizamos 2 locais para emissão sendo a CDL Ano Bom e CDL Centro.

Você sabia que é possível destinar parte do seu Imposto 
de Renda devido para Fundos de Direito da Criança, do 
Adolescente e do Idoso de Barra Mansa?
A doação não representa um gasto 
adicional e o objetivo é financiar projetos 
pela garantia de direitos.

Como doar – Confira ao 
lado como destinar o 
imposto devido para o 
FDCA e o FDPI na hora 
de preencher a decla-
ração do IRPF:

1 – Após preencher seus dados, colocar sua 
renda e até eventuais doações efetuadas no 
ano passado, bens e outras informações, 
clique em “Doações Diretamente na Decla-
ração”;

2 – Dentro da aba “Criança e Adolescente”, 
clique em “novo”;

3 – Escolha o fundo que será beneficia-
do. No campo “Tipos de Fundo”, clique em 
“Municipal”. Para UF, escolha Rio de Janeiro 
e, em seguida, o município de Barra Mansa.

4 – Depois de escolher um Fundo dos Direi-
tos da Criança e do Adolescente, clique em 
OK e repita o processo na aba “Idoso”;

5 – Ao enviar sua Declaração do Imposto de 
Renda, você precisará imprimir e pagar um 
DARF para cada destinação informada.

6 -  O fundo beneficiado receberá a doação 
e o contribuinte terá o referido valor sub-
traído do imposto devido, ou acrescido na 
sua restituição, dependendo de qual for a 
situação.

A cidade de Barra Mansa 
está apta a receber as do-

ações e a CDL Barra Mansa 
apoia essa campanha.

Gostaria de fazer 
essa doação?

Converse com seu conta-
dor! Coloque seu desejo 
de participar dessa ação 

em sua declaração do 
Imposto de Renda.

Informe-se, tire suas dú-
vidas e participe!
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Saber escolher corretamen-
te o regime ideal para a sua em-
presa deve ser prioridade. Afi-
nal, a saúde financeira do seu 
negócio depende dos passos 
certos que você dá em áreas 
importantes da sua empresa.

E a definição estratégica do 
seu enquadramento tributário 
é essencial para que os proces-
sos de funcionamento da sua 
empresa sigam de maneira se-
gura e eficiente.

A escolha assertiva e bem 
pensada estrategicamente 
do enquadramento tributário 
pode influenciar na economia 
empresarial em relação aos 
diversos gastos relacionados 
a tributos. Quando os tributos 
não são acertados, em muitos 
casos, o empreendimento pode 
ser prejudicado no longo prazo 
e terminar por gerar prejuízos 
inevitáveis por conta dos im-
postos.

E isso é o que todo empre-
endedor deseja evitar, não é 
mesmo?

Para ajudar você nesse ca-
minho, a Revista O Lojista bus-
cou essas informações na agên-
cia de notícias do SEBRAE e 
traz uma explicação detalhada 
sobre os tipos de regimes tri-
butários que existem no Brasil 
e ajudará você a definir qual se 
enquadra melhor no seu em-
preendimento. Vamos lá?

Conheça mais sobre os três tipos 
de regimes de tributos:
Atualmente, existem três tipos de regimes tributários pelos quais uma  
empresa pode optar no Brasil. São eles:

Simples Nacional

É a opção de regime tributário mais adequado para pequenos e microempre-
endimentos que possuem faturamento de até R$ 4,8 milhões anuais.

Voltado para micros e pequenas empresas, e também MEIs, o intuito desse 
regime de tributação é tornar mais fácil o recolhimento dos impostos perti-
nentes a essas empresas.

Lucro Presumido

É escolhido geralmente no planejamento tributário de empresas que faturem 
até R$ 78 milhões por ano.  Porém, ele também é indicado para negócios que 
possuem lucros elevados, mas que não são obrigados a adotar o regime de 
Lucro Real.

Lucro Real

Regime tributário de Lucro Real é o mais indicado para empresas com mar-
gens de lucro reduzidas (menores do que 32%) ou com prejuízo.  Geralmente, 
esse é o caso de grandes indústrias ou de empresas que possuem muitas 
despesas com matéria-prima, energia elétrica, aluguéis, entre outras. Nor-
malmente ele é adotado por empresas de grande porte.

Sua empresa está enquadrada 
no Regime Tributário mais 
adequado?

A escolha confiável para obter uma legalização de forma rápida e descomplicada.

Utilize essas informações a favor do seu empreendimento!
Fique atento e converse com seu contador para saber se sua 
empresa está no enquadramento tributário correto!
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A história do Grupo Acolher, 
de Barra Mansa, nasceu há 13 
anos em Barra Mansa em uma 
quinta-feira. E desde então, 
faça sol ou chuva, toda semana 
o grupo atua voluntariamen-
te,  para entregar as doações 
a asilos da cidade e região, as 
populações necessitadas,  le-
vando  roupas, alimentos, man-
timentos, produtos de higiene, 
medicação e auxiliando essas 
pessoas sobre o entendimento 
de morarem em ruas, famílias 
em vulnerabilidade social  e 
insegurança alimentar,  bem 
como direcionamento desse 
grupo aos centros assistências 
do município e região.

Como parte da tradição de 
sua história, semanalmente, to-
das as semanas, cerca de 3.200 
marmitex são distribuídos pelo 
grupo nas cinco cozinhas so-
ciais da cidade de Barra Mansa.

Material escolar, festa da 
Páscoa, inverno solidário, dia 
das mães, dos pais, das crianças 
e Natal são sempre celebrados 
junto aos que necessitam com 
apoio da comunidade.

O projeto nasceu há 13 anos 
e hoje quais são as ações?

Ao longo do tempo, o grupo 
foi ganhando força e o volunta-
riado crescendo, e percebemos 
a importância de atuarmos jun-
to  às famílias em situação de 
vulnerabilidade muitas delas 

localizadas em zona rural da 
cidade e região sul fluminense. 
E assim, novas ações do Grupo 
Acolher começaram entre elas: 
Doação de Material Escolar, 
Festividade de Páscoa, Natal, 
Campanha do Agasalho entre 
outras. Muitas ações são rea-
lizadas como almoços,  rifas e 
eventos”, explica Claudio Faria 
um dos idealizadores do Grupo 
Acolher.

 
Quem são as pessoas com 

situação de vulnerabilidade 
e como são auxiliadas?

Ao longo desse nosso perí-
odo de ação social na cidade, 
fomos estudando esses grupos 
e os dividimos para que cada 
doação pudesse fazer parte de 
um projeto específico em nosso 
grupo.

Assim dividimos a popula-
ção que atendemos em: anda-
rilhos, pessoas com problemas 
com álcool e drogas, pessoas 
de sub emprego, ou seja, com 
baixa renda entre eles idosos, e 
pessoas com baixa escolarida-
de;  e jovens com falta de esco-
laridade, emprego e que viven-
ciam o uso de álcool e drogas e 
os desempregados.

 

Como são os atendimentos 
do Grupo Acolher para essas 

pessoas?

Para cada grupo então fo-
mos criando momentos espe-
cíficos de dar atenção seja para 
reintegração à família, seja com 
auxílio básico para que pudes-
sem voltar a conviver em socie-
dade.

 
Nascimento da Escola 

Acolhendo Sonhos em Barra 
Mansa, nos conte como é 

esse projeto?

Escola profissionalizante 
gratuita para auxiliar pessoas 
para que consigam trilhar suas 
vidas. São atendidos pelo grupo 
mas é aberto à toda sociedade.

Aulas de reforço escolar, te-
atro e informática, aulas para o 
setor de estética com diversos 
cursos, aula de artesanato com 
corte e costura. Atendimentos 
com assistente social, médico, 
dentista e advogado.

Essa escola nasceu no Gru-
po Acolher mas hoje já se tor-
nou um projeto independente 
inclusive com apoio e certifica-
dos da Prefeitura.

Conseguiram com que mui-
tas pessoas, aqui, antes depen-

dentes totalmente das doações 
do grupo, pudessem trilhar 
seus próprios caminhos em 
trabalho e atuações diversas 
inclusive nas hortas orgânicas e 
cozinhas sociais.

Todos podem participar, fi-
que atento às ações e projetos 
do Grupo Acolher que tem feito 
a diferença na vida de tantas 
pessoas. A CDL Barra Mansa 
e CDL Jovem são parceiras em 
muitos desses projetos!

Entre os projetos estão: Ba-
zar do Grupo Acolher, Feirinha 
de Artesanato no Clube Muni-
cipal de Barra Mansa, Almoços 
e Rifas.

Um projeto social que verdadeiramente acolhe 
pessoas e famílias em situação de vulnerabilidade. 
Conheça o Grupo Acolher !
Veja a entrevista do O Lojista com um dos idealizadores, Cláudio Faria.

Dia 23 de março será 
realizado almoço Drive 

Thru, no Clube Municipal, e 
a verba será destinada para 

ações de Páscoa de 2 mil 
crianças e atividades das 

cozinhas sociais.

Contatos Grupo Acolher:
Instagram: @ grupoacolherbm

Facebook:
Grupo Acolher Barra Mansa

Cláudio Faria: (24) 98837.7093
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Associados da CDL Barra Mansa e 
seus colaboradores têm muito mais!

UNIMED
Plano empresarial com 
mensalidades a partir

de R$ 163,57*
(*) Plano: Unimax Local 

empresa, faixa etária - 0 a 
18 anos em Enfermaria.

(24) 3325-8176 ou 
3325-8168

UNIODONTOSEMART

GMG SOLUÇÕES EM MEDICINA DO TRABALHO

OCUPACIONAL
Descontos especiais para 

associados (dirigentes, 
empregados e dependentes) - 

Mensalidade por pessoa: R$ 34,39 
e Taxa de adesão de R$ 10,00.
(24) 3323-1583 | 98823-6894

Descontos diferenciados para associados nos pacotes, consultas 
clínicas, exames e outros serviços de Medicina do Trabalho: 

(24) 98112-6014 / 99845-3028 

Descontos diferenciados 
para associados das 
empresas de grau de 
risco 1 e 2 (sem riscos 

ambientais).
(24) 3401-1342

Descontos diferenciados para asso-
ciados nas consultas clínicas, exames 

e outros serviços em  Medicina do 
Trabalho. Empresas Grau de risco 1 e 
2 (sem riscos ambientais que deman-
dem levantamentos). (24) 3322-8982 

/ 3322-9015 / 99282-4367

UNIFOA

NOVA UBM

OXFORD BARRA MANSA

CIEE

Desconto entre
10% e 15% nos

cursos de graduação.
(24) 3340-8400 

3336-7451 

Descontos especiais para novos alunos ingressantes: 
40% na modalidade presencial; 20% na modalidade 

EAD; 10%  nos Cursos de Extensão; 40% na Educação 
Infantil, Ensino Fundamental e Ensino Médio. OBS.: 

Benefícios para associados à CDL e seus dependentes: 
cônjuge, companheiro e filhos.

(24) 3325-0247

Plano de descontos de até 50%, conforme 
tabela. OBS: Os valores de cada curso, 

material e benefício podem sofrer 
alterações sem aviso prévio. 

(24) 3323-5677 / 24 99871-2395

Desconto de 20% sobre o valor de contribuição institucional para 
contratos de Estágio e Jovem Aprendiz.

(24) 3323-3916 / 99924-5438

SICOOB CREDIROCHAS SICREDI

CRECHE ESCOLA 
FAVO DE MEL

UNINTERESTÁCIO DE SÁ

SEBRAE

SENAC
Desconto de  

20% - Programas 
de Qualificação 

Profissional.
(24) 3323-9688

Descontos especiais para 
associados em diversos produtos 
como: Financiamentos, Cheque 

Especial, Máquina SIPAG, 
Antecipação de Recebíveis, 

Cartão de Crédito, Capital de Giro, 
Tarifa de Conta Corrente entre 

outros. (24) 3323-2004

Condições especiais exclusivas 
como: Investimento Empresarial, 

Antecipação de Boletos, 
Manutenção de conta, Preço 

diferenciado para TED, Isenção 
para anuidade de Cartões de 

Crédito entre outros.
(24) 3401-1437

Desconto de 10% nas mensalidades 
para novos alunos abrangendo os 

sócios da empresa, seus colaborado-
res e dependentes.

(24) 3323-1436 / 98122-0452

Desconto de até 10% para os 
cursos de Graduação e Pós-

-Graduação nas modalidades 
à distância e semipresencial. 

Polo Barra Mansa - (24) 
98128-4347

Desconto de 5% 
para associado 

CDL BM além do 
desconto oferecido 
pela universidade.
(24) 98866-3078

Programa de capacitação e 
palestras motivacionais

(24) 3347-3481 
3347-5845

SÓBRANCELHAS
TULIP ADM. 
DE SEGUROS

MARIA BRASILEIRA

PLENATRAN

A Unidade de Barra 
Mansa oferece 10% 

de desconto em 
produtos e serviços. 

(24) 3323-6663  
99314-0995

Desconto de 5% 
sobre o prêmio 

líquido do seguro 
escolhido.  

(24) 3323-4310 
98821-0823

Desconto de 35% sobre serviços de sanitização 
de ambientes. Desconto de 5% sobre o valor 

de seus serviços de Limpeza Residencial, 
Empresarial, Pós obra e Passadoria de Roupas.  

(24) 3401-0435 / 98838-3951 99202-2447

Desconto de 10% para associados e colaboradores: 
Vistoria periódica do GNV, Vistoria de Inclusão de Kit 

GNV, Vistoria de Modificação e de Sinistro em veículos 
leves e pesados, Laudo Técnico e de Opacidade, Linha 

Mecanizada e Análise de Gases. 
(24) 3028-8748 / 99937-1135

TRAT SPA URBANO

PULSO CONSULTORIA
Desconto de 30% nos serviços de consultoria em gestão 
de negócios.  Diagnóstico gratuito. Soluções nas áreas 

de marketing, otimização de processos, planos de 
negócios. (24) 2107-3771 

ASSESSORIA JURÍDICA RONALDO 
SOUZA BARBOSA E ADVOGADOS 

ASSOCIADOS

ESTRATÉGIA RÁPIDA CONSULTORIA
Desconto de 35% nas seções avulsas de atendimento e 25% 
em todos os projetos, bem como diagnóstico empresarial 

de forma gratuita para os associados. 
     (21) 99586-3164

MP MAGALHÃES E DE PAULA ADVOGADOS
Tira dúvidas totalmente gratuito. Desconto de 70% 

nos cálculos da revisão do INSS e 10% nos honorários 
advocatícios contratuais nos processos judiciais. 

(24) 99956-7743 | 99311-6046

Consultoria aos associados através de 
agendamento pela CDL BM, além de 

Assessoria Jurídica e Assistência na Defesa 
de Processos Judiciais, Juizado Especial 
Cível de Barra Mansa ou junto à Vara do 

Trabalho de Barra Mansa.  (24) 3325-8171 
(24) 98119-0874

COLISEUM ACADEMIA

BEST TRAINING

Musculação: Mensal - R$ 95, Semestral 
R$86, Anual - R$ 75. Passaporte: 

Mensal - R$ 119, Semestral R$ 99, 
Anual - R$ 85. Coletivas: Mensal - R$ 

86, Semestral R$79, Anual - R$ 69
(24) 2106-1506 / (24) 98159-7914

Musculação mensal R$ 80,00 à 
vista no pagamento em dinheiro.
Pagamentos no crédito recorren-

tes mensalidade de R$ 85,00. 
10% de desconto nas
 atividades aquáticas   

(24) 3323-8219 / 99921-4493 
99942-4723

Desconto de 10% sobre o 
valor de seus serviços de 
pacotes de massagens, 

tratamentos faciais entre 
outros. (24) 98821-0328  

3322-6903

ESTÉTICA 

EDUCAÇÃO / 
CAPACITAÇÃO

SAÚDE /
MEDICINA

OCUPACIONAL 

ENTIDADES 
PARCEIRAS

SEGURO E 
CONSERVAÇÃO

CONSULTORIA
LAZER / 

ACADEMIA

SESI

CENTRO DE LPF-PILATES
E NEO PILATES-GRAZI PORTO

30% de desconto na 
mensalidade do Club; 10% 

de desconto na Escola Sesi e 
nas atividades esportivas.

(24) 3345-4877 / 3345-4856 
3345-4880 | 99208-6961

Desconto no valor de R$ 40,00 (quarenta 
reais) no valor Mensal em dinheiro, dentro 
do valor inteiro, na quantidade de 2x por 

semana nas aulas de Pilates e Neo Pilates.
(24) 99395-5117

SERVIÇO
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Temos um papel fundamental para o crescimento e fortalecimento do comércio varejista de nossa cidade, promo-
vendo soluções e estratégias para os associados, além da contribuição do segmento lojista.

Veja as soluções para seu negócio sendo associado da CDL Barra Mansa!

BANCO DE DADOS NACIONAL – 
SEGURANÇA PARA SEU NEGÓCIO

Você encontra no SPC Brasil, convenia-
do a Serasa Experian, o maior banco 
de dados e o mais completo serviço de 
proteção de crédito do país. Diversos 
benefícios que ajudam a sua empresa 
no dia a dia das vendas como consulta 
de SPC, Score e muito mais.

CONDIÇÕES ESPECIAIS EM 
PLANO DE SAÚDE

Há mais de 20 anos parceira da Unimed 
BM, a CDL oferece o plano exclusivo 
para o associado, funcionários e fami-
liares: o Unimax. O plano com a melhor 
tabela da cidade.

CAMPANHAS PROMOCIONAIS
Através de um planejamento estratégi-
co, criamos campanhas que promovem 
seu negócio e fomentam o comércio 
nas principais datas comerciais.

SALA DE REUNIÕES – 
AGENDAMENTO GRATUITO

Como associado da CDL você tem uma 
sala climatizada exclusiva para reuniões 
de negócios. Veja com a administração 
da CDL sobre utilização e disponibilida-
de para agendamento ao associado.

CERTIFICADO DIGITAL
Atendimento confortável, personali-
zado e com total segurança para as 
transações online e troca virtual de do-
cumentos, mensagens e dados. Preços 
especiais.

CDL CENTRO
A CDL Centro tem atendimento de 
consulta de SPC e Certificação Digi-
tal pertinho de você. O posto da CDL 
é aberto para a população. Contatos:   
(24) 3512-0124 e ( 24) 99869-6165 
(WhatsApp)

SALA DE TREINAMENTOS
Você, associado, tem à disposição as 
melhores instalações de uma ampla 
sala de treinamento climatizada e com 
preços especiais para utilização.

CLUBE DE VANTAGENS – 
BENEFÍCIOS E DESCONTOS PARA 

SEU NEGÓCIO
Diversos convênios,  descontos em cur-
sos de qualificação, ensino universitá-
rio, consultorias, condições especiais 
em planos odontológicos, lazer e muito 
mais.

SETOR COMERCIAL
Muito além de auxiliar o associado nas 
consultas de banco de dados, nossa 
equipe do setor comercial tem anos de 
experiência e contato junto aos empre-
sários entendendo suas necessidades, 
assessorando em demandas que auxi-
liem seu negócio junto ao serviços que 
prestamos.

REVISTA O LOJISTA E WHATSAPP
Receba em sua empresa a Revista O 
Lojista e fique por dentro das principais 
notícias do empreendedorismo as ativi-
dades desenvolvidas em benefícios dos 
empresários. Pelo nosso canal de what-
sapp você recebe notícias importantes.

SALÃO DE EVENTOS
Aqui você conta com um amplo salão 
climatizado, com total infraestrutura 
e com preços exclusivos para nossos 
associados para realização de eventos 
como festas de casamento, formaturas, 
aniversários e palestras.

Portal CDL
www.cdlbm.com.br

Redes Sociais
@cdlbm

App CDL BM
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O plano de saúde empre-
sarial Unimax – exclusivo da 
Unimed Barra Mansa a os as-
sociados CDL BM - tem tabela 
diferenciada para empresas 
incluindo proprietários, sócios, 
equipe de colaboradores e de-
pendentes. Com esse plano, 
você empresário tem abran-
gência local, aproveitando, 
toda a estrutura da Unimed 
Barra Mansa, com mensalida-
des exclusivas e o menor custo-
-benefício da região.

Reajuste do ano de 2024:
Vantagem exclusiva para 
você, associado CDL BM!

O Plano Unimax tem seu 
reajuste de preço fixado para 
todo mês de março e por ser 
um plano empresarial o rea 
 

juste é aplicado de acordo com 
a sinistralidade, ou seja, com 
base na utilização de toda a car-
teira. Neste ano, após apuração 
dos números e negociação en-
tre CDL e Unimed o reajuste 
aplicado nas mensalidades foi 
de 4,5% e, ficando o teto limi-
tador de exames e internação 
congelados, ou seja, sem ne-
nhum reajuste até março de 
2025. 

“Durante todos esses meses, 
nos reunimos e buscamos a 

todo momento nos diferenciar, 
mais uma vez no mercado, 
visando sempre encontrar 
alternativas que auxiliem 

nossos clientes Unimax. 
Uma das vantagens mais 

significativas nessa parceria, 
além da tabela de preço  

competitiva, é a agilidade  
 

na burocracia. Quem utiliza 
o Plano elogia a confiança e 
todo suporte da equipe. De 

fato, temos em nossa cartela 
de convênios um dos melhores 

planos do país, com ampla 
rede de médicos e hospitais, 
para os nossos associados”, 
afirma o presidente da CDL, 

Gleidson Gomes.

Como é o Plano Unimax – 
o melhor custo benefício 

para você, sua família e sua 
empresa!

O plano é coparticipativo, 
ou seja, garante mensalidades 
reduzidas – com valores a par-
tir de R$ 163,57 ao mês para 
o cliente que participa no pa-
gamento de coparticipações 
quando forem utilizadas.

Faça sua cotação com a 
equipe da Unimed na CDL 

Barra Mansa.

Profissionais qualificados 
poderão te atender e explicar 
o passo a passo do que é ofe-
recido nesse plano que hoje se 
destaca na cidade.

Whatsapp: 24) 99936-3864
Tel. Fixo: (24) 3325-8158
Celular: (24) 99936-3864
email: 
beneficio.unimed@cdlbm.com.br

Como é  o Unimax, 
o Plano de Saúde da 
CDL BM e Unimed para 
você e sua empresa?
O plano da CDL BM e Unimed passa a 
vigorar a partir de março com reajuste 
de 4,5%.
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A CDL de Barra Mansa re-
alizou no dia 22 de fevereiro, 
a Assembleia Geral Ordinária 
destinada à apresentação e 
análise da prestação de contas 
da entidade, relativas ao ano 
de 2023. A sessão foi presidida 
pelo presidente Gleidson Go-
mes e a apresentação detalha-
da do balanço do exercício foi 
apresentada pelo diretor finan-
ceiro, Leonardo dos Santos.

Na ocasião, Leonardo de-
monstrou as respectivas re-
ceitas e despesas e respondeu 
aos eventuais questionamen-
tos feitos pelos presentes. Com 
despesas abaixo da previsão 
orçamentária e submetido à 
apreciação dos sócios efetivos, 
o relatório foi aprovado por 
unanimidade.

“É muito importante esse 
comprometimento da CDL para 
com seus sócios pois aqui apre-
sentamos todas as despesas e 
os projetos os quais a entida-
de almeja. Neste ano, vemos, 
em especial, a atenção da en-
tidade para que investimentos 
aconteçam na área da capaci-
tação, como forma de auxiliar 
os empresários e suas equipes 
na busca por qualificação no 
setor do varejo e prestação de 
serviços, áreas que têm muita 
demanda de emprego mas que 

precisam que haja maior supor-
te em treinamento e qualifica-
ção”, explicou Leonardo.

O presidente Gleidson tam-
bém destacou a importância de 
se garantir a transparência dos 
serviços prestados pela direto-
ria e colaboradores da CDL BM 
e enfatizou o compromisso com 
a classe lojista.

“Representamos quase 
1000 associados e é essencial 
que eles tenham segurança so-
bre o que está sendo realizado 
na instituição. Essa transparên-
cia por meio da assembleia em 
nossa sede visa garantir a pró-
pria idoneidade da instituição, 
respeitando, principalmente, 

aquilo que determina o estatu-
to”.

O presidente destacou ain-
da o importante e grande in-
vestimento da CDL BM no ano 
de 2023 que foi a aquisição do 
prédio comercial localizado na 
Avenida Joaquim Leite, no cen-
tro da cidade.

Ao final da apresentação o 
presidente Gleidson mostrou 
os registros das principais ações 
da CDL no último ano, envol-
vendo projetos diversos na pro-
moção dos serviços prestados 
pela entidade, ações promo-
cionais para fortalecimento do 
comércio na cidade, caravanas 
para feiras de negócios, con-

vênios, capacitação, palestras, 
ações que atraíram visitantes e 
fomentaram o setor empresa-
rial na cidade entre outras.

Transparência e credibilidade aos nossos associados: 
assembleia de prestação de contas da CDL BM.
A sessão aconteceu na sede da entidade, no bairro Ano Bom, com presença 
dos sócios efetivos.

Associado, participe das ações 
da CDL para você, para seu 
negócio e sua equipe!

Somos a força do Movimento 
Lojista e Empresarial e juntos 
podemos fazer muito mais para 
alavancar nosso setor que é tão 
importante para a geração de em-
prego e renda na cidade!
Esperamos por você para trocar-
mos experiências, ouvir sugestões 
e trabalharmos juntos nessa!
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Em fevereiro, realizamos a primeira caravana empresarial 
gratuita do ano rumo à HOME & GIFT & TÊXTIL em São Paulo.

“A ideia foi começar o ano já fazendo negócios. Acreditamos 
que eventos como esse proporcionam um mergulho no ambien-
te exclusivo de negócios com oportunidades estratégicas e cone-
xões valiosas. Vem mais por aí”, relata a diretora de eventos da  
CDL BM, Mariana Ventura.

No evento, os empresários desse setor de Barra Mansa esti-
veram em contato com 123 empresas expositoras.

Começo do ano com ações da 
CDL BM para seus associados!

O aumento dos casos se deve ao fato de que os eventos climáticos 
que o país atravessa, como o calor excessivo e a chuva.
Mas a prevenção da dengue depende de todos nós! Veja algumas 
ações:

•	Utilize repelente.
•	Cubra a maior parte do corpo, quando possível.
•	Elimine focos de água parada: mantenha as garrafas vazias ou 

baldes virados para baixo e não deixe entulhos no quintal ou 
nas ruas.

•	Cubra as caixas d’água, poços ou piscinas e mantenha as ca-
lhas de água limpas.

•	Tampe os ralos pouco usados com um plástico, jogando água 
sanitária no cano 2 vezes por semana.

A ação de todos é extremamente importante nesse período!

Juntos contra a Dengue

Ser mulher no mundo dos negócios  e também atuar como 
agente de mudança, inovação e coragem, impulsionando ini-
ciativas sociais e inspirando outras mulheres a seguirem seus 
próprios caminhos. Segundo o Sebrae, com base em dados do 
IBGE, o percentual de empreendedoras em relação ao total de 
negócios chegou a 34% no Brasil em 2022: são mais de 10 mi-
lhões de mulheres donas de seus próprios negócios.

É nesse cenário de inspiração, conquistas e desafios que a CDL 
Barra Mansa, sempre incentivando e valorizando o empre-
endedorismo parabeniza a todas as MULHERES que em cada 
oportunidade lutam pelos seus sonhos e fazem o melhor sem-
pre com amor, dedicação e força. Feliz Dia das Mulheres.

8 de março Dia 
Internacional da Mulher 

Ser uma mulher empreendedora vai 
além de ser uma líder ou empresária
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Click CDL
A CDL por Barra Mansa!  Acompanhe aqui as ações em que estivemos
envolvidos nesses meses!

CDL parceira na Campanha doadores de medula óssea: recebemos em 
nossa sede o grupo “Doando Amor – Palhaçaria Hospitalar” de Barra 
Mansa”.

Parceria entre CDL BM e Nova UBM estabelece condições especiais 
para os comerciantes que desejam investir em sua educação.

A primeira Caravana gratuita da CDL do ano de 2024 foi para a Home 
& Gift e Têxtil Home em SP com presença de empresários associados e 
diretores.

Presidente da CDL BM, Gleidson Gomes, 
junto aos representantes do Sicoob 
Credirochas em evento sobre resultados 
de 2023 e os planos para o futuro da co-

operativa.

Jantar da Equipe CDL BM em comemora-
ção por meta alcançada.

A CDL Jovem participou da reunião do 
Plano Diretor realizado na Secretaria 
de Planejamento Urbano na Prefeitura 
Municipal.

Reunião de diretoria da CDL BM com presença dos diretores da CDL 
Jovem e convidados. Diversos assuntos em busca sempre de benefícios 
para nossos associados.

Reunião de assinatura e transferência do novo imóvel adquirido 
pela CDL BM.

CDL BM recebeu em sua sede sócios efetivos para Assembleia de 
Prestação de Contas.




