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Vibração para 
o próximo 

semestre

Com muita satisfação comemo-
ramos a centésima edição da Revis-
ta O Lojista. Um trabalho contínuo 
que fazemos aqui na CDL levando 
as notícias de nossa entidade, das 
nossas ações, da cidade e do varejo 
aos nossos associados, e a tantas 
empresas, instituições e lugares 
não somente de Barra Mansa mas 
também Brasil afora.

Poucas são as instituições ce-
delistas que mantem esse canal 
de informação ativo, ainda mais 
produzido e impresso nos dias de 
hoje. Mas temos um público fiel, 
até mesmo dentro do Movimento 
Lojista, que se atualiza e conhece 
cada vez mais a CDL Barra Mansa 
por meio da nossa revista.

Nossa entidade tem 60 anos 
de história, e praticamente meta-
de dessa história é registrada por 
meio de veículos de comunicação 
impressa. Já produzimos jornal que 
depois foi transformado em revista 
e hoje, temos esse layout total-
mente moderno com informação 
de qualidade que chega até ao em-
presário, consumidor, autoridades 
e imprensa.

Um motivo de muito orgulho 
para nós e um material que traz 
o dinamismo da história de nossa 
CDL, sempre com muitos projetos 
em execução, com representati-
vidade, com energia, incentivo e 
atualização!

Obrigado a todos que compar-
tilham informações que levam mu-
danças, progresso e base em nos-
sos negócios, em nosso dia a dia. 
Esse é o propósito do jornalismo da 

CDL Barra Mansa.
Falando sobre propósito, nessa 

edição trouxemos um mix de temas 
sobre nosso setor, entre eles a im-
portância de nos unirmos, entida-
des e empresários, ainda mais nes-
se momento para fortalecermos 
a economia de nossa cidade, por 
meio do comércio e da prestação 
de serviço.

Se faz necessário estimularmos 
o consumo, promover os negócios 
e buscar soluções criativas para 
alavancar nosso setor e somente 
com ideias conjuntas e união tere-
mos êxito para chegarmos a esse 
segundo semestre mais fortes e 
preparados.

O varejo e até mesmo a pres-
tação de serviço passam por trans-
formações mas temos visto o con-
sumidor buscando por produtos 
nos canais digitais e estando mais 
nas ruas, com desejo de vivenciar 
as experiências que somente a loja 
física é capaz de proporcionar.

Então é chegada a hora de o 
comércio de Barra Mansa mostrar 
seu lado vibrante que sempre teve 
com sua diversidade, seu atendi-
mento acolhedor, seu dom para 
vendas, suas cores nas vitrines e 
fachadas, sua expertise em atrair 
o consumidor para o “encontro do 
varejo nas ruas da cidade”.

Convido você empresário, de 
todo tipo de segmento, a estar co-
nosco nesse caminho, trazendo sua 
ideia e sua energia!

Gleidson Gomes
Presidente da CDL BM

Rua Rio Branco, 70
Centro - Barra Mansa

(24) 3512-0124 
(24) 99869-6165
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Para você empresário e associado:
Divulgue suas vagas de emprego e 
promoções no APP CDL BM!

Trabalhando por você
Quem trabalha conosco em busca do melhor para você e sua empresa. 

DIRETORIA EXECUTIVA
Presidente 
Gleidson Kelman Bragança Gomes 

1º Vice-Presidente 
José Paulo Nogueira

2º Vice-Presidente 
Almir Esteves Corrêa

Diretores: 
Secretários 
Jânio Alves Pereira 
Márcio Domingos da Silva

Tesoureiros 
Leonardo dos Santos 
Vivaldo Moreira Ramos

Patrimônio 
Marcos Antônio Arantes Alves

Produtos e Serviços 
Xisto Vieira Neto 
Jair Francisco Gomes

Comercial 
José dos Reis de Oliveira 
Agnaldo Sebastião Raymundo

Eventos 
Juliana Lanes Rolim 
Mariana Ventura Alves

Propaganda e Promoções 
Leandro Amaral de Albuquerque 
Luiz Fernando Vasconcelos Magalhães

Departamento Jurídico 
Rômulo Gonçalves Silva

Diretor de CDL Jovem  
Willian de Souza Arantes Souza

Conselho Fiscal 
Rilmo Vieira de Souza  
Francisco Ramundo 
Luís Antônio Nogueira Feris

Suplentes do Conselho 
Paulo Roberto Barbosa de Castro 
Enéias Moreira de Souza 
Izamara de Jesus Bastos Vieira

Conselho Consultivo 
Antônio Feris Filho 
Almir Esteves Corrêa 
Rilmo Vieira de Souza  
Samir Jorge Arbex 
Magno Andrade 
Jair Francisco Gomes  
Luis Antônio N. Feris 
Juliana Lanes Rolim 
Alício José V. Camargo 
Xisto Vieira Neto 
Leonardo dos Santos

DIRETORIA CDL JOVEM
Presidente 
Jéssica Alves Reis

Vice-Presidente 
Caio Alves Gomide de Souza

Diretor Financeiro 
Arthur Rigamont Fontes Gomes

Diretor Jurídico 
Pablo da Silva Pereira

Diretor de Integração 
Isaías do Nascimento de Almeida

Diretores de Mobilização e Eventos 
Filipe Duarte Timburiba 
Isabela Vicente Pinto 
Victor Palmeira Landim

Diretoras de Capacitação 
Anelise Rocha da Conceição 
Jennifer Magalhães de Paula

Diretores de Comunicação 
Marino Paula da Silva Júnior 
Julie Magalhães Paula

Diretores de Planejamento 
Jonas de Cnop Eccard 
Jefferson Silva Ferreira

Desde que foi lançado, o 
Aplicativo da CDL Barra Mansa 
tem modernizado os serviços e 
ações para os consumidores e 
empresários, trazendo as prin-
cipais necessidades do comér-
cio. 

Uma delas é que o empre-
sário pode divulgar vagas de 
emprego em seus estabeleci-
mentos e o consumidor que 
tiver acesso pelo APP CDL BM 
faz o contato direto com a em-
presa.

A outra é em relação à ven-
das, às promoções com partici-
pação maciça dos empresários 
associados que semanalmente 
tem divulgado sorteios e ofer-
tas em seus negócios.

Pelo APP a divulgação che-
ga a mais de 10 mil usuários, 
além dos seguidores das redes 
sociais da CDL.

“A ferramenta tem ajudado 
empresários e consumidores. 
Temos visto nos últimos me-

ses uma maior adesão nesse 
tipo de divulgação e acredi-

tamos ser mais um canal 

de auxílio ao nosso associado. 
O objetivo é fortalecer nosso 
comércio”, explica o presidente 
da CDL BM, Gleidson Gomes.

Também no APP CDL BM, o 
consumidor pode acompanhar 
as principais notícias da cida-
de, promoções, guia comercial, 
agenda com eventos e cursos , 
participar de promoções e mui-
to mais. 

“Tudo acaba ficando mais 
fácil e rápido e é nesse sen-
tido que a CDL Barra Man-
sa vem se atualizando 
e, assim, vamos aju-
dando a fomentar 

nosso comércio, mostrando o 
que temos aqui em relação ao 
varejo e prestação de serviço”, 
explicou Gleidson

O app é totalmente gratuito 
e está disponível para android 
e iOS. 

Acesse o QR Code para bai-
xar e participar das promoções.
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Você sabia que pode fazer o Registro de 
Ocorrências na Delegacia Online pelo APP da 
CDL BM?
Para ajudar você empresário e a população, a CDL Barra Mansa incluiu em seu Aplicativo, 
APP CDL BM, o link Registro de Ocorrências da Delegacia Online  e você pode acessar 
gratuitamente.

Recentemente o coman-
dante o 28º BPM, Cel Ronaldo 
Martins Gomes da Silva, esteve 
na sede da CDL  Barra Mansa e 
falou sobre a segurança pública 
na cidade e destacou a impor-
tância do registro de ocorrên-
cias em caso de roubo, perdas 
e extravios, ressaltando a faci-
lidade do Boletim de Ocorrên-
cias Online e a importância dele 
ser feito para que a polícia te-
nha dados e saiba onde colocar 
o policiamento e como enfren-
tar os problemas de criminali-
dade de forma mais estratégica 
e intensiva.

 “Os criminosos estão cada 
vez mais criativos, tecnológi-
cos e aprimorados. E hoje há 
a facilidade de se fazer o re-
gistro pela internet, e é muito 
importante que esses crimes 
sejam notificados para saber-
mos onde colocar nosso poli-
ciamento e como enfrentar o 
problema.  Nossa região é uma 
região tranquila, mas temos 
problemas e precisamos sem-
pre tentar melhorar. Nosso foco 

é a prevenção e na integração 
junto à população. O registro 
de ocorrências de perda, ex-
travio ou roubo de celulares, 
documentos, carteiras, entre 
outros, pode ser feito pela 
internet no estado do Rio de 
Janeiro, na Delegacia Online”, 
explicou o comandante.

Para ajudar você empresá-
rio e a população e a polícia, 
a CDL Barra Mansa incluiu em 
seu Aplicativo o link Registro de 
Ocorrências da Delegacia Onli-
ne e uma equipe da CDL Cen-
tro está disponível para ajudar 
a população no passo a passo 
desse registro pelo acesso ao 
APP CDL BM.

Como 
funciona?

1) Acesse 
o APP CDL 
BM.

2) Click no banner Delega-
cia Online.

3) Ao analisar ocorrência, 
a DP poderá validá-la gerando 
o Registro definitivo e dando 
início imediato às investigações 
ou solicitar que o comunicante 
agende data e hora no site De-
legacia Online para compareci-
mento na Delegacia de Polícia, 
para que o Registro de Ocor-
rência seja validado, elaborado 
e a investigação iniciada.

Que tipo de ocorrência 
eu posso registrar pela 

Delegacia Online?

Ocorrências que informem 
furto simples (sem indícios 
para investigação) ou perda de 

Placa de Veículo, furto 
simples (sem indí-
cios para investiga-
ção) ou perda de 
documentos (ex.: 
RG, CPF, CNH, Tí-
tulos e Certidões), 
furto simples (sem 
indícios para inves-
tigação) ou perda 

de objetos ou furto ou perda de 
referências financeiras (como 
cartões bancários, cheques e 
dinheiro).

O valor do Boletim Ele-
trônico de Ocorrência é 
o mesmo do Boletim de 

Ocorrência registrado em 
uma delegacia?

Sim, pois se trata de um do-
cumento oficial, emitido pela 
Polícia Civil do Estado do Rio de 
Janeiro analisado por policiais 
civis.

Aponte a câmera do seu ce-
lular para o QR Code abaixo e 
baixe o APP CDL BM!
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O  varejo é vibrante. Mas é hora de agir.  É hora de 
estarmos juntos, entidades e empresários, para 
fortalecer o nosso comércio!
Entidades CDL BM, Aciap e Sicomércio se unem com empresários do centro da cidade para 
fortalecimento do comércio local.

No mês de abril, as entida-
des CDL BM, ACIAP e Sicomér-
cio se uniram em reuniões e 
promoveram, na sede da ACIAP, 
o primeiro café do ano para re-
ceber empresários do centro 
da cidade para que expusessem 
suas ideias e opiniões para pro-
mover o fortalecimento do co-
mércio local.

Além dos presidentes e 
membros das diretorias das en-
tidades, o evento contou com a 
presença do secretário munici-

pal de Desenvolvimento Econô-
mico, Bruno Paciello.

Vários temas foram apre-
sentados e discutidos pelos 
comerciantes que estavam 
presentes no encontro, como 
a criação de mais espaços para 
crianças, para praças de ali-

mentação, implantação de ba-
nheiros, realização de eventos 
temáticos, como Festa Junina, 
por exemplo, promoção de des-
contos, entre outras demandas.

Durante a reunião foi apre-
sentado ainda o calendário já 
com todas as datas programa-
das até o mês de novembro, 
uma vez que dezembro, por 
conta do Natal, tem uma pro-
gramação mais específica du-
rante todo o mês. 

O varejo é vibrante e o 
comércio de Barra Mansa 

é forte. 
Mas é hora de agir!

O comércio responde pela 
maior arrecadação de impos-
tos que o governo municipal, 

estadual e federal recebe. Tra-
balhamos de forma conjunta. Já 
enfrentamos problemas diver-
sos que prejudicavam a classe 
e sempre tivemos essa união, 
porque ela gera emprego e ren-
da.

“O que podemos tirar de 
aprendizado nesses primei-
ros meses é que há sim uma 
mudança forte no consumo, o 
desejo de consumo virtual e a 
presença em uma loja física se 
misturam em relação a produ-
tos e é preciso muita experiên-
cia para o atendimento. Além 
disso, há a dificuldades dos ju-
ros altos, captação de crédito 
para giro de estoque e econo-
mia, principalmente o estado 
do Rio de Janeiro mas acredito 

que no segundo semestre o 
cenário será melhor”, disse Fa-
biano Gonçalves,  presidente da 
FCDL RJ.

 É chegada a hora de o co-
mércio de Barra Mansa mostrar 
seu lado vibrante que sempre 
teve com sua diversidade, seu 
atendimento acolhedor, seu 
dom para vendas, suas cores 
nas vitrines e fachadas, sua ex-
pertise em atrair o consumidor 
para o “encontro do varejo nas 
ruas da cidade”.

Convidamos você empresá-
rio, de todo tipo de segmento, 
a estar conosco nesse caminho, 
trazendo sua ideia e sua ener-
gia!

 

 “Convidamos vocês hoje aqui porque queremos 
ouvir as dores de cada um, ouvir  ideias, dificuldades, e dis-
cutirmos ações para movimentar nosso comércio. Quere-
mos saber de vocês sobre o Sábado Estendido, como está 
sendo o impacto dessa ação no comércio de vocês e tam-
bém discutirmos sugestões para traçarmos novos projetos 
para realizar o que for possível para fazer prosperar cada 
vez mais nosso comércio e nossa cidade”, destacou Matheus 
Gattás, presidente da ACIAP BM.

 “Estamos fazendo essa reunião para ouvir e discutir 
nossas ações com os comerciantes, pois, às vezes, fazemos 
a ação e não temos a adesão esperada. Então, essa reunião 
é de suma importância para que a gente dê um encaminha-
mento certo às nossas ações e que elas tenham a aderência 
em todo o comércio”, ressaltou Lílian Panizza, presidente do 
Sicomércio BM.

 “Seja em uma grande cidade ou em um município 
com poucos habitantes, as associações comerciais realizam 
um trabalho fundamental para alavancar o comércio. Quan-
do a gente se une, a chance da gente ter êxito é muito maior. 
Precisamos realmente ouvir cada comerciante pra gente sa-
ber a dor de cada um. E quando nos unimos, quando temos 
uma pauta, podemos cobrar as autoridades. E quando te-
mos um fortalecido, consequentemente, há melhorias no 
ambiente de negócios como um todo”, afirmou Gleidson 
Gomes,  presidente da CDL BM.
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Cores outono/inverno 2023!
Afinal, o visual é o que mais chama a atenção e desejo de 
consumo!

Se há algum tempo estamos acostumados a vermos a moda 
outono/inverno com tons mais fechados, saiba que neste 
ano as cores do inverno serão mais fortes e alegres. Apesar 
disso, as cores mais sóbrias continuam sendo atemporais, es-
pecialmente na hora de mesclar com as tonalidades fortes, 
criando um look equilibrado. 

Laranja
Rosa fúcsia
Azul Klein
Vermelho profundo
Branco
Marrom
Preto

Aposte no visual do seu negócio e boas vendas!

Como estar preparado para a
mudança das estações?
Vendas em Outono trazem novas oportunidades, cores e engajamento!

As temperaturas ficam mais 
amenas, novos tons e cores en-
tram em cena,  e a porta fica 
aberta para a renovação dentro 
da casa dos seus clientes e cla-
ro, no comércio também!

Com a mudança de esta-
ções, surgem sempre novas 
oportunidades e motivos para 
vendas!

 É hora de aproveitar a sazo-
nalidade desse momento e isso 
traz impacto não apenas para 
moda.

Afinal, os especialistas con-
firmam que muitos setores tem 
aproveitado datas comerciais e 
motivos temáticos para trazer 
o “desejo” ao consumidor, seja 
ele em áreas de prestação de 
serviço, como salão de beleza e 
estética, gastronomia, turismo, 
esporte, lazer, decoração e va-
rejo de uma forma geral.

E a mudança de estações 
mostra suas transições e 

renovações.  

O Outono, em especial des-
taca a importância de boas es-

tratégias para as vendas, isso 
porque o impulso da presença 
das datas comemorativas é um 
ponto de partida para que essa 
estação seja uma ótima tempo-
rada de vendas. Muitas datas 
do calendário comercial acon-
tecem aqui, nessa estação. 

E seu negócio pode “falar 
essa língua” através das cores, 
sensações, sabores ....

Leve em consideração os 
interesses do seu público na 
hora de selecionar os produtos 
e ofertas que ficarão em desta-
que na sua empresa.

Planeje-se ao longo desses 
meses, pesquise, trabalhe suas 
vitrines, seus catálogos, seus 
cardápios de produtos e servi-
ços!

Coloque a seu favor a cor 
desse momento e tudo o que 
ele pode trazer para que você 
gere seu conteúdo em produ-
tos e em relacionamento.

Quer um exemplo disso?
O Dia dos Namorados que 

está a caminho geralmente é 
marcado por um dia frio. Então, 
comece a despertar o cliente a 

desejar por casaco mais quen-
tinho – seja para presentear, 
seja para comemorar o dia -, 
ou uma peça para o lar que tra-
ga mais aconchego isso pode 
ser na área da decoração, da 
iluminação e até mesmo de 

cama,mesa e banho...enfim...o 
cliente vivencia a data, sentin-
do o ar que a estação traz. Mes-
mo que não seja um presente a 
ser dado, ele deseja tal produto 
porque sente o prazer ou a ne-
cessidade em tê-lo. 
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Sua empresa precisa contratar Jovem Aprendiz?

O programa Jovem Apren-
diz é um projeto que visa capa-
citar jovens com menos de 18 
anos e inseri-los no mercado de 
trabalho. Amparado pela Lei da 
Aprendizagem, o programa per-
mite a contratação de jovens 
entre 14 e 24 anos, com ou sem 
experiência anterior.

Conforme a lei da aprendi-
zagem, empresas de médio e 
grande porte devem assegurar, 
no mínimo, 5% de suas vagas 
para jovens aprendizes e, no 
máximo, 15%.

 Diferentemente das gran-
des e médias empresas que 
atuam no Brasil, os donos de 
pequenos negócios não são 
obrigados por lei a empregar 
jovens. Apesar disso, esses em-
preendimentos podem optar 
por esse regime de contratação 
e integrar o seleto rol de em-
presas que oferecem oportuni-
dades de aprendizado e desen-
volvimento profissional para a 
inserção de novos profissionais 

no mercado de trabalho.
São muitos os detalhes in-

clusive burocráticos sobre mo-
delo CLT, horas de trabalho, 
salário e benefícios aos Jovens 
Aprendizes, porém seleciona-
mos as principais dúvidas ao 
empresário. Veja as regras:

Quais empresas, por lei, 
devem  contratar Jovem 

Aprendiz?
Empresas com mais de 7 

colaboradores devem contratar 
jovem aprendiz respeitando a 
cota mínima de 5% e a máxima 
de 15% desses profissionais, 
considerando o quadro total de 
funcionários.

Há algumas exceções
para a regra:

São três as modalidades de 
empresas isentas da compulso-
riedade da contratação que po-
dem contratar jovem aprendiz:
• microempresas;
• empresas de pequeno porte;

• entidades sem fins lucrativos 
que têm a educação profis-
sional como objetivo.

 
Qual o caminho para 

contratar jovens aprendizes?
Embora as empresas pos-

sam selecionar aprendizes uti-
lizando métodos próprios de 
recrutamento, elas precisam 
fazer a matrícula do jovem em 
um Programa de Aprendiza-
gem, que é um curso oferecido 
por uma entidade de ensino 
credenciada.

As empresas também po-
dem ter a orientação de uma 
instituição que faça parte do 
Cadastro Nacional de Apren-
dizagem, como algumas ins-
tituições do Sistema S e CIEE 
(Centro de Integração Empresa 
Escola).

Convênio CDL Barra Mansa 
e CIEE para o Associado CDL 

Barra Mansa
O associado CDL tem o be-

nefício do Clube de Vantagens 
da entidade com o CIEE em Bar-
ra Mansa e esse benefício ofe-
rece o desconto de 20% sobre o 
valor de contribuição institucio-
nal mensal por estudante ativo.

O Centro de Integração 
Empresa-Escola - CIEE é uma 
associação filantrópica de direi-
to privado, sem fins lucrativos, 
beneficente de assistência so-
cial e reconhecida de utilidade 
pública que, dentre vários pro-
gramas, possibilita aos jovens 
estudantes brasileiros, uma for-
mação integral, ingressando-os 
ao mercado de trabalho, atra-
vés de treinamentos, progra-
mas de estágio e aprendizado.

Contatos: (24) 3323-3916
R. Dr. Mario Ramos, 145 - Cen-
tro, Barra Mansa
http://www.ciee.org.br/portal/

 

Muitos associados da CDL Barra Mansa tem dúvidas se suas empresas devem contratar 
Jovem Aprendiz. Veja um resumo sobre esse programa.

Sabemos o quanto 
o recrutamento de 
talentos e profissionais 
no mercado tem sido 
um desafio, então 
trouxemos dicas que 
podem ajudar!

Os especialistas em RH tem 
reforçado bastante a  “cultura 
de feedbacks” para ajudar a en-
frentar a escassez de talentos. 
Essa prática tem demonstrado 
ao colaborador que a empresa 
está interessada em seu de-

senvolvimento e crescimento 
profissional, aumentando sua 
motivação e engajamento.
Para isso:
• Estabeleça uma cultura de 

feedback constante na qual o 
colaborador receba retorno 
sobre seu desempenho e 
possa discutir suas expectati-
vas e metas de carreira;

• Implemente ferramentas e 
metodologias que facilitem a 
comunicação entre os cola-
boradores e seus líderes, em 
especial os feedbacks;

• Valorize e reconheça publi-
camente o desempenho dos 
colaboradores, seja por meio 
de premiações ou outras 
formas de reconhecimento, 
incentivando a cultura do 
mérito e da excelência;

São muitas ações neces-
sárias mas adotar estratégias 
de como melhorar o processo 
de recrutamento e seleção, 
oferecer capacitação e desen-
volvimento aos colaboradores, 
alinhar a cultura e missão da 

empresa aos valores dos talen-
tos tem sido extremamente es-
sencial para garantir a atração e 
retenção dos melhores profis-
sionais em seu negócio!

Jovens aprendizes, profis-
sionais técnicos e especializa-
dos, pessoas dispostas a apren-
der... primeiramente olhe para 
sua empresa e perceba quais 
qualidades serão absorvidas 
por quem está disposto a fazer 
parte de seu time e a crescer 
nele!



8 O Lojista - CDL Barra Mansa

JANEIRO/FEVEREIRO
MARÇO/ABRIL

EMPÓRIO 
MINEIRO

MAURO 
SÉRGIO DOS 
SANTOS 

CASA 
PALMEIRA 

LHARA EMBA-
LAGENS ANO 
BOM

PESO CERTO 
COMERCIAL

COOP. AGRO-
PECUÁRIA BM

ÁGUIA MARCE-
NARIA MOVEIS 
PLANEJADOS

DESC TUDO ATRIOS ARQUI-
TETURA WK BARBEARIA

ROSY COIFFER
EMAR LOCA-
ÇÃO DE EQUI-
PAMENTOS

ESPAÇO 
SHEKINAH

PRECIOSA 
BEAUTY MARTINELLI

ESTRATÉGIA 
RÁPIDA - 
EDUCAÇÃO 
E SOLUÇÕES 
EMPRESARIAIS

LINES FILMS UNIFAA CONECTT 
TELECOM POP CARNES

VALLE 
FOLHEADOS

CLEICIONE DO 
NASCIMENTO 
SILVA

ANDRESSA 
MASSAS LCS SERVIÇOS BENDITO LEITE

MELO DISTRI-
BUIDORA E 
CONVENIÊNCIA

DONA DA CASA 
UTILIDADES DO 
LAR LTDA

BE APPLE
PR INFO 
IMPRESSÕES E 
SOLUÇÕES

GUILHERME 
MANUTENÇÃO 
DE FOGÕES

DOMINO’S BENDITO 
LANCHE

DUDU DO 
CORTE

KELLY CRISTINA 
CERQUEIRA 
FUSCO 

AMIGO PET L P FIBRA NET

ESPAÇO 
MUSICAL 
RENATA 
PEREIRAKQC

SAM TELECOM
FERNANDO 
ANTONIO DA 
SILVA 

ELETROVOLT 
COMERCIO E 
SERVIÇO LTDA

TSALACH 
ARTES 
GRÁFICAS

VICTOR AGRO-
PECUÁRIA

FAS

MP MAGALHA-
ES & DE PAULA 
ADVOCACIA E 
CONSULTORIA 
JURIDICA

C F DOS SAN-
TOS COSMÉ-
TICOS 

DELÍCIAS DA 
NILDA

TAYNARA PAU-
LA CORRETORA 
DE IMÓVEIS

RAQUEL 
REFEIÇÕESGD DN RR

REST. 
KENOFARE

GOMES 
DEPÓSITO

JOSY 
BOUTIQUE

AGENTES DE 
MERCADORIAS

ESTUDIO 
PAOLA 
MARTINSGD AM
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Dia dos Namorados
 “A gente ama uma data 

comemorativa”

Dia Mundial do Meio 
Ambiente: como nós 

empresários e moradores, 
podemos fazer a nossa parte 

por ele?

Essa frase é padrão para todos os lojistas. Na verdade, nos 
últimos dois anos, todos os empresários de diferentes seg-
mentos amam oportunidades de ver gente nas ruas. De ver 
movimento!!!  Planeje suas próximas estratégias de marke-
ting com mais atenção aos detalhes: nos anúncios, na loja, 
nas redes sociais, no site da sua empresa e em todos os outros 
meios de divulgação que você utilizar. Elas podem ser traba-
lhadas mensagens e cores que tenham relação com a data. 
Atenção à vitrine, ao apelo visual da loja internamente, ao 
estoque e principalmente, trabalhe a fidelização do cliente. 
Boas vendas!

Dia 5 de junho comemora-se o Dia Mundial do Meio Am-
biente e veja algumas dicas práticas, simples e de muita im-
portância!

• Separe o lixo para ser reciclado. Consulte a prefeitura 
para saber mais sobre os horários e condições da Coleta 
Seletiva da cidade.

• Reduza as impressões quando possível! Também se 
possível, imprima os documentos em frente e verso e 
no modo rascunho;

• Plante/cultive uma árvore, horta ou um mini-jardim 
em sua casa: além de servirem como terapia, fornecem 
saúde para o corpo e para o meio ambiente.

Você costuma praticar algumas dessas ações em sua  
empresa e em casa?

Rua Jansem de Melo, nº 81 - Barra Mansa/RJ
Telefone: (24)98829-1157 | (24) 3323-6862

O contador moderno é aquele que trabalha 
em parceria com seu cliente.
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Edição de número 100 da Revista O Lojista:
    São100 edições impressas sem interrupção!
    Registros de nossas ações por longos meses!
    Notícias de nosso setor e da nossa cidade!
    Propagação da CDL e de Barra Mansa a todo Brasil!
    Nosso jornalismo em ação levando informação a todo 
    momento!

Com muita alegria e com 
a sensação de que, a cada 
edição cumprimos nosso 
papel de levar as pautas e 
conteúdos que qualifiquem 
o leitor, comemoramos nos-
sa centésima edição da Re-
vista O Lojista da CDL Barra 
Mansa.

São assuntos que estão 
em pauta no nosso Movi-
mento e que muitas vezes 
chegam somente ao alcan-
ce das entidades por meio 
desse canal destinado aos 
nossos associados, empre-
sários, consumidores, auto-
ridades e imprensa.

Informações essas que 
mostram o árduo trabalho 
das entidades entre elas o 
nosso Sistema CNDL que 
está em luta por defesa do 
setor empresarial nas esferas 
governamentais no Brasil.

A CDL Barra Mansa com-
pletou 60 anos de história, e 
praticamente metade dessa 
história é registrada por meio 
de veículos de comunicação 
impressa. Manter a revista O 

Lojista entregue em mãos a 
muitas pessoas é um meio de 
propagar a história da CDL, 
suas ações, mostrar a evolu-
ção do setor empresarial por 
meio das notícias que aconte-
cem a cada ano e levar infor-
mação ao alcance do lojista e 
sua equipe com dicas e assu-

nos do varejo.
 Com uma tiragem de 

1.200 mil exemplares, a publi-
cação mensal Revista O Lojis-
ta foi totalmente reformula-
da com novo projeto gráfico 
e editorial nos últimos cinco 
anos, quando também se fez 
presente no meio digital.

Sua distribuição, 
é feita bimestral-
mente e abrange 
a rede de CDLs do 
estado do Rio, bem 
como mala direta 
para os Associados, 
Associações Comer-
ciais, Prefeitura e 
Câmara Municipal, 
Instituições, autori-
dades e imprensa.

 
Conteúdos rele-

vantes para o em-
preendedorismo. O 
que acontece que 
pode ser levado 
para si? Esse é o 
nosso papel!

Nas 20 páginas, 
são abordados con-
teúdos focados nos 

interesses dos lojistas 
de Barra Mansa, como ges-
tão, tendências e inovações 
no comércio, ações da CDL na 
cidade e no Movimento junto 
à CNDL e FCDL Rio de Janei-
ro, com pautas e bandeiras 
levantadas em prol do setor 
para lutar nas esferas políti-

Essa é a centésima vez que produzimos nossa revista O Lojista que há quase uma 
década se mostra como uma ferramenta importante na comunicação com os 
associados e na divulgação das ações da entidade com notícias e dicas do setor.

“Já produzimos jornal preto e branco, que depois foi trans-
formamos em impresso colorido, ainda depois em revista 
e hoje, temos esse layout totalmente moderno com infor-
mação de qualidade. Um motivo de muito orgulho para 
nós e um material que traz o dinamismo da história de 
nossa CDL, sempre com muitos projetos em execução, com 
representatividade, com energia, incentivo e atualização! 
Acredito que esse canal é uma forma de estar presente e 
atuante na vida empresarial da cidade”, diz o presidente 
da CDL Barra Mansa, Gleidson Gomes.
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Esta foto em destaque é Edição 
número 1 da nova proposta que 
leva comunicação e informação 
aos nossos associados!

cas e governamentais; bem 
como ações que alavancam e 
divulgam o comércio e presta-
ção de serviço na cidade com 
pautas comerciais e sociais 
também.

Por aqui, falamos sobre 
novidades do mercado, as 
oportunidades de negócio, 
temas que o empresário tem 
acesso e que podem ajuda-
-lo muitas vezes a repaginar 

seus negócios, a capacitar 
suas equipes, a conferir o que 
e como o mercado hoje tra-
balha e como na prática isso 
pode ser levado para dentro 
do negócio dele.

Ler, se atualizar, verificar o 
que acontece “fora da caixa” 
e trazer pra si a melhor absor-
ção por meio da INFORMA-
ÇÃO com qualidade, esse é o 
papel da Revista O Lojista!

Por meio do nosso jorna-
lismo, desejamos que esse 
canal, assim como os nossos 
digitais, sejam grandes alia-
dos no dia a dia do empresá-
rio. Que ajude a trazer novos 
olhares sobre o que está sen-
do feito, como se atualizar e 
se planejar em seu negócio 
e até mesmo em projeções. 
Boas leituras!
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O Lojista entrevista Unimed Barra Mansa sobre novo empreendimento na cidade

Pensando sempre em 
oferecer excelência nos seus 
atendimentos, a Unimed Bar-
ra Mansa inaugurou no dia 28 
de maio, o Núcleo de Atenção 
à Saúde, localizado na rua 
João Valiante número 160, no 
bairro Ano Bom, Barra Mansa. 

A CDL Barra Mansa pa-
rabeniza a Cooperativa por 
esse investimento, acreditan-
do ser mais um espaço des-
tinado aos clientes Unimed, 
entre eles os associados da 
CDL Barra Mansa que contam 
com nosso Plano de Saúde 
UNIMAX em prol da saúde. 

O Lojista:
Qual é o objetivo do Núcleo 

de Atenção à Saúde?

Matheus Bastos:  Nosso ob-
jetivo é ampliar o espaço de 

atendimento para melhor 
atender os clientes. Acre-
ditamos que essa estrutura 
possibilita a qualificação do 
atendimento administrativo 
para cuidar dos serviços de 
atenção domiciliar, bem como 
os atendimentos da Atenção 
Primária à Saúde e os serviços 
ofertados pela equipe multi-
disciplinar, buscando sempre 
oferecer o melhor acolhimen-
to às pessoas.

O Lojista: Quais 
atendimentos serão 

prestados? 

Matheus Bastos: Contamos 
com uma equipe multiprofis-
sional com atendimentos de 
Fisioterapia, Psicologia, Fono-
audiologia, Nutrição e Terapia 
Ocupacional. Aqui temos uma 
estrutura completa com equi-
pamentos e instalações mo-

Matheus Bastos, Superintendente da Unimed Barra Mansa fala sobre a nova unidade 
denominada NAS, Núcleo de Atenção à Saúde, inaugurada no bairro Ano Bom.
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dernas que trazem conforto 
aos pacientes e aos profissio-
nais Unimed.

O Lojista: Todos os clientes 
Unimed terão acesso aos 

serviços?
 

Matheus Bastos: Hoje, gran-
de parte dos nossos clien-
tes empresariais se dão em 
prol à parceria com a CDL 

no plano UNIMAX. Assim 
como esses, todo cliente 
Unimed terá acesso aos ser-
viços por meio de agenda-
mentos com nossa equipe.  

O Lojista: Barra Mansa, hoje 
conta com 3 instalações da 

Unimed da cidade, isso?
 

Matheus Bastos: Exatamente. 
Temos nosso prédio adminis-

trativo localizado em frente 
ao Jardim da Preguiça; o Es-
paço Bem Viver com atendi-
mentos específicos da área da 
saúde no Shopping Figorelle 
e agora o NAS, no bairro Ano 
Bom. Para nós, deixar à dis-
posição da comunidade espa-
ços modernos e acolhedores 
é motivo de orgulho. Assim, 
expandimos nossa área de 
atuação com profissionais 

capacitados em um espaço 
único e de alta qualidade. 

A CDL Barra Mansa para-
beniza a toda equipe Unimed 
pela iniciativa de acreditar na 
importância da promoção da 
saúde e bem estar da popula-
ção da cidade.

O Lojista entrevista Unimed Barra Mansa sobre novo empreendimento na cidade



Associados da CDL Barra Mansa e seus colaboradores têm muito mais!

UNIMED
Plano empresarial com 
mensalidades a partir

de R$156,53*
(*) Plano: Unimax Local 

empresa, faixa etária - 0 a 
18 anos em Enfermaria.

(24) 3325-8176 ou 
3325-8168

UNIODONTO UBM/LACS SEMART OCUPACIONAL
Descontos de
até 53% nas

mensalidades
para o associado e 

seus colaboradores.
(24) 3323-1583

Valores especiais 
para os associados e 
dependentes no la-

boratório de análises 
clínicas e da clínica  

de fisioterapia.
(24) 3325-0247

Desconto de
até 33% para

o associado nas
consultas clínicas 
em Medicina do 

Trabalho.
(24) 3401-1342

Descontos diferenciados para 
associados nas consultas clíni-
cas, exames e outros serviços 

em  Medicina do Trabalho. Em-
presas Grau de risco 1 e 2 (sem 

riscos ambientais de demandem 
levantamentos).
(24) 3322-9015

UNIFOAOXFORD  
BARRA MANSA

CIEE

Desconto entre
10% e 15% nos

cursos de graduação.
(24) 3336-7451

Descontos de até 50%, conforme 
tabela. OBS: Os valores sofrer 
alterações sem aviso prévio.

(24) 3323-5677

Desconto de20% sobre 
o valor de contribuição 
institucional mensal por 

estudante ativo.
(24) 3323-3916

SICOOB SICREDI

CRECHE ESCOLA 
FAVO DE MEL

UNINTERESTÁCIO DE SÁ

UBM –   
BARRA MANSA

SEBRAE

MC & 
CONSULTORIA E 
TREINAMENTOS

SENAC
Desconto de  

20% - Programas 
de Qualificação 

Profissional.
(24) 3323-9688

Descontos especiais para 
associados em diversos produtos 
como: Financiamentos, Cheque 

Especial, Máquina Sipag, 
Antecipação de recebíveis, Cartão 
de crédito, Capital de giro, Tarifa 
de conta corrente, entre outros.

(24) 3323-0412

Condições especiais exclusivas 
como: Investimento Empresarial, 

Antecipação de Boletos, 
Manutenção de conta, Preço 

diferenciado para TED, Isenção 
para anuidade de Cartões de 

Crédito entre outros.
(24) 3401-1437

Desconto de 10% nas 
mensalidades para novos 

alunos abrangendo os 
sócios da empresa, seus 
colaboradores e depen-

dentes.
(24) 3323-1436Desconto de até 10% para 

os cursos de Graduação 
e Pós Graduação nas 

modalidades a distância, 
presencial e semipresencial 
e nas prestações de servi-

ços Educacionais.
0800-702-0500

40% de desconto nas 
mensalidades para alunos 

novos; Inscrição gratuita no 
vestibular e Aplicação do 

vestibular nas dependências 
da empresa.  Extensivo aos 

dependentes diretos.
(24) 3323-2733

40% nos cursos de 1ª 
Graduação; 30% nos 

cursos de Pós-Gradua-
ção; 30% nos cursos da 
Educação continuada.

(24) 3325-0284

Programa de
capacitação, palestras 

motivacionais exclusivas 
para o associado e seus 

colaboradores.
(24) 3347-3481

Descontos exclusivos para 
associados: Cursos 15% / 

Consultoria 20%
(24) 99993-6456

SÓBRANCELHAS

PULSO CONSULTORIA

TULIP ADM. DE 
SEGUROS/PORTO 

SEGURO

MARIA  
BRASILEIRA

PLENATRAN

A Unidade de Barra 
Mansa oferece 10% de 

desconto em produtos e 
serviços. 

(24) 3323-6663

Soluções nas áreas de marketing, 
otimização de processos, planos de 
negócios. Associados CDL contam 

com 30% de desconto. 
(24) 2107-3771

Desconto de 5% sobre o 
prêmio líquido do seguro 
escolhido. (24) 3323-4301

Desconto de 40% 
sobre serviços 
de santização 

de ambientes e 
desconto de 6,5 até 

11% sobre o valor de 
seus serviços de Limpeza 
Residencial, Empresarial, 

Pós obra e Passadoria de roupas.
(24) 98838-3951

Desconto de 10% para 
associados, exclusivo associados 

e colaboradores: Vistoria 
periódica do GNV, Vistoria 

inclusão de kit GNV, Vistoria de 
modificação e de sinistro em 

veículos leves e pesados, Laudo 
Técnico e de opacidade, linha 

mecanizada e análise de gases.
(24) 3028-8748

TRAT SPA URBANO

ASSESSORIA JURÍDICA

META  
CONTROLADORIA

ATOS CONSERVADORA

Consultoria aos associados através de 
agendamento pela CDL BM além de Assessoria 
Jurídica e Assistência na Defesa de Processos 
Judiciais, no Juizado Especial Cível de Barra 
Mansa ou junto à Vara do Trabalho de Barra 

Mansa. (24) 3325-8150

Diagnóstico Financeiro
 da empresa, sem custo 
para o associado CDL.

(24) 3401-0604

Desconto de 5% sobre o valor de 
seus serviços de limpeza empresarial, 

conservação, portaria e manutenção de 
área verde. (24) 3324-8308

COLISEUM ACADEMIA BEST TRAINING
Descontos Especiais. Muscu-
lação a partir de R$58,50 e 

Passe Livre (12 atividades ) a R$ 
125,00. Spinning, Artes Mar-
ciais, Zumba e muito mais.

(24) 2106-1506

Valor de R$ 70,00 (setenta reais), 
sem taxa de inscrição para horário 
livre na musculação e 10% no pla-
no mensal nas demais atividades 
– Atividades Aquáticas e Lutas: 

Muay Thai e Judô.
(24) 3323-8219

Desconto de 10% sobre o valor 
de seus serviços de pacotes de 

massagens, cabelos, tratamentos 
faciais e Dia da Noiva.

(24) 3322-6903

ESTÉTICA 

EDUCAÇÃO / 
CAPACITAÇÃO

SAÚDE /
MEDICINA

OCUPACIONAL 

ENTIDADES 
PARCEIRAS

SEGURO E 
CONSERVAÇÃO

SERVIÇO

CONSULTORIA

LAZER / 
ACADEMIA

SESI
30% - SESI Clube; 10% - Escola 

SESI e  Consultas Médicas e 
Odontológicas.

(24) 3345-4856 | 3345-4880



BENEFÍCIOS CANAIS DE INFORMAÇÃOESTRUTURA  

Aproveite as 
vantagens de 

quem mais entende 
de Varejo!

Aquisição de descontos e 
benefícios dos convênios 
CDL como (plano de saú-
de, odontológico, cursos 
profissionalizantes, clubes, 
instituições educacionais, 

faculdade e etc...).

Participações de campa-
nhas institucionais, para 
motivação dos clientes 
em épocas próprias como  
Páscoa, Dia das Mães, Dias 

dos Pais etc..

O associado pode contar 
com assessoria prestada 
pela Entidade para quais-
quer dúvidas que ele 

 possa ter.

Prestação de serviço mo-
derno como Certificação 
Digital, para facilitar a vida 
do empresário com aten-
dimento e conforto para 
nossos associados além de 

preços diferenciados.

Campanhas de Natal com 
grandes premiações, mo-
tivando o movimento na 
cidade na melhor época de 

vendas do ano.

Participação em campa-
nhas nacionais realizadas  
em todo Brasil,  junto ao 
Sistema CNDL, demonstram 
a preocupação dos cede-
listas com a vida da popu-
lação e o desenvolvimento  

econômico-social do Brasil

Capacitação para sua equipe e 
empresários através de cursos 
(atendimento, vendas, planeja-
mento orçamentário etc...) com 
um pequeno investimento, além 
de palestras gratuitas para todos 
os associados com assuntos perti-

nentes à categoria.

Fazer parte do maior banco de da-
dos (SPC BRASIL) que no atual mo-
mento é o maior instrumento de 
proteção ao lojista na aprovação de 
crédito do país, pois hoje o associa-
do tem um milhão de cobradores 
pelo Brasil. Levando em considera-
ção o fator de parceria com o banco 

de dados da SERASA.

Instalações confortáveis à sua disposi-
ção para locação de espaços para eventos, 
cerimoniais, treinamentos e palestras. Um 
desconto exclusivo para o associado no alu-
guel do salão Jorge Elias Arbex com capaci-

dade de até 250 pessoas, acomodadas em 
mesas e cadeiras, ou mais de 400 pessoas 
no layout para palestras. Além de contar 
com uma sala para pequenas reuniões 
também climatizada e totalmente gratui-

ta para nosso associado.

Estar sempre bem 
informado sobre 
as novidades de 
mercado através da 
revista impressa “O Lojista” que 
é entregue a cada dois meses 
gratuitamente a todos os asso-
ciados. E informações na Revis-
ta Digital pelo site, Facebook e 

Instagram da entidade.

Encontros como nosso café da ma-
nhã para que o associado tenha um 
momento de descontração e for-
talecimento de vínculos da classe 
lojista. Além de ser um momento 
para saber das novidades que a 

 Entidade tem a oferecer.
Reivindicação do movimento 
lojista em ações para melho-
rias do nosso segmento, nas 
esferas  municipais, estadu-
ais e nacionais, junto à CNDL 
e FCDL Rio de Janeiro. A CDL 
de Barra Mansa atua 
como porta voz do 
empresário para 

diversas ações.

Todo grande negócio começa com uma oportunidade. E com o apoio da CDL Barra Mansa, sua empresa vende mais, correndo menos 
riscos, porque você conta com produtos e benefícios especializados. O Departamento Comercial da CDL está à sua disposição para apresentar 
o Mix de Produtos e Benefícios que sua empresa, como associado da entidade, pode já utilizar! E confira abaixo o que a CDL Barra Mansa pode 
fazer por você e pelo seu negócio!

Consultoria aos associados através de 
agendamento pela CDL BM além de 

Assessoria Jurídica e Assistência na Defesa 
de Processos Judiciais, no Juizado Especial 

Cível de Barra Mansa ou junto à Vara do 
Trabalho de Barra Mansa

Atendimento personalizado e Descontos 
Exclusivos em todos os certificados.

Resultados para sua empresa com 
segurança e credibilidade do SPC Brasil. 

Consultas e informações do sistema.

SPC

ASSESSORIA JURÍDICA

Revista bimestral  com notícias da 
cidade e do mundo no setor do 
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DLI – Dia Livre de Impostos promete uma grande 
mobilização no Brasil, no Estado do Rio e Barra 
Mansa fará parte!
Na 17ª edição do Dia Livre de Impostos, lojistas vão comercializar produtos e serviços sem repassar o 
valor da tributação aos clientes. O evento acontece no dia 25 de maio.

Lojistas de todo o país vão 
comercializar no próximo dia 25 
de maio seus produtos e ser-
viços sem repassar o valor da 
tributação aos clientes. A ação 
faz parte do 17º Dia Livre de Im-
postos, realizado pela Confede-
ração Nacional dos Dirigentes 
Lojistas (CNDL) e pela Câmara 
de Dirigentes Lojistas Jovem 
(CDL Jovem), com o intuito de 
conscientizar a população, o 
varejo e o poder público sobre 
a alta carga tributária paga no 
país. Em alguns casos, os des-
contos podem chegar a 70% do 
valor final do produto.

Dia Livre de Impostos é uma 
forma de deixar claro para o 
consumidor como a alta tribu-
tação afeta seu poder de com-
pra.

“Queremos mostrar para a 
população como os tributos são 
abusivos. A Reforma Tributária 
se tornou urgente e fundamen-
tal para a manutenção das em-
presas do país, para a geração 

de empregos e para o desenvol-
vimento econômico”, afirma o 
presidente da CNDL, José César 
da Costa.

O presidente da Federa-
ção das Câmaras de Dirigen-
tes Lojistas do Estado do Rio 
esteve em Barra Mansa para a 
comemoração dos 60 anos da 
CDL BM e convocou a todos a 

participarem. Será uma mobi-
lização no estado. “Faremos 
uma grande ação na Barra da 
Tijuca para mostrar o valor do 
preço do combustível sem tri-
buto. Vamos parar o trânsito, 
vamos. Terá fila, terá, mas mos-
traremos por meio dessa ação 
o quanto de imposto o empre-
sário paga diante aos produtos 

que ele comercializa e o quanto 
isso dói no bolso de todos, in-
clusive do consumidor”, disse 
Fabiano Gonçalves, presidente 
da FCDL RJ convocando Barra 
Mansa a mostrar essa conscien-
tização na cidade, destacando 
também que essa é a forma que 
as entidades tem para mostrar 
ao poder público a urgência da 
reformulação dos impostos co-
brados no Brasil.

 

Como será a ação 
em Barra Mansa?

- Uma televisão instalada 
na CDL Centro transmite dia-
riamente o Impostômetro. E 
por ali, o consumidor consegue 
observar o quanto de imposto 
diariamente é tributado por 
diferentes produtos comercia-
lizados.

- Ao longo dos meses, asso-
ciados da CDL BM fizeram seus 
cadastros para o movimento e, 
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Para pessoas físicas e jurídicas,
transações PIX no Sicoob são
isentas de cobranças tarifárias.

PIX
Para pessoas físicas e jurídicas,
transações PIX no Sicoob são
isentas de cobranças tarifárias.

PIX
CENTRAL DE ATENDIMENTO:  4000 1111 (capitais e regiões metropolitanas) - 0800 642 0000 (demais localidades) 
SAC 24 horas - 0800 724 4420 | OUVIDORIA (de segunda a sexta, das 8h às 20h) - 0800 725 0996
0800 940 0458 (deficientes auditivos ou de fala) | ouvidoriasicoob.com.br 

assim, participarem de um dia 
comercial sem taxas.

- Haverá produtos em dife-
rentes setores que, somente no 
dia 25 de maio serão comercia-
lizados sem tributos. Os des-
contos podem chegar a 70% do 
valor final.

- O famoso Impostossauro 
estará nas ruas da cidade para 
mostrar a todos a importância 
de saberem quem é o “vilão” 
que se aproveita da alta e com-
plexa carga tributária.

- Em uma parceria com o 
Posto de Gasolina Aliança no 
bairro Ano Bom, nesse dia 25 
de maio, será vendida gasolina 
sem a taxa de imposto, ou seja, 
com preço reduzido para 100 
carros e 50 motos com limite 
de abastecimento para cada ve-
ículo ainda a ser definido pela 
comissão do evento .

“O Dia Livre de Impostos 
busca gerar um debate saudá-
vel sobre a questão tributária e 
promover mudanças que levem 

a uma tributação menos pesa-
da para todos. Sabemos que 
a luta é nossa, de todos que 
empregam e geram renda em 
nosso país. E fazemos isso para 
que mudanças possam de fato 
acontecer em âmbito nacional. 
Com união e força, mostramos 
nossa voz”, diz Jéssica Reis, 
presidente da CDL Jovem Barra 
Mansa.
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Controladoria Financeira 
para pequenas e médias 
empresas
Muitos empreendedores iniciam seus sonhos, outros estão 
completando seus cinco anos de mercado, e os desafios estão no 
maior controle financeiro para o negócio decolar.

Dentre as principais causas 
de mortalidade das empresas, 
segundo o Sebrae, estão a falta 
de planejamento do negócio, 
dificuldades de negociação de 
prazos com fornecedores, res-
trições à captação de emprés-
timos junto a instituições finan-
ceiras bancos etc.

Quem se identifica?

A falta de acompanhamen-
to rigoroso das receitas e des-
pesas e a enorme carência de 
profissionais com capacidades 
de realizar a gestão do negócio, 
estão entre os grandes desafios 
de gerir o negócio em meio a 

tantas tarefas no dia a dia.
Muitos empresários não 

possuem recursos financeiros 
ou mesmo não percebem os 
benefícios de se contratar pro-
fissionais qualificados e criar 
uma área para realizar a gestão 
e controle do negócio.

Com a ausência de uma 
área especializada para realizar 
a gestão e controle do negócio, 
o empresário concentra grande 
parte das decisões para si e ten-
ta dividir o seu tempo entre as 
questões operacionais e finan-
ceiras e, como resultado, não 
consegue dar foco na essência 
do negócio, ou seja, na quali-

dade de produtos e serviços e 
atenção aos clientes.

Diante às instabilidades fi-
nanceiras e as multitarefas que 
o empresário, hoje enfrenta 
em seus negócios, o apoio de 
uma assessoria empresarial 
em controladoria poderá aju-
dar a fornecer um diagnóstico 
completo do negócio, oferecer 
recomendações como modelos 
precificação de produtos e ser-
viços e a otimização de custos. 
São serviços terceirizados e que 
tem ajudado muitas empresas.

 
Precisamos lembrar que 

para a própria sobrevivência, 

as MPES 
precisam 
de um plane-
jamento financei-
ro consistente. 

Empreender não é fácil e 
nos dias atuais, iniciar ou per-
manecer no mercado de forma 
inexperiente, sem preparo e 
sem profissionalismo em TO-
DOS os seus setores, é um ca-
minho certamente ainda mais 
desafiador! 

Repense, planeje e ava-
lie seu negócio a todo mo-
mento!
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Click CDL
A CDL por Barra Mansa!  Acompanhe aqui as ações em que estivemos
envolvidos nesses meses!

Parabenizamos a Unimed Barra Mansa pelo 
novo empreendimento em prol da saúde - 
NAS  Núcleo de Atenção primária à Saúde.

Caravana formada pela CDL Barra Mansa marcou presença na 27ª FEICON  em São Paulo.

CDL BM e CDL Jovem prestigiam evento de 
homenagens no 28º BPM.

Sabadão de compras no bairro Vila Nova, 
e a CDL Barra Mansa esteve presente com 
personagens da Patrulha Canina. Na foto o 
presidente Gleidson e a diretora Izamara. 

Presidente da FCDL RJ, Fabiano Gonçalves 
empossando o presidente da CDL BM, 
Gleidson Gomes durante Café da Manhã 
dos 60 anos da nossa entidade.

Durante o evento comemorativo aos 60 anos CDL BM, foi empossada a nova Diretoria da CDL Barra Mansa para o biênio 2023-2024.

Visita da CDL BM, entidades e autoridades na sede da ArcellorMittal no 
bairro Saudade em Barra Mansa.

Relembrando nosso café da manhã especial 60 anos da CDL Barra
 Mansa março 2023




