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Inicia um novo ciclo na
CDL Barra Mansa
e um novo ciclo parao
Brasil & Varejo

Chegou 2023!

A CDL Barra Mansa inicia uma nova gestao / v
para o biénio 2023/2024 no compromisso de
y manter as demandas e reivindicagdes para dar y

sustentabilidade e solidificar o setor de
comeércio e servi¢o na cidade!
Que tenhamos um étimo ano!
Paginas 04 e 05
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Novos ciclos precisamente
precisam trazer novas promes-
sas.

E é nesse sentido, que inicia-
mos um novo ano, com muito
trabalho, com projetos importan-
tes a serem concretizados e com
nossas premissas cada vez mais
fortes e focadas no sentido de
fortalecer nosso setor de comér-
cio e servigos em Barra Mansa.

O pais saiu de uma crise
brava, que deixou cicatrizes, e
0 empresario, em sua maioria,
ainda precisa de incentivos para
investir em projetos dos sonhos.
O importante ainda é sobreviver

Em linhas gerais, no ambito
politico-econdmico-social, sabe-
mos que dependemos de agdes
governamentais. Afinal, quando
o governo estimula e ajuda, o
processo fica mais facil. E ele a
bussola do crescimento.

Nesse novo ano de mudan-
¢as politicas, cada empresario,
em sua realidade e sua rotina,
vivencia seu proprio projeto de
crescimento e de vida.

E isso também ndo é diferen-
te para a CDL Barra Mansa. E nos
ultimos tempos, vemos a impor-
tancia da nossa missdo aqui na
entidade, de sermos porta voz
da classe empresarial. Com forga,
com dinamismo, nos reinventan-
do em agGes de tecnologia, como
nosso APP e com atividades, te-

Expediente

2023 promete
desafios e
estaremos
juntos!

mos trazido mais e mais empre-
sdrios para perto. E nos tornando
mais fortes!

Temos grandes desafios, te-
mos metas de trabalhar para
qualificar liderangas e equipes.

Junto ao nosso Sistema
CNDL, traremos servigos que es-
tdo se fortalecendo em busca de
solugdes e incrementos para atu-
armos, principalmente junto aos
nossos associados.

Em margo de 2023 a CDL Bar-
ra Mansa completa seus 60 anos
de histdria, entdo, preparem-se
porque sera um ano de muitas
acoes! Muita luta, sim! Mas de
muito trabalho para promover a
unido de nossa classe, em defesa
de nossas bandeiras e pleitos, e a
oportunidade de promover a in-
tegragdo pois sao momentos as-
sim, compartilhados, que temos
a chance de ouvir experiéncias e
crescer juntos!

Contem com essa nova ges-
tdo e com toda a nossa diretoria
da CDL Barra Mansa para lutar
para que nossa classe progrida
com condigOes e continuar a ser
forte na geragdo de emprego e
renda em suas cidades, e assim
sera aqui em Barra Mansa.

Gleidson Gomes
Presidente da CDL BM
presidencia@cdlbm.com.br

Presidente CDL Executiva
Gleidson Kelman Braganga Gomes
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SPC Brasil vai muito além das consultas de
SPC e SERASA. Sabe por qué?

Mais do que um banco
de dados de inadimplentes.
Os servicos e solugdes do
SPC Brasil — uma ferramenta
exclusiva das CDLs - ajudam
sua empresa a minimizar pre-
juizos, aumentar os lucros e
criar melhores relagdes com
seus clientes.

Veja como ele traz total
apoio em todas as fases do
seu negécio, da prospeccao a
recuperagao.

Compras com Cartao de
crédito

No caso das compras fei-
tas através do cartdo de cré-
dito, vocé também consegue
fazer uma analise desse clien-
te, basta pedir o CPF. Esse sis-
tema ird ajudar a fazer uma
prospecc¢ado desse cliente para
suas campanhas da empresa,
pois ele ird fornecer dados
importantes como, enderego
e telefone.

Para sua empresa

SPC Brasil AVISA, essa fer-
ramenta traz mais seguranca

DIRETORIA EXECUTIVA

Presidente
Gleidson Kelman Braganga Gomes

12 Vice-Presidente
José Paulo Nogueira

22 Vice-Presidente
Almir Esteves Corréa

Diretores:

Secretdrios

Janio Alves Pereira
Marcio Domingos da Silva

Tesoureiros

Leonardo dos Santos

Vivaldo Moreira Ramos
Patriménio

Marcos Antonio Arantes Alves

para sua empresa, evitando
fraudes no seu CNPJ.

Como funciona? Toda vez
que alguém tentar efetuar
uma compra em seu CNPJ, o
SPC envia um alerta para que
voCcé possa saber. No caso de
um fornecedor solicitar uma
inclusdo no sistema do SPC
vocé também é notificado.

A importancia dos
insumos do SPC Brasil

Com ele sua empresa
consegue verificar toda vida
financeira de seu cliente. Tais
como:

*Se paga suas contas em
dias;

¢ (O Score;

¢ Consulta de Serasa;

¢ Consulta de cheques;

¢ Consulta complete para

CNPJ que inclui a analise

dos sécios.

Os associados CDL tam-
bém podem contar com me-
lhor certificado digital do pais
emitido através do SPC Brasil.

Produtos e Servigos
Xisto Vieira Neto
Jair Francisco Gomes

Comercial
José dos Reis de Oliveira
Agnaldo Sebastido Raymundo

Eventos
Juliana Lanes Rolim
Mariana Ventura Alves

Propaganda e Promogées
Leandro Amaral de Albuquerque
Luiz Fernando Vasconcelos Magalhdes

Departamento Juridico
Rémulo Gongalves Silva

Diretor de CDL Jovem
Willian de Souza Arantes Souza

Venha fazer parte
do Maior Banco
de Dados do
Pais!!

Para mais informacdes
entre em contato com o setor
de atendimento ao cliente no

telefone 3325-8168 e falar
com Fabiana na
CDL Barra Mansa.

Conselho Fiscal

Rilmo Vieira de Souza
Francisco Ramundo

Luis Ant6nio Nogueira Feris

Suplentes do Conselho

Paulo Roberto Barbosa de Castro
Enéias Moreira de Souza

Izamara de Jesus Bastos Vieira

Conselho Consultivo
Anténio Feris Filho
Almir Esteves Corréa
Rilmo Vieira de Souza
Samir Jorge Arbex
Magno Andrade

Jair Francisco Gomes
Luis Antonio N. Feris
Juliana Lanes Rolim
Alicio José V. Camargo
Xisto Vieira Neto
Leonardo dos Santos
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Quem trabalha conosco em busca do melhor para vocé e sua empresa.

DIRETORIA CDL JOVEM
Presidente

Willian de Souza Arantes

Coord. Financeiro

Arthur Rigamont Fontes Gomes

Coord. Juridico

Muller Pereira Rodrigues

Coord. de Responsabilidade Social
Thais Prado Novais

Coord. de Mobilizagéo
Jéssica Alves Reis

Caio Alves Gomide de Souza
Coord. de Comunicagdo
Marino Paula da Silva Junior
Coord. de Sustentabilidade
Jonas de Cnop Eccard
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Acompanhe a entrevista com o
novo presidente da entidade, o
empresario Gleidson Gomes.

Conforme estatuto da enti-
dade, a partir de 12 de janeiro,
uma nova diretoria assume a
CDL Barra Mansa para estar a
frente dos interesses de nos-
“sos associados e do comér-

~ cio de Barra Mansa no biénio

2023/2024.

O novo presidente da en-
tidade, o empresario Gleidson
Kelman Braganga Gomes - pro-
prietdrio da empresa Varejao
Téxtil, ja faz parte do Movimen-
to Lojista e hd muitos anos atua
em prol da entidade.

Em sua histéria na CDL BM,
Gleidson foi presidente da CDL
Jovem e atuou em diversos
mandatos tanto na CDL Jovem
quanto na Diretoria Executiva.
E filho do empresario Jair Fran-
cisco Gomes que foi presidente
da CDL BM e atua na diretoria
atualmente; é membro da dire-

toria da FCDL RJ e da CNDL.

“Diante a tudo o que apren-
di aqui na entidade, e o tanto
que tenho me preparado ha
muito tempo, assumirei a CDL
no compromisso de seguir a
missdo da CDL para continuar
a fazer a diferenga por Barra
Mansa”, destacou Gleidson
em assembleia de eleicdo que
aconteceu na sede da entidade
com a presenga de sécios efe-
tivos.

Na oportunidade, em bre-
ves palavras aos sécios e dire-
tores presentes, Gleidson falou
sobre sua trajetéria na CDL,
comecgando pela CDL Jovem e
atuando como diretor nas ulti-
mas gestdes, e fortaleceu a im-
portancia do trabalho ter como
foco e diretriz as prerrogativas
do comércio.

“Serd um ano de muita atuagdo para que nossa

classe continue a ser forte na geragdo de emprego e
renda em suas cidades. Barra Mansa tem o sustento so-
cio econémico com base no comércio. Alids, o Brasil tem
como carro chefe a geragdo de emprego e renda por
meio do comércio varejista e da prestagdo de servigo e
nds, como entidade representativa desse setor, estare-
mos firmes, juntos aos nossos associados, apoiando as
causas, trazendo seguranga em vendas e projecdes para
alavancar os negdcios cada vez mais!

Aproveito para fazer um convite a vocé que tem seu
negdcio e néo é sdcio da CDL:

que venha fazer parte da nossa entidade!

Vamos somar forgas, vamos interagir,

vamos trocar experiéncias.

Obrigado a todos pela confianga na CDL e, junto aos
meus diretores, vamos trabalhar por tudo isso!”

“O comércio é a nossa diregao. Sempre foi assim e sempre devera ser conduzido. Os legados das outras diretorias que por
aqui passaram deixam sempre essa marca de agir em prol da classe, e a cada ano vemos a atuagao da CDL cada vez mais
forte, levando o nome da nossa cidade para outros lugares. Isso tudo, acredito, devido ao trabalho de uma diretoria forte.”
(Gleidson Gomes - presidente CDL Barra Mansa)

Metas & Projetos

Com foco exclusivamente em fortalecer a economia local da cidade tendo o cenario de um comércio forte e diversificado,
o novo presidente da CDL e sua diretoria ja trabalham para a¢gdes que envolverdo os associados que anseiam por ativida-
des de capacita¢do, motivagdo empresarial e aperfeicoamento.

Junto a CDL Jovem e aos parceiros da entidade, como o SEBRAE, a classe empresarial pode se preparar para um ano de
muitos encontros empresariais.

A forga do associativismo também sera uma marca na gestdo, com presenga em convengdes, em reunides junto ao Movi-
mento Lojista e Empresarial e atuagdes nas esferas governamentais ndo somente municipais mas estaduais e nacionais —
por meio do Sistema CNDL — para levar as bandeiras da CDL Barra Mansa em defesa das demandas da classe empresarial .




E 0 momento de investir no que tem retorno garantido, ficar atento a produtividade
para reduzir custos, repassando os ganhos para o cliente, para se tornar relevante.

Um novo ano comegou,
um novo cenario politico ja
esta desenhado e como faz
parte de sua caracteristica, o
varejo evolui, se reinventa!

E isso ndo é a toa, afi-
nal, conforme os habitos de
consumo vdo mudando, é
esperado que as empresas
acompanhem as tendéncias
independente do rumo a ser
tracado no pais. A roda preci-
sa girar.

Hoje, a busca pela susten-
tabilidade e pela integragao
dos canais de venda, além do
uso da tecnologia, sdo uma
demanda dos consumidores e
um objetivo do setor de con-
sumo, o maior empregador
do pais e o responsdvel por
mais de 60% do Produto In-
terno Bruto (PIB).

Esse setor retomou a ca-
pacidade de investimento
apods 2021, passada a crise da
pandemia, atingindo em 2022
um dos mais altos niveis dos
ultimos anos.

Apesar desse cenario, li-
deres do segmento projetam
maior prudéncia na liberagdo

de recursos nos primeiros me-
ses de 2023.

Segundo especialistas
do varejo, agora ndo é hora
de grandes investimentos. E
hora de correr atras de expe-
riéncias e, sim, de preservar
o caixa. E o momento de in-
vestir no que tem retorno ga-
rantido, ficar atento a produ-
tividade para reduzir custos,
repassando os ganhos para o
cliente, para se tornar rele-
vante. Se atente a estratégia
de conteddo em diferentes
canais, assim como progra-
mas de fidelidade, como fer-
ramentas capacitadoras. O
conselho para o lojista é: seja
firme, sem exageros e severo
nesse comego de 2023. Invis-
ta na clientela que ja tem!

O mercado de varejo no
Brasil tem passado por trans-
formagoes!

O Observatdrio de Nego-
cios do Sebrae analisou diver-
sas noticias, movimentos de
mercado, comportamentos
do consumidor e agles de
empresas e marcas para tra-
¢ar as principais tendéncias
para 2023, entre elas estdo:

® Busca pela
comodidade

* Foco no cliente

* Bem-estar em
primeiro lugar

e Cada vez mais
digital

Durante a pandemia, vi-
mos um crescimento significa-
tivo de comércios no ambien-
te virtual. Agora, é possivel
observar o movimento con-
trario: os varejistas original-

mente presentes no digital
estdo apostando na abertura
das lojas fisicas.

Essa caracteristica ja tem
se mostrado presente em Bar-
ra Mansa, nos ultimos meses
com a chegada de muitas em-
presas no centro comercial.

E isso, mais uma vez re-
for¢a que: o varejo, para ser
competitivo, tem de ser efi-
ciente no on-line e no off-line.

A loja tem de ir até o con-
sumidor, onde ele estiver, e
nao esperar por ele.

Os desafios para os lojistas
brasileiros continuam os mes-
mos dos ultimos anos, resta
cada um continuar sua luta e
seu sonho de cada dia!!!
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E comecou 2023 com novos planos empresariais

Embora muitos empreen-
dedores iniciem seus negdcios
sem realizar uma avalia¢do do
seu real perfil de empreende-
dorismo, algumas duvidas aca-
bam surgindo no decorrer do
tempo.

Em alguns casos, acabam
descobrindo outras habilidades
e oportunidades além daquelas
que haviam investido.

Nessa matéria, a Revista O
Lojista reuniu pontos impor-
tantes que devem ser levados
em conta na hora de abrir um
negécio — seja ele do tamanho
que for!

A importancia do
planejamento para abrir
um negocio

O planejamento é o pon-
tapé inicial para microempre-
sarios que querem abrir um
negocio. Elaborar o Plano de
Negdcios evita que surpresas
de ultima hora possam ocorrer
e ocasionar, em muitos casos, a
inatividade da empresa.

1. A escolha do
ramo de atividade

Esse é o primeiro passo que
deve ser definido ao decidir
abrir uma empresa. Sobretu-

do para essa escolha, deve ser
levado em consideragdo: nivel
de conhecimento sobre o setor,
analise da concorréncia, custos
envolvidos, publico-alvo entre
outros. Além disso, apds reali-
zar a definicdo, registre o ramo
de atividade escolhido para seu
empreendimento atuar (co-
mércio, industria ou servigos) e
relate as razGes que levaram a
esta escolha.

2. O mercado
consumidor

Descreva as caracteristicas
do perfil do seu publico con-
sumidor. E nesta etapa que
grande parte do sucesso de um
negdcio se concentra. Por isso,
conhe¢a o mercado da sua re-
gido, os tipos de nicho de mer-
cado, tipos predominantes de
classes sociais, sexo, idade, lu-
gares e tipos de lazer realizados
pela localidade, nivel de renda
e escolaridade.

Dica: desenvolva uma pes-
quisa informal e identifique o
que influencia seus potenciais
consumidores na decisdo de
comprar produtos ou procurar
por servigos; ou se na hora da
escolha sdo levados em consi-
deragdo: preco, qualidade, em-

balagem, facilidade de acesso,
praticidade ou mesmo a conve-
niéncia.

3. A escolha do
local de instalagao

Abrir um negdcio em um
determinado local envolve
muito mais que a concessao
de uma Licenga da Prefeitura.
E preciso que seja realizado um
exame cuidadoso da localidade
para evitar arrependimentos
futuros. E preciso avaliar as
facilidades de acesso, mercado
concorrente e tantos outros
pontos que devem ser atrativos
aos clientes e que chamem a
atencdo frente a concorréncia.

4. As dimensoes
do local

Pense no seu negdcio a mé-
dio e longo prazo, uma vez que
todo e qualquer empreendedor
sonha em ter seu negdcio cres-
cendo e podendo expandir. Por
isso, avalie a possibilidade de
poder ampliar as instala¢des
em caso de necessidade ou,
caso ndo seja possivel, vocé
terd que levar sua empresa
para um outro local — o que vai

gerar grandes transtornos.

5. Comunicacao

Paralelo a todos os trami-
tes dos planos de sua empre-
sa, pense na “roupa” que ela
ird vestir. Que nome ela ter3,
que cor ela representara, como
vocé ird falar com o consumidor
através do seu novo negdcio e
planeje essa comunicagao.

“Ao longo dos ultimos me-
ses, vimos muitas novas em-
presas se instalarem em Barra
Mansa e isso demonstra a forga
do empreendedorismo em seus
diferentes nichos. Essa matéria
é um resumo do tanto que exis-
te no mundo dos negdcios para
que o seu sonho empresarial
seja criado com bases técnicas
para que imprevistos e desli-
zes nao prejudiquem a proje-
¢do que espera ter”, explica
Gleidson Gomes, presidente da
CDL Barra Mansa.
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Para personallzar qualquer
experiéncia, é preciso

conhecer profundamente o
seu publico!

E como é o relacionamento de sua empresa com seu cliente?
Como “conversa” com ele quando nao esta em sua loja?

Para personalizar qualquer
experiéncia, é preciso conhecer
profundamente o seu publico,
ou seja, ter dados concretos so-
bre quem é o seu cliente, o que
ele busca e como vocé pode
ajuda-lo a resolver seus proble-
mas.

Isso trara mais clientela e
melhores resultados!

E certamente vocé tera pes-
soas mais satisfeitas e dispostas
a indicar seu negécio.

Em uma recente pesquisa
divulgada na Revista Varejo SA,
da CNDL, sobre comportamen-
tos de consumo para 2023,
quando perguntado onde as
pessoas estdo comprando nos
ultimos 12 meses, os dados fo-

7120
73% compraram em
sites e lojas virtuais;

70%,em lojas fisicas;

63%, dentro de aplicati-
vos; e 23% pelas redes sociais.

39% preferem comprar,
igualmente, em lojas virtuais e
fisicas.

O que pesa na hora de
escolher o meio online ou
fisico?

Quem compra no online o
faz, principalmente, por acredi-
tar que os pregos sao melhores
(67%). Além disso, a convenién-
cia de receber em casa (62%)
e a quantidade de promogdes
(60%) também fazem a diferen-
¢a. Isso significa que, provavel-
mente, ndo vai adiantar ofere-
cer bons pregos se o seu frete
for alto.

Ja quem trabalha com o
varejo fisico precisa apostar
em experiéncias mais senso-
riais, pois o que mais motiva os
clientes a comprarem em lojas
fisicas é a possibilidade de ver,
tocar e experimentar o produto
(71%), seguida da conveniéncia
de sair com o produto em maos
na hora da aquisi¢do (71%).

E como tem sido a
experiéncia de compra
nas midias sociais?

Os entrevistados deram no-
tas positivas acima de 70% para

esta experiéncia de compra
em todas as redes sociais pes-
quisadas. Os mais populares —
WhatsApp e Instagram — foram
avaliados positivamente por
87% e 85%, respectivamente.

O live commerce, que de
2020 para ca se consolidou de
vez e caiu no gosto popular,
arrebatou milhdes de especta-
dores!

Essas sdo informacbes de
uma pesquisa que demonstram
as tendéncias de consumo e
norteardo as decisdes de mui-
tos empresarios para esse ano
de 2023.

Com esses dados, conse-
guimos saber onde eles estdo,
onde eles gostam de frequen-
tar, o que mais os agradam e
desagradam em uma compra.

Em Barra Mansa, a maioria
dos negdcios esta sim nas lojas
fisicas, nas ruas do centro da
cidade e nos bairros e esta na
internet. Na maioria das vezes,
vemos um produto pelas redes
sociais e — por ser uma cidade
pequena — até damos uma pas-
sadinha 13 na loja para conferir
se é aquilo mesmo que estamos
querendo, ndo é verdade?

Entdo essa matéria serve
como base para que vocé tra-
balhe ainda mais em 2023 ba-
seado no que o consumidor ( o
seu publico), ja te traz.

Monte seu CRM
(Customer Relationship
Manager) proprio e anote
essas dicas:

* Quais produtos ou servigos
sdo mais procurados por
quais perfis de clientes?

e Qual a época do ano em
gue mais compram?

® Quais clientes compram
mais?

* Que tipos de vantagens
agradam mais aos clientes?
(descontos, bonificagGes em
produtos, prazo?)

Envie mensagens persona-
lizadas para promocoes, langa-
mentos, mensagens de aniver-
sario entre outras.

Se relacione com seu cliente
de forma bacana e convidativa!

Sao agOes que ajudam e
muito em suas vendas!
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Barra Mansa : NOVOS
ASSOCIADOS

Sejam todos bem-vindos!
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Inauguracao da nova Sala de Reuniao CDL BM

‘ Em momento especial no ultimo café da manha de 2022 da
CDL, a entidade prestou uma homenagem para inauguragdo
oficial da nova sala de reunides da CDL Barra Mansa, que leva
o nome do lojista Sr. Alberto Aldet, que presidiu a entidade no
periodo de 1984 a 1987. Aldet faleceu em novembro de 2020, aos
91 anos, mas ficou eternizado como um dos comerciantes mais
tradicionais de Barra Mansa. Ele foi um dos fundadores da CDL
BM e, também, do Rotary Clube da cidade.

“Sr. Alberto Aldet fez histéria em Barra Mansa e foi um exem-
plo de vendedor e de comerciante atuante por muitas décadas.
Ele nos acolhia, nos incentivava e esse carinho eu vou levar para
minha vida inteira. Essa escolha é uma justa homenagem por
tudo o que ele representa para nossa classe e o sr. Alberto vai fi-
car sempre presente aqui na CDL através dessa iniciativa”, comen-
tou, emocionada, a diretora de eventos da CDL, Juliana Rolim.

A ocasido contou com a presenca dos filhos do Sr Alberto
Aldet que receberam uma homenagem da CDL.

Alerta ao associado!

Sua empresa passou por alguma atualizacao de cadastro?
Atualize entao seus dados na CDL BM!

Atualmente, cadastro de sdcios da CDL e SPC Brasil estdo relacionados ao cadastro
da empresa na Receita Federal. Desta forma, se houver alguma alteragdo no CNPJ, ou
por parte dos sécios da empresa, essa informacgdo devera ser imediatamente comuni-
cada a CDL Barra Mansa.

Esse procedimento evita a suspensdo dos servigos aos quais o associado CDL tem
direito a utilizar e os beneficios do clube de vantagens que a entidade oferece em
parcerias. Além de receber corretamente nossas noticias e comunicados que ajudarao
no dia a dia de seu negécio

As alteragOes podem ser enviadas para o e-mail: atendimento@cdlbm.com.br ou
pelo telefone (24) 3325.8150
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Retrospectiva 2022 da CDL Barra
Mansa, assim foi 0 nosso ano!

2022 foi um ano muito importante. Um ano de retomada de muitos
eventos presenciais e esses, principalmente, marcaram nossa entidade
pois sdo encontros assim, como nossas palestras e cafés da manh3, que
muitas vezes, trocamos ideias e estreitamos lagos importantes em nosso
setor empresarial.

Veja nossas importantes agdes coletivas que pautaram o ano de 2022.

Associativismo
Comprometimento e

participagdes institucionais e
empresariais em todo pais.

Demandas do Comeércio
Reunides sobre demandas do

comércio e presenga marcante em
Conselhos Municipais e demandas
socioecondmicas do municipio.

Servicos e
Beneficios
Parcerias e
incrementos em seus
servigos e beneficios
aos associados.

i

Campanhas
Promocionais

Ao longo do ano, a
entidade promoveu

as principais datas
comerciais com agoes de
marketing.

Domingao de
Compras

CDL presente no evento
ajudando a aquecer as
vendas no varejo.




CDL na midia
regional e nacional
Diversas reportagens foram

divulgadas noticiando as
Lancamento da agdes da CDL Barra Mansa Venha
Escola do Varejo e dados sobre o setor de Brincar
A qualificagdo é uma comércio e servigos da Conosco
grande demanda de nosso cidade. Projeto de muito
segmento. sucesso da CDL
Jovem de Barra
Mansa voltou em
cena e animou as
criangas.

CDL BM

A entidade inovou e
(H1) 8 langou uma plataforma
Multicanal digital que conecta Café da
Redes sociais e empresarios, consumidores Manha
canais da CDL se e associados. Retorno desse

comunicando a

evento tradicional

todo momento que ajuda a
com o publico e divulgar as agdes
associados. da entidade

e a promover
integracao entre
DLI 0s empresarios e

Dia Livre de Impostos associados.
foi promovido pela CDL
Jovem em uma agdo que
gerou midia regional.
Palestra fim de ano

Sucesso de publico que lotou
0 saldo para assistir a palestra
sobre A Arte de Encantar
Clientes com Erik Penna.

Natal Premiado
Acgdo totalmente gratuita ao
associado, a CDL investiu com
recursos proprios RS 100 mil
em vales-compra. Foi sucesso!

Sabemos que muito mais ainda serd conquistado!

Aqui estda um resumo de muitas e constantes agdes coletivas que nossa entidade promove, tendo como foco a nossa classe que
precisa de base para que as pautas cheguem as esferas governamentais e obtenham conquistas.

Estaremos juntos cobrando nossas demandas e reivindicagdes para dar sustentabilidade e solidificar nosso setor! Que tenha-
mos um étimo ano!



Campanha Natal Premiado da CDL
Barra Mansa foi um verdadeiro sucesso!

Quase trezentas pessoas felizes com seus vales-compra + lojistas associados felizes com uma
injecao de cem mil reais no comércio de Barra Mansa

Embalado pelo som de
Julinho Marassi e Gutemberg,
o ultimo sorteio da campanha
Natal Premiado da CDL Barra
Mansa foi um sucesso e atraiu
dezenas de pessoas para a
Praga da Liberdade na noite no
dia 27 de dezembro.

O evento marcou o fim da
acdo promovida pela entida-
de e que distribuiu 288 vales-
-compra aos consumidores,
resultando em uma injegao de
RS 100 mil no comércio barra-
-mansense na melhor época do
calendario dos lojistas.

Foram centenas de pes-
soas contempladas com vales
nos valores de RS 200, RS 300,
RS 500 e RS 1.000 e cerca de
300 lojas participantes.

Recém-lancado pela CDL,
o aplicativo da entidade foi a
ferramenta principal da cam-
panha. Para participar, o con-
sumidor escaneava o QR Code
recebido pelo estabelecimento
onde realizou compra e langa-
va direto no app. Pronto! Uma
impressora na CDL gerava au-
tomaticamente um cupom im-
presso que era levado em urna

para o local do sorteio. Vale
destacar que o aplicativo CDL
BM ja conta com mais de 10 mil
usuarios cadastrados que po-
dem, pelo canal, acompanhar
noticias do setor empresarial
e da cidade, conferir vagas de
empregos e muito mais. A ven-
dedora autonoma Angélica dos
Santos acompanhou de perto
os cerca de 85 mil cupons giran-
do em um palco instalado na
Praga da Liberdade no ultimo
sorteio e estava na expectativa
de ouvir seu nome entre os ga-
nhadores. E, mesmo nao tendo
sido contemplada desta vez, a
moradora do bairro Cotiara ndo
poupou elogios a iniciativa da
CDL Barra Mansa.

“Muito bacana. Todos os
anos a CDL lang¢a essas campa-
nhas e eu sempre participo. E
o bom é ver que isso incentiva
ndo s6 os consumidores, mas
também os comerciantes, jd
que esse dinheiro retorna para
a economia da cidade. Ndo foi
dessa vez que eu ganhei, mas
fiquei muito feliz em participar.
Da proxima eu levo, com certe-
za”, comentou Angélica.

“Jamais poderia imaginar!
Tinha feito a compra um dia
antes de ser contemplada e
estou muito feliz”, comemorou
a nutricionista Roberta Ghetti,
premiada com um vale pelo
Supermercado Bramil.

“Foi uma ideia genial da
CDL. Traz como conceito a
energia do comércio se ajudar,
além de fazer as pessoas circu-
larem pelas ruas e comprarem
ndo somente produtos, mas
também servigos em nossa ci-
dade”, reforcou Willinete Re-
jane, empresdria do Trat Spa
Urbano, associada a CDL.
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“Ficamos muito satisfeitos
com a Campanha da CDL. Além
de ter sido um sucesso na cida-
de, aqui na loja ja tivemos dois

clientes contemplados. Sdo
700 reais injetados aqui pelos
vales-compra da CDL, fora a
venda agregada que aconte-
ce junto aos vales. Muito bom

para o lojista e, é claro, tam-
bém para o cliente”, destaca
Leandro Amaral, proprietdrio
da Construbravo.

Servidor publico em Re-
sende e morador do bairro
Cotiara, em Barra Mansa,
Johnes Hebert também foi
sorteado e ndo poupou elo-
gios a iniciativa da CDL. “A
entidade é muito parceira do
municipio e campanhas como
essa fomentam a economia
da cidade e até mesmo favo-
recem os empreendedores.
Sou apaixonado por sorteios e
promogades. Sempre que posso,
participo, pois acho que isso
nos cria otimas perspectivas,..
principalmente no fim de ano.”

A CDL Barra Mansa avaliou
positivamente a campanha e
disse que a promogao atingiu o
objetivo principal, que foi o de
fomentar as vendas no comér-
cio local. A entidade agradece
aos associados que participa-
ram dessa campanha promovi-
da gratuitamente para eles e ao
publico.

Agradecimento aos patrocinadores: .Eﬂq&mm ‘ VSICDDB
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O ano chega com
novidades e mudancas para
microempreendedores individuais

Lojista - CDL Barra Mansal »EENR

As novidades incluem mudanca no padrao de nome e aumento na contribuicao mensal.

Tornar-se um microempre-
endedor individual (MEI) é uma
das formas de formalizar um
pequeno negdcio, permitindo
ter um CNPJ e abrir contas ban-
carias como pessoa juridica (PJ).

Para se tornar um, o em-
preendedor deve seguir alguns
critérios, como ndo ser ou se
tornar titular, sécio ou admi-
nistrador de outra empresa.
Em 2023, a categoria MEI tera
algumas mudancgas, que vao do
valor de contribui¢do ao padrao
de nome empresarial.

Hoje, o faturamento anu-
al do MEI deve ser de até
RS 81 mil. O Projeto de Lei
Complementar (PLP) 108/21
visa aumentar este valor para
RS 144,9 mil, além de elevar o
limite de funcionarios do MEI
de um para dois. Mas, ao me-
nos por enquanto, o texto ndo
foi aprovado. No caso do MEI
Caminhoneiro, criado em 2022,
o faturamento anual pode ser
de até RS 251,6 mil.

MEI tem novo
padrao de nome

Os microempreendedores
individuais ja contam com um
novo padrdao de nome empre-
sarial para preservar seus da-
dos pessoais. Desde o dia 12
de dezembro, os novos CNPJs
criados ndo trazem mais o CPF
do titular. A mudanga atende
as reivindicagbes antigas de

empreendedores que tinham
seu dado pessoal divulgado no
nome empresarial e segue as
diretrizes da Lei Geral de Prote-
¢do de Dados (LGPD).

Microempreendedores in-
dividuais formalizados antes
dessa data e que desejarem
retirar o CPF do nome empre-
sarial podem fazer a solicitagdo
de alteragdo de MEI no Portal
do Empreendedor. O nome
empresarial ja obtido continua
valido.

Baixa no MEI

Também ocorreu uma mu-
danga no funcionamento da
Redesim, no processo de baixa
dentro do Portal do Empreen-
dedor. Todas as pessoas que
quiserem dar baixa no MEI den-
tro do portal Gov.br — e que es-
tejam inscritos com CNPJ até o
dia 16 de margo de 2022 — po-
dem fazer o procedimento ape-
nas com o selo bronze. Antes
era exigido selo prata ou ouro.

Contribuicao
mensal do MEI

Com o reajuste do sala-
rio minimo, que passou de
RS 1.212 para RS 1.320, os MEls
terdo um novo valor de contri-
buicdo mensal que sera calcu-
lado automaticamente no mo-
mento da emissdao Documento
de Arrecadagdo do Simples

Nacional (DAS). Com a revisdo,
a contribuicdo previdenciaria
do MEI (exceto caminhoneiro)
passard a ser de RS 66,00 (5%
do saldrio minimo).

Sendo assim, o MEI pagara
mensalmente entre RS 67,00
e RS 72,00, a depender da sua
atividade. O valor do DAS é cal-
culado automaticamente pelo
sistema. Para saber o quanto
deve pagar, o MEI deve acessar
a sec¢do “Ja Sou MEI” do Portal
do Empreendedor e escolher a
op¢do “Pague sua contribuigcdo
mensal”.

App para notas
eletronicas

Desde 12 de janeiro, a nota
fiscal de servigos eletrbnica
estd disponivel para todos os
MEIs do Brasil, podendo ser
feita também pelo celular. O
aplicativo NFse Mobile ja esta
disponivel para dispositivos An-
droid e 10S.

De acordo com Gustavo
Jube, auditor fiscal da Receita
Federal e coordenador do pro-
jeto, a partir de 3 abril de 2023,
a emissdo da nota fiscal de ser-
vigo eletrénica sera obrigatoria
nos casos em que o MEIl tem o
dever de emitir o documento,
ou seja, para vendas para pes-
soas juridicas.

“Hoje o MEI ndo tem uma
emissao de maneira padroniza-
da, entdo cada municipio tem

um emissor e ainda existem
muitas cidades que ndo tém e
o empreendedor tem de com-
prar. Entdo esse aplicativo é um
pontapé para mudar a realida-
de do MEI. Sabemos das difi-
culdades que eles enfrentam e
gue impactam na condugdo do
seu negdcio”, afirma.

Como abrir um MEI?

1. Antes de tudo, é preciso
criar um login na plataforma
gov.br. E |4 que serdo realizadas
diversas etapas da formalizagdo
do MEL.

2. Depois disso, cheque na
prefeitura — pelo portal online
ou presencialmente — se a ati-
vidade que vocé quer exercer
como MEI esta autorizada no
endereco que vocé deseja ca-
dastrar, a chamada “consulta
prévia de alvarad”.

Geralmente, o MEI coloca o
endereco residencial no cadas-
tro, mesmo que preste servigo
em outros locais. Mas é preciso
dessa checagem de alvard da
prefeitura antes de efetivamen-
te abrir o MEI no portal federal.

Fonte Revista PEGN



CLUBE DE
VANTAGENS

Um bom negécio é ter beneficios.
Associados da CDL Barra Mansa e seus colaboradores tém muito mais!

CDL

Barra Mansa

- Plano empresarial com Descontos de
SAUDE / mensalidades a partir até 53% nas
de R$145,31* mensalidades
MEDICINA (*) Plano: Unimax para o associado e
OCUPACIONAL Local empresa, faixa seus colaboradores.

etdria-0a 18 anos em
Enfermaria.
(24) 2106-0600

OXFORD
BARRA MANSA
Descontos de até 50%, conforme
tabela. OBS: Os valores sofrer
alteragdes sem aviso prévio.
(24) 3323-5677

ESTACIO DE SA
40% de desconto nas
mensalidades para alunos

EDUCACAO /
CAPACITACAO

novos; Inscri¢do gratuita no modalidades a distancia, presencial
e semipresencial e nas prestagbes
de servigos Educacionais.
0800-702-0500

vestibular e Aplicagdo do
vestibular nas dependéncias
da empresa. Extensivo aos
dependentes diretos.
(24) 3323-2733

SOBRANCELHAS
A Unidade de Barra
Mansa oferece 10% de
desconto em produtos e
Servigos.

(24) 3323-6663

SESI
30% - SESI Clube; 10% - Escola
SESl e Consultas Médicas e
Odontoldgicas.
(24) 3323-6663

LAZER /
ACADEMIA

Descontos especiais para

associados em diversos produtos
ENTIDADES como: Financiamentos, Cheque
PARCEIRAS Especial, Mdquina Sipag,

Antecipagdo de recebiveis, Cartdo
de crédito, Capital de giro, Tarifa
de conta corrente, entre outros.

(24) 3323-0412

ASSESSORIA JURIDICA

CONSULTORIA

Mansa. (24) 3325-8150

otimizagdo de processos, planos de
negacios. Associados CDL contam
com 30% de desconto.
(24) 2107-3771

(24) 3323-1583

Consultoria aos associados através de
agendamento pela CDL BM além de Assessoria
Juridica e Assisténcia na Defesa de Processos
Judiciais, no Juizado Especial Civel de Barra
Mansa ou junto a Vara do Trabalho de Barra

Diagndstico Financeiro

da empresa, sem custo

para o associado CDL.
(24) 3401-0604

Parceria em tratamen-
to ortoddntico para
todas as idades. Apa-
relhos fixos, moveis e
estéticos. Associados,
funcionarios e depen-
dentes.

(24) 99828-3083

Valores especiais
para os associados
e dependentes
no laboratdrio de
analises clinicas e
da clinica de fisio-
terapia.

(24) 3325-0247

Desconto de
até 33% para
0 associado nas
consultas clinicas
em Medicina do
Trabalho.
(24) 3401-1342

Descontos diferenciados para

associados nas consultas clini-

cas, exames e outros servigos
em Medicina do Trabalho.
Empresas Grau de risco 1 e
2 (sem riscos ambientais de
demandem levantamentos).

(24) 3322-9015

UNIFOA
Desconto entre
10% e 15% nos

cursos de graduagao.
(24) 3336-7451

CRECHE ESCOLA
FAVO DE MEL Programa de
Desconto de 10% nas capacitacdo, palestras
mensalidades para novos Motivacionais exclusivas
alunos abrangendo os  Parao associado e seus
sécios da empresa, seus colaboradores.
colaboradores e depen- (24) 3347-3481

UBM — SEBRAE
BARRA MANSA
40% nos cursos de 12
Graduagdo; 30% nos
cursos de Pés-Gradua-
¢d0; 30% nos cursos da
Educagdo continuada e

u N,I NTER 25% nas mensalidades dentes.
Desconto de até 10% para 0s cursos do Colégio de Aplicagio (24) 3323-1436 MC &
de Graduagdo e Pés Graduagdo nas UBM. CONSULTORIA E
(24) 3325-0284 SENAC TREINAMENTOS

Desconto de 20% -
Programas de Qualificagdo
Profissional.

(24) 3323-9688

Descontos exclusivos para
associados: Cursos 15% /
Consultoria 20%

(24) 99993-6456

CDL

Barra Mansa

TRAT SPA URBANO
Desconto de 10% sobre o valor
de seus servigos de pacotes de

massagens, cabelos, tratamentos
faciais e Dia da Noiva.
(24) 3322-6903

COLISEUM ACADEMIA

Descontos Especiais. Muscu-
lagdo a partir de R$58,50 e
Passe Livre (12 atividades ) a RS
125,00. Spinning, Artes Mar-
ciais, Zumba e muito mais.
(24) 2106-1506

BEST TRAINING

Valor de RS 70,00 (setenta reais),
sem taxa de inscri¢do para horario
livre na musculagdo e 10% no pla-
no mensal nas demais atividades
— Atividades Aquadticas e Lutas:
Muay Thai e Judé.
(24) 3323-8219

MARIA

BRASILEIRA

Desconto de 40%
sobre servigos
de santizagdo

de ambientes e
desconto de 6,5 até

11% sobre o valor de

seus servigos de Limpeza

Residencial, Empresarial,

Pds obra e Passadoria de roupas.

Condigdes especiais exclusivas
como: Investimento Empresarial,
Antecipagdo de Boletos,
Manutengdo de conta, Prego
diferenciado para TED, Isengdo
para anuidade de Cartdes de
Crédito entre outros.

(24) 3401-1437

Desconto de20% sobre

o valor de contribuigdo

institucional mensal por
estudante ativo.
(24) 3323-3916

TULIP ADM. DE (24) 98838-3951
SEGURQOS/PORTO
SEGURO E SEGU/RO PLENATRAN

CONSERVACAO Desconto de 10% para
associados, exclusivo associados
e colaboradores: Vistoria

periddica do GNV, Vistoria

Desconto de 5% sobre o
prémio liquido do seguro
escolhido. (24) 3323-4301

META ATOS CONSERVADORA inclusdo de kit GNV, Vistoria de
P difi d
0 O TR A e, CONTROLADORIA veimodificacto e de sinistro em

seus servigos de limpeza empresarial,
conservagdo, portaria e manutengdo de
area verde. (24) 3324-8308

Técnico e de opacidade, linha
mecanizada e analise de gases.
(24) 3028-8748



BENEFICIOS-
EM FAZER PARTE

Todo grande negdcio comega com uma oportunidade. E com o apoio da CDL Barra Mansa, sua empresa vende mais, correndo menos
riscos, porque vocé conta com produtos e servigos especializados. O Departamento Comercial da CDL estd a sua disposigdo para apresentar
o Mix.de Produtos e Servigos que sua empresa, como associado da entidade, pode ja utilizar! E confira abaixo o que a CDL Barra Mansa pode
fazer por vocé e pelo seu negécio!

descontos e

Ani Participacbes de campa-
nhas institucionais, para

motivagdo dos clientes

vantagens de , o5
. em épocas préprias como
quem mais entende Péscog, Dia gaspMées, Dias
4 de varejo! dos Pais etc..

Aproveite as

€O, Cursos
es, clubes,

Capacitagdo para sua equipe e
empresarios através de cursos
(atendimento, vendas, planeja-
mento or¢amentdrio etc...) com
um pequeno investimento, além
de palestras gratuitas para todos
0s associados com assuntos perti-
nentes a categoria.

3o em campa- -
is realizadas @ Estar sempre bem
informado  sobre

onstram s novidades de

o dos cede- ercado através da .
i evista impressa “O Lojista” que
¢ entregue a cada dois meses
gratuitamente a todos os asso-
ciados. E informagdes na Revis-

Encontros como nosso café da ma-
nha para que o associado tenha um
momento de descontragao e for-
talecimento de vinculos da classe

lojista. Além de ser um momento
para saber das novidades que a
Entidade tem a oferecer.

ta Digital pelo site, Facebook e
. Instagram da entidade.

Reivindicagdo do movimento
lojista em agGes para melho- %
rias do nosso segmento, nas
esferas  municipais, estadu-
ais e nacionais, junto a CNDL
e FCDL Rio de Janeiro. A CDL
de Barra Mansa atua
como porta voz do
empresario para O associado pode contar
diversas agoes. com assessoria prestada
pela Entidade para quais-
quer duvidas que ele
possa ter.

ESTRUTU CANAIS DE INFORMACAO
ASSESSORIA JURI/DICA Saldo de Eventos | Atendimento ao Associado | Sala de Reunido | Sala de Treinamento

Consultoria aos associados através de
agendamento pela CDL BM além de
Assessoria Juridica e Assisténcia na Defesa
de Processos Judiciais, no Juizado Especial
Civel de Barra Mansa ou junto a Vara do
Trabalho de Barra Mansa

CERTIFICACAD
DIGITAL SPC

O Lojista

Revista bimestral com noticias da
cidade e do mundo no setor do
varejo e Movimento Lojista.

Portal CDL
ww.cdlbm.com.br

Atendimento personalizado e Descontos
Exclusivos em todos os certificados.

L>E

Resultados para sua empresa com
seguranca e credibilidade do SPC Brasil.
Consultas e informagdes do sistema.

Redes Sociais
@cdlbm
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dem gerar cupons de descontos e, em
parceria com a CDL, realizar sorteios aos
consumidores.

AcBGes como essas aproximam em-
presas e consumidores, gerando uma
relagdo de consumo.

Essa é uma grande vantagem para
quem ¢é associado CDL e para quem uti-
liza essa ferramenta a favor do seu ne-
gécio!

E nossa dica é: promova mais agoes
como essas! O publico de fato participa
e gosta muito!

O novo aplicativo da CDL
Barra Mansa ja esta sendo
utilizado por muitos
associados.

Sao inumeras
funcionalidades e

App
CDL BM:

como tirar
proveito
dessa

vantagens, tanto para os
associados quanto para 0s

consumidores!
Se o associado quiser colocar sua

ferramenta
que esta a
disposicao
do seu
negocio?

empresa em destaque no aplicativo,
basta enviar o logo, fotos e informagGes
para nossa equipe na CDL pelo telefone e
Whatsapp: (24) 98119.0874.

O novo aplicativo da CDL Barra Man-
sa ja estd sendo utilizado por muitos as-
sociados.

Sdo inumeras funcionalidades e van-
tagens, tanto para os associados como
para os consumidores.

O aplicativo é gratuito e esta disponi-
vel para baixar na Google Play ou Apple
Store e ja conta com 10 mil usuarios ca-
dastrados que além de terem acesso ao
gue a CDL promove como cursos, pales-
tras, eventos, noticias da cidade, lista de
empresas do comércio bem como seus
enderegos, eles estdo aproveitando os
diversos sorteios e promogdes que as lo-
jas tem promovido dentro do aplicativo.

Conquiste novos clientes: as empre-
sas associadas a CDL Barra Mansa po-

FACA SORTEIOS OU CRIE
CUPONS DE DESCONTOS
DENTRO DO APP CDLBM |

GRAFICA

ALl

L (24) 3325-8024
@ (24) 97404-1475

) Grifica Drumond

(2] graficadrumond

B contato dgraficadremond, com, b

'ET wanw. graflcadrumond.com.be

APROVEITE ESS4

FERRAMENTA
GRATUITA

PARA VOCE ASSOCIADD

M Rua Antonio Alves Amorim
n® 51- Sawdade, Barra Mansa - RJ

\ N W
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Moticias

Matal Premiado: CDL Barra Mansa
| realiza dltimo sorteio e encerra

A
i - brci
Vagas de Emprego Insiagram Revista O Lojista campanha de su & PV N ia

COMPRE EM
BARRA MANSA

ANOUN WOCH ENCONTRA PRODUTDE DR
CQUALIDADE B SERVIQDS DE COMPLANCA

Confira os ganhadores do 3° sorteio
dos vales-compra do Natal
Premiado da CDL
. SEU ANGNEID - -
Camoanha Institucional o Contira os ganhadores do 5° sorteio
L dos vales-compra do Natal
Premiado da CDL

Siga a CDL AT
a.—.?}a Mansa Anuncir agul 2 Professores de BM recebem Prémio

Paulo Freire da Alerj sobre projetos
de inovagio

Publicidade Prolnk

SORTEIOS
CLIFUE AQUI

E PARTICEE!
Campanha NHatal Premiado da CDL

Barra Mansa esti a todo vapor. Tem
mais sorteios!

Ser um associado CDL traz
vantagens incriveis para o seu
; negdcio, ainda mais nos tempos
caRTED MOALInA G CDL Barra Mansa :i'_-_':' L2 atuais.

Matal Luz, um projeto que nasceu
com a COL e entidades, junto a
prefeitura, tem atraido visitantes do
Sul Fluminense
CONFIRA OS5 CUPONS DE PROGRAMA
GANHADORES DESCONTO FIDELIDADE

Orgcamentaria para o exercicio 2023

e Combate a criminalidade:policia
@ GENEROSO e militar, prefeitura ¢ entidades

Area da Sdcia COL Certificaio Digital

Eventos, Cursos ¢
Trainamantas

Enbugan DL, ARRIC-EN CDL BM aprova Previsio ! L i

Locagho de Espagn

Guiln Comercial

00—

Muito alem de um
mero banco de dados

—a

NO SICOOB
E SEM TARIFAS

Para pessoas fisicas e juridicas, ' 32 "
transacées PIX no Sicoob séo K

isentas de cobrangas tarifarias. . ' \ _—

BL.
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Empresario, conhece o
SEBRAETEC e como ele pode
ajudar seu negécio?

Os servigos oferecidos no Sebraetec promovem a melhoria de processos, produtos e servigos ou a introdugdo de inovagdes nas
empresas e mercados.

Com essa proposta, o Sebraetec busca fortalecer a capacidade competitiva dos pequenos negdcios brasileiros, estimulando a
transferéncia de tecnologia entre instituicGes e empresas, para que elas possam superar limitagdes e barreiras tecnoldgicas e estar
incluidas em processos de inovagdo e tecnologia.

Dentre os servigos contemplados, o Sebraetec disponibiliza: consultoria tecnolégica, servigos metrolégicos, avaliagdo de confor-
midade (certificagdo) e prototipagem.

Beneficios

o3 Todos os pequenos negocios, desde que faturem até
RS 4,8 milhdes por ano:

Empreendimentos (Microempresa — ME, Empresa de Pe-
queno Porte — EPP e Microempreendedor Individual — MEI)
regularizados perante o poder publico através do Cadastro Na-
cional de Pessoas Juridicas (CNPJ);

As pessoas fisicas que estejam registradas no Sistema de
Informagdes Cadastrais do Artesanato Brasileiro (SICAB) e te-
nham a Carteira Nacional do Artesdo ou Carteira Nacional de
Trabalhador Manual (com a carteira vélida no momento do
atendimento);

Os produtores rurais que possuam inscricdo estadual de
produtor, nimero do Imdvel Rural na Receita Federal (NIRF),
declaragdo de aptiddo (DAP) ao Programa Nacional de Forta-
lecimento da Agricultura Familiar (Pronaf); ou Registro de Pes-
cador.

O SEBRAE possui uma rede de prestadores de servigo e
tecnologia e promove acesso aos pequenos negocios com
solugBes nas dreas de:

¢ Design

¢ Producdo e Qualidade

* Desenvolvimento Tecnoldgico

e Sustentabilidade

Como ter acesso e solicitar o servico?

Basta ir até o ponto de atendimento do Sebrae de sua regido com sua identidade e com o numero do CNPJ de sua empresa. Du-
rante o atendimento, vocé deve explicar a situacdo da sua empresa e indicar em que ponto hd a necessidade de inovar. Dessa forma,
o Sebrae pode acionar um dos prestadores de servigos tecnoldgicos cadastrados para viabilizar a inovagao na sua empresa.
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Click CDL

A CDL por Barra Mansa! Acompanhe aqui as acdbes em que estivemos
envolvidos nesses dois meses!

em BM. geiam o Coronel Martins - Comandante do
28°batalhao da Policia Militar.

voc et O
FAZ PARTE DFSSA il - o
P'STQRL 3 . <8 '- .

e Entidades CDL, Aciap e Sicomércio juntamente com a prefeitura municipal na Abertura do Natal i e ) CDL Barra Mansa e Rotary Club, homena-
e, o

FAZ PARTE DESSA
iﬂlST‘?RlA.:E, ,

e | | Diretoria da CDL presta homenagem aos ) Café da Manha de apresentagao do novo
. | filhos do empresdrio Sr Alberto Aldet. ! presidente da CDL BM.
e,

) Atual presidente Gleidson Gomes e as
‘\g, equipes de colaboradores CDL e Sebrae
tragcando novas agbes para 2023.

) Diretoria CDL Jovem em registro junto ao palestrante best-seller, Erik ) Salao lotado na palestra de ﬁm de ano na CDL BM com o tema “A arte
\e Penna, que esteve na CDL BM para palestra de fim de ano. e de encantar clientes’; com Erik Penna. Foi sucesso!



Umespacoideal & °°
para o seu evento - .
O Congressos

O Palestras
O Formaturas

O Casamentos

O 15 anos

O Festas Infanti

—
.

\N O BEventos Corporativos

P
Barra Mansa



