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Atras desta porta tem um Natal cheio de prémios para vocé.
Conheca a Campanha deste ano da CDL BM .

Pags.10e 11




= )

E ndo é verdade?

O fim do ano ja esta batendo
a porta. Mais um ano de grandes
emogBes econOmicas e politicas
acontecendo como pedras no
nosso sapato, nos impedindo de
andar ou, como prefiro pensar,
aperfeicoando nosso modo de
correr.

Temos, ainda em novembro,
uma data nova para o brasileiro,
mas que ja se encaixou no NOsso
calenddrio com bons resultados
em vendas que é o BLACK FRIDAY.
Prepare-se pra ele. Os resultados
tém sido compensadores e a CDL
estard na rua com uma bela cam-
panha divulgando a data.

Teremos, nesta edigdo, uma
entrevista com o Arivaldo Mat-
tos, presidente do CODEC-BM,
entidade que agrega a represen-
tacdo, de forma conjunta, das
mais importantes entidades da
cidade visando o bem do muni-
cipio. Precisamos cada vez mais
tornarmo-nos atores das agdes
de nossa cidade e ndo meros es-
pectadores do que é feito com o
nosso dinheiro que nem sempre
é do nosso interesse. Parabéns
pelo belissimo trabalho, Arivaldo.
Parabéns, CODEC-BM. Estamos
juntos.

“Entao é Natal”, ja diz a musi-
ca. Ndo o deixe passar em bran-
co, valorize o espirito natalino,
monte com capricho sua arvore
de Natal em casa, volte seu pen-
samento a Deus, independente

Expediente
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Como nao
evitar a frase :

“Como o tempo

voal!”?

da sua religido, alivie seu cora-
¢do e esteja junto da sua familia.
Bom, mas, apesar de tudo isso,
somos lojistas e, para fazermos
tudo com mais satisfacdo, nada
melhor que boas vendas de fim
de ano, correto? Entdo: SE PRE-
PARE PARA O NATAL!

A campanha da CDL sera lin-
dissima, com midias em todos os
veiculos, material para ajudar a
enfeitar sua loja e prémios para
quem comprar nas empresas
associadas. Se sua empresa ndo
esta participando, participe. Ain-
da da tempo. O valor investido
é muito pequeno pela vantagem
competitiva que sua empresa al-
cangara. Porém, a loja que ndo
se preparar para as vendas tem
uma grande chance de ndo ven-
der! Sendo assim, enfeite seu es-
tabelecimento, exponha melhor
seu produto, treine sua equipe.
Estamos passando por momen-
tos dificeis, todos temos nogdo
disso, mas, ao mesmo tempo, to-
dos querem a melhora e ela vira.
Esteja préoximo de sua equipe, de
seus clientes, de sua empresa. No
automdtico as coisas ndo andam
a contento: E o0 olho do dono que
engorda o gado.

Sejamos proativos, vamos pa-
rar de reclamar e comegar a fazer.

Um étimo Natal e fim de ano
para todos!

Xisto Vieira Neto
Presidente da CDL BM
presidencia@cdlbm.com.br
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Criada a frente parlamentar para defesa dos
interesses das Pequenas e Médias Empresas

Ferramenta vai agir como interlocutora ideal do setor varejista junto aos poderes
legislativo e executivo do estado

A solenidade de criacéo da Frente Parlamentar ocorreu na sede da CNC - Confederagédo Nacional do Comércio -
no Rio de Janeiro com a participagdo de vdrias instituicées. Entre elas, a federacéo das CDLs do estado.

No dia 18 de outubro
foi instalada a Frente Parla-
mentar em Defesa do Setor
Varejista do Estado do Rio
de Janeiro, um grupo com
representantes de varios seg-
mentos do estado destina-
do a se fazer ouvir a voz do
empresariado  fluminense.
Entre os objetivos da Frente
Parlamentar estdo o fortale-
cimento do comércio, a des-
burocratizacdo da vida das
empresas com leis mais atu-
ais, a simplificagdo de tribu-
tos e a geragdo de empregos.

Xisto Neto, presidente da
CDL de Barra Mansa, esteve
presente na solenidade de

DIRETORIA EXECUTIVA

Presidente
Xisto Vieira Neto

Vice-Presidentes
Juliana Lanes Rolim
Antonio Feris Filho

Diretores:
Secretdrios

Francisco Ramundo
Enéias Moreira de Souza

Tesoureiros

Gleidson Kelman Braganga Gomes
José Paulo Nogueira

Patriménio

José Romario Morais Rocha

criagdo da Frente e destaca
sua importancia: “Depois de
muito tempo sem sermos no-
tados, os empresarios do es-
tado, terdo mais uma opgdo
de defesa de seus interesses.
Esta Frente visa levantar de-
mandas do setor, sugerindo
leis que o beneficiem, assim
como monitorar movimen-
tos legislativos danosos,
como, em recente exemplo,
a taxa Unica de servigos tri-
butarios, que, através da lei
7176/2015, seria prejudicial
aos empresarios. Esta lei
s6 ndo passou por conta de
grande mobilizagdo do mo-
vimento lojista, em especial

Trabalhando por vocé

Produtos e Servigos
Carolina Paula dos Santos Ferreira
Ana Claudia Tressoldi

Comercial
Rafael Roxo de Souza
Ana Paula Ferreira de Souza

Eventos
Maria Tereza Mohalem Corréa

Propaganda e Promogées
André Oliveira da Silva

Departamento Juridico
Hugo Tavares Nascimento

Diretora de CDL Jovem
Leonardo dos Santos

Conselho Fiscal

Marcio Domingos da Silva
Almir Esteves Corréa

Jair Francisco Gomes

a FCDL e as CDL’s que a com-
pdem. Ndo adianta olharmos
apenas para nosso negécio.
Num pais onde a carga tribu-
taria é absurda e sem retor-
no, precisamos ficar atentos
para que ela ndo cresca a
cada dia”.

A frente serd presidida
pelo deputado estadual Wal-
deck Carneiro. A instala¢do
aconteceu gragas a um esfor-
¢0 conjunto entre a Assem-
bleia Legislativa do Estado do
Rio de Janeiro (Alerj), através
da Comissdo de Economia,
IndUstria e Comércio, e a
Federagdo das Camaras de
Dirigentes Lojistas (FCDL-RJ).

Suplentes do Conselho

Bruno Marini

Luis Antonio Nogueira Feris
Paulo Roberto Barbosa de Castro

Conselho Consultivo
Alberto Aldet

Antdnio Feris Filho
Almir Esteves Corréa
Rilmo Vieira de Souza
Samir Jorge Arbex
Magno Andrade

Jair Francisco Gomes
Luis Antonio N. Feris
Juliana Lanes Rolim
Alicio José V. Camargo

DIRETORIA CDL JOVEM

Presidente
Hellen Cristina Oliveira Lima

A iniciativa conta ainda com
a parceria da CDL Rio, Sindilo-
jas, FCDL, SPC Brasil e Sindica-
to dos Comercidrios.

Para o presidente da FCDL-
-RJ, Marcelo Mérida, a instala-
¢do da Frente marca mais uma
etapa do processo de retoma-
da do varejo e o instrumento
deve atuar na mediagdo e
interlocucdo entre o setor va-
rejista, prefeituras e camaras
municipais, a fim de se esta-
belecer bases mais adequa-
das ao desenvolvimento do
comércio, além de ser uma
ferramenta para pressionar o
Congresso Nacional para apri-
morar a legislagao federal em
defesa do setor.

Estas acOes sO sdo possi-
veis gracas a forca quea CDL e
outras associagbes possuem,
mediante aos milhares de
empresarios que elas repre-
sentam. Por isso, esteja sem-
pre inteirado sobre as ativida-
des do movimento lojista em
sua cidade. Participe de suas
acoes! Sua voz é extrema-
mente importante para este
trabalho junto aos parlamen-
tares de nosso pais.

Quem trabalha conosco em busca do melhor para vocé e sua empresa.

Coord. Financeiro
Christiane Mohalem Corréa

Coord. Juridica
Rafaela Maia Leite

Coord. de Responsabilidade Social
Jocarla Maia Leite
Mariana Ventura Alves

Coord. de Capacitagdo

Rafaela Andréia Barbosa Maia
Gabriel Rezende Dotta

Talita Borges de Souza

Coord. de Comunicagdo
Rodolfo Pombo Menezes
Coord. de Sustentabilidade
Priscilla Oliveira Lima

Coord. de Mobilizagéo
Leandro da Silva Almeida
Wallace Rennan Gomes
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O “Self Service” chegou ao SPC.

Com o Novo SPC, o lojista pode fazer suas consultas para aprovacao de crédito e ainda customizar as
pesquisas de acordo com cada perfil de cliente e as necessidades de seu negocio.

Como funciona?

A operagdo é simples.
Primeiro o lojista escolhe
entre Novo SPC ou Novo
SPC MIX e, em seguida,
marca na tela quais os op-
cionais deseja e o resultado
sai na hora. O lojista é livre
para escolher os opcionais
que quiser em cada oca-
sido. Confirma no quadro
ao lado.

Gostou da ideia?

Entre em contato com
a CDL e comece agora a
usar o Novo SPC! Agora ele
te ajuda a prospectar no-
vos clientes, avaliar novas
oportunidades de negécio
e muito mais!

Fale conosco pelo tele-
fone (24) 3325-8168 ou en-
tre em contato com nossa
Linha Direta via WhatsApp
e celular pelo nimero (24)
9.9299-6411.

Na hora do almogo, tem
gente que gosta de tomate seco,
mas detesta rucula. Outros ado-
ram arroz mas precisam pegar
leve por causa da diabetes. E ha
também quem prefira caprichar
na proteina para garantir o corpo
sarado na academia mais tarde.

Se para comer é assim, por que
deveria ser diferente com a con-
sulta do SPC?

Pensando nisso, o Novo SPC
traz agora opgao de customi-
zacdo das consultas. Além da
consulta padrdo de sobre regis-

pode também escolher entre
vdrias informagBes como agdes
judiciais, cheques sem fundo e
até participagdes societarias das
empresas. Assim, o lojista pode
adaptar cada uma ao diferente
perfil de cliente e negdcio que
estd fechando no momento.

tros de inadimpléncia, o lojista

12 Passo: Escolha sua modalidade de consulta

NOVO SPC

Consultas de Pessoas Fisicas:
Dados cadastrais, de telefone, informagges QU
do poder judiciario, alerta de documentos,

NOVO SPC MIX

Consultas de Pessoas Fisicas e Juridicas:
Consulta todos os dados da opcao NOVO SPC e mais
CCF, contra-ordem e contumacea alinea 21.

cheque lojista, SPC, consultas realizadas e

créditos concedidos.

22 Passo: Escolha seus Insumos Opcionais

ACAO

CHEQUES SEM
FUNDOS

PARTICIPACAO
EM EMPRESAS

PROTESTOS

TELEFONES
VINCULADOS

RENDA
PRESUMIDA

GASTO ESTIMADO

PESSOA FiSICA

iNDICE DE RELAC

PESSOA FiSICA

PERFIN SERASA

SCORE CREDITO

*Os insumos complementares disponibilizados nessa consulta podem possuir custo adicional ao produto.

Apresenta ocorréncias de acdo de execucdo, busca e apreensao de bens
ou execucdo fiscal.

Cheques sem fundos banco de dados SPC e banco central.

Informacdes de participagao em empresas como socio ou acionista.

Titulos protestados em cartério.

Apresenta a informacao de telefones vinculados ao documento consultado.

Presume a renda de uma pessoa a partir de modelos preditivos, que consi-
deram parametro socio demogréfico , sexo e idade.

Estimativa mensal com os gastos que o individuo consultado tem com
pagamento de energia, gas, telefonia etc. Baseado nas melhores praticas
e modelos estatisticos, mas pode nao refletir no gasto real do individuo.

Grau estimado que o individuo tem com o mercado, calculado com base de
dados no momento da consulta.

Informacao de pendéncias financeiras Serasa.

Solugdo baseada em estatistica que apura a chance do individuo ficar
inadimplente no periodo de 3 ou 12 meses.
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De onde veio e como ganhar dinheiro com isso?

Black Friday: Veja como essa mega-promoc¢ao made in USA desembarcou no Brasil, como ela pode

gerar muitos lucros e conheca alguns cuidados para nao queimar o filme de sua empresa por aqui.

A Black Friday - sexta-feira
negra - nasceu no Estados
Unidos e foi importada para
nosso pais, em grande parte,
por forca do comércio ele-
tronico. O nome nasceu da
sexta-feira 24 de Setembro
de 1869, quando dois opera-
dores da bolsa de Wall Street,
Jay Gould e Jim Fisk, fizeram
milhares de articulagGes bem
safadinhas para obterem lu-
cros astronOmicos e fracas-
saram, levando o mercado a
bancarrota. O dia ficou co-
nhecido como a “sexta-feira
negra”.

Tempos depois, os peque-
nos comércios amargavam o
ano no vermelho por conta
da crise e, quando comecava
a temporada no natal, logo
ap6s a quinta-feira de acdo
de gracgas, as vendas subiam
e comecavam a fechar os dias
com “numeros negros”, ou
seja positivos.

Hoje, nos Estados Unidos,
a black friday é uma liquida-
¢do arrasa-quarteirdo, onde
praticamente se queima o es-
toque encalhado do ano todo
para iniciar as vendas de natal
“com pé direito”. Ou seja: Se o
ano fosse um jantar de familia
no domingo, a Black Friday se-
ria o “enterro dos 0ssos” com
todo mundo junto na noite de
segunda-feira.

www.cdlbm.com.br

A promogdo chegou aqui
trazida, inicialmente, pelas
lojas online, mas ndo colou
muito bem. Com muita pro-
paganda e poucos descontos
reais, a crise de expectativa
acabou criando o termo “bla-
ck-fraude”, com muita pro-
mog¢do enganosa. O Procon
entrou na histéria e o clima
fechou.

Hoje no Brasil a Black
Friday vai ficando um pouco
mais verde e amarela. Um dia
apenas de promog¢do nao pa-
rece tao atrativo. Entdao mui-
tas lojas abriram o black we-
ekend, durando um final de
semana. Outras optam pela
black week, com descontos

a semana toda e ja ha quem
aposte no black november - o
més todo com prego de black
friday.

Dicas para promog¢ao na
sua loja:

A primeira coisa é avaliar
mesmo o periodo da promo-
¢do e seus estoques. Se tem
bastante produtos para dar
saida, opte por mais dias de
promocgdo para otimizar o in-
vestimento.

Se ndo houver muita coi-
sa, pode promover poucos
produtos, mas ofereca des-
contos valiosos e agrupe to-
dos os produtos em uma ses-

sdo da loja.

N3o arrisque com pegadi-
nhas! Descontos pequenos ou
promogcdes que ja acontecem
o ano todo sdo percebidos
pelo cliente como “engana-
¢do” por parte da empresa.
Preserve seu nome. Se ndo ha
0 que promover, considere fi-
car fora desta data. Um dia de
black fraude pode queimar o
nome de sua empresa no ano
todo.

Mantenha o elemento
surpresa e evite anunciar an-
tecipadamente o que estara
em promogado. Isso incentiva
seu cliente a consultar as ofer-
tas de sua loja na black friday
e evita que as vendas despen-
guem dias antes.

Use anuncios impulsiona-
dos nas redes sociais e pro-
grame para comec¢ar um dia
antes, a partir das 19h. Assim
uma boa quantidade de clien-
tes ja vai dormir pensando
nas promog¢des da sua empre-
sa no dia seguinte.

Gostou das dicas? A CDL
oferece material promocio-
nal gratuito de Black Friday a
todos os seus associados, in-
cluindo chamadas em radio
e internet para mobilizar o
publico em busca das promo-
¢Oes. Entdo capriche nas suas
ofertas e comece o fim de ano
com o pé direito!

22via do boleto da CDL?

Nao perca tempo, retire na hora em nosso site!

£



- Qual o foco de trabalho
do Codec?

Pensar em projetos de médio
e longo prazo que possam con-
tribuir para o desenvolvimento
econdmico e social da cidade
de Barra Mansa, principalmen-
te, mas trabalhando também
de maneira integrada com os
demais municipios da regido Sul
Fluminense. O que acontece na
cidade acaba impactando na ou-
tra. A gente quer desenvolver
Barra Mansa, mas entendemos
que ndo da para atuar de forma
isolada. Temos que fazer agdes
conjuntas para que nossa cidade
se desenvolva.

- Como estd este movi-
mento a nivel nacional?

Nosso movimento é baseado
em uma a¢do que aconteceu em
Maringa (PA), que é o projeto do
CODEM (Conselho de Desenvol-
vimento Econémico de Maringa),
e pelo que pudemos conhecer,
este projeto estd se alastrando
por todo o pais, principalmente
na regido Sul, que esta um pou-
co mais a frente neste processo.
O projeto tem sido copiado por
diversas cidades, inclusive Volta
Redonda também. Estamos an-
dando juntos. Iniciamos juntos. E
uma estd apoiando a outra.

- O poder publico tem
sido apoiador?

O Poder Publico tem dialoga-
do com a gente. Tanto o Executi-
vo quanto o Legislativo tem nos
recebido bem. Existe uma pro-
posta de municipalizar esse Con-
selho em Barra Mansa. Ainda é
um Férum de Entidades. O proje-
to de lei ja foi aprovado pela Ca-
mara e esta aguardando a sangdo
do Executivo. Mas, independente
da aprovagdo ou ndo, o trabalho
vem sendo desenvolvido. Existe a
possibilidade de ele ser um Con-
selho Municipal ou n3o.- Onde

m,_"“;lo Lojista - CDL Barra Mansa

Entrevista:

Arivaldo Mattos fala sobre o CODEC-
BM e os desafios para a cidade

Com o objetivo de discutir idéias estratégicas,
estabelecer e executar agdes que visem o desen-

volvimento econémico de Barra Mansa, foi lan-
¢ado, em setembro de 2016, o CODEC-BM (Con-
selho de Desenvolvimento Econdmico de Barra
Mansa). Trata-se de uma instituicdo sem fins lu-
crativos, formada pela sociedade civil organizada,
na qual seus membros reinem-se semanalmente
para debater assuntos de relevancia para o muni-
cipio. Desde sua criagdao, o CODEC-BM vem acom-
panhando a gestdo municipal, visitando vereado-
res, participando de reunides com o secretario de

o Codec torna publico seus
trabalhos?

Temos divulgagdo nas redes
sociais e também ha midia es-
pontdnea por conta das agles
que os jornais acabam divulgan-
do, além de as proprias entidades
veicularem as agGes em seus es-
pagos impressos e sites.

- Quais as principais acoes
ja em andamento para bene-
ficios a Barra Mansa?

Inicialmente, um projeto
considerado prioritario para nos-
sa cidade foi pensar em como
seria gasto o dinheiro publico.
Uma agdo de fiscalizagdo dos gas-
tos publicos, tanto para poupar
desperdicio como também para
evitar fraudes. Entdo, nosso pri-
meiro projeto foi a criagdo do Ob-
servatdrio Social de Barra Mansa,
que é um sistema de controle das
contas publicas, o que é compra-
do, avaliagdo das licitagdes, etc.
Este projeto foi criado logo nos
primeiros meses de funciona-
mento do CODEC-BM. Criamos
toda a estrutura juridica dele e
esta prestes a ser oficializado,
aguardando sé o ultimo regis-
tro em cartdrio para iniciar suas
atividades. Ja tem uma diretoria
eleita para a primeira gestdo do
Observatério, o presidente José
Marciano de Oliveira, que é tam-
bém presidente Sulcarj, e serd
formado com outros participan-
tes de entidades e mais algumas
pessoas da sociedade. Esse foi o
primeiro projeto que vimos como
prioritario, além de apoiarmos
também a questdo da implanta-
¢do do Parque Tecnoldgico, pela
importancia de agregar mais
desenvolvimento tecnolégico as
empresas de toda a regido. E um
projeto que iniciou com o apoio
da Firjan, que também faz parte
do CODEC-BM, e que ja esta en-
gatinhando, entre outras agGes,
como apoio ao Patio de Mano-

bras, através da camara que tra-
balha com a readequagdo urba-
na. Trouxemos a proposta para
solucionar o caso das familias
que precisavam ser reassentadas
para a continuidade das obras.
O CODEC-BM conseguiu indicar
uma area do préprio Dnit para
que as familias pudessem ser
instaladas e a proposta foi apro-
vada. Essas sdo as trés questdes
em que estamos mais envolvidos,
além de outras a¢des de apoio,
como seguranga publica, entre
outras batalhas.

- Na questdo do desenvol-
vimento econdémico, o que
merece destaque ou o que
acredita ser a principal luta
do movimento?

Criar um ambiente favoravel
ao investimento na nossa cidade,
criar condigdes de proximidade
com o Poder Publico, de facilida-
de, de agilidade. Um ambiente
favoravel para novos empreen-
dimentos e também para melhor
funcionamento das empresas
que ja existem. Acreditamos que,
antes de qualquer coisa, precisa-
mos proporcionar um ambiente
interno favordvel para que as em-
presas venham. Se a gente ndo
consegue atender as demandas
das empresas que estdo aqui,
ndo acredito que consigamos
atrair outras de fora. Nds acre-
ditamos muito nos investidores
locais. Tudo isso, além, é claro, de
investir em educagdo profissio-
nal, em qualificacdo da mdo de
obra, em projetos de qualificagdo
técnica dos nossos jovens.

- Fale sobre a importancia
da uniao das entidades diver-
sas bem como da classe em-
presarial e sociedade?

O CODEC-BM e as entidades
que participam dele acreditam
que o desenvolvimento da nossa
cidade s6 va ocorrer quando hou-

Desenvolvimento Econdmico, Tecnologia e Inova-
¢do, entre muitas outras atividades. Cabe lembrar
que a criagdo do CODEC-BM foi também inspirada
no projeto ‘O Futuro da Minha Cidade’ da cidade
de Maringa (PA). Entre as entidades participantes
estdo: a CDL BM, ACIAP-BM, Firjan, Sicomércio
BM, UBM, Sindicato Rural de Barra Mansa, Sul-
carj, Sociedade Médica Barramansense, Sindpass,
OAB-BM e Sescon Sul Fluminense. O presidente,
Arivaldo Corréa Mattos, concedeu uma entrevis-
ta exclusiva para O Lojista e destacou alguns dos
principais desafios do grupo.

ver unido do Poder Publico, das
entidades e da sociedade repre-
sentada de uma forma expressi-
va. Uma gestdo isolada do Poder
Publico ou mesmo das entidades
ndo faz diferenga. A unido pode
ser determinante para conse-
guir esse desenvolvimento. Essa
unido vem fortalecendo ao lon-
go dos anos de maneira natural
e, querendo ou ndo, essa crise
que o estado propiciou um pouco
mais essa aproximagdo que vem
a trazer grandes ganhos para a
nossa cidade.

- Como foi feita a escolha
de seu nome para presidir o
conselho?

Livre e espontdnea pressdo
(risos). Eu e meus colegas de ou-
tras entidades tomamos conhe-
cimento deste projeto, fizemos
uma reunido e eu fui um dos
porta-vozes da proposta, pois
alguns presidentes ndo o conhe-
ciam. Todos gostaram muito da
ideia, porque os objetivos sdo
muito parecidos. Cada um tem
sua peculiaridade dentro de cada
entidade, mas o desenvolvimen-
to econémico é pertinente a to-
das elas. Entdo, apresentamos
a proposta, o grupo aceitou e
sugeriu meu nome. Eu tinha aca-
bado de sair da ACIAP, ndo era
minha ideia presidir nada, mas
aceitei o desafio. Sou presidente
com o compromisso de criagdo
do Conselho e do Observatdrio,
até que se institua o Conselho,
oficialmente. Em breve, devemos
ter uma nova elei¢do com novos
candidatos e espero participar do
processo, dessa vez como eleitor,
mas ja ter cumprido o objetivo
para o qual me propus.



Seu plano de saude:
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Faca bom uso dele. Utilize de forma adequada e consciente.

Um dos beneficios mais
apreciados pelos trabalhado-
res, o plano de saude, com
sua grande adesdo, mostra o
quanto as pessoas estdo, cada
vez mais, se preocupando com
a propria vida e com seu bem
estar. Com o objetivo de cons-
cientizar os associados sobre as
boas praticas na hora de utilizar
o plano de saude, a CDL de Bar-
ra Mansa destaca algumas ati-
tudes e condutas que o usuario
deve ter para ajudar a empresa

Aproveite agora!

Atendimento exclusivo na Sede da CDL
Barra Mansa ou pelos telefones:

(24) 3325 8158 * (24) 98847 7961

Rua Rotary Club, 26, Ano Bom, Barra Mansa/RJ

Para Empresarios
e Colaboradores

a cuidar melhor de seus bene-
ficidrios.

- Em caso de perda ou rou-
bo de sua carteirinha, informe
imediatamente a empresa;

- Jamais empreste sua car-
teirinha para atendimento a
outra pessoa. Assim como de-
mais documentos, a carteira
do plano de saude é pessoal e
intransferivel;

- Muitos exames, especial-
mente os de rotina, possuem
prazo de validade prolongado,

Exclusivo para associados da CDL Barra Mansa.

www.cdlbm.com.br

CDL

! Barra Mansa

CREDITO SICO0B

Vioce, com dinkeino no
bokso do jeito que ""I' 3
que ser: de forma

simples, ripids &
econimbca.

v SICO0B

ndo sendo necessario repeti-
-los em curto espago de tempo.
Portanto, guarde seus resulta-
dos e leve-os em suas proximas
consultas;

- Caso tenha duvida sobre a
especialidade médica que pre-
cisa, agende uma consulta com
um clinico geral. Ele podera te
encaminhar para o especialista
ideal;

- Imprevistos sdo comuns.
Mas se vocé ndo puder com-
parecer ao procedimento mar-

cado, seja uma consulta ou um
exame, comunique o cancela-
mento e dé a vez a outra pes-
s0a;

- Antes de assinar a guia de
consulta, leia com atengdo e
certifique-se de que o servico
que consta foi o que vocé uti-
lizou;

- Conhega seus direitos e
deveres para que possa utilizar
todos os beneficios do seu pla-
no de satide da melhor forma e
evitar gastos desnecessarios.

A

ADEMIR FERREIRA IMOVEIS
(=]

End: R 580 Sebaslifio, n® 88, Conjunto 2, Cenlro, Bara Mansa - RJ, CEP 27345-480
Telefone: (24) 33235110 - TeleFax: (24) 33231677 - Celular: (24) 9957 3571
E-mail; adamingademiriemsrasmoven com b

www.ademirferreiraimoveis.com.br @
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@ Novos Associados CDL

AM PNEUS Bairro: Centro

COMERCIO PORATACADODE  Tel.: (24) 3322-0981
PNEUMATICOS E CAMARAS rafaelampneus@gmail.com

DEAR

AN DRE'A Bairro: Roberto Silveira
FONSECA Tel.: (24) 9.9979-5126
ARTIGOS DO VESTUARIO E andreiafonseca.2012@hotmail.com
ACESSORIOS

CANT'NHO Bairro: Centro

COUNTRY Tel.: (24) 9.9927-9980
ARTIGOS DO VESTUARIO E cantinhocountrybm@hotmail.com
ACESSORIOS

CRAFTS & DECOR Bairro: Ano Bom
FABRICACAO DE ARTEFATOS Tel.: (24) 9.8118-3924
DIVERSOS DE MADEIRA

carlabarandin@me.com

DIMMARINI

VENDA NO ATACADO DE
CARTEIRAS, CINTOS E BOLSAS.

Bairro: Jardim Boa Vista

Tel.: (24) 3326-0630

dimmarini@dimmarini.com.br

ESCR'TOR'O DO Bairro: Ano Bom
CHEF Tel.: (24) 3323-0098
RESTAURANTE vieirademe@gmail.com

Bairro: Roselandia

EVANE DE OLIVEIRA

VALVA Tel.: (24) 9.8826-2978
VAREJISTA DE ARTIGOS DO marcelle.caro@hotmail.com
VESTUARIO E ACESSORIOS

IVECO Bairro: Cotiara
TRANSFUTURO VEICULOS Tel.: (24) 3325-0006
COMERCIO DE AUTOMOVEIS,

contato@transfuturoveiculos.com.br
CAMIONETAS E UTILITARIOS NOVOS

JOCARGAS Bairro: Cotiara
TRANSPORTE Tel.: (24) 33250006
TRANSPORTE RODOVIARIO DE  comercial@transfuturo.com.br
CARGA

MARIA LUCIA LUSTOSA  Bairro: Centro

DE OLIVEIRA Tel.: (24) 33223420
FABRICACAO DE PRODUTOS . .

. ricardo77am@hotmail.com
TEXTEIS

ANDRADE E GOSS Bairro: Centro
ADVOGADOS Tel.: (24) 3322-5008
ASSOCIADOS jp.goss@hotmail.com
SERVICOS ADVOCATICIOS P9 :

APAE BM Bairro: Estamparia
ATIVIDADES DE ASSOCIACOESDE  Tel.: (24) 3323-0342
DEFESA DE DIREITOS SOCIAIS

barramansa@apaerj.org.br

CON DON”’N|O DO Bairro: Ano Bom
EDIFICIO SAO MIGUEL Tel.: (24) 3323-4328

CONDOMINIOS PREDIAIS dalva.avelino@ubm.br

DF REZENDE Bairro: Loteamento Aiuruoca
CONFECCOES Tel.:(24) 3326-6659
ARTIGO,S DO VESTUARIO E dfrezendeconf@hotmail.com
ACESSORIOS

DOLL Bairro: Verbo Divino
ARTIGOS DO VESTUARIO E Tel.: (24) 3322-8546
ACESSORIOS

giselly.citero@hotmail.com

ESPACO ELAINE Bairro: Vila Nova

FERREIRA Tel.: (24) 3328-2836
ARTIGOS DO VESTUARIO E espacoelaineferreira@gmail.com
ACESSORIOS

INNOVARE ADESIVOS Bairro: Sao Luis

& GRAFICA Tel.: (24) 2106-1349
ARTIGOS FOTOGRAFICOS E atendimento.innovare@hotmail.com
PARA FILMAGEM

JENNIFER CRISTINI

Bairro: Boa Vista

DA SILVA Tel.: (24) 9.9824-2759
FABRICAGCAO DE ARTEFATOS I . .
DIVERSOS DE MADEIRA cristinidasilvajennifer@gmail.com

LINDA MODAS Bairro: Agua Comprida
ARTIGOS DO VESTUARIO E Tel.: (24) 3328-4784
ACESSORIOS

deborajudice48@gmail.com

MARIA NICEA PERES
CHAVES
CABELEIREIROS

Bairro: Centro

Tel.: (24) 9.9841-4007

admilsonsch@bol.com.br



MA RY LANCH ES Bairro: Boa Sorte

LANCHONETES, CASAS DE CHA, Tel.: (24) 9.9975-1570

DE SUCOS E SIMILARES ) . .
giselly.citero@hotmail.com

NOVA UN'AO Bairro: Monte Cristo

TRANSPORTE RODOVIARIODE - Te| - (24) 3325-3858

CARGA . "
tatiana@novauniaotransportes.com.br

PLAMESC

PLANOS DE SAUDE

Bairro: Centro

Tel.: (24) 3323-3775

faleconosco@plamesc.com.br

RAMILA COUTINHO Bairro: vila Coringa

DE SOUZA Tel.: (24) 98842-7962
ATIVIDADES DE PUBLICIDADE roninhosom-bm@hotmail.com

Bairro: Santa Lucia

Tel.: (24) 9.9979-6393
jeffseron28041979@outlook.com

SANTANA'S

PRODUTOS DE LIMPEZA

SIMONE SERVICOS

GERAIS
SERVICOS DOMESTICOS

Bairro: Roberto Silveira

Tel.: (24) 3028-1351

simoneparibeiro@gmail.com

Bairro: Nsa. Sra. de Fatima

Tel.: (24) 3323-7855

carmem-silkscreen@hotmail.com

START BRINDES
BRINDES

TRANSFUTURO Bairro: Jardim Boa Vista
LOGISTICA Tel.: (24) 3325-0006
TRANSPORTE RODOVIARIO comercial@transfuturo.com.br
DE CARGA

VALDECI DE PAULA E
SILVA

JORNAIS E REVISTAS

Bairro: Vila Nova

Tel.: (24) 3322-8614

valpedidelaupa@hotmail.com

Bairro: Centro

Tel.: (24) 3323-1155

azevedoroupas@gmail.com

ZAAT'S

VESTUARIO E ACESSORIOS

O Lojista - CDL Barra Mansa[r";m

MAXXPET RACOES Bairro: Cotiara
ﬁmﬁ/’/f\qll)slsm DE ALIMENTOS PARA Tel.: (24) 3402-0409

otaviohp@hotmail.com

PAOPATl LlMPEZA Bairro: Cotiara

SERVICOS DOMESTICOS Tel.: (24) 3326-3298
flaviamaria1983@bol.com.br

PROLINK SOLUCOES Bairro: Col6nia Santo Anténio
CORPORATIVAS Tel.: (24) 4103-0584

SUPORTE TECNICO, MANUTENGAO  julioalmeida.66@gmail.com
EM TECNOLOGIA DA INFORMACAO

Bairro: Santa Izabel

Tel.:(24) 3324-7909

sandro.78ramos@gmail.com

SANDRO PNEUS

SERVICOS DE BORRACHARIA
PARA VEICULOS AUTOMOTORES

SEGURETEC Bairro: Centro
SEGURANCA Tel.:(24) 9.8824-9596
ATACADISTA DE FERRAGENS E ucha-schmidt@hotmail.com
FERRAMENTAS

SONIA MARIA DE Bairro: Loteamento Aiuruoca
MELO Tel.: (24) 3028-3657
CONFECCAO DE ROUPAS smconfecgoes.2014@hotmail.com
PROFISSIONAIS

TORRAO DOCES Bairro: Ano Bom
DOCES, BALAS, BOMBONS E Tel.: (24) 33238591
SEMELHANTES

torraodocesbm@hotmail.com

TRAP Bairro: Centro - Cabo Frio
ARTIGOS DO VESTUARIO E Tel.: (22) 2649-7764
ACESSORIOS

is-montessi@bol.com.br

Bairro: Vila Orlandélia

Tel.: (24) 9.7405-1218

thiagoferraz@vedafacil.com.br

VEDAFACIL

IMPERMEABILIZAGAO EM
OBRAS DE ENGENHARIA CIVIL



A porta
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Com o tema’Descubra o Seu Natal; a tradicional campanha
da CDL esta sendo considerada a maior edicao de todas ja
promovidas pela instituicao

A vida é um labirinto de
portas. Para cada uma que se
abre, um ambiente diferente,
uma nova oportunidade, um
momento. Porta que vai para
0 quarto, porta que entra em
seu ambiente de trabalho, por-
ta do carro que vai para algum
lugar. Entre todas essas, existe
uma mais que especial: a que
da acesso aos sentimentos da
alma. Essa foi a ideia da agen-
cia Coreto ao langar a Campa-
nha de Natal das CDLs de 2017.
Vocé ja conhece? Entdo venha!
Ha uma porta esperando para

ser aberta neste momento.
Rodolfo Pombo, diretor de
comunicagdao da CDL de Barra
Mansa e um dos publicitarios
responsaveis pela criacdo da
campanha, explica o conceito
da ‘porta’ na escolha do tema
deste ano. “O conceito de porta
tem a ver com descoberta, sem
focar em um elemento especi-
fico. Para cada pessoa, o Natal
tem um significado diferente.
Para alguns, presentes. Para ou-
tros, familia. E tem aqueles que
também ndo gostam de Natal.
N3do se sabe. Entdo, ‘a porta’

tem essa questao de ‘nao saber
m

0 que esta por tras dela’”, enfa-
tizou.

‘O que tem ali?’

Com cartazes, folders e um
video emocionante, a idéia de
‘o que tem ali?’ consegue ser
transmitida da maneira pla-
nejada pela equipe. No filme,
por exemplo, um mesmo ator
interpreta diversas cenas do co-
tidiano. “Um adolescente que
mora longe e chega de surpresa
na casa dos pais para o Natal; o

rapaz que vé por tras da porta
0 pai se vestindo de Papai Noel;
e, em outra ocasidao, o homem
que observa a namorada sau-
dosa. E exatamente isso. Para
cada pessoa, o Natal tem um
significado diferente. E, apesar
de ser uma campanha promo-
cional, buscamos aprofundar

no aspecto emocional. Tentar
envolver as pessoas”, explicou
Rodolfo, acrescentando que a
empresa, que esta no merca-
do ha cinco anos e com foco na
area de criagdo, comemora os
resultados da campanha. “Essa

Em 2017, a campanha de Natal da CDL esta sendo considera-
da a maior edicdo de todas ja promovidas pela instituicdo. Desta
vez, abrangendo oito cidades. Além de Barra Mansa, Volta Redon-
da, Angra dos Reis, Paraty, Quatis, Porto Real e Resende, Itatiaia e
Trés Rios também vdo fazer parte da acdo. O objetivo permanece
0 mesmo: oferecer vantagens para os consumidores que compra-
rem nas lojas participantes e, assim, impulsionar as vendas. Neste
ano, os prémios por cidade sdo um carro zero-quildmetro, cinco
TVs, cinco bicicletas e cinco smartphones. O sorteio em cada cida-
de participante serd no mesmo dia: 26 de dezembro.

Para participar, é simples: o associado escolhe se prefere dis-
tribuir mil tiquetes impressos ou se prefere oferecer 1.500 cupons
online para que seu cliente seja pontuado pelas compras em seu
estabelecimento, devidamente identificado pelos itens do ‘Kit Lo-
jista’, ou seja, cartazes, adesivos, bandeirolas, etiquetas de preco,
filipetas e outros itens personalizados que oferegam a condicdo

Realizag3o

calioci TRANSPORTE

. GENEROSO

de participar do sorteio de prémios. A cada RS 60 em compras,
o consumidor ganha um tiquete associado ao seu CPF. O com-
prador que deseja concorrer precisa se cadastrar no site www.
cdlclubedevantagens.com.br ou no aplicativo da campanha. No
site, inclusive, o cliente pode ler o regulamento da campanha,
verificar seu saldo de cupons e langar novos cupons, aumentando
suas chances de faturar um dos prémios.

Patrocinios Reglonais: Patrocinios Locais:

SICP?Q ACIAP B_ML___ __ %! Barra
_ v/ Mansa
P &
gl ; &% 35
5lcpmerc1o e 1



Como sempre e, cada vez mais,

: os lojistas investem em estratégias — == = A A
_ - de marketing para atrair mais clien- T ; gy
- iy - tes. E, neste quesito, uma decoragdo o A H -
- = tematica com o clima do momento
. S "~ = ndo pode faltar. A CDL de Barra Mansa
idaiaTda: CDL foi interaci e | .= sempre proporciona aos seus associados
sante pra gente. Conceito .:..;.- } a oportum(’jad.e de atualizagdo e aprendlzado E;r;.;__F-- ¥
é 0 que a gente mais sabe ‘ / de novas técnicas sobre como enfeitar seu espago '\
fazer—Foi-um dos-maiores v e torna-lo mais atrativo aos olhos dos clientes, apresen- 'Y
trabalhos da agéncia, tan- = talndo uma gama de opg¢des inspiradoras para o espirito na- -
talino.

to em volume de pecas
quanto em alcance. Sdo
oito cidades envolvidas e,

por estar na TV, alcanga- e . :
mos t0do™ Sul dozer = . Vitrine: uma vitrine bem decorada, com tema natalino

Pra mim, especificamente ! ! s e enfeites atrativos, puxa muito a atencdo dos seus clientes
’ ’ ¥ . . ~ .

é ainda mais bacana por eu potenciais. Aposte nas cores do Natal, conheca as tendéncias

ser membro da CDL”. - do ano e aguarde o retorno. Certamente ele vird!

Conhega nossa selecao de dicas:

e i Promogdes natalinas: placas tematicas com descontos

. 5 - ou promogOes verdadeiramente atrativas. Quem resiste?

. Ofereca pregos e condigdes diferenciadas para seu cliente.

- - Em tempos de crise, o consumidor procura o melhor valor e
~ as melhores formas de pagamento.

N . > Site e rede sociais: a internet é uma vitri-
; vy .x_-?'w,,. ne que vocé pode inovar a todo momento
| . - s SRR, .. sem precisar de muito tempo. Ndo deixe-
§ NS :‘(ﬁ‘_:‘;‘“:‘ -a fora do seu Natal! Divulgue seus produ-

SN ~50 7y tos, bole promogdes e convide o publico
. . / para conhecer as novidades.

Decorador: se sua loja é grande, que tal
contratar um profissional para decora-la?
Eles sdo especialistas, entendem sobre tudo
o que deve e o que ndo deve ser utilizado e

saberdao como melhor aproveitar o seu es-
pago. Enxergue este custo como um inves-
timento. Realmente funciona.

s

DIAO1e02 Sex.eSab. de 08h30 as 18h30 DIAO1e02 Sex.eSab. de08has21lh
DIA 03 Dom. FECHADO DIA 03 Dom. de 08h as 13h
DIA04a 08 Seg.aSex. de08h30as18h DIA04a08 Seg.aSex. de08has2lh
DIA 09 Séb. de 08h30 as 18h DIA 09 Sab. de 08h as 21h
DIA 10 Dom. FECHADO DIA 10 Dom. de 08h as 14h

DIA11a15 Seg.aSex. de 08h30as 19h DIA11a15 Seg.aSex. de08has22h

DIA 16 Sab. de 08h30 as 18h DIA 16 Sab. de 08h as 22h

DIA 17 Dom. de 10h as 16h DIA 17 Dom. de 8h as 20h

DIA183a22 Seg.aSex. de08h30as22h DIA 18322 Seg.aSex. de08has22h

DIA 23 Sab. de 08h30 as 20h
DIA 24 Dom. de 08h30 as 18h
DIA 25 Seg. NATAL = FECHADO
DIA26a30 Ter.aSex. de 08h30as 18h30
DIA 31 Dom. FECHADO

DIA 23 Sab. de 08h as 22h
DIA 24 Dom. de 08h as 14h
DIA 25 Seg. NATAL = FECHADO

DIA26a30 Ter.aSex. de08has22h

Supermercados

DIA 31 Dom. de 08h as 14h
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Quer ganhar dinheiro? Pense simples e
um pouquinho “fora da casinha”.

Férum Nacional do Comércio, realizado pela CNDL, reuniu lojistas de todo o pais em um amplo debate sobre a

nova maneira de empreender e como isso afeta as pequenas empresas de todo o pais.

O Ministro da Fazenda, Henrique Meireles encerrou o Férum destacando a importancia do investimento das empresas na retomada econémica do patrs.

Que o mercado tem mu-
dado radicalmente com a re-
volugdo digital, todo mundo
sabe. O que vai acontecer
com as pequenas empresas
em meio a estas mudangas,
é o0 que todos querem saber.
Este foi o tema recorrente no
Il Férum Nacional do Comér-
cio, realizado em Brasilia em
outubro.

Gustavo Caetano, um dos
maiores — e mais divertidos
— nomes da nova geragao do
empreendedorismo, chamou
a atencdo para as oportu-
nidades de negdcio que se
abrem na solugdo de proble-
mas simples do dia-a-dia: “Se
tem alguém com problemas
em fazer algo, encontre uma
maneira de resolver e ganhe
dinheiro com isso!” — desta-
ca o criador da Samba Tech,
uma das empresas brasileiras
mais bem sucedidas no mer-
cado de inovagao. Neste pon-
to o pequeno empreendedor
tem ampla vantagem frente
as grandes empresas. Princi-
palmente porque ele convive
com o cliente e o varejo todos
os dias. Pode perceber novas
demandas quando elas estdo
acontecendo.

O grande problema é que
a maioria das pessoas acaba
fazendo tudo como antes,

“simplesmente porque sem-
pre foi assim”. As gigantes
da comunicagdo, por exem-
plo, hoje passam por sérios
apertos financeiros por con-
ta do WhatsApp, criado por
Jan Koum: Um ucraniano que
chegou aos Estados Unidos
aos 16 anos de idade, filho de
um pedreiro e uma bab3, que
trabalhava em um fast-food e
recebia ajuda do servigo de
assisténcia social dos Estados
Unidos, um “bolsa familia”
americano. Junto ao seu ami-
go Brian Acton, eles criaram
um aplicativo para conversar
de gragca, sem propaganda
pra encher a paciéncia. Algo
simples, que todo mundo
queria mas ninguém havia
feito. O resto da histodria,
todo mundo conhece.

Outra dica importante é
procurar manter a empresa
“leve” em suas operacgbes e
custos. A operadora Vivo ,
por exemplo, possui cerca de
12 mil pessoas em seu Call
Center em todo o pais. Jd o
WhatsApp, muito mais leve
financeiramente, ndo tem
call center.. N3o existe. E
uma empresa assim que esta
dando dor de cabeca as ope-
radoras de todo o mundo.

A grande questdo é que
a maioria dos varejistas age

hoje da mesma forma que ha
5 ou 10 anos atrds. Suas em-
presas foram perdendo valor
e ai a Unica opgdo que resta é
a guerra de precos. E quando
eles pensam nos seus negoé-
cios, o foco é sempre “como
se manter no mercado” com
base no caminho que a loja
ja percorreu. Prever o futu-
ro olhando para o passado
é o mesmo que dirigir um
carro olhando apenas para o
retrovisor. Para inovar, é pre-
ciso deixar de lado os velhos
habitos e buscar oportunida-
des com base no que ndo foi
feito antes. Isso parece uma
redundancia, mas é moeda
comum na maioria das em-
presas hoje.

Ao final o férum foi encer-
rado por Henrique Meirelles,
Ministro da Fazenda. Com

uma abordagem bem me-
nos informal, mas ainda sim
bastante clara e franca, Mei-
relles falou sobre a transicdo
econdmica em que vivemos,
onde o pais deixa o periodo
de crise intensa e da os pri-
meiros sinais de retomada do
crescimento. “E importante
que o empresario volte a in-
vestir para que este movi-
mento reaqueca a economia”
- destaca.

O Férum Nacional do Co-
mércio acontece a cada dois
anos e é uma boa oportuni-
dade de reflexdo e troca de
experiéncias entre varejistas
e prestadores de servigo de
todo o pais. Uma iniciativa
da Confederagdo Nacional do
Comércio Lojista e das fede-
ragdes de CDLs de todos os
estados.

O Férum reuniu lojistas das CDLs de todo o pais.
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Um brinde as empresas solidarias!




Clubede

VANTAGENS

Associados da CDL Barra Mansa e seus colaboradores tém muito mais!

Plano
empresarial

B3

com mensalidades
a partir de R$72,00*
(*) Plano: Unimax Local

empresa, faixa etaria - 0 a 18 anos
em Enfermaria.

40% de

desconto
para asso-
ciados e seus colabora-
dores.

SEBRAE

Programa de
capacitagao,
| palestras
motivacionais exclusivas

para o associado e seus
colaboradores.

SEST SENAT

Convénio para
utilizagdo pelo
empresario do
comércio varejista,

prestador de servigo e MEI.
Descontos especiais em todos
os procedimentos.

ORTHOPRIDE
Orthopride Conhega a

OrthoPride e
aproveite nossa

\ parceria com a CDL de
Barra Mansa para

seus socios, funcionarios e de-
pendentes. Tratamento ortodonti-
cos para todas as idades. Aparelhos
fixos, mdveis e estéticos.

SOBRANCELHAS

A Unidade
de Barra Man-

sa oferece 10%
de desconto em produtos
e servigos. Consulte.

Oferece os
.'?m servicos na
area de saude para os
associados e dependentes por
meio do laboratério de analises
clinicas e da clinica de fisiotera-
pia, com valores especiais.

UNIODONTO

Descontos de

SESG Convénio para

MmO DE JANDIRO

m
UNICDONTO

associados, até 53% nas

comércio mensalidades

varejista, prestacdo de para o associado e seus
servigo e El. colaboradores.

@niFoA

30% - SESI
Clube;
10% - Escola

Desconto
entre
10% e 15% nos

SESl e Consultas Médicas e
Odontoldgicas.

cursos de graduacdo.

PORTO
SEGURO
Desconto de
5% sobre

o prémio liquido

do seguro escolhido.

UNPLUGGED
IDIOMAS
40% de
desconto para

associados e

W,

LNFLUGE

seus colaboradores.

Desconto de

20% -
Programas de
Quialificagdo Profissional.

Desconto de
até 33% para

0 associado nas
consultas clinicas em
Medicina do Trabalho.

AV [ON)
CONSERVADORA
Desconto
de 5% sobre o

valor de seus

PROQUALITY

Desconto
de 15% sobre
o valor da
mensalidade/pacote para
musculagdo e spinning da uni-
dade Barra Mansa aos associa-
dos e seus colaboradores.

PREYUAL

servigos de limpeza em-
presarial, conservacgao, portaria
e manutencdo de area verde.

COLISEUM

UNIVERSIDADE
ESTACIO DE SA-VR

ACADEMIA

Descontos
Especiais.
Musculagdo a

partir de R$58,50 e

Passe Livre (12 atividades ) a RS
125,00. Spinning, Artes Mar-
ciais, Zumba e muito mais.

L
Estacia

Para novos
alunos desconto
de 40% nas
mensalidades. Inscrigdo

gratuita no vestibular. Aplicagdo

do vestibular nas dependéncias da
empresa. Extensivo aos dependen-
tes diretos.

) o
Barra Maonsa

UM BOM NEGOCIO E TER BENEFICIOS

40% de

Inglés Definitiva desconto

para associados
e seus colaboradores.

Desconto de
25% sobre o
valor de
contrlbwgao institucional
mensal por estudante ativo.

‘CZ?E

TV BAND

2 )

Descontos

BAND especiais para
-_— associados da
CDL BM.

TRAT SPA

URBANO

Desconto
de 10%
sobre o valor

Trae

de seus servigos de

pacotes de massagens, cabelos,
tratamentos faciais e Dia da
Noiva aos associados CDL.

PULSO
CONSULTORIA

Maximize os
resultados da
sua empresa.
SolugBes nas dreas de

marketing, otimizagdo de processos,
planos de negdcios. Associados CDL
contam com 30% de desconto.

pulso

TIRA DUVIDAS
JURIDICO

Plantdo de
esclarecimentos

ao associado

CDL sobre questdes judiciais
ligadas a empresa.

Barru




Beneficios
em fazer

parte da
CDL BM

Todo grande negdcio come-
¢a com uma oportunidade. E
com o apoio da CDL Barra Man-
sa, sua empresa vende mais,
correndo menos riscos, porque
vocé conta com produtos e
servigos especializados. O De-
partamento Comercial da CDL
esta a sua disposicdo para apre-
sentar o Mix de Produtos e Ser-
vicos que sua empresa, como
associado da entidade, pode j3a
utilizar! E confira ao lado o que
a CDL Barra Mansa pode fazer
por vocé e pelo seu negdcio!

Acesse nosso site:
www.cdlbm.com.br

Redes sociais:
facebook.com/cdlbm
Instagram: cdlbarramansa.
Contatos atendimento geral:
24. 3325-8150 / Nucleo de
Atendimento ao Associado:
24.3325-8168

Participa¢Oes de campa-
nhas institucionais, para
motivacdo dos clientes
em épocas préprias como
Pascoa, Dia das M3es, Dias
dos Pais etc...

O associado pode contar
com

que ele
possa ter.

Prestagdo de servico
moderno como Certifica-
¢ao Digital, para facilitar

a vida do empresario com
atendimento e conforto
para nossos associados
além de pregos diferen-
ciados.

Esta sempre bem infor-
mado sobre as novida-
des de mercado através
da revista “O Lojista” que
é entregue mensalmente
gratuitamente a todos os
associados.

Campanhas de Natal com
grandes premiagdes, mo-
tivando o movimento na
cidade na melhor época
de vendas do ano.

Reivindicagao do movimento lojista como
exemplo as solicitagdes realizadas através de
uma carta pelo “Sistema CNDL” (Confederagdo
Nacional de Dirigentes Lojistas) encaminhada ao
setor de politicas publicas imediatas voltadas a
sua protecao em alguns segmentos pertinentes
a categoria e consequentemente auxiliando no
estimulo da economia nacional e justiga fiscal.

Sala de Reunioes
Locagao gratuita exclusiva
ao associado CDL de Barra
Mansa.

Certificacao Digital
Atendimento agendado,
com conforto, seguranca

e o melhor preco do Sul
Fluminense.

O Lojista - CDL Barra Mansal s EEIE

Aquisicao de descontos e bene-
ficios dos convénios CDL como
(plano de saude, odontoldgico,
cursos profissionalizantes, clu-
bes, institui¢des educacionais,
faculdade e etc...).

Capacitagao para sua equipe e
empresarios através de cursos
(atendimento, vendas, planejamento
orgamentario etc...) com um pequeno
investimento, além de palestras gra-
tuitas para todos os associados com
assuntos pertinentes a categoria.

Fazer parte do maior banco de dados
(SPC BRASIL) que no atual momento é
0 maior instrumento de protecao ao
lojista na aprovacgdo de crédito do pais,
pois hoje o associado tem um milhdo
de cobradores pelo Brasil. Levando em
consideragdo o fator de parceria com o
banco de dados da SERASA.

e
fortalecimento de vinculos da classe
lojista. Além de ser um momento para
saber das novidades que a Entidade
tem a oferecer.

que demonstram
a preocupagdo dos cedelistas com a
vida da populagdo e o desenvolvimen-
to econdmico-social do Brasil.

InstalagGes confortaveis a sua disposi¢do
para locagdo de espagos para eventos,
cerimoniais, treinamentos e palestras.
Um desconto exclusivo para o associado
no aluguel do saldo Jorge Elias Arbex
com capacidade de até 250 pessoas,
acomodadas em mesas e cadeiras, ou
mais de 400 pessoas no layout para
palestras. Além de contar com uma sala
para pequenas reunioes também clima-
tizada e totalmente gratuita para nosso
associado.

Salao de Festas
Descontos exclusivos de
até 50% para os associados
em um dos mais bem
equipados saldes de festa
da cidade.

Campanhas
Promocionais
Promocéo ao longo de todo
0 ano sem custo adicional
ao associado.

Treinamento

Descontos exclusivos nos cursos do Procape e
para locacao da Sala de Treinamento da CDL.
Ambiente amplo, estruturado e climatizado
para realizacdo de palestras e treinamentos.
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Por que eu faco parte da CDL de Barra Mansa?

Claudio Marini

Dimmarini Acessorios de

Moda

“Somos associados da CDL
de Barra Mansa hd muitos anos,
usufruindo de vdrios de seus be-
neficios como o plano de saude,
Unimax, o Certificado Digital,
dentre outros. A CDL de Barra
Mansa, no meu parecer, é uma
das mais bem preparadas e dind-
micas entidades do Brasil. Muito
engajada com o Poder Publico,
atuante em suas ag¢bes e com
uma responsabilidade ndo s6 na
defesa dos interesses da classe,
mas com toda a comunidade
barramansense. A CDL de Barra
Mansa busca sempre inovar nas
suas agdes internas e externas,
em seu servigo para o associado
assim como para os clientes de
seus associados, com campanhas
de sorteio em fins de ano, campa-
nhas promocionais em datas co-
memorativas, cursos de recicla-
gem periodicamente, palestras
mensais e, em muitas das vezes,
gratuitas, enfim... SGo muitos os
beneficios de ser um associado”.

Luiz Otavio Rodrigues

Eletroar

“Somos novos associados. Fa-
zemos parte do grupo hd cerca de
um ano. A CDL de Barra Mansa,
com certeza, foi a melhor parceria
para a minha empresa. Os cursos
e capacitagdes auxiliam muito no
processo de melhoria continua.
Os convénios e as campanhas sdo
otimos aliados na satisfagdo dos
funciondrios e dos clientes. Obri-
gado, CDL de Barra Mansa! Jun-
tos somos mais”

Maria Cecilia Pereira

Deliberativa Modas

Ltda.

“Sou associada a CDL de Bar-
ra Mansa hd 16 anos e, a cada
ano, entendo o quanto é impor-
tante essa parceria. A seguranca
de andlise de crédito, assisténcia
e informagdes para o lojista agre-
gam muito para a minha empre-
sa em valores e crescimento. Jun-
tos somos mais fortes!”

COMUNICADO

O SINDPASS - SINDIC

0 DAS EMPRESAS DE TRANSPORTE DE

PASSAGEIROS DE BARRA MANSA E VOLTA REDONDA, wem

camunicar que esta, em nome de suas ass

iadas, solicitando

o envie de curriculos de portadores de deficiéncia, para que as
MESMas possam, se necessario for, adeguarem seus quadros
de funcionarios em atendimento a Lei n® 8.213, de 24 de julho

de 1991, bem como ressaltando a consciéncia social.

Para tanto, informamos que estd disponivel em nosso site
(www.sindpass.com.br), um canal para envio de curriculos
de pessoas portadoras de deficiéncia, visando contribuir com

suas associadas no preenchimento das respectivas vagas.

Dividas entrar em contato pelo telefone

€y sinopass

(28) 2106-5672.

Daniel Amorim de Oliveira

Casa da Musica

“O principal beneficio de
estar associado a entidade é a
visibilidade dentro do comércio
de Barra Mansa. Valorizamos
muito as promogdes feitas em
datas comemorativas, onde par-
ticipamos junto, com sorteios,
acdes de atrair consumidores,
etc. Consideramos importante
também os cursos oferecidos ao
longo do ano, as excursées e ou-
tras atividades que nos ajudam
a empreender melhor e utilizar
cada vez mais os recursos dis-
poniveis, visando melhorias nos
nossos negdcios, mais qualidade
de vida aos nossos funciondrios,
entre outros beneficios. Acho a
unido dos lojistas outra questdo
importante. A troca de idéias en-
tre nés é sempre muito valiosa,
principalmente por atuarmos na
mesma regido e ramo. As dificul-
dades sGo as mesmas e a gente,
através da unido, fica mais forte
dentro do municipio”.

L

Vanessa Konishi

Grafica AKprint - AKPRINT

LTDA ME

“Somos associados da CDL
de Barra Mansa hd apenas dois
anos. Fazemos cursos, participa-
mos de debates como o Troca de
Idéias, ja utilizamos a sala de reu-
niéo que, sem custo, foi nos ce-
dida, nossos filhos tém plano de
saude com desconto bem abaixo
da tabela, estreitamos o contato
com outros comerciantes de nos-
sa regido num café da manhd que
é feito todo més, obtemos des-
contos em dentistas, cursos de in-
glés, palestras gratuitas, viagens
e essas sdo apenas algumas das
vantagens de ser associado e que
nés utilizamos. Isso s6 é possivel
gracas a CDL-BM que, com suas
parcerias, oferece aos seus asso-
ciados todas essas vantagens por
um valor téo baixo”.

Valdelice Fonseca
Distribuidora de Cosméticos
Sul Fluminense Ltda
“A empresa se associou a CDL de
Barra Mansa pelos inimeros parceiros
que a entidade possui, propiciando aos
nossos colaboradores descontos signi-
L ficativos em vdrios estabelecimentos.
A empresa também possui a certifica-
¢do digital da CDL. Outro ponto posi-

tivo, sdo os inimeros eventos realizados pela entidade, tais como
workshops, palestras, excursées, etc. Tudo para manter os seus as-
sociados muito bem informados sobre as novidades no mercado”.

COMPRA E VENDA

NA METADE DO PALS COM O

TRANSPORTE
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Espaco
SICOMERCIO

Reforma Trabalhista é tema de palestra em
Barra Mansa

Com o objetivo de informar empresarios, contadores
e advogados sobre a Reforma Trabalhista, que entrou em
vigor no dia 11 de novembro, o Sicomércio de Barra Man-
sa (Sindicato do Comércio Varejista), com o apoio da CDL,
realizou no dia 6 de novembro, uma palestra sobre o tema.
Cerca de 300 pessoas participaram do evento, que aconte-
ceu no auditdrio da Camara de Dirigentes Lojistas, no Ano
Bom.

A palestra foi ministrada pela Juiza do Trabalho Dra.
Monique da Silva Caldeira Koslowski de Paula e teve como
debatedores os advogados Aloizio Perez e Magno Andra-
de. A juiza explicou que a reforma foi necessaria para ade-
guar a situacdo econdmica do pais e garantir os postos de
trabalho. Com a reforma, foram alterados em torno de 117
artigos.

Durante a palestra, Dra. Monique falou sobre os direi-
tos dos empregados e empregadores, como parcelamento
de férias, trabalho em tempo parcial, jornada de trabalho
12x36, grupo econémico, sucessdo de empresas, terceiri-
zacdo na atividade principal e contrato de auténomo. Si-
tuagBes que ndo caracterizam como tempo de trabalho,
como troca de uniforme e cultos religiosos no ambiente de
trabalho, também foram abordadas pela juiza, assim como
as horas initineres (horas do itinerario), que ndo sdo mais
computadas na jornada de trabalho.

Dra. Monique também comentou sobre a importancia
da Convencdo Coletiva, que é o acordo firmado entre os
dois sindicatos, patronal e do empregado, para criagdo de
direitos e obrigacdes uniformes, poupando as empresas
de firmar negociacdo coletiva suscetivel de uma anulagdo
na esfera judicial. A juiza explicou que as mudancas se apli-
cam aos contratos em vigor a partir de 11 de novembro
de 2017.

Por Chrystine Mello

Espaco
ACIAP

Noite de festa marca entrega do ‘Prémio
Melhores do Ano 2017’

Os 84 anos de fundagdo da ACIAP Barra Mansa foram
marcados com uma grande festa na noite do dia 20 de ou-
tubro, no Espaco M. O evento reuniu aproximadamente
350 convidados — entre associados, autoridades e direto-
res da Casa — que acompanharam a entrega do ‘Prémio
Melhores do Ano 2017’ e conheceram a nova diretoria da
entidade, eleita no uUltimo més de maio. O ‘Melhores do
Ano’ é o reconhecimento que a ACIAP BM presta as em-
presas dos setores comercial, industrial, de agronegdcios
e de prestagao de servigos sediadas na cidade.

Este ano, cada segmento premiou duas empresas, uma
de pequeno/médio porte e outra de grande porte. Na ca-
tegoria Agronegdcio, o Sindicato Rural de Barra Mansa e
Cooperativa Agropecuaria de Barra Mansa foram premia-
dos. Na categoria Prestacdo de Servicos, a Cyltest e a Uni-
med Barra Mansa ficaram com o troféu. A Foto Brasil e a
Joalheria Regina foram premiadas na categoria Comércio.
Na categoria Industria, a Crisbal Comércio de Vidros e a
Saint Gobain levaram o troféu.

As Amigas Voluntarias Carinho Brasileiro e a Orquestra
Sinfonica de Barra Mansa ganharam o troféu na catego-
ria Empreendimento Social. Encerrando a cerimonia, José
Marciano de Oliveira, da Toniato, recebeu o troféu de Em-
presdrio do Ano 2017. “Foi uma festa memoravel, na qual
a diretoria da ACIAP BM reforcou seu compromisso de
atuar ndo s6 em beneficio de seus associados, mas toda a
populagdo de Barra Mansa. Outro detalhe que nos deixou
lisonjeados foi a presenga de outras entidades empresa-
riais, demonstrando que a unido faz realmente a diferen-
¢a”, afirmou o presidente da Casa, Denyse Singulani.

Por Flavia Resende

SEMPRE AO SEU LADO

Atendimento Sebrae/RJ aos empresarios

Local: CDL de Barra Mansa (bairro Ano Bom)
Com hora marcada pelo telefone:

(24) 3347-5845

Todas as Quintas-feiras

Procure o Sebrae/RJ!

SEBRAE

(GRAFICAE EDITORA

IUE LSO

| QUALIDADE EM IMPRES

Av. Presidente Kennedy, 1843
Ano Bom - Barra Mansa - RJ
graficaanobomi@valgraph.com.br

www.graficaanobom.com.br
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Click CDL

Em dois meses muitas coisas importantes aconteceram, e por isso nosso Click cresceu!

‘ﬁ] Em comemoragéo ao Dia do Contador (22 de setembro), profissionais da drea de contabilidade foram homenageados durante café da
manhd na CDL-BM

‘ﬁ] Alguns ds membros do CODEC-BM marcando presenca no .
café

Alids, a CDL Jovem, mais uma vez, mandou bem na realiza- ;e] A sexta edicdo do evento teve por objetivo arrecadar fundos
¢do do Buteko Soliddrio para o Asilo dos Velhinhos Séo José
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Acompanhe os registros dos nossos eventos e também dos nossos parceiros.

i e ) | Diregdo da CDL-BM durante o Il Férum Nacional do Comércio [ @ | Oevento aconteceu nos dias 24 e 25 de outubro, em Brasilia

O foco desta edigao foi “O papel do varejona | | 'B 4 | Mais uma vez, a CDL-BM contribui para o engajamento dos associados neste clima de integracdo
retomada do crescimento” = | edebate

@

Moda BM 2017 reuniu profissionais e empre- | “==+ | nomia local alavancando as vendas em Neto e Juliana Lanes Rolim prestigiaram o
sdrios do setor, outlet, desfiles, palestras e diversos setores do comércio, gerar novos evento realizado pelo Sistema Fecomércio
apresentacdes musicais negdcios e estimular o conhecimento na drea RJ com o apoio do Sicomércio e prefeitura

r ey Y
{ 4 | O Sicomércio-BM, com o apoio da CDL-BM,
realizou uma palestra sobre a Reforma
Trabalhista, medida em vigor. Cerca de 300
pessoas participaram do evento.
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